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စာမူခြင့္ျပဳခ်က္အမွတ္  - ၅၀၀၄၃၂၀၅၀၄ 
မ်က္ႏွာဖုံးခြင့္ျပဳခ်က္အမွတ္ - ၅၀၀၈၈၅၀၅၀၇ 
ပုံႏိွပ္မွတ္တမ္း   - ပထမအႀကိမ္ 

 ၂၀၀၃ ခုႏွစ္၊ ၾသဂုတ္လ၊ နတ္သမီးစာအုပ္တုိက္ 
 ဒုတိယအႀကိမ္ 
 ၂၀၀၅ ခုႏွစ္၊ ၾသဂုတ္လ၊ သီဟရတနာစာေပ 

အုပ္ေရ    - (၁၀၀၀) 
ထုတ္ေဝသူ   - ဦးသိန္းစိုး 

 (ျမဲ-၀၃၉၈၂) 
 (သီဟရတနာစာေပ) 
 အမွတ္ (၁၀၀-D)၊ အင္းလ်ားလမ္း၊ ကမာရြတ္ျမဳိ႕နယ္။ 

ကြန္ပ်ဴတာစာစီ   - Dream City 
တန္ဖိုး    - ၁၂၀၀ က်ပ္ 
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အခန္း(၁) 
 

နည္းနည္းေတာ့ ႀကိဳတင္ ရွင္းျပစရာကေလးေတြ ရွိပါသည္။ ပထမတစ္ခုကေတာ့ 
ေခါင္းစဥ္အမည္ႏွင့္ ပတ္သက္ပါသည္။ လြန္ခဲ့ေသာ ႏွစ္ပုိင္းေလာက္က ကၽြန္ေတာ္သည္ 'ယမကာလုလင္' 
အမည္ရိွ စာအုပ္တစ္အုပ္ ေရးခ့ဲသည္။ အရက္အေၾကာင္း၊ အရက္သမားေတြ အေၾကာင္း၊ 
အရက္ျမတ္ႏုိးသူမ်ား အေၾကာင္း ျဖစ္၏။ ထုိစာအုပ္သည္ မထင္မွတ္ဘဲ ေအာင္ျမင္မႈရၿပီး 
လူႀကိဳက္မ်ားသြားေလသည္။ 
 

သည္လုိျဖစ္သြားရတာကေတာ့ အခ်စ္အေၾကာင္းေရးလွ်င္ လူငယ္ေတြ စိတ္ဝင္စားသလုိ၊ 
ေဘာလုံးပြဲအေၾကာင္းေရးလွ်င္ အားကစားဝါသနာရွင္ေတြ ႏွစ္သက္ၾကသလို၊ ယမကာအေၾကာင္း 
ဆုိေတာ့လည္း ယမကာခ်စ္သူေတြ သေဘာက်ၾကတာေပါ့။ ထုိစာအုပ္ လူႀကိဳက္မ်ားျခင္းကုိ ၾကည့္ၿပီး 
ကၽြန္ေတာ္တို႔ဆီမွာ ယမကာ ဘက္ေတာ္သားေတြ ဘယ္ေလာက္ မ်ားေနသလဲဆုိတာ 
ခန္႔မွန္းၾကည့္ႏုိင္သည္။ 
 

ထို႔အတူ ေဈးကြက္စီးပြားေရး ေခတ္ႀကီးထမွဲာ စီးပြားေရးကို စိတ္ဝင္စားသူေတြ အမ်ားအျပားရိွမွာ 
ေသခ်ာသည္။ စီးပြားေရးႏွင့္ပတ္သက္ၿပီး တို႔ထိၾကည့္လွ်င္ ဘယ္လုိေနမလဲ စဥ္းစားသည္။ 
သည္အေၾကာင္းအရာက အစိမ္းသက္သက္ေတာ့မဟုတ္။ လြန္ခဲ့ေသာ ၁၀ ႏွစ္ခန္႔က စီးပြားေရးမွာ 
အလြန္လာဘ္ျမင္ၿပီး အလြန္ပါးနပ္ေသာ သူတစ္ေယာက္ကုိ ဇာတ္ေကာင္ျပဳ၍ 
'သူငယ္ခ်င္းတစ္ေယာက္ေၾကာင္း' အမည္ရွိ စာအုပ္တစ္အုပ္ေရးခ့ဲဖူးသည္။ (ထုိစာအုပ္ထကဲဇာတ္ေဆာင္ 
ကၽြန္ေတာ့္သူငယ္ခ်င္းစိန္ေၾကာင္သည္ ခုေရးမည့္ အေၾကာင္းအရာထမဲွာလည္း တစ္ေထာင့္တစ္ေနရာမွ 
ျပန္လည္အသုံးေတာ္ခံဖြယ္ရာ ရွိပါသည္။) 

 
လူေတြ အလုပ္လုပ္ၾက၊ စီးပြားရွာၾကတာ ဘာအတြက္လဲ။ 
 
စားဝတ္ေနေရးအတြက္၊ အေျခအေနေပးလွ်င္ ႀကီးပြားခ်မ္းသာဖို႔အတြက ္ ျဖစ္၏။ ဒါေတြ 

ျဖစ္လာဖို႔အတြက္ အဓိက လုိအပ္ခ်က္က ေငြျဖစ္၏။ ေငြကုိ ေရွးယခင္က 'အသျပာ' ဟူ၍လည္း 
ေခၚေဝၚခ့ဲၾကသည္။ အသျပာဆိုေသာ အသုံးအႏႈန္းက ကဗ်ာဆန္သည္။ ေရွးစကားလုံးျဖစ္ေသာ္လည္း 
ေခတ္မီေနေသးသည္။ ေခၚရတာ နားဝင္ခ်ဳိသည္။ ၿပီးေတာ့ 'ယမကာ' ဆုိေသာ စကားလံုးႏွင့္လည္း 
ကာရန္သင့္သည္။ 

 
ယမကာလုလင္ဆုိသည္မွာ အရက္သမားကုိ ယဥ္ယဥ္ေက်းေက်း ေခၚျခင္းျဖစ္သလို 

'အသျပာလုလင္' ဆုိတာကလည္း စီးပြားေရးသမားကိုသိမ္သိမ္ေမြ႔ေမြ႔ ရည္ၫႊန္းလုိက္ျခင္းျဖစ္၏။ 
 
ယမကာလုလင္စာအုပ္၏ ေအာင္ျမင္မႈကုိ ခုိစီးရင္း လူစိတ္ဝင္စားေအာင္ တမင္ထြင္သည္ဟု 

ေျပာၾကလွ်င္ ဟုတ္မွန္ေၾကာင္း ဝန္ခံပါသည္။ ယမကာလုလင္လုိ စာအုပ္မ်ဳိးဟ ု ခ်က္ခ်င္း 
သိေစခ်င္ေသာေၾကာင့္ ျဖစ္၏။ 
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တစ္ခ်ဳိ႕စာဖတ္ပရိတ္သတ္က ဇာတ္လမ္းဝတၳဳမ်ဳ ိးမွ ဖတ္ခ်င္သည္။ စကားေျပာခန္းမ်ားမ်ားပါမွ 
ႀကိဳက္သည္။ ဝတၳဳလည္းမဟုတ္၊ ေဆာင္းပါးလည္းမက်၊ အက္ေဆးလည္း မမည္ေသာ (ဘာပုံစံမွန္း 
မသိေသာ) စာမ်ဳ္ိးကုိ သေဘာက်ခ်င္မွ က်မည္။ ထုိစာဖတ္ပရိသတ္မ်ဳိးက ဝတၳဳမွတ္လို႔ဝယ္ၿပီး 
ငွားၿပီးဖတ္ၾကည့္ေတာ့မွ 'ဘာႀကီးမွန္းလဲ' ဆုိၿပီး ေငြကုန္ရက်ဳိး မနပ္မွာစုိးသည္။ ထို႔ေၾကာင့္ 
ယမကာလုလင္လုိပဲ ေတာင္မေရာက္ေျမာက္မေရာက္ စာမ်ဳိးျဖစ္ေၾကာင္း(ေရွာင္ခ်င္လွ်င္ ေရွာင္လို႔ရေအာင္) 
ႀကိဳတင္ သတိေပးသည့္အေနႏွင့္ သည္ေခါင္းစဥ္ တပ္လုိက္ရျခင္း ျဖစ္ပါသည္။ 

 
ေနာက္တစ္ခ်က္ကေတာ့ ေကာင္းၿပီ၊ စီးပြားေရးအေၾကာင္း ေရးမည္ဆုိေတာ့ မင္းက 

ေဘာဂေဗဒအေၾကာင္း ဘယ္ေလာက္နားလည္လုိ႔လဟဲု ေမးစရာရွိသည္။ သူမ်ားေတြမေမးခင္ 
ကုိယ့္ဘာသာ အရင္ျပန္ေမးၾကည့္၏။ 

 
ကၽြန္ေတာ္သည္ ၁၀တန္းကုိ (science) ဘာသာတြဲကုိႏွင့္ ေအာင္သျဖင္ ့ ေဘာဂေဗဒႏွင့္ 

နီးစပ္မႈမရိွခဲ့။ တကၠသုိလ္က်ေတာ့လည္း ဒႆနိကေဗဒယူခ့ဲသျဖင့္ စီးပြားေရးႏွင့္ ပတ္သက္မႈမရွိျပန္။ 
အလုပ္လုပ္ေတာ့ စာေရးဆရာ။ အေရာင္းအဝယ္လည္း တစ္ခါမွ မလုပ္ဖူးခဲ့၊ ကုန္သည္လည္း မလုပ္ဖူးခဲ့၊ 
ဘာစီးပြားေရးမွလည္း မလုပ္ဖူးခဲ့။ 

 
စာအုပ္ ထုတ္ေဝေရးေတာ့ လုပ္ဖူးသည္။ ဒါကလည္း ဝါသနာပါလုိ႔ လုပ္ျခင္းသာျဖစ္၏။ 

စီးပြားေရးမဟုတ္။ တကၠသုိလ္တက္ေနစဥ္ ေက်ာင္းစရိတ္ ကာမိ႐ံုေလာက္သာ ရသည္။ 
အ႐ႈံးအျမတ္မတြက္ဘဲ ကုိယ္ထုတ္ခ်င္သည့္ စာအုပ္ေတြသာ ေရြးထုတ္သျဖင့္ ၾကာေတာ့အရင္းျပဳတ္ၿပီး 
ဆက္မလုပ္ႏုိင္ေတာ့။ 

 
ဘာပျဲဖစ္ျဖစ္ ကၽြန္ေတာ္က စီးပြားေရးသမား မဟုတ္ေသာ္လည္း ကၽြန္ေတာ့္ပတ္ဝန္းက်င္မွာ 

စီးပြားေရးသမားေတြ ရွိေနသည္။ ကြမ္းယာ ေဆးလိပ္ေရာင္းသူ၊ ကုန္စုံဆုိင္၊ စတိုးဆုိင္၊ မီနီမားကက္၊ 
ကားဝယ္ေရာင္း ပြဲစား၊ အိမ္ၿခံေျမ အက်ဳိးေဆာင္၊ တကၠစီေထာင္ထားသူ၊ ဆုိက္ကားပုိင္ရွင္၊ ဗီဒီယုိ 
ကာရာအိုေက႐ုံစေသာ ေအာက္ေျခႏွင့္ အလယ္အလတ္ လုပ္ငန္းရွင္မွအစ သိန္းရာေထာင္ခ်ီကုိင္၍ 
အလုပ္လုပ္ေနေသာ လုပ္ငန္းႀကီးသမားေတြ ရွိေနသည္။ သူတို႔ဆီက ေမးျမန္းေလ့လာလို႔ရသည္။ 

 
ၿပီးေတာ့ ကၽြန္ေတာ္က ဓန၊ ျမန္မာဓန၊ ေၾကာ္ျငာႏွင့္ ေဈးဝယ္လမ္းၫႊန္၊ ေဈးကြက္စေသာ 

စီးပြားေရးမဂၢဇင္း ဂ်ာနယ္ေတြ ဖတ္ေလ့ရိွသျဖင့္ စီးပြားေရးကိစၥ နည္းနည္းနားရည္ဝေနသည္။ 
 
စာေရးဆရာဆိုတာကလည္း ဘာသာရပ္မ်ဳိးစုံ၊ အေၾကာင္းအရာမ်ဳိးစုံကုိ ေျခေျချမစ္ျမစ္ 

မဟုတ္ေတာင္ တီးမိေခါက္မိေတာ့ ရိွရသည္။ လက္ေတြ႔မဟုတ္ေတာင္ စာေတြ႔ေတာ့ ဖတ္မွတ္ရသည္။ 
စီးပြားေရး၊ ႏုိင္ငံေရး၊ က်န္းမာေရး၊ science၊ ယဥ္ေက်းမႈ စသည္ျဖင့္။ ထုိ႔အတူ သမိုင္းရာဇဝင္တို႔ကုိလည္း 
လႊတ္လို႔မျဖစ္။ ေဆးပညာ ဗဟုသုတရွိေအာင္လည္း လုပ္သည္။ ဗိေႏၶာတို႔၊ ပေယာဂတုိ႔ကုိလည္း 
ခ်န္ထားလို႔မရ။ ဂမီၻရတို႔၊ ေဗဒင္ယၾတာတုိ႔ကိုလည္း ေလ့လာထားဖို႔လုိသည္။ အနည္းဆံုး မဟာဘုတ္တုိင္ 
အေဟာေလာက္ေတာ့ တတ္သင့္သည္။ (သည္လုိဆိုေသာေၾကာင့္ တစ္ေန႔ေသာအခါမွာ 
ယၾတာလုလင္ဆုိေသာ စာအုပ္တစ္အုပ္ေရးျဖစ္ေကာင္း ေရးျဖစ္လိမ့္မည္ဟု ဆုိလုိျခင္းေတာ့ မဟုတ္ပါ။) 
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စီးပြားေရး မဂၢဇင္းေတြမွာ ပညာရွင္ေတြ ေဆာင္းပါးေတြေရးၾကသည္။ စီးပြားေရးႏွင့္ဆုိင္ေသာ 
စကားဝုိင္းေတြ၊ အင္တာဗ်ဴးေတြ လုပ္ၾကသည္။ တကယ္ေတာ့ စီးပြားေရးပညာရွင္ႏွင့္ စီးပြားေရးသမား 
မတူပါ။ စီးပြားေရးႏွင့္ ပတ္သက္ေနသူေတြခ်ည္းျဖစ္ေသာ္လည္း (စကားလုံးထြားထြားႏွင့္ ေျပာရလွ်င္) 
မဟာဗ်ဴဟာႏွင့္ နည္းဗ်ဴဟာလို ကြာျခားမႈ ရွိ၏။ 

 
စီးပြားေရးသမားဆုိတာက လက္ေတြ႔ေဆာင္ရြက္ရျခင္းျဖစ္၏။ သူတို႔သည္ စီးပြားေရးဆုိင္ရာ 

ဘြဲ႔ဒီဂရီေတြရဖို႔ မလုိပါ။ အေသးအဖြဲလုပ္ငန္း လုပ္သူမ်ဳိးဆုိလွ်င္ တခ်ဳ ိ႕စာေတာင္မတတ္ၾက။ လုပ္ငန္းႀကီး 
လုပ္ေနသူေတြ၊ ေအာင္ျမင္ႀကီးပြားေနသူေတြထမဲွာ ၁၀ တန္းေတာင္ မေအာင္တဲ့လူေတြ၊ အဂၤလိပ္လုိ 
တစ္လုံးမွ မတတ္သူေတြ (တစ္ခ်ဳိ႕ဆုိ ျမန္မာစကားေတာင္ ေကာင္းေကာင္းမတတ္သူေတြ) ရွိေန၏။ 

 
သူတို႔က ဘဝထမဲွာ သင္ယူေလ့က်င့္ခ့ဲျခင္း ျဖစ္၏။ ကုိယ္ေတြ႔အျဖစ္အပ်က္မ်ားထဲမွ သင္ခန္းစာ 

ယူခဲ့ၾကျခင္း ျဖစ္၏။ တစ္ခါတေလ သူတို႔ဘာသာစြတ္ရြတ္ၿပီး ခ်ခင္းလုိက္ေသာ စီးပြားေရးဗ်ဴဟာ 
တစ္ခုသည္ ေဘာဂေဗဒ ပညာရွင္ႀကီးေတြေတာင္ အ့ံၾသရေလာက္ေအာင္ ေျပာင္ေျမာက္ခ်င္ 
ေျပာင္ေျမာက္ေနတတ္သည္။ တကယ္ေတာ့လည္း ေဘာဂေဗဒပညာ ဆုိတာ သမုိင္းဦးကာလကတည္းက 
ရွိခ့ဲေသာ ေရာင္းဝယ္ေဖာက္ကားမႈ၊ ကုန္သြယ္မႈမ်ားကို စံထားၿပီး ထုတ္ႏုတ္ဆင္ျခင္ တည္ေဆာက္ခဲ့ရေသာ 
ပညာရပ္ပဲ မဟုတ္လား။ 

 
သည္လုိဆိုေသာေၾကာင့္ စီးပြားေရးလုပ္ရာမွာ ေဘာဂေဗဒကုိ ေလ့လာစရာ မလုိေတာ့။ 

လက္ေတြ႔သာ အေရးႀကီးသည္။ အလုပ္က သင္သြားလိမ့္မည္ဟု ဆိုလို႔လည္း မျဖစ္ျပန္။ 
စီးပြားေရးလုပ္တယ္ဆုိတာ ကံ ၊ ဉာဏ္၊ ဝီရိယ သုံးပါးစုံမွ ေအာင္ျ မင္သည္။ သည္ထမဲွာမွ ပညာကုိပါ 
ထပ္ေပါင္းေပးလိုက္လွ်င္ အတုိင္းအထက္ အလြန္ျဖစ္မည္။ ႏိုင္ငံတကာႏွင့္ ယွဥ္ၿပီး 
အလုပ္လုပ္ၿပီဆုိလွ်င္ေတာ့ 'ပညာ' မပါလွ်င္ အ႐ႈံးႏွင့္ ရင္ဆုိင္ရမည္သာ ျဖစ္၏။ 

 
သည္ေနရာမွာ ေဘာဂေဗဒ ပညာရွင္မ်ား၏ အခန္းက အေရးပါလာျပန္သည္။ သတူို႔သည္ 

ကုိယ္တုိင္စီးပြားရွာသူေတြေတာ့ မဟုတ္ၾက။ စီးပြားေရးပညာရွင္ဆုိတုိင္း ခ်မ္းသာႀကီးပြားေနၾကသူမ်ား 
မဟုတ္ၾက။ သူတို႔သည္ စီးပြားေရးႏွင့္ပတ္သက္ၿပီး ေလ့လာၾက၊ သုေတသန ျပ ၾဳကမည္။ 
ေဝဖန္ဆန္းစစ္ၾကမည္၊ အကျဲဖတ္ၾကမည္၊ သီအိုရီေတြထုတ္ၾကမည္၊ အႀကံဉာဏ္ေတြ ေပးၾကမည္၊ 
ေဟာကိန္းေတြ ထုတ္ၾကမည္။ 

 
သူတို႔ေျပာတိုင္းေကာ ယုံရမလား။ 
 
မ်က္စိမွိတ္ယုံဖို႔ေတာ့ မဟုတ္။ သို႔ရာတြင္ သူတို႔က ကိုယ့္ထက္ပုိတတ္တယ္ဆုိတာကုိေတာ့ 

လက္ခံရမည္။ သူတို႔ထံမွ ေလးစားေလာက္ေသာ အႀကံေပးခ်က္ေတြ ထြက္ေပၚခ့ဲတာကုိ သတိျပဳရမည္။ 
 
ဟုိအရင္ ေျမေဈးေတြ အရမ္းတက္ၿပီး အေရာင္းတက္ၿပီး အေရာင္းအဝယ္ျဖစ္ေနၾကေသာ 

အခ်ိန္တြင္ စီးပြားေရး ပညာရွင္မ်ားက ထုိကိစၥသည္ ယာယီသာျဖစ္ေၾကာင္း၊ ဝယ္လုိအား 
အတုသာျဖစ္ေၾကာင္း သတိေပးခဲ့သည္။ ဒါကုိဖတ္မိေသာ ကၽြန္ေတာ္က ေျမအေရာင္းအဝယ္လုပ္ေနေသာ 
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မိတ္ေဆြတစ္ေယာက္ကုိ ေျပာျပသည္။ သူက ကၽြန္ေတာ့္လိုေကာင္၏ စကားကုိ ဘယ္ယုံမလဲ။ ခုေတာ့ 
သူ႔မွာ ေဈးႀကီးေပးဝယ္ထားၿပီး ဘာမွတန္ဖုိးမရိွေတာ့ေသာ ေျမေတြပုိက္လ်က္ ဘာလုပ္ရမွန္းမသိျဖစ္ေနၿပီ။ 

 
အိမ္ရာလုပ္ငန္းေတြ အႀကီးအက်ယ္ ဖြံ႔ၿဖိဳးခ့ဲတုန္းကလည္း အိမ္ရာလုပ္ငန္းသည္ 

အျမတ္အစြန္းမ်ားတာ၊ ျမန္ျမန္အက်ဳိးရွိတာ မွန္သည္။ သို႔ရာတြင္ စြန္႔စားရလြန္းသည္။ အႏၲရာယ္ႀကီးသည္၊ 
က်ၿပီဆုိလွ်င္ အထိနာတတ္သည္။ ရွိသမွ် ပုံေအာၿပီး မလုပ္သင့္။ ကုန္ထုတ္လုပ္မႈ (အထူးသျဖင့္ 
လယ္ယာက႑ႏွင့္ ေမြးျမဴေရးက႑) မွာသာ ပုံေအာသင့္သည္ဟု အႀကံေပးသည္။ ဒါလည္း သူတို႔ေျပာတာ 
မွန္ေၾကာင္းသိရၿပီ။ 

 
ဒါျဖင့္ သူတို႔မွားတာေရာ မရွိဘူးလား။ ရွိတာေပါ့။ 
 
ေမာ္ေတာ္ကားေဈးေတြ တရိပ္ရိပ္တက္လာၿပီးေနာက္ တစ္ခ်ိန္တြင္ ကားေဈးမ်ားမွာ ယုတၱိမရွိေသာ 

ေဈးေတြ ျဖစ္ေနၿပီ၊ မၾကာခင္ ကားေဈးကြက္ပ်က္ေတာ့မည္၊ ေဈးေတြ ထုိးက်ေတာ့မည္ဟု ခန္႔မွန္းသည္။ 
သူတို႔ခုလိုေျပာၿပီး မၾကာခင္မွာပင္ ကားေဈးက ႏွစ္ဆ၊ သုံးဆေလာက္ ထပ္တက္သြားတာႀကံဳရသည္။ ခုလုိ 
တက္တက္စင္ လြဲတာမ်ဳိးလည္းရွိ၏။ 

 
ပညာရွင္ေတြထမွဲာ အယူအဆ မတူတာေတြလည္းရိွသည္။ ေငြေဖာင္းပြမႈႏွင့္ပတ္သက္ၿပီး တခ်ဳိ႕က 

လက္မခံ၊ တခ်ဳိ႕က လက္ခံသည္။ တခ်ဳိ႕က အကန္႔အသတ္ႏွင့္သာ ေဖာင္းပြေစလိုသည္။ တခ်ဳိ႕က 
အရွင္ေမွ်ာ ထားခ်င္သည္။ 

 
တစ္ခါတေလ ဘယ္ပညာရွင္ကမွ ႀကိဳတင္မခန္႔မွန္းႏိုင္ဘဲ ႐ုတ္တရက္ အငုိက္မိသြားတာလည္း 

ရွိ၏။ အာရွေငြေၾကး အက်ပ္အတည္းက စၿပီး ကမာၻ႔စီးပြားေရးကုိ ၿခိမ္းေျခာက္ခဲ့သည့္ ကိစၥမ်ဳိးျဖစ္၏။ 
ခုခ်ိန္မွာ အျဖစ္အပ်က္ေတြက ျမန္လြန္းလွသျဖင့္ လုိက္မမီေအာင္ျဖစ္ေနရတာမ်ဳိးေတြ ရွိသည္။ 
သီအိုရီတစ္ခုကုိ ထုတ္ေတာင္ မထုတ္ရေသး၊ ကမာၻ႔အေျခအေနက ႐ုတ္တရက္ ေျပာင္းသြားသျဖင့္ 
ထုိသီအိုရီမွာ ခ်မျပခင္ကပင္ ေခတ္မမီေတာ့ဘဲ ျဖစ္သြားရသည္ဟုဆုိ၏။ တကယ့္လက္ေတြ႔ 
ေျပာင္းလျဲဖစ္ပ်က္မႈေတြက အရင္ေရွ႕ကေျပးေနၿပီး သီအိုရီက အေမာတေကာ မမီမကမ္း 
ေျပးလိုက္ေနရရွာသည္ဆုိေသာ အေျခအေန ျဖစ္ေန၏။ 

 
ကုိင္း စီးပြားေရး ပညာရွင္ေတြေတာင္ မွားတဲ့အခါလည္း မွားေပမေပါ့ဆိုတာမ်ဳိး 

ျဖစ္ေနသည့္အခ်ိန္မွာ ကၽြန္ေတာ့္လို ေဘာဂေဗဒပညာရွင္လည္း မဟုတ္၊ ေအာင္ျမင္ေသာ 
စီးပြားေရးသမားလည္း မဟုတ္ေသာ စာေရးဆရာတစ္ေယာက္က စီးပြားေရးအေၾကာင္း ေရးမည္ဆိုေတာ့ 
ယုံၾကည္ႏုိင္စရာ ရိွရဲ႕လား။ 

 
တကယ္ေတာ့ ကၽြန္ေတာ္ ေရးမည့္ အေၾကာင္းအရာမ်ားသည္ စီးပြားေရး ပညာေပး မဟုတ္ပါ။ 

ႀကီးပြားေရးလမ္းၫႊန္လည္းမဟုတ္ပါ။ တက္က်မ္းလည္း မဟုတ္ပါ။ သည္စာကို ဖတၿ္ပီးစီးပြားေရးလုပ္လွ်င္ 
ေအာင္ျမင္တုိးတက္လိမ့္မည္ဟုလည္း အာမ မခံပါ။ စီးပြားေရးႏွင့္ ပတ္သက္ၿပီး ေတြ႔ႀကံဳဖူးတာေလးေတြ 
ဖတ္မွတ္ဖူးတာေလးေတြ၊ ေတြးေတာမိတာေလးေတြ၊ ခံစားမိတာေလးေတြကုိ တင္ျပျခင္းသာ ျဖစ္ပါသည္။ 
တခ်ဳိ႕အယူအဆမ်ားသည္ ပညာရွင္မ်ား၏ အဆုိအမိန္႔မ်ားႏွင့္ ကုိက္ညီမႈရိွခ်င္မွ ရွိပါလိမ့္မည္။ လက္ေတြ႔ 
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အသုံးက်ခ်င္မွလည္း က်ပါလိမ့္မည္။ ႐ႈေထာင့္တစ္မ်ဳိးက ေျပာင္းလတဲင္ျပတာမ်ဳိးေတြလည္း ပါႏုိင္ပါသည္။ 
စီးပြားေရးႏွင့္ပတ္သက္ၿပီး တစ္ခါတေလ အက္ေဆးလို၊ တစ္ခါတေလ ဝတၳဳဇာတ္လမ္းေလးတစ္ပုဒ္လုိ 
ဖတ္ၾကရမည့္ 'စီးပြားေရးရသ' မ်ား ျဖစ္ပါသည္။ 

 
ဘာပျဲဖစ္ျဖစ္ ကၽြန္ေတာ့္လုိေကာင္မ်ဳိးက စီးပြားေရးအေၾကာင္း ေရးလိုက္ျခင္းသည္ 

အသားမည္းမည္း ဆရာေအာင္ေမာင္းက အသားျဖဴ သနပ္ခါး ေရာင္းသလုိမ်ဳိး၊ ေခါင္းျဖဴျဖ  ဴ
ဆရာေမာင္မုိးသူက ဆံပင္နက္ေဆး ထုတ္လုပ္သလုိမ်ဳိးမေတာ္မတည့္ ျဖစ္ေကာင္းျဖစ္ေနလိမ့္မည္။ 

 
တစ္ခါက သိပၸံ ပညာရွင္ႀကီး အက္ဒီဆင္သည္ လွ်ပ္စစ္ပစၥည္းတစ္ခုတီထြင္ႏုိင္ရန္ စမ္းသပ္မႈေပါင္း 

ေျမာက္ျမားစြာ ျပဳလုပ္ခ့ဲေသာ္လည္း ေအာင္ျမင္မႈ မရရိွခဲ့။ သို႔တုိင္ေအာင္ သည္ၾကားထကဲပင္ သူ႔အတြက္ 
တန္ဖိုးရွိေသာ အခ်က္မ်ားကို ထုတ္ယူႏုိင္ခ့ဲသည္။ သူက "ကၽြန္ေတာ္သည္ လွ်ပ္စစ္ဓာတ္မကူးႏုိင္ေသာ 
အရာဝတၳဳအမ်ဳိးေပါင္း ၁၀၀၀ခန္႔ ရွာေဖြေတြ႔ရွိၿပီ" ဟုေၾကညာခဲ့ေလသည္။ 

 
ခုလည္း သည္လုိပဲေပါ့။ ကၽြန္ေတာ့္စာကုိ ဖတ္ၿပီးေနာက္ "ကၽြႏု္ပ္တို႔သည္ ေအာင္ျမင္ႀကီးပြား 

တုိးတက္ေရးႏွင့္ပတ္သက္၍ အလုပ္မျဖစ္ႏိုင္ေသာ၊ အသုံးမတည့္ေသာ အခ်က္အလက္မ်ားကို  
ရွာေဖြေတြ႔ရွိၿပီ" ဟု ဂုဏ္ယူဝင့္ၾကြား ေႂကြးေၾကာ္လုိလွ်င္ ေရွ႕ဆက္ဖတ္ၾကည့္ၾကေပေတာ့။ 

႐ုိေသေလးစားလ်က္ 
မင္းလူ 
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အခန္း(၂) 
 

အိပ္ရာကႏိုးေတာ့ ေနျမင့္ေနၿပီ။ ဒါကလည္း ေန႔စဥ္ျဖစ္၏။ ညဘက္မွာ ညဥ့္နက္ေအာင္ 
စာေရးသျဖင့္ မနက္အိပ္ရာထ ေနာက္က်တတ္သည္။ 

 
စာေပႏိုဘယ္ဆုရ စာေရးဆရာႀကီး အားနက္စ္ဟမဲင္းေဝက သူသည္မနက္ေနထြက္သည့္ 

ျမင္ကြင္းကို တစ္ရက္မွ မပ်က္ကြက္ဘဲ ေစာင့္ၾကည့္ျမင္ေတြ႔ခ့ဲသူ ျဖစ္သည္ဟု ေႂကြးေၾကာ္ဖူးသည္။ 
ကၽြန္ေတာ္သည္လည္း ေနထြက္ခ်ိန္ကုိ ႏွစ္ေပါင္းမ်ားစြာ လြဲေခ်ာ္ခဲ့သူအျဖစ္ စံခ်ိန္တင္ေကာင္း 
တင္ႏိုင္ေပလိမ့္မည္။ သန္းေခါင္ယံကုိေတာ့ ေန႔စဥ္ေန႔တုိင္းမအိပ္ပဲ ေက်ာ္ျဖတ္ခဲ့သူျဖစ္၏။ အိပ္ရာထ 
ေနာက္က်ျခင္းကုိ အေဖ၏ အစဥ္အလာအတုိင္း ဆက္လက္ထိန္းသိမ္းသူအျဖစ္ ႀကံဖန္ဂုဏ္ယူလို႔ေတာ့ 
ရပါသည္။ ကံဆုိးတဲ့ အခ်က္တစ္ခ်က္ကေတာ့ အိပ္ရာကႏုိးလွ်င္ မိန္းမမ်က္ႏွာကုိ ျမင္ခြင့္မရျခင္းပင္ျဖစ္၏။ 
ၾကားရက္ေတြမွာ ႐ုံးသြားရလို႔၊ ႐ံုးပိတ္ရက္ က်ေတာ့လည္း ေဈးသြားေနရလို႔ ကၽြန္ေတာ္ ႏုိးလာလွ်င္ သူ 
မရိွေတာ့တာ မ်ားသည္။ ဒါနဲ႔ပတ္သက္ၿပီး သူငယ္ခ်င္းတစ္ေယာက္ကေတာ့ "ငါသာဆိုရင္ အဲဒါ 
ကံေကာင္းတယ္လို႔ ေျပာရမွာပဲ၊ ငါ့မွာ အိပ္ရာက မႏိုးခင္ကတည္းက ပူညံပူညံလုပ္ေနတ့ဲ မိန္းမရဲ႕ အသံကုိ 
ေန႔တုိင္းၾကားေနရတာကိုးကြ" ဟုဆုိသည္။ 

 
ကၽြန္ေတာ္ကေတာ့ မိန္းမ မ်က္ႏွာကုိလည္း မျမင္ရ၊ အသံကုိလည္းမၾကားရ။ သြားပြတ္တံမွာ 

ေဖာက္စြပ္ထားေသာ စာတုိေလးတစ္ေစာင္ကုိသာ ေတြ ႔ရသည္။ မနက္ဘက္ ကၽြန္ေတာ့္ကုိ မွာစရာရိွလွ်င္ 
ခုလုိပဲလုပ္ထားေလ့ ရွိ၏။ အိပ္ရာကႏုိးလွ်င္ သြားတုိက္၊ မ်က္ႏွာသစ္ လုပ္ကုိ လုပ္ရမည္။ သြားပြတ္တံမွာ 
စာခ်ိတ္ထားေတာ့ က်ိန္းေသေတြ႔တာေပါ့။ 

 
"ေကာက္ညႇင္းေပါင္းဝယ္ထားတယ္၊ ေၾကာင္အိမ္ထမဲွာ" 
 
အမယ္ေလးဟ့ဲ၊ ေကာင္းညႇင္းေပါင္း ဝယ္ထားတာကုိမ်ား ေရးႀကီးခြင္က်ယ္လုပ္ၿပီး စာနဲ႔ေပနဲ႔ 

မွာေနရသလားဟု ထင္စရာရိွ၏။ ခုခ်ိန္မွာ ေကာက္ညႇင္းေပါင္းက စားခ်င္တုိင္း လြယ္လြယ္ဝယ္လုိ႔ရတာ 
မဟုတ္။ ဘာတာကိတ္(Butter Cake) ကမွ အဆင္သင့္ ဝယ္လို႔ရႏိုင္ေသးသည္။    အရင္ကေတာ့ 
ေကာက္ညႇင္းေပါင္းသည္က မနက္တုိင္းရပ္ကြက္ထဲ လွည့္ေအာ္ေရာင္းတတ္သည္။ ေနာက္ပုိင္း 
ေကာက္ညႇင္းေဈးေတြတက္၊ စားေတာ္ပဲေဈးေတြ တက္လာေသာအခါ ေကာက္ညႇင္းေပါင္းသည္၊ 
ပျဲပဳတ္သည္ေတြ ရွားပါးကုန္သည္။ မနက္ေစာေစာမွာ ၾကားရတတ္ေသာ သူတို႔၏ ေအာ္သံမ်ားသည္ 
ၾကက္တြန္သံႏွင့္အတူ ေပ်ာက္ကြယ္သေလာက္ျဖစ္သြားၿပီ။ 

 
ေကာက္ညႇင္းေပါင္းတို႔၊ ပျဲပဳတ္တို႔ဆုိတာ အရပ္ထဲ လွည့္ေအာ္ေရာင္းရေလာက္ေအာင္ 

ေဈးမခ်ဳိေတာ့။ စားခ်င္လွ်င္ ေဈးမွာ တကူးတက သြားဝယ္ရတာမ်ဳိး ျဖစ္လာ၏။ ကၽြန္ေတာ္က 
ေကာက္ညႇင္းငခ်ိပ္ ေပါင္းကုိ ပျဲပဳတ္ထည့္၊ ဆီကေလးဆမ္းၿပီး ဆုပ္နယ္စားရတာကို ခံတြင္းေတြ႔သည္။ 
အထူးသျဖင့္ ေဆာင္းဦးေပါက္ မနက္ပိုင္းဆုိလွ်င္ ေကာက္ညႇင္းေပါင္းႏွင့္ လက္ဖက္ရည္မွာ 
အလြန္လုိက္ဖက္သည္။ 
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သည္ေန႔အဖို႔ေတာ့ အိပ္ရာက ႏုိးႏုိးခ်င္း မိန္းမမ်က္ႏွာ မျမင္ရေသာ္လည္း ေကာက္ညႇင္းေပါင္း 
စားရေတာ့မည္ျဖစ္သျဖင့္ ကံေကာင္းသည္ဟု ဆုိႏိုင္သည္။ သြားပြတ္တံကုိ ယူသည္။ သြားတုိက္ေဆးဘူးကုိ 
ယူလုိက္ေတာ့ ျပားကပ္ေနတာကုိ ေတြ႔ရသည္။ အဖုံးဖြင့္ၿပီး ထိပ္ဘက္ရိွ အဝုိင္းေအာက္ေျခကုိ 
တအားဖိလုိက္သည္။ အျပင္ကိုေတာ့ ထြက္မလာ။ ဖိထားေသာ လက္ကုိ လႊတ္လုိက္ေတာ့ 
ျပန္ငုပ္ဆင္းသြား၏။    ဘူးအသစ္ရွိေသာ္လည္း ေနာက္ဆုံးလက္က်န္ေလးကို ရသေလာက္ 
ညႇစ္ထုတ္လုိက္ခ်င္ေသးသည္။ ထို႔ေၾကာင့္ သြားတုိက္ေဆးဘူးကို ၾကမ္းျပင္ေပၚခ်လိုက္ၿပီး 
ပုလင္းလြတ္တစ္လုံးႏွင့္ ေအာက္ေျခဘက္ကစၿပီး ေဆးႀကိတ္သလို ဖိလွိမ့္လုိက္သည္။ သြားတုိက္ေဆး 
တစ္ခါသံုးစာေလာက္ အန္ထြက္လာ၏။ ဒါအရင္ကတည္းက အက်င့္ပါေနျခင္းျဖစ္၏။ ဟုိတုန္းကဆို 
ပုလင္းႏွင့္ လွိမ့္႐ံုမက ဘူးခြံကုိခြဲ၍ အကပ္အသပ္က်န္ေနေသာ သြားတုိက္ေဆးကို သြားပြတ္တံႏွင့္ ျခစ္ယူၿပီး 
တစ္ခါစာေလာက္ ထပ္သုံးႏိုင္ေသးသည္။ 

 
ခစ္ခနဲ ရယ္သံလုိလုိၾကားသျဖင့္ လွမ္းၾကည့္လုိက္သည္။ သမီးႏွစ္ေယာက္သည္ အခန္းတံခါးမွ 

ေခ်ာင္းၾကည့္ရင္း ၿပံဳးစိစိျဖစ္ေနၾက၏။ သြားတုိက္ေဆးဘူးခြံကုိ ပုလင္းႏွင့္လိမ့္ၿပီး ရသေလာက္ 
ညႇစ္ထုတ္ေနေသာ ကၽြန္ေတာ့္ကုိၾကည့္၍ သူတို႔စိတ္ထမွဲာ အေဖဟာ ေတာ္ေတာ္ကပ္ေစးနဲပါလားဟု 
ထင္ခ်င္ထင္ေနၾကမည္၊ ဒါမွမဟုတ္ အေတာ္စနစ္က ်စိစစ္တတ္တဲ့ အေဖဟု ယူဆခ်င္ ယူဆေနၾကမည္။ 

 
အင္းေပါ့ေလ၊ သူတို႔က လူသုံးကုန္ပစၥည္း ရွားပါးျပတ္လပ္တဲ့ အရသာကုိမွ မခံစားဖူးၾကရွာပကဲိုး။ 

သူတို႔အဖို႔ ကုန္ပစၥည္းဆုိတာ အနီးအနားက စတုိးဆုိင္မွာျဖစ္ေစ၊ စူပါမားကတ္မွာျဖစ္ေစ အလြယ္တကူ 
ဝယ္လို႔ရေၾကာင္းကုိသာ နားလည္သည္။ ခြဲတမ္းစနစ္၊ မစဲနစ္၊ ဦးရာလူစနစ္၊ တန္းစီတုိးစား စနစ္ေတြကုိ  
သူတို႔ မႀကံဳဖူးၾက။ သည္ေတာ့လည္း ကၽြန္ေတာ့္အျပဳအမူသည္ သူတို႔အတြက္ ရယ္စရာ ျဖစ္ေကာင္း 
ျဖစ္ေနမည္။ ကုန္ပစၥည္းေတြ ေပါေပါမ်ားမ်ား ဝယ္ခ်င္တုိင္းဝယ္လုိ႔ရေသာ ေဈးကြက္စီးပြားေရး 
ေခတ္ႀကီးမွာမွ လူလားေျမာက္လာၾကေသာ လူငယ္ေလးမ်ား ရယ္ခ်င္ရယ္လို႔ရေအာင္ ေရွးျဖစ္ေဟာင္း 
ေအာက္ေမ့ဖြယ္ကေလး မ်ားကို တင္ျပပါဦးမည္။ 

 
တကယ္ေတာ့ ကၽြန္ေတာ္သည္လည္း ငယ္ငယ္က ကုန္ပစၥည္းေတြ ဗံုးေပါလေအာသံုးႏုိင္ေသာ 

ကာလတစ္ခု၏ ေႏွာင္ပုိင္းကုိ ျမည္းစမ္းၾကည့္႐ုံ မီခဲ့ဖူးသည္။ အေတာ္ငယ္ေသးတာေၾကာင့္ 
အလုံးစုံေတာ့ မမွတ္မိ။ ကေလးတစ္ေယာက္ႏွင့္ဆုိင္ေသာ အပုိင္းကေလးတခ်ဳိ႕ကုိသာ ျပန္ေျပာျပႏုိင္မည္။ 

 
ထုိအခ်ိန္က နာမည္ေက်ာ္ ကုန္တုိက္ႀကီးမ်ားမွာ ႐ုိးတိုက္ႏွင့္ စိန္ဘရားသားတို႔ ျဖစ္ၾက၏။ 

စိန္ဘရားသားက ျမန္မာပိုင္ျဖစ္၏။ အေဖက စိန္ဘရားသားမွာ ဝယ္ေလ့ရိွသည္။ 
 
ကၽြန္ေတာ္ သူငယ္တန္း စတက္ခါနီးေတာ့ စိန္ဘရားသားမွာ ေက်ာင္းဝတ္စုံ သြားဝယ္သည္။ 

သူတို႔ဆီမွာ စိန္ေပါလ္ေက်ာင္းဝတ္စံုေတြ အဆင္သင့္ခ်ဳပ္ၿပီးသားရွိ၏။ အေရာင္းဝန္ထမ္းေတြ 
ကၽြမ္းက်င္ၿပီးၿပီးသား ျဖစ္ေသာေၾကာင့္ ကၽြန္ေတာ့္ကုိယ္ခႏၶာကုိ ျမင္႐ုံႏွင့္ နံပါတ္ဘယ္ေလာက္နဲ႔ 
ေတာ္မယ္ဆုိတာသိၿပီး တစ္ခါတည္း ေရြးေပးႏိုင္သည္။ 

 
ေက်ာင္းဝတ္စံုအတြက္ အဆင္ေျပေသာ္လည္း ႐ုိး႐ုိးရွပ္အက်ႌေလးတစ္ထည္ ဝယ္ရာမွာေတာ့ 

စိတ္ႀကိဳက္မေတြ႔ႏုိင္ဘဲ ျဖစ္ေန၏။ အေရာင္းဝန္ထမ္းခမ်ာ ရွိသမွ် အဆင္မ်ဳိးစုံ၊ အေရာင္မ်ဳိးစံုကုိ 
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မညည္းမညဴ ထုတ္ျပရွာသည္။ ကၽြန္ေတာ္က တစ္ထည္ၿပီးတစ္ထည္ ဝတ္ၾကည့္လုိက္၊ မွန္ထၾဲကည့္လုိက္၊ 
ေခါင္းခါလိုက္လုပ္ရင္းက မွန္႐ႈိးေက့စ္ႀကီးဆီ မ်က္လုံးေရာက္သြားသည္။ ကေလးပံုစံ လုပ္ထားေသာ 
အ႐ုပ္နမူနာအျဖစ္ ဝတ္ဆင္ေပးထားသည့္ ရွပ္အကႌ်ဖက္ဖူးစိမ္းကေလးကို ေတြ႔သည္။ 

 
"အဲဒါ  ႀကိဳက္တယ္" 

ဆုိၿပီး လက္ညႇိဳးထုိးျပလုိက္၏။ ထုိအခါ အေရာင္းဝန္ထမ္းသည္ ေတာ္ေတာ္အလုပ္႐ႈပ္ေအာင္လုပ္တဲ့ 
ေကာင္ေလးပဲဆုိေသာ မ်က္ႏွာထားမ်ဳိးလုံးဝမျဖစ္ဘဲ 

"ေၾသာ္... ငါ့တူက အေရာင္ေရြးတတ္သားပဲ၊ ႐ုိး႐ိုးယဥ္ယဥ္ကေလးမွ ႀကိဳက္တတ္တာကုိး"  
ဟု ဝမ္းသာအားရခ်ီးက်ဴးၿပီး ႐ႈိးေက့စ္ထကဲ အကႌ်ကုိ တကူးတက သြားျဖဳတ္ယူေပးေလသည္။ 
 

ေက်ာင္းတတ္လွ်င္ စီးဖို႔ ႐ႈးဖိနပ္က်ေတာ့ ဗိုလ္ခ်ဳပ္ေဈးအေရွ႕ဘက္တန္းမွ ဘာတာဖိနပ္ဆုိင္မွာ 
သြားဝယ္သည္။ ဘာတာ ကုမၸဏီသည္ နာမည္ေက်ာ္ျဖစ္၏။ အရင္ကေတာ့ ႏိုင္ငံျခားမွ တုိက္႐ိုက္ 
တင္သြင္းဟန္တူသည္။ ေနာက္ပုိင္းက်ေတာ့ ျပည္တြင္းမွာပင္ စက္႐ံုတည္သည္။ ေနာင္တြင္ ျပည္သူပုိင္ 
အသိမ္းခံရေသာ္လည္း ထုိစက္႐ုံတည္ေနရာေရွ႕ရွိ ဘက္စ္ကားမွတ္တုိင္ကုိ ဘာတာမွတ္တုိင္ဟု 
ခုထိေခၚေနၾကတုန္းပင္ျဖစ္၏။ 

 
ဖိနပ္ဆုိင္မွ အေရာင္းဝန္ထမ္းသည္ အိႏၵိယႏြယ္ဖြားျဖစ္၏။ ႐ုပ္က သန္႔သန္႔ျပန္႔ျပန္႔၊ အဝတ္အစားက 

သပ္သပ္ရပ္ရပ္၊ စကားေျပာတာက ပ်ဴပ်ဴငွာငွာ။ သူဖိနပ္ေရာင္းပုံကုိလည္း ၾကည့္ဦး။ 
 
ကၽြန္ေတာ့္က ခုံေလးေပၚ ေျခေထာက္တင္ေပး႐ံုသာ ျဖစ္၏။ သူက ဖိနပ္ေတြ တစ္ရန္ၿပီးတစ္ရန္ 

ထုတ္ၿပီး ကၽြန္ေတာ့္ေျခေထာက္ကုိ ကုိင္၍ စြပ္ေပးရသည္။ ပါးစပ္ကလည္း သည္ဖိနပ္ဟာ 
ေနာက္ဆံုးထုတ္တဲ့ ဒီဇုိင္းအသစ္ျဖစ္ေၾကာင္း၊ လူႀကိဳက္မ်ားလြန္းလို႔ လက္က်န္ေတာင္ 
နည္းေနၿပီျဖစ္ေၾကာင္း၊ ေနာက္လုိခ်င္လွ်င္ ေအာ္ဒါမွာမွ ရေတာ့မည္ျဖစ္ေၾကာင္း သည္ေဈးနဲ႔လည္း 
ရေတာ့မွာ မဟုတ္ေၾကာင္း တတြတ္တြတ္ ေျပာေနေသးသည္။ 

(ဟုိတစ္ေလာက ႐ုပ္ျမင္သံၾကားမွာ ကုန္တုိက္တစ္ခုအေၾကာင္း ႐ုိက္ထားသည့္ 
ဂ်ပန္ဇာတ္လမ္းတြဲထကဲ  'ဒိုင္းဆကဲ' ဆုိေသာ  အေရာင္းစာေရးကုိျမင္ေတာ့ ငယ္ငယ္က 
ဘာတာဖိနပ္ဆုိင္မွ လူႀကီးကို သတိရမိ၏။ သူလည္းပဲ ဒိုင္းဆကဲေပါ့ေလ။) 

 
ဟုိအခ်ိန္က လူဦးေရ နည္းေသးသည္။ တင္သြင္းထားသည့္ ကုန္ပစၥည္းေတြက 

အလွ်ံပယ္ျဖစ္ေန၏။ ထို႔ေၾကာင့္ ဝယ္သူ႔ေဈးကြက္ျဖစ္ေနသည္။ တုိင္းျပည္စီးပြားေရး အေျခအေန 
ေကာင္းသလား၊ ႏုိင္ငံျခားေႂကြးၿမီ ဘယ္ေလာက္ရွိသလဲ၊ ျပည္တြင္းျပည္ပ ႏုိင္ငံေရးဘယ္လုိ အေနအထား 
ျဖစ္ေနသလဲ။ ေရွ႕အလားအလာ ဘယ္လုိရွိသလဲ။ ဘာမွထည့္မစဥ္းစား။ လူအမ်ားစုတို႔သည္ 
သုံးမယ္စြဲမယ္၊ ဝယ္မယ္ျခမ္းမယ္၊ ေလာင္းမယ္စားမယ္၊ ေပ်ာ္မယ္ပါးမယ္၊ စားၾကမယ္ေဟ့ ေကာင္းေကာင္း။ 

 
သို႔ရာတြင္ ထုိအေျခအေနကုိ ေျပာင္းျပန္လွန္ပစ္ၿပီး လူေတြကုိ ေကာင္းေကာင္းပညာေပးမည့္ 

ကာလရွည္ႀကီးတစ္ခုသည္ ေနာက္ေက်ာမွာ ေရာက္ေနၿပီျဖစ္ေၾကာင္း သတိမမူမိၾကေပ။ 
ပခံုးကုိ လာတို႔လို႔ လွည့္ၾကည့္လုိက္ေတာ့မွ... ... ... ... 
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"မရွိဘူး၊ ကုန္ၿပီ" 
ဆုိေသာ ျပည္သူ႔ဆုိင္ အေရာင္းစာေရးမ၏ စကားကို ၾကားရေသာအခါ အ့ံဩတႀကီး ျဖစ္ရ၏။ 
ဟုိအရင္တစ္ေလာကပဲ သည္ဟာေတြက လဟာျပင္ေဈးမွာ "လာပါယူပါ ႏွစ္က်ပ္ခြဲ၊ 
ႀကိဳက္တာယူပါ ႏွစ္က်ပ္ခြဲ" ဆုိၿပီး ေအာ္ေရာင္းေနၾကတာ ေတာင္ပုံရာပံု မဟုတ္လား။ 
 

ေဈးသည္ဆုိတာ ကုိယ့္ေရာင္းကုန္ပစၥည္း ျပတ္လပ္မွာကုိ စိုးရိမ္တတ္ၾကသည္။ 
ေဖာက္သည္ပ်က္မွာကုိ မလုိလား။ ၿပီးေတာ့ မ်ားမ်ားေရာင္းရေလ ႀကိဳက္ေလပဲ။ ဒါမွ 
အျမတ္မ်ားမ်ားရမွာကုိး။ ခုေတာ့ "လူတစ္ေယာက္ တစ္ခုပဲ" ဆုိတာမ်ဳိး ၾကားရေသာအခါ ကုိယ့္နားေတာင္ 
ကုိယ္မယံုခ်င္ေအာင္ ျဖစ္ရသည္။ အိပ္မက္မက္ေနသလားေတာင္ ထင္ရသည္ဟု လူႀကီးေတြ 
ေျပာေျပာေနတာ ၾကားရ၏။ 

 
ထုိကာလ၏ ေခတ္ဦးမွာ စနစ္တစ္ခု စတင္ျခင္းတို႔၏ ထုံးစံအတုိင္း စည္းကမ္းတင္းက်ပ္သည္။ 

ေမွာင္ခုိလမ္းေၾကာင္းလည္း မရိွေသး။ သြင္းကုန္ထုတ္ကုန္ မွန္သမွ  ် ႏုိင္ငံေတာ္က 
ခ်ဳပ္ကုိင္ထားသည္။ အေရးပါေသာ ကုန္ပစၥည္းကုိ 'ပပက' ဟုေခၚေသာ ျပည္သူ႔ပစၥည္း 
ေကာ္ပုိေရးရွင္းကသာ ျဖန္႔ေဝေရာင္းခ်သည္။ ေနာက္ပိုင္းက်မွ ကုန္သြယ္ေရး၊ ထိုမွတစ္ဆင့္ 
သမဝါယမလက္ထက္ ေရာက္သည္။ 

 
ထုိစဥ္က ဆန္ဆီစေသာ အေျခခံစားကုန္ႏွင့္ ဆပ္ျပာ၊ သြားတုိက္ေဆးစေသာ လူသံုးကုန္မ်ားကို 

ခြဲတမ္းစနစ္ျဖင့္ ျဖန္႔ေဝသည္။ ခြဲတမ္းဆုိတာက ပစၥည္းရွိသေလာက္ကုိ နယ္ေျမအလိုက္၊ 
ေဒသစိတ္အလုိက္၊ ရပ္ကြက္အလုိက္ ေဝပံုက်ခြဲေပးလုိက္ျခင္းပင္ ျဖစ္သည္။ 

(ဟုိတုန္းက ျမဳိ႕နယ္ကုိ ေဒသစိတ္ဟု ေခၚသည္။ ေဒသစိတ္အခ်ဳိ႕ကုိ ေပါင္းၿပီး နယ္ေျမအျဖစ္ 
သတ္မွတ္သည္။ ကၽြန္ေတာ္တို႔က အမွတ္ ၄ နယ္ေျမ၊ သကၤန္းကၽြန္းေဒသစိတ္ ျဖစ္၏။) 

 
ရပ္ကြက္ျပည္သူ႔ဆုိင္ တစ္ဆုိင္အတြက္ရရိွေသာခြဲတမ္းမွာ လူဦးေရကိုလုိက္ျခင္း ေပးျခင္းမဟုတ္။ 

ရွိတဲ့ကုန္ပစၥည္းကုိပဲ အခ်ဳိးက ် ခြဲေပးလိုက္ျခင္းျဖစ္၏။ သည္ေတာ့ လူတစ္ဦးလွ်င္ ပစၥည္းဘယ္ႏွယူနစ္ 
ဆုိတာမ်ဳိးမဟုတ္ဘဲ ပစၥည္းတစ္ယူနစ္လွ်င္ လူဘယ္ႏွစ္ေယာက္ဆုိတာမ်ဳိး ျဖစ္သြားသည္။ လူက 
ကုန္ပစၥည္းကုိ ေရြးခ်ယ္ႏိုင္ျခင္းမရိွ။ ကုန္ပစၥည္းကသာ လူကုိေရြးခ်ယ္သည္။ ျပည္သူ႔ဆုိင္က ဆန္ကိုေတာ့ 
ေလာက္ေလာက္ငင ေပးႏိုင္သည္။ ဆီကလည္း ေခၽြေခၽြတာတာသုံးလွ်င္ ေလာက္႐ံုေတာ့ ရသည္။ င႐ုတ္၊ 
ၾကက္သြန္ႏွင့္ သားငါးကေတာ့ လြတ္လပ္ကုန္ျဖစ္သျဖင့္ ေဈးထမဲွာ လုိသေလာက္ဝယ္ႏုိင္သည္။ 

 
အဝတ္အထည္ႏွင့္ လူသံုးကုန္ကေတာ့ အလြန္ရွားပါးသည္။ တစ္ႏွစ္လုံးေနမွ ပုဆုိးေလးတစ္ထည္၊ 

ႏွစ္ထည္၊ စြပ္က်ယ္ေလးႏွစ္ထည္ သုံးထည္၊ ပိတ္စေလး ေလးငါးကိုက္ ရတတ္သည္။ ေက်ာင္းေတြမွာ 
ဝတ္စံုကုိ တစ္ႏွစ္လုံးအတြက္ တစ္စုံစာေလာက္သာ ေရာင္းေပးႏိုင္သည္။ ထို႔ေၾကာင့္ ေက်ာင္းဝတ္စံုကုိ 
တနလၤာေန႔တစ္ရက္သာ ဝတ္ၾကရတာမ်ဳိး ႀကံဳခဲ့ရသည္။ ကြန္ပါဘူးလုိဟာမ်ဳိးဆုိလွ်င္ မႏဲႈိက္ၿပီး 
ေပါက္တဲ့လူမွ ဝယ္ခြင့္ရသည္။ ငါးတန္းတုန္းက ရထားေသာ ကြန္ပါဘူးသည္ ဆယ္တန္းအထိ 
ဆက္သုံးရတာမ်ဳိးရွိသည္။ 

(ထုိကြန္ပါဘူးခြံေလးမွာ ခုထိရွိေသးသည္။ တုိလီမုိလီ ပစၥည္းေလးေတြ ထည့္ထားသည္။) 
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ေဖာင္တိန္တစ္ေခ်ာင္းကုိ မပ်က္မခ်င္း သုံးရသည္။ မင္ယုိတာတို႔ နစ္ဖ်ားက်ဳိးတာ၊ 
ေကာက္တာျဖစ္လွ်င္ ေက်ာင္းေရွ႕က ေဖာင္တိန္ျပင္ဆုိင္မွာ ျပင္ၿပီးသံုးရသည္။ ရွစ္တန္းတုန္းက အေဖ 
ဝယ္ေပးခ့ဲသည့္ ဆီကုိ နာရီေလးကို တကၠသုိလ္ တတိယႏွစ္အထိ ပတ္ျဖစ္သည္။ 

 
ရပ္ကြက္တစ္ခုအတြက္ ရရိွေသာ ခြဲတမ္းပစၥည္းအေရအတြက္ကုိ လုိက္ၿပီးျဖန္႔ေဝ ေရာင္းခ်ပံုစနစ္ 

ကြာျခားသြားသည္။ ပစၥည္းက ေလာက္ေလာက္ငငရိွလွ်င္ တစ္အိမ္ေထာင္ ဘယ္ေလာက္ဆုိၿပီး 
အားလုံးျပည့္ျပည့္စုံစုံ ရသည္။ အိမ္ေထာင္စုဦးေရထက္ ခြဲတမ္းပစၥည္းဦးေရက အသင့္သင့္ေလာက္ 
ေလ်ာ့ေနလွ်င္ ဦးရာလူစနစ္ျဖင့္ ေပးသည္။ (ကၽြန္ေတာ္ ငယ္ငယ္က ဦးရာလူဆိုသည္မွာ လူတစ္ေယာက္၏ 
နာမည္ဟု ထင္ခ့ဲသည္။ သည္လူႀကီးက ရပ္ကြက္ထမဲွာ အေရးပါတ့ဲလူမုိ႔ ပစၥည္းေတြ 
သူခ်ည္းရေနတာျဖစ္မယ္ဟု ေတြးခ့ဲမိေသးသည္။) 

 
ပစၥည္းက အသုံးလည္းဝင္၊ အေရအတြက္ကလည္း သိပ္နည္းေနလွ်င္ မဲစနစ္ကုိ သုံးသည္။ 

မဲေပါက္တဲ့လူ ဝယ္ခြင့္ရသည္။ သည္ေနရာမွာ ရွားပါးပစၥည္းမ်ဳိးေတြဆုိလွ်င္ အၿမဲသူပဲ ေပါက္တတ္သည့္ 
ကံထူးရွင္ 'ဦးမဲေပါက္' ေတြ ေပၚေပါက္တတ္ေသးသည္။ ဗလာမဲစာရြက္ေတြေပၚမွာ 'ေက်းဇူးတင္ပါသည္'၊ 
'ေနာက္တစ္ႀကိမ္ ကံေကာင္းပါေစ'၊ "Try Again" စေသာ စာတန္းမ်ဳိးေတြေတာ့ ပါေလ့မရိွပါ။ 

 
အခါႀကီးရက္ႀကီးနား နီးလွ်င္ျဖစ္ေစ၊ ဘတ္ဂ်တ္ပိတ္ခါနီး ဂိုေဒါင္ခါတ့ဲ အခ်ိန္မ်ဳိးမွာျဖစ္ေစ 

ပစၥည္းမ်ဳိးစုံကို မဲေဖာက္ေရာင္းေလ့ရိွသည္။ တခ်ဳိ႕ႏွစ္ေတြမွာ ေမာင္ဗမာ စက္ဘီးတို႔၊ စားပြဲတင္နာရီတုိ႔လုိ 
တန္ဖိုးရွိတာမ်ဳ္ိး ပါတတ္သည္။ မ်ားေသာအားျဖင့္ေတာ့ သာမန္အသုံးဝင္ေသာ ပစၥည္းမ်ားသာ 
ျဖစ္တတ္သည္။ အပ်ဳိႀကီးက စြပ္က်ယ္အက်ႌိမဲေပါက္ၿပီး လူပ်ဳိႀကီးက ေပၚပလင္ပြင့္႐ိုက္ေပါက္တာမ်ဳိး၊ 
မုဆုိးမ အဘြားႀကီးက ကင္းဘတ္ဖိနပ္ မဲေပါက္တာမ်ဳိး ခြက်က်ေတြလည္း ျဖစ္ေလ့ရိွ၏။ 

 
ေနာက္တစ္ခုကေတာ့ ထုိစဥ္က အလြန္ရွားပါးေသာ ေဆးဝါးေတြ ျဖန္႔ခ်ိရာင္းခ်ပံုေတြျဖစ္၏။ 

ျပည္သူ႔ေဆး႐ံုေတြကုိဦးစားေပး ျဖန္႔ေဝသျဖင့္ ေဆး႐ုံမွာ ေဆးဝါးအေတာ္ အသင့္ ျပည့္စုံသည္ဟု 
ဆုိႏုိင္ပါသည္။ ေဆးခန္းဖြင့္ေသာ ဆရာဝန္ေတြအတြက္ေတာ့ ေဆးဝယ္ခြင့္စာအုပ္မ်ား ထုတ္ေပးထားၿပီး 
တစ္လတစ္ခါ သို႔မဟုတ္ အခါအားေလ်ာ္စြာ ေရာင္းခ်ေပးသည္။ ျပည္သူ႔ေဆးဆိုင္ေတြမွာ 
ဆရာဝန္လက္မွတ္၊ အထူးကု ေထာက္ခံစာတို႔ႏွင့္ ဝယ္လုိ႔ရတာရွိသည္။ 

 
အိမ္သုံးေဆးဝါးမ်ားကို ရပ္ကြက္ျပည္သူ႔ဆုိင္ေတြက တစ္ခါတေလ ခြဲတမ္းခ်ေပးေလ့ ရွိ၏။ 

တစ္အိမ္ေထာင္လွ်င္ ဘားပလက္အားေဆး ၁၀ ျပား၊ ေအပီစီ ကုိက္ခဲဖ်ားနာေပ်ာက္ေဆး 
ငါးျပား စသည္ျဖင့္။ သည္လုိေပးရာမွာလည္း ေရာဂါျဖစ္တဲ့ အခ်ိန္နဲ႔ တုိက္ဆုိင္မႈ ရွိခ်င္မွ ရိွမည္။ 
သာလာဆပ္ ဝမ္းပိတ္ေဆးမ်ဳိးကို မိုးဦးက ် ဝမ္းေလွ်ာတတ္ေသာအခါမ်ဳိးမွာ မရဘဲ ေဆာင္းတြင္းကာလ 
ဝမ္းခ်ဳပ္တတ္သည့္ အခ်ိန္မ်ဳ ိးမွ ရခ်င္ရမည္။ ေႏြေခါင္ေခါင္ အပူလြန္ကဲခ်ိန္က်မွ ေတေဇာဘမ္း 
ေပးခ်င္ေပးမည္။ ေရာဂါတစ္ခုခုျဖစ္ခ်င္လွ်င္ သက္ဆုိင္ရာ ေဆးဝါးထုတ္ေပးခ်ိန္ႏွင့္ တုိက္ဆုိင္ေအာင္ 
ေစာင့္သင့္ေစာင့္ရမလုိပါပဲ။ 
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တခ်ဳိ႕ကုန္ပစၥည္းေတြကုိ ႏွစ္အိမ္ေထာင္ ေပါင္းေပးတတ္သည္။ ခြဲေဝလုိ႔ေကာင္းေသာ 
ပစၥည္းမ်ဳိးဆုိလွ်င္ေတာ့ ကိစၥမရိွ။ ႏွစ္အိမ္ေထာင္ ဒူးယားစီးကရက္ တစ္ဘူးဆုိလွ်င္ ဆယ္လိပ္စီ 
ခြဲယူလို႔ရသည္။ ေရႊဝါတစ္ေတာင့္ဆုိလွ်င္ တစ္ပုိင္းစီ ျဖတ္ယူလုိ႔ရသည္။ 

 
ႏွစ္အိမ္ေထာင္ေပါင္း ႏုိ႔ဆီတစ္ဘူး ဆုိတာမ်ဳိးက်ေတာ့ ျပႆနာ။ ႏို႔ဆီတစ္ဘူးကုိ တစ္ဝက္တိတိ 

ဘယ္လုိခြဲမလဲ။ ဘူးခြံပါတ့ဲအပုိင္းကို ဘယ္သူက ယူမလဲ။ သြားတုိက္ေဆးဆုိလွ်င္ ပုိဆုိးသည္။ 
ဟုိတုန္းက ႏွစ္ေယာက္တစ္အိပ္မက္ေပါ့ေနာ္။ 

 
ဒါေတြကုိ သူ႔နည္းသူ႔ဟန္ႏွင့္ ေျဖရွင္းတဲ့နည္းလမ္းေတာ့ ရိွသည္။ ျပည္သူ႔ဆုိင္ေရွ႕မွာ ပစၥည္းကုိ 

အျမတ္ေပး ေကာက္သူေတြ ရွိသည္။ သူတို႔ဆီ ျပန္သြင္းၿပီး အျမတ္ကုိ ခြဲယူလိုက္႐ုံသာရွိ၏။ 
တခ်ဳိ႕က သည္ေလာက္ေတာင္ ဒုကၡခံမေနေတာ့။ ကုန္ဝယ္စာအုပ္ကုိ တစ္ခါတည္း အျမတ္ႏွင့္ 
ငွားထားလုိက္ျခင္းပင္ ျဖစ္၏။ တစ္နည္းအားျဖင့္ ေပါင္ႏွံလုိက္ျခင္းျဖစ္၏။ ထုိကာလအတြင္း ဆုိင္က 
ထုတ္ေပးသမွ ်ပစၥည္းကုိ အေပါင္ခံထားသူကသာ ထုတ္ယူခြင့္ရွိသည္။ 

 
ထုိစဥ္က အိမ္ေထာင္စု လူဦးေရစာရင္း (သန္းေခါင္စာရင္း) တစ္ခုအတြက္ ကုန္ဝယ္စာအုပ္ 

တစ္အုပ္ရသည္။ တခ်ဳိ႕ကလည္း နည္းမ်ဳိးစုံသုံးၿပီး ကုန္ဝယ္စာအုပ္ အေရအတြက္ပြားေအာင္ လုပ္ၾကသည္။ 
စည္းကမ္းအရ သတ္မွတ္ထားေသာ 'ခြဲ' မ်ားႏွင့္ညီလွ်င္ ကုန္ဝယ္စာအုပ္တစ္အုပ ္ သက္သက္ 
ရပိုင္ခြင့္ရိွသည္။ အိမ္ေထာင္ခြဲ၊ စီးပြားခြဲ၊ အိမ္ခန္းခြဲ စသည္ျဖင့္ 'ခြဲ' စည္းကမ္းေတြ ရွိသည္။ ဒါေတြႏွင့္ 
ညီရမည္။ 

 
တကယ္လို႔မ်ား သင္သည္ ကုိယ့္ခ်စ္သူေလးႏွင့္ လက္ထပ္သည့္အခါမွာ သူ႔ႀကီးေတာ္ 

အပ်ဳိႀကီးကုိပါ အိမ္ေပၚေခၚတင္ ေကၽြးေမြးထားရမည္ဆုိလွ်င္ ဘယ္လုိေနမလဲ။ 
 
သည္အတုိင္းပါပဲ အေရာင္းသြက္ပစၥည္းမ်ားကို အေရာင္းထုိင္းပစၥည္းမ်ားႏွင္ ့ တြဲေရာင္းတာမ်ဳိး 

ရွိခ့ဲသည္။ တြဲစပ္ရာမွာလည္း လုိက္ဖက္မႈ ရွိမရိွ အေရးမႀကီး။ သက္သာဆပ္ျပာမႈန္႔ႏွင့္ ေခါက္ဆြဲေျခာက္ 
တြဲခ်င္တြဲသည္ လီမြန္ဘာလီ ေဖ်ာ္ရည္ပုလင္းႏွင့္ ဖိနပ္တုိက္ေဆး တြဲခ်င္တြဲသည္။ 

 
ခုလုိ ကုန္ပစၥည္းေတြ ရွားပါးျပတ္လပ္မႈကုိ ျဖည့္ဆည္းဖို႔အတြက္ ေမွာင္ခုိလမ္းေၾကာင္းသည္ 

တစ္စတစ္စ တုိးဝင္လာသည္။ ေမွာင္ခုိဆိုေသာ ေဝါဟာရမွာ အဂၤလိပ္စကားလံုး 'ဘလက္မားကတ္' မွ 
လာျခင္းျဖစ္၏။ အဂၤလိပ္ဘာသာစကားတြင္ တရားမဝင္သည့္ ကိစၥ၊ မေကာင္းေသာကိစၥေတြေရွ႕မွာ 
'ဘလက္' ဆုိေသာ စကားလုံးကုိ ခံ၍သုံးေလ့ရွိ၏။ 

 
ဘလက္မန္းနီး (ေငြမည္း၊ တရားမဝင္ရေငြ)၊ ဘလက္လစ္ (နာမည္ပ်က္စာရင္း)၊ ဘလက္ေမး 

(ေငြညႇစ္ျခင္း)၊ ဘလက္ေအာက္ (ေမွာင္ခ ျ်ခင္း)၊ ဘလက္အတ္ (ေအာက္လမ္းပညာ) စသည္တို႔ျဖစ္၏။ 
(ဘလက္ေလဘယ္ကေတာ့ ႁခြင္းခ်က္ေပါ့။) 
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ကုန္ပစၥည္းေတြ တရားမဝင္ တင္သြင္းရာမွာ အေကာက္ခြန္ဂိတ္မ်ား၊ သက္ဆုိင္ရာ 
အာဏာပုိင္မ်ားကုိ ေရွာင္ရွားႏုိင္ရန္အတြက္ ညအေမွာင္ကုိ အကာအကြယ္ယူၿပီး ခိုးသြင္းၾကရသည္။ 
ထို႔ေၾကာင့္ 'ေမွာင္ခုိ' ဟု ျမန္မာတို႔က ကဗ်ာဆန္ဆန္ ေခၚခ့ဲၾကျခင္း ျဖစ္ေလ၏။ 

 
ေမွာင္ခုိႏွင့္ ပတ္သက္ၿပီး အယူအဆအမ်ဳိးမ်ဳိး ရိွခဲ့ၾကသည္။ တခ်ဳိ႕က ေမွာင္ခုိဆုိသည္မွာ 

ဆုိရွယ္လစ္စီးပြားေရးစနစ္ကုိ ထိခုိက္ပ်က္စီးေစႏုိင္ေသာေၾကာင့္ လုံးဝတားျမစ္သင့္သည္ဟု ဆုိသည္။ 
တခ်ဳိ႕ကေတာ့ ေမွာင္ခုိလမ္းေၾကာင္းကို တရားဝင္ နယ္စပ္ကုန္သြယ္ေရးသေဘာမ်ဳိး ဖြင့္ေပးလိုက္လွ်င္ 
အခြန္အေကာက္လည္း ရမည္၊ ခက္ခက္ခဲခဲ ေကြ႔ေရွာင္သယ္စရာ မလိုသျဖင့္ သယ္ယူပို႔ေဆာင္ေရး 
စရိတ္လည္း သက္သာသြားေသာေၾကာင့္ ေဈးလည္း သက္သာမည္။ ကုန္ပစၥည္း ရွားပါးမႈလည္း 
ေျပလည္မည္ဟု အႀကံျပဳသည္။ တခ်ဳိ႕ကေတာ့ သာမန္လူသုံးကုန္မ်ားကို သိပ္မတင္းက်ပ္ဘဲ မသိမသာ 
လႊတ္ေပးထားလွ်င္ ျပည္သူလူထုအတြက္ အက်ဳိးရွိႏုိင္သည္ဟု ေထာက္ျပသည္။ 

 
စီးပြားေရးစနစ္တုိင္းတြင္ အားနည္းခ်က္ အားသာခ်က္ဆုိတာေတြ ယွဥ္တြဲ ျဖစ္ေပၚစၿမဲပင္ျဖစ္၏ ။ 

ဟုိတစ္ခ်ိန္က အားသာခ်က္ဆိုတာေတြကေတာ့... 
 
ကုန္ပစၥည္းေဈးႏႈန္းေတြ ခ်ဳိသာျခင္း။ 
အထူးသျဖင့္ ျပည္သူပုိင္စက္႐ုံေတြက ထုတ္လုပ္ေသာ ကုန္ပစၥည္းမ်ားသည္ အရည္အေသြး 

ေကာင္းသေလာက္ ေဈးႏႈန္းက ေတာ္ေတာ္ခ်ဳိသာလွသည္၊ 
 
ကုန္ေဈးႏႈန္း တည္ၿငိမ္ျခင္း။ 
ေဈးႏႈန္း အတက္အက်သည္ မသိမသာေလာက္သာ ရိွသည္။ ေဈးႏႈန္းတစ္ခုသည္ 

ႏွစ္အေတာ္ၾကာေအာင္ ၿငိမ္ေနတတ္ၿပီး ျဖည္းျဖည္းခ်င္းသာ တက္ေလ့ရွိ၏။ ဥပမာ လွ်ပ္စစ္မီတာခသည္ 
တစ္ယူနစ္ ၄၂ ျပားႏွင့္ ႏွစ္ေပါင္းမ်ားစြာၾကာမွ ျပား၅၀ သို႔ တက္သည္။ 

 
ေငြေဖာင္းပြမႈ နည္းပါးျခင္း။ 
အလြယ္ဆုံး ဥပမာေပးရလွ်င္ ၁၉၆၂ တုန္းက လက္ဖက္ရည္တစ္ခြက္လွ်င္ တစ္မတ ္ (၂၅ ျပား) 

ျဖစ္ၿပီး ၁၉၇၂ တြင္ ၃၅ ျပား ျဖစ္၏။ ၁၀ ႏွစ္ၾကာမွ ၄၀ ရာခုိင္ႏႈန္းသာ ေဈးတက္သည္။ လူၿပိန္းတြက္ 
တြက္လွ်င္ တစ္ႏွစ္လွ်င္ ေငြေဖာင္းပြမႈႏႈန္းမွာ ၄ ရာခုိင္ႏႈန္းေအာက္သာရွိ၏။ 

 
ေနာက္ထူးျခားသည့္ အခ်က္တစ္ခုကေတာ့ ထုိကာလတြင္ လူအမ်ားစုသည္ ခ်မ္းသာဖုိ႔ 

အခြင့္အလမ္း အလြန္နည္းသျဖင့္ အလုိအေလ်ာက္ တင္းတိမ္ေရာင့္ရဲေနၾကျခင္းပင္ ျဖစ္၏။ ဇိမ္ခံပစၥည္းႏွင့္ 
ေခတ္မီအသုံးအေဆာင္ေတြ ရွားပါးမႈေၾကာင့္ ဝယ္ခ်င္တိုင္း ဝယ္လုိ႔မရ။ သည္ေတာ့ ေငြကုိ သႀဲကီးမႀဲကီး 
ရွာစရာ မလုိေတာ့သျဖင့္ ေလာဘကုိ အထုိက္အေလ်ာက္ ထိန္းခ်ဳပ္ထားႏိုင္ၾကသည္။ ဒါကုိပင္ မရွိျခင္း၏ 
တန္ဖိုးဟု ဆုိရေလမလားမသိ။ 

 
သို႔ရာတြင္ လူဆုိတာက မတတ္သာလွ်င္ေတာ့ လုိအင္ဆႏၵေတြကုိ ခ်ဳပ္တည္းထားမည္။ 

အခြင့္အေရးရလွ်င္ေတာ့ ေကာင္းေကာင္းစားခ်င္၊ ဝတ္ခ်င္၊ ေနခ်င္၊ သုံးခ်င္၊ စြဲခ်င္ၾကတာ သဘာဝပါပဲ။ 
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ထုိအခါ သည္လုိအေျခအေနမ်ဳိးကုိ ဖန္တီးေပးႏိုင္မည့္ စီးပြားေရး အခြင့္အလမ္းမ်ဳိးကုိ  ေမွ်ာ္လင့္ေတာင့္တ 
လာခဲ့ၾကျပန္ေလသည္။ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

TYPING- kow@igyi (mmcybermedia.com) 
15 

အခန္း(၃) 
 

သိပၸံပညာရွင္ႀကီးနယူတန္၏ နိယာမထတဲြင္ ‘အင္နားရွား’ ဆုိေသာ သေဘာတရားတစ္ခု 
ပါဝင္သည္။ အရာဝတၳဳတို႔၏ ေနၿမဲအေျခအေနအတိုင္း ဆက္လက္တည္ရွိလုိေသာ သဘာဝကို 
ဆုိလုိျခင္းျဖစ္၏။ ေရြ႕ေနေသာ အရာဝတၳဳသည္ ဆက္လက္ေရြ႕လ်ားေနလိုေသာ သေဘာကိုဆုိလုိသည္။ 

 
ဒါနဲ႔ပတ္သက္ၿပီး ႐ူပေဗဒပညာမွာ အေသးစိတ္ ရွင္းျပထားတာရိွေသာ္လည္း ခုေရးေနတာက 

စာေမးပြဲအထူးထုတ္ စာအုပ္မဟုတ္သျဖင့္ အက်ယ္တဝင့္ မရွင္းျပေတာ့ပါ။ အလြယ္ဆံုး ဥပမာေပးရလွ်င္ 
အရွိန္ႏွင့္ သြားေနေသာ ေမာ္ေတာ္ကားတစ္စီးကုိ ႐ုတ္တရက္ ဘရိတ္ဖမ္းလုိက္ေသာအခါ ဘီးေတြက 
တုံ႔ခနဲ ရပ္သြားေသာ္လည္း ကားကုိယ္ထည္က ခ်က္ခ်င္းမရပ္ပဲ ေရွ႕ကုိ ဆက္ေလွ်ာထြက္သြားျခင္းမ်ဳ ိး 
ျဖစ္၏။ 

 
လူတို႔၏ စိတ္မွာေကာ အင္နားရွားသေဘာ ရိွတတ္သည္ဟုေျပာလွ်င္ လက္ခံႏုိင္မလား မသိ။ 
 
ေခတ္ဆုိတာကေတာ့ ေျပာင္းလတဲတ္စၿမဲ ျဖစ္၏။ ေျပာင္းတတ္လို႔လည္း ‘ေခတ္’ ဆိုေသာ 

ေဝါဟာရ ရွိေနျခင္းျဖစ္၏။ ဘယ္ေတာ့မွ မေျပာင္းလဲဘူးဆုိလွ်င္ ေခတ္ဆုိေသာ စကားလံုးကုိ 
သုံးေနစရာေတာင္ မလုိေတာ့။ ေခတ္ေတြကေတာ့ အခ်ိန္တန္လွ်င္ တစ္ခုၿပီးတစ္ခု ေျပာင္းမွာပျဲဖစ္၏။ 
ဘယ္လုိေျပာင္းသြားသလဲဆုိတာသာ ကြဲျပားမႈရွိသည္။ 

 
ေမာ္ေတာ္ကားကုိ တျဖည္းျဖည္း အရွိန္ေလွ်ာ့ၿပီးမွ ဘရိတ္ဖမ္းလုိက္သလုိ ညင္ညင္သာသာဆုိလွ်င္ 

ေျပာင္းလမဲႈသည္ သက္ေသာင့္သက္သာရွိမည္။ ဒါမွမဟုတ္လွ်င္ေတာ့ ‘အင္နားရွား’ ႏွင့္ ႀကံဳရလိမ့္မည္။ 
 
ေခတ္ေခတ္ႀကီးက တရြတ္တုိက္ဆြဲေခၚလွ်င္ ေခတ္ႀကီးႏွင့္ သဟဇာတျဖစ္ေအာင ္

ပင္ပန္းေမာဟိုက္စြာ ႀကိဳးစားၾကရလိမ့္မည္။ လူအမ်ားစုသည္ အထေႏွးတတ္ေသာ ဓမၼတာပျဲဖစ္၏။ 
 
ေခတ္ေျပာင္းေတာ့မွာကုိ ႀကဳိတင္ခန္႔မွန္းတတ္ေသာေၾကာင့္ အခ်ိန္မီ ျပင္ဆင္ႏိုင္သူေတြလည္း 

ရွိသည္။ ေခတ္ႀကီး၏ လႈိင္းကုိစီးၿပီး ၿ ငိမ့္ၿငိမ့္ကေလး လုိက္သြားသူေတြလည္း ရွိသည္။ ေခတ္ေျပာင္းတာကုိ 
လက္မခံဘဲ ကန္႔လန္႔ ႀကီးလုပ္ေနလုိ႔ တလိမ့္ေခါက္ေကြး ပါသြားသူေတြလည္း ရွိသည္။ ေခတ္ေျပာင္းတာကုိ 
ကုိယ္ႏွင့္မဆုိင္သလို ေအးေအးေဆးေဆး ေဘးမွ ရပ္ၾကည့္ေနသူေတြလည္း ရွိသည္။ ကမာၻႏွင့္ခ်ီၿပီး 
ေျပာင္းလဲသြားတာကုိေတာင္ မသိနားမလည္ေလာက္ေအာင္ အသူ နသူေတြလည္း အမ်ားႀကီးပဲ။ 

 
ဘာပျဲဖစ္ျဖစ္ ေခတ္အေျပာင္းအလႏဲွင့္အတူ စီးပြားေရးပုံစံသစ္ တစ္ခုသည္လည္း ျဖစ္ထြန္း 

ေပၚေပါက္လာေလသည္။ 
 
ဟုိအရင္ သည္မွာက ေဈးကြက္စီးပြားေရးစနစ္ဆုိတာကုိ စီးပြားေရး ေလ့လာသူေတြကလြဲလို႔ 

ၾကားဖူးသူ သိပ္မရွိလွ။ ၉၀ ျပည့္ႏွစ္မ်ားက်မွသာ သည္အသုံးအႏႈန္း ေခတ္စားလာျခင္းျဖစ္၏။ ‘ေဈးကြက္’ 
ဆုိေသာ စကားလံုး သက္သက္ကုိေတာ့ သုံးခ့ဲတာၾကာၿပီ။ ကားေဈးကြက္၊ ေရႊေဈးကြက္၊ သီးႏံွေဈးကြက္ 
စသည္ျဖင့္ ေျပာဆုိေနခ့ဲၾကသည္။ ‘ေဈးကြက္ ’ ႏွင့္ ‘စီးပြားေရး’ ႏွစ္ခုကုိေပါင္းၿပီး ေျပာလုိက္တာက်ေတာ့ 
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ဘာအဓိပၸါယ္လဲဆုိတာကုိ လူအမ်ားစုက နက္နက္နနဲဲ မစဥ္းစားၾက။ သူမ်ားေဈးကြက္ဆုိလို႔ လိုက္ ‘ကြက္’ 
လုိက္တာ။ တခ်ဳိ႕က ေဈးကြက္စီးပြားေရးစနစ္ဆုိတာ အရင္းရွင္စနစ္ နာမည္ေျပာင္းၿပီး 
တစ္ေက်ာ့ျပန္လာတာဟု ယူဆသည္။ သည္အယူအဆအရဆုိလွ်င္ ဆုိရွယ္လစ္စီးပြားေရးစနစ္ကလည္း 
တစ္ခ်ိန္ခ်ိန္မွာ နာမည္ေျပာင္းၿပီး ျပန္ေကာင္းလာႏုိင္သည္ဟု ေျပာရမလုိ ျဖစ္ေန၏။ အဲ မလာဘူးလို႔လည္း 
မေျပာႏိုင္။ 

 
႐ုရွားမွာဆုိလွ်င္ စီးပြားေရးအက်ပ္အတည္း ေတြ႔ေနသျဖင့္ ဆုိရွယ္လစ္ေခတ္ကုိ 

ျပန္တမ္းတေနသူေတြ ရွိလာသည္ဟုဆို၏။ ေျပာလို႔ေတာ့မရ။ ဆုိရွယ္လစ္ ေဈးကြက္စီးပြားေရး၊ 
ျပည္သူ႔စီးပြားေရး၊ ျပည္သူ႔ေဈးကြက္ စေသာ အေခၚအေဝၚမ်ားျဖင့္ ျပန္္လည္ရွင္သန္ခ်င္ 
ရွင္သန္လာမလားမသိ။ 

 
တခ်ဳိ႕ကလည္း ေဈးကြက္စီးပြားေရးစနစ္ဆုိတာ အရင္းရွင္စီးပြားေရးစနစ္ကုိ ျပဳျပင္မြမ္းမံထားျခင္း 

ျဖစ္သည္ဟု ဆုိသည္။ ဒါလည္း ျငင္းရခက္သည္။ ေဈးကြက္စီးပြားေရးဆုိေသာ အသံက  
အရင္းရွင္ႏုိင္ငံေတြဆီက စထြက္လာတာကုိး။ ဆုိဗီယက္ျပည္ေထာင္စု ျပဳိကြဲသြားၿပီးမွ သည္အသံက ပုိၿပီး 
က်ယ္ေလာင္လာတာကုိး။ ၿပီးေတာ့ ေဈးကြက္စီးပြားေရးမွာ ပုဂၢလိက, က႑က 
ပုိအေရးပါေနတယ္ မဟုတ္လား။ 

 
တခ်ဳိ႕ကေတာ့ ေဈးကြက္စီးပြားေရးစနစ္သည္ ဆုိရွယ္လစ္စီးပြားေရးစနစ္၏ ဆန္႔က်င္ဘက္ဟု 

ထင္သည္။ ဆိုရွယ္လစ္စနစ္ကုိ ဖ်က္သိမ္းၿပီး ေျပာင္းလကဲ်င့္သုံးလာေသာ စနစ္ျဖစ္ေသာေၾကာင့္ 
သည္လုိထင္ၾကတာ သဘာဝက်သည္။ တခ်ဳိ႕ေတြက ဒါကုိ အေၾကာင္းျပ ၿဳပီး လုိရာဆြဲ ေတြးခ်င္သည္။ 
ဆုိရွယ္လစ္စနစ္မွာ အရင္းရွင္ကုိ ႏွိမ္ထားၿပီး အလုပ္သမား၊ လယ္သမား အေျခခံ လူတန္းစားေတြကုိ 
အာကာအကြယ္ ေပးထားသည္။ ဒါနဲ႔ ဆန္႔က်င္ဘက္ဆုိေတာ့ အေျခခံ လူတန္းစားေတြကုိ 
အကာအကြယ္ေပးစရာ မလုိဘဲ လြတ္လြတ္လပ္လပ္ စိတ္ႀကိဳက္ေခါင္းပုံျဖတ္ႏိုင္ၿပဟုီ တလြဲ အဓိပၸါယ္ 
ေကာက္ခ်င္သည္။ 

 
အလုပ္သမားေတြကုိ လုပ္ခနည္းနည္းေပးၿပီး အလုပ္ခ်ိန္မ်ားမ်ား ခုိင္းခ်င္တာမ်ဳိး၊ 

လယ္သမားေတြဆီက သီးႏံွေတြကုိ ေဈးႏွိမ္ဝယ္ၿပီး သူတို႔တင္သြင္းထုတ္လုပ္တဲ့ ပစၥည္းေတြက်ေတာ့ 
ေဈးျမႇင့္ၿပီးျပန္ေရာင္းတာမ်ဳိး၊ ေငြေၾကးေဈးကစားတာမ်ဳိး၊ ကုန္ေဈးႏႈန္းကုိ ျခယ္လွယ္တာမ်ဳိး 
လုပ္ခြင့္ရမလားဟု စိတ္ကူးယဥ္ခ်င္သည္။ 

 
တကယ္ေတာ့ အရင္းရွင္စီးပြားေရးစနစ္ဆုိတာက အျမတ္အစြန္းကုိသာ အဓိကထားသည္။ 

အျမတ္ရလွ်င္ ဘာမဆုိ လုပ္မည္။ ကုန္ၾကမ္းပစၥည္းကုိ ေဈးေပါေပါႏွင့္ အဆက္မျပတ္ရဖို႔၊ ကုန္ေခ်ာကို 
အျမတ္မ်ားမ်ားႏွင့္ ေရာင္းဖို႔ အေရးႀကီးသည္။ သည္အတြက္ ေဈးကြက္လုသိည္။ ေဈးကြက္ကုိလည္း 
တစ္ဦးတည္း လက္ဝါးႀကီး အုပ္ထားႏိုင္ဖုိ႔လုိသည္။ ထို႔ေၾကာင့္ ကုိလုိနီ နယ္ပယ္အျဖစ္ အပုိင္သိမ္းပုိက္သင့္ 
သိမ္းပိုက္ရသည္။ ကုိယ့္လုိလူမ်ဳိးႏွင့္ ထိပ္တုိက္ေတြ႔တဲ့အခါ နယ္ေျမခြဲယူခ်င္ယူ၊ အေဝမတည့္ရင္ စစ္တုိက္။ 
ကမာၻစစ္ႀကီးေတြ ျဖစ္ခ့ဲရတာ သူတို႔ခ်င္း ေဈးကြက္လုရာက စျဖစ္ခ့ဲၾကတာေပါ့။ 
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ဆုိရွယ္လစ္စီးပြားေရးစနစ္ ဆုိတာကေတာ့ အရင္းရွင္စနစ္ကုိ တုိက္ဖ်က္မည္ဟု ေႂကြးေၾကာ္ရင္း 
ေပၚေပါက္လာရျခင္း ျဖစ္၏။ လူလူခ်င္းေခါင္းပုံျဖတ္ အျမတ္ႀကီးစားျခင္းကင္းေသာ လူ႔ေဘာင္သစ္ 
တည္ေဆာက္မည္ဆုိ၏။ စီးပြားေရးပုံစံကုိ စီမံကိန္းမ်ားျဖင့္ အေကာင္အထည္ ေဖာ္သည္။ စီမံကိန္းမ်ားကို 
ဗဟုိက ခ်ေပးသည္။ ကုန္ထုတ္အရင္းအႏွီးေတြကုိ ႏုိင္ငံေတာ္ကသာ ပိုင္ဆုိင္သည္။ လူေတြကုိေတာင္ 
စီမံကိန္း၏ ယႏၲရားမ်ားအျဖစ္ သေဘာထားသည္။ 

 
ေဈးကြက္စီးပြားေရး စနစ္က်ေတာ့ တစ္မ်ဳ ိးဘာသာ ျဖစ္၏။ သူက ေဈးကြက္ကုိသာ အဓိက 

ထားသည္။ ေဈးကြက္၏ လုိအပ္ခ်က္၊ ေဈးကြက္၏ ေတာင္းဆုိမႈအေပၚ မူတည္ၿပီး မူဝါဒကို 
ေျပာင္းလဲခ်မွတ္ၾကျခင္းျဖစ္၏။ အရင္းရွင္စနစ္မွာလုိ တစ္ႏုိင္ငံ၊ သို႔မဟုတ္ ႏိုင္ငံအနည္းငယ္က ေဈးကြက္ကုိ 
လက္ဝါးႀကီး အုပ္ထားလို႔မရ။ ႏုိင္ငံေတာ္က ေနရာတကာ ထိန္းခ်ဳပ္ထားလို႔လည္းမရ။ အားလုံးလြတ္လပ္စြာ 
ၿပိဳင္ဆုိင္ခြင့္ရိွသည္။ 

 
သူ၏ ဦးတည္ခ်က္က လြတ္လပ္စြာ ကုန္သြယ္ႏုိင္ေသာ ေဒသမ်ား ျဖစ္ေပၚလာေရးျဖစ္၏။ 

ကုန္သြယ္ေရး အတားအဆီးမ်ား၊ အဟန္႔အတားမ်ား၊ ႀကဳိးနီစနစ္မ်ား၊ အခြန္အေကာက္ ႀကီးေလးမႈမ်ားကို 
ပယ္ဖ်က္ပစ္ရမည္။ ေဒသအလုိက္ လြတ္လပ္ေသာ စီးပြားေရး၊ ကုန္သြယ္ေရးဇုန္ေတြ ေပၚေပါက္လာရမည္။ 
ထုိစီးပြားေရးဇုန္မ်ားသည္ တျဖည္းျဖည္း ေပါင္းစည္းၾကၿပီး အဆုံးတစ္ေန႔တြင္ ကမာၻတစ္ဝန္းလုံးသည္ 
တစ္ခုတည္းေသာ ေဈးကြက္ႀကီး ျဖစ္လာရမည္ဟု ေမွ်ာ္မွန္းသည္ဟု တခ်ဳိ႕က ယူဆသည္။ 

 
တစ္နည္းအားျဖင့္ ကမာၻႀကီးသည္ ေဈးႀကီးတစ္ခုလုိ ျဖစ္လာမည္။ ဘယ္သူမဆို 

လာေရာင္းဝယ္ႏုိင္သည္။ ဘယ္သူကမွ ထိန္းခ်ဳ ပ္ကန္႔သတ္ထားလို႔မရ။ ႀကိဳက္ေရာင္းႀကိဳက္ဝယ္ျဖစ္၏။ 
 
တခ်ဳိ႕က ေဈးကြက္စီးပြားေရးကို ႏုိင္ငံေရးႏွင့္ ဆက္စပ္ထားခ်င္သည္။ တခ်ဳိ႕က ႏုိင္ငံေရးက 

သတ္သတ္၊ စီးပြားေရးက သီးျခားဟု ယူဆလုိသည္။ 
 
လက္ေတြ႔မွာ တကယ္ျဖစ္ေနတာကလည္း ေဈးကြက္စီးပြားေရးစနစ္ကုိ ဂ်ဳ ိကာလု ိ

အသုံးခ်ေနၾကတာပါပဲ။ ကြန္ျမဴနစ္ ႏုိင္ငံေတြကေတာင္ ေဈးကြက္စီးပြားေရးကုိ သူ႔နည္းသူ႔ဟန္ျဖင့္ 
ယူသုံးေနၾကသည္။ 

 
ကုိယ့္အတြက္ အက်ဳိးရိွမည္ဆုိလွ်င္ ႏုိင္ငံေရးအရ သေဘာထားကြဲလြဲေသာ ႏိုင္ငံအခ်င္းခ်င္းေတာင္ 

ေဈးကြက္စီးပြားေရးကုိ ၾကားခံပြဲစားထားၿပီး အလုပ္တြဲလုပ္ေနၾကတာမ်ဳိး ရွိ၏။ သူကလည္း အသုံး 
တည့္သကိုး။ 

 
စီးပြားေရးမွာ လြတ္လပ္စြာ ျပဳိင္ဆုိင္ၾကရမယ္ဆုိေတာ့ လက္ေဝွ႔ပြဲတြင္ ပင္းဝိတ္၊ ဖယ္သာဝိတ္၊ 

ဟဲဗီးဝိတ္ စသည္တို႔ျဖင့္ ကုိယ္အေလးခ်ိန္အလုိက္ ဝိတ္တန္းခြဲမထားဘဲ အားလုံးတစ္တန္းတည္း 
ၿပိဳင္ခုိင္းသလုိ ျဖစ္ေနမည္။ ဒါဆုိ ဟဲဗီးဝိတ္သမားကပဲ သိမ္းက်ဳံး အႏုိင္ယူသြားမွာေပါ့ဟု စိုးရိမ္သူေတြ 
ရွိသည္။ 
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ဟုတ္ေတာ့ဟုတ္သည္။ ခုေတာင္မွ စီးပြားေရးၿပိဳင္ဆုိင္မႈမွာ ပုိၿပီးထိေရာက္ေအာင္ဆုိၿပီး 
ကမာၻ႔ထိပ္တန္း ကုမၸဏီႀကီးေတြ တစ္ခုႏွင့္တစ္ခု ေပါင္းစည္းၿပီး  မဟာစီးပြားေရး အင္အားစုႀကီးျဖစ္ေအာင္ 
လုပ္ေနၾကၿပီ။ သည္အတုိင္းဆုိလွ်င္ ေတာ၏ ဥပေဒသလို အင္အားႀကီးသူ ႏိုင္စတမ္းဆိုမ်ဳိး ျဖစ္လာမည္။ 
ဒါကုိ တန္ျပန္ထိန္းႏုိင္ဖုိ႔ ႏုိင္ငံငယ္ေတြက အခ်င္းခ်င္း ပို၍စည္းလုံးဖို႔လိုသည္ဟ ု ဆုိသည္။ 
ေဒသဆုိင္ရာ အဖြဲ႔အစည္းမ်ား ဖြဲ႔ၾကသည္။ နီးစပ္ရာ စီးပြားရးအင္အားႀကီး ႏုိင္ငံမ်ားႏွင့္ မဟာမိတ္ျပဳဖုိ႔ 
ႀကံစည္ၾကသည္။ အာဆီယံ ႏုိင္ငံမ်ားႏွင့္ တ႐ုတ္၊ ဂ်ပန္၊ ကုိရီးယားတို႔ နားလည္မႈယူၾကသည့္ ကိစၥမ်ဳိးျဖစ္၏။ 
ဆက္လက္၍ အိႏၵိယႏွင့္ ႐ုရွားကိုပါ စည္း႐ုံးဖို႔ စိတ္ကူးရိွသည္ဟု ဆုိ၏။ 

 
သည္လုိနဲ႔ပဲ ဟုိအရင္က အေရွ႕အုပ္စုႏွင့္ အေနာက္အုပ္စုတို႔ စစ္ေအးတုိက္ပြဲ ဆင္ႏႊခဲဲ့သလို 

တစ္ခ်ိန္ခ်ိန္မွာ အုပ္စုႀကီးေတြ အလုိက္ၿပိဳင္ဆုိင္ၾကေသာ “စီးပြား တိုက္ပြဲ” ျဖစ္မလားဟု မဆိုႏုိင္။ 
ကၽြန္ေတာ္တို႔လုိ ႏုိင္ငံငယ္မ်ားအေနျဖင့္ ၾကားညႇပ္မခံရေအာင္ အေတာ္သတိထားရလိမ့္မည္။ 

 
ခုလုိ ႀကီးႀကီးက်ယ္က်ယ္ေတြ ေလွ်ာက္ေျပာေနေသာ္လည္း တကယ္တမ္းက်ေတာ့ 

စီးပြားေရးဆုိသည္မွာ ဘာမွ႐ႈပ္႐ႈပ္ေထြးေထြး မဟုတ္။ သမိုင္း၏ အေစာပုိင္းကာလေတြတုန္းက လူတို႔သည္ 
ကုိယ္တုိင္ စုိက္ပ်ဳ ိးေရးလုပ္၊ ကုိယ္တုိင္ အမလဲုိက္၊ ငါးမွ်ား၊ ကုိယ္တုိင္ အဝတ္အထည္ရက္၊ ကုိယ္တုိင္ 
အိမ္ေဆာက္။ တစ္ကုိယ္တည္းက အစုံေလွ်ာက္လုပ္ရေသာအခါ ေထာင့္မေစ့တာေတြ ႀကံဳရသည္။ 
စုိက္ပ်ဳ ိးေရးကုိသာ ကၽြမ္းက်င္ၿပီး အမလဲုိက္မေကာင္းသူမ်ဳ ိး၊ ငါးမွ်ားေတာ္ၿပီး ဗုိင္းမငင္တတ္သူမ်ဳိးေတြမွာ 
အခက္ႀကံဳရသည္။ 

 
ထို႔ေၾကာင့္ ကုိယ္သန္ရာကုိသာ ေဇာက္ခ်လုပ္ၿပီး တျခားကိုယ္လုိခ်င္တာအတြက္ ကုိယ့္ပစၥည္းႏွင့္ 

လလဲွယ္သည့္ပုံစံကုိ စမ္းသပ္ၾကည့္ေသာအခါ အဆင္ေျပေၾကာင္း ေတြ႔လာရသည္။ ထိုအခါ ကိုယ္ 
ကၽြမ္းက်င္ရာကုိ သတ္သတ္မွတ္မွတ္ ေဇာက္ခ်လုပ္ရာမွ လယ္သမား၊ အမလဲုိက္သမား၊ တံငါသည္၊ 
အဝတ္အထည္ ရက္လုပ္သူဟူ၍ အသက္ေမြးဝမ္းေက်ာင္းေတြ ေပၚလာသည္။ ကုိယ့္ပစၥည္းႏွင့္ 
သူ႔ထြက္ကုန္ ဖလွယ္ၾကရာမွ ကုန္သြယ္ေရာင္းဝယ္မႈ စတင္ေပၚေပါက္လာသည္။ 

 
ကုန္ပစၥည္းခ်င္း ဖလွယ္သည့္စနစ္ကုိ ဘာတာစနစ္ဟု ေခၚသည္။ ထုိစနစ္သည္ 

ေခတ္မမီေတာ့ေသာ္လည္း ခုခ်ိန္ထိေအာင္ တစ္ခါတေလ အသုံးတည့္ေနတုန္းျဖစ္ေၾကာင္း ေတြ႔ရသည္။ 
အထက္အညာေဒသရွိ ေက်းလက္တခ်ဳိ႕မွာ ျမဳိ႕ေပၚကယူသြားသည့္ အဝတ္အထည္ေတြႏွင့္ မန္က်ည္းသီး 
တန္ဖိုးသင့္ၿပီး လတဲာ၊ တစ္ႏွစ္စာ ဆန္ကုိယူစားၿပီး ထန္းလ်က္ႏွင့္ ျပန္ဆပ္တာ၊ လက္တြန္းထြန္စက္ကုိ 
အေႂကြးဝယ္ထားၿပီး ပဲေတြ၊ ႏွမ္းေတြ၊ ျပန္သြင္းတာမ်ဳိး ခုထိ က်င့္သံုးေနဆဲ။ 

 
ေတာမွာသာ မဟုတ္။ ရန္ကုန္ၿမိဳ႕ႀကီးမွာပင္ ဘာတာစနစ္ ရွိေသးသည္။ ေမာ္ေတာ္ကားခ်င္း 

အလဲအထပ္လုပ္ျခင္း၊ တုိက္ခန္းႏွင့္ ကားလျဲခင္း၊ ေျမကိုအပ္ၿပီး တုိက္ခန္းျပန္ယူျခင္းတို႔သည္ 
သည္သေဘာပဲျဖစ္၏။ 

 
ႏုိင္ငံအခ်င္းခ်င္းေတာင္ သည္စနစ္ျဖင့္ ကုန္သြယ္မႈကုိ အသုံးျပဳေနဆဲျဖစ္၏။ စက္ပစၥည္းေတြ 

တင္သြင္းၿပီး ထြက္လာေသာ ကုန္ပစၥည္းႏွင့္ ျပန္ဆက္တာမ်ဳိး၊ အီလက္ထရြန္းနစ္ ပစၥည္းေတြ တင္သြင္းၿပီး 
သီးႏွံေတြ ျပန္ပို႔ေပးတာမ်ဳိးေတြ ရိွသည္။ 



 

TYPING- kow@igyi (mmcybermedia.com) 
19 

 
ကုန္ပစၥည္းခ်င္း ဖလွယ္ၾကေသာစနစ္တြင္ အဆင္မေျပတာေတြ အမ်ားႀကီးရိွသည္။ ကိုယ့္မွာ 

ေျပာင္းဆန္ေတြရွိသည္၊ ႏြားတစ္ရွဥ္းႏွင့္ လဲခ်င္သည္။ ႏြားပုိင္ရွင္က ေျပာင္းဆန္မလုိခ်င္၊ ဆိတ္ပိုင္ရွင္က 
လုိခ်င္သည္။ ကုိယ္က ဆိတ္မလုိခ်င္။ တစ္ခါတေလက်ေတာ့ ကုိယ့္သီးႏံွေတြ မပ်က္ခင ္ထြက္သြားေအာင္ 
မလုိခ်င္ဘဲႏွင့္ ဖလွယ္လုိက္ရတာမ်ဳိး ရွိသည္။ ထုိအခါ အသုံးမဝင္ေသာပစၥည္းက ကုိယ့္ဆီမွာ 
လာပုံေနျပန္သည္။ 

 
ဒါတြင္မက ကုန္ဖလွယ္ရာမွာ တန္ဖုိးသတ္မွတ္ရ ခက္သည္။ တစ္ဖက္ႏွင့္တစ္ဖက္ 

ပစၥည္းအေရအတြက္၊ အခ်ိန္အတြယ္ခ်င္း ညႇိႏႈိင္းရာမွာ လြယ္လြယ္ႏွင့္ မၿပီးျပတ္။ အျငင္းပြားစရာေတြ 
ျဖစ္လာသည္။ ၾကက္ဘယ္ႏွစ္ေကာင္ဟုေျပာရာမွာ အေကာင္အႀကီးအေသး စကားေျပာစရာ ရွိလာသည္။ 

 
သည္အခက္အခဲေတြ ေျပလည္ဖို႔အတြက္ ၾကားခံပစၥည္းတစ္ခုကုိ သံုးစြဲဖို႔စိတ္ကူးေပၚလာၾကသည္။ 

ထုိပစၥည္းသည္ တန္ဖုိးတည္ၿငိမ္ရမည္။ လူတုိင္းလက္ခံႏိုင္ေသာ ပစၥည္းမ်ဳ ိးျဖစ္ရမည္။ ေသးငယ္က်စ္လ်စ္ၿပီး 
သယ္ေဆာင္ရ လြယ္ကူရမည္။ သည္အရည္အခ်င္းေတြႏွင့္ ကုိက္ညီတာက ေရႊျဖစ္သည္။ ေရႊကုိ 
ၾကားခံပစၥည္းအျဖစ္ အသုံးျပဳလာၾကသည္။ 

 
တစ္ခုရွိတာက ေရႊသည္ အလြန္ရွားသည္။ တန္ဖုိးလည္း အလြန္ႀကီးသည္။ သာမန္အေသးအဖြဲ 

ေရာင္းဝယ္မႈမ်ဳ ိးမွာ သုံးစြဲဖို႔က်ေတာ့ ခက္သည္။ ထို႔ေၾကာင့္ ေရႊေလာက္ တန္ဖုိးမႀကီးဘဲ လူတုိင္း 
လက္ခံႏိုင္ေသာ ေငြသတၱဳကိုပါ သုံးစြဲလာၾကသည္။ အစတုန္းကေတာ့ အတုံးအခဲ၊ အပုိင္းအစ အျဖစ္သာ 
ခ်ိန္တြယ္ၿပီး သုံးခ့ဲၾကသည္။ ေနာက္ပုိင္း သတၱဳအရည္က်ဳိေသာ အတတ္၊ ပုံသြင္းေလာင္းေသာ အတတ္ကို 
တတ္ေျမာက္လာေသာအခါ ပုံသဏၭာန္ အတိအက်ရိွေသာ အတုံးအခမဲ်ား၊ ဒဂၤါးမ်ား သြန္းလုပ္သုံးစြဲ 
လာၾကသည္။ ထုိအခါမွစ၍ ေငြေၾကးသံုးစြဲမႈ ေပၚေပါက္လာသည္ဟု အၾကမ္းအားျဖင့္ ဆုိႏုိင္သည္။ 

 
တ႐ုတ္တုိ႔သည္ ကမာၻေပၚမွာ စကၠဴကုိ စတင္တီထြင္ခဲ့ၾကသူမ်ား ျဖစ္၏။ သူတို႔သည္ 

ေရႊတုံးေငြတုံးမ်ားကိုလည္း ပံုစံသြန္းလုပ္ၿပီး ေငြေၾကးအျဖစ္ အသုံးျပဳခ့ဲၾကသည္။ ေရႊတုံးေငြတုံးမ်ားသည္ 
အေလးခ်ိန္စီးျခင္း၊ ဝန္က်ယ္ျခင္း၊ သိမ္းဆည္းရန္ မလုံၿခဳံျခင္း စေသာ အဆင္မေျပမႈမ်ား ရွိ၏။ ထို႔ေၾကာင့္ 
စကၠဴမ်ားေပၚတြင္ တန္ဖုိးသတ္မွတ္ ႐ိုက္ႏွိပ္ထားေသာ ေငြလက္မွတ္မ်ားကုိ အစားထုိး သုံးစြဲၾကသည္။ 
ဥပမာ ေငြတုံးငါးပိႆာအစား ၅၀၀ တန္ဖုိးရိွေသာ ေငြလက္မွတ္ကို သုံးသည္။ 

 
ကုန္သည္တစ္ေယာက္အေနျဖင့္ မိမိလွည္းေပၚမွာ ေငြတုံးေတြ အမ်ားႀကီး သယ္စရာ 

မလုိေသာေၾကာင့္ ဝန္ေပါ့သြားသည္။ အျခားကုန္ပစၥည္းကုိ ပုိမို သယ္ေဆာင္ႏိုင္သည္။ ေရႊတုံး 
ေငြတုံးေတြကုိလည္း ဟုိက သည္ေရႊ႕၊ သည္က ဟိုေျပာင္း လုပ္ေနစရာ မလိုေတာ့။ ၿပီးေတာ့ ေငြလက္မွတ္ 
တန္ဖိုးမ်ားစြာကုိ  မိမိကုိယ္ေပၚမွာပင္ သိမ္းဆည္းထားႏုိင္သျဖင့္ ပုိၿပီးလုံၿခံဳစိတ္ခ်ရသည္။ တ႐ုတ္တို႔၏ 
ေငြလက္မွတ္မ်ားသည္ ေနာင္အသုံးတြင္လာမည့္ ေငြစကၠဴမ်ား၊ ခ်က္လက္မွတ္မ်ားလုိ သေဘာမ်ဳိး 
ျဖစ္လာမည္ထင္၏။ 

 
ျမန္မာႏုိင္ငံတြင္ ေငြေၾကးစနစ္ကုိ ဘယ္ေခတ္ေလာက္ကစၿပီး သုံးစြဲခဲ့ေၾကာင္း အတိအက ်

ေျပာဖုိ႔မလြယ္။ ပ်ဴေခတ္ေလာက္ကစၿပီး ဒဂၤါးျပားမ်ားကုိ တူးေဖာ္ေတြ႔ရွိေသာ္လည္း ေငြေၾကးအျဖစ္ 
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သုံးစြဲျခင္းမဟုတ္။ အဆင္တန္ဆာ၊ အထိမ္းအမွတ္ ပစၥည္းအျဖစ္ သုံးျခင္းသာျဖစ္ေၾကာင္း သိရသည္။ 
သို႔တုိင္ေအာင္ ပ်ဴေခတ္တြင္ ေရႊေငြတို႔ကုိ လက္ဝတ္တန္ဆာအျဖစ္ လွပဆန္းၾကယ္စြာ ျပဳလုပ္ႏုိင္ေသာ 
ပန္းထိမ္အတတ္ ထြန္းကားေနၿပီျဖစ္သျဖင့္ ေရႊႏွင့္ေငြကုိ အေရာင္းအဝယ္ကိစၥေတြမွာလည္း 
သုံးစြဲလိမ့္မည္ဟု ခန္႔မွန္းႏိုင္သည္။ 

 
ပုဂံေခတ္မွာေတာ့ ေငြသတၱဳကုိ ၾကားခံပစၥည္း (ေငြေၾကး) အျဖစ္ ေကာင္းစြာ အသုံးျပဳေနၿပီ 

ျဖစ္ေၾကာင္း ေက်ာက္စာမ်ားအရ သိရိွရသည္။ ေငြသတၱဳကို သုံးခဲ့ေသာေၾကာင့္လည္း ခုခ်ိန္အထိ ‘ေငြ’ ဟု 
ေခၚေနၾကျခင္းျဖစ္၏။ သံုးစြဲရာမွာလည္း ေငြစမ်ားကို တစ္က်ပ္သား၊ ႏွစ္က်ပ္သား၊ ငါးက်ပ္သား စသည္ျဖင့္ 
ခ်ိန္တြယ္သုံးစြဲၾကသျဖင့္ ေက်ာက္စာေတြမွာ ေငြငါးက်ပ္၊ ေငြသုံးဆယ ္ စသည္ျဖင့္ ေရးထုိးထားတာ 
ေတြ႔ရသည္။ ထုိေခတ္က ေငြကုိ တုိင္းတာေသာယူနစ္မွာ အေလးခ်ိန္ (က်ပ္သား) ျဖစ္ၿပီး ‘က်ပ္’ ဆိုေသာ 
အသုံးအႏႈန္းမွာ ခုေခတ္အထိ ဆက္ၿပီး ေခၚေဝၚသံုးစြဲခဲ့ၾကေလသည္။ 

 
ပုဂံေခတ္က ေငြကုိ ‘ငုယ္’ ဟု စာလုံးေပါင္းသည္။ အသံထြက္မွာ ‘ေငြ’ ႏွင့္ ‘ငြယ္’ ၾကား အသံမ်ဳိး 

ျဖစ္လိမ့္မည္ထင္၏။ 
 
ထုိေခတ္က တစ္ခါတရံ ေၾကးသတၱဳကုိလည္း သုံးခ့ဲၾကသည္။ ထုိ႔ေၾကာင့္ ‘ေငြေၾကး’ ဆိုေသာ 

ေဝါဟာရ ေပၚေပါက္ခဲ့ျခင္းျဖစ္ႏိုင္သည္။ 
 
ဆရာႀကီး ေဒါက္တာသန္းထြန္း၏ ‘ျမန္မာျပည္အုပ္ခ်ဳပ္ေရး’ စာတမ္းတြင ္ ပုဂံေခတ္က လယ္ေျမ 

နယ္နိမိတ္တုိင္ကို ဆြဲႏုတ္ပစ္သည့္ အမႈအတြက္ ဒဏ္ေငြ ၁၀၀ ေပးေဆာင္ေစေၾကာင္း ေရးထားသည္။ 
ထုိေခတ္က ေငြ ၁၀၀ ဆုိသည္မွာ အလြန္မ်ားျပားေသာ ေငြျဖစ္၏။ 

 
ဆရာႀကီး လွသမိန္၏ ပုဂံေခတ္ ျမင္ကြင္းက်ယ္စာအုပ္တြင္ ေက်ာက္စာမ်ားကုိ ကုိးကား၍ 

ေငြသုံးစြဲပုံကုိ ေရးထားသည္။ 
‘ေပစာလုပ္ေစရကား လက္ခေငြ ၅ က်ပ္’၊ ‘ႏွမအိုထက္ျပည့္ကုိလည္း ေငြသား၁၀၀ မွ်ေပး၍ 

ကၽြတ္မိအာ’ စသည္ျဖင့္ ဖတ္ရသည္။ ပုဂံေခတ္က ကုန္ေဈးႏႈန္းမွာ လယ္တစ္ပယ္လွ်င္ တစ္က်ပ္မွ ၂၀ 
က်ပ္အထိ၊ ႏြားတစ္ေကာင္ ေလးက်ပ္၊ ဆင္တစ္ေကာင္ ၁၀၀ က်ပ္ခန္႔၊ ႏြားႏို႔တစ္ပိႆာ တစ္က်ပ္၊ 
ဆန္တစ္တင္း တစ္က်ပ္ ၅၀ ျပား၊ ေရႊတစ္က်ပ္သား ၁၀က်ပ္ဟု ခန္႔မွန္းသိရိွရ၏။ 

 
ထုိကုန္ေဈးႏႈန္းစာရင္းကုိ ၾကည့္ၿပီး ပုဂံေခတ္မွာ သြားေနခ်င္စိတ္ေတာင္ ေပါက္လာမိ၏။ 
 
သို႔ရာတြင္ ပုဂံေခတ္မွာ စကၠဴမေပၚေသး။ ႏုိင္ငံျခားက တင္သြင္းလာတာမ်ဳိးလည္း မရွိ။ 

ျပည္တြင္းျဖစ္ စကၠဴမ်ားျဖစ္ေသာ ‘ဂံျဖ ’ဴ တို႔၊ ‘ဂံျပာ’ တို႔လည္း မရိွႏုိင္။ သည္ေတာ့ ဂ်ာနယ္မဂၢဇင္းေတြလည္း 
မရိွ။ လုံးခ်င္းစာအုပ္လည္း ထုတ္ႏိုင္မွာမဟုတ္။ ရွိခ့ဲလွ်င္လည္း ဂ်ာနယ္တစ္ေစာင္ကုိေတာင္ ေက်ာက္စာ 
၁၆ ခ်ပ္ေလာက္ထြင္းရမွာ၊ လုံးခ်င္းစာအုပ္ တစ္အုပ္ဆုိလွ်င္ ေက်ာက္စာခ်ပ္ေရေပါင္း ရာခ်ီရွိမွာဆိုေတာ့ 
ဘယ္ကုိက္ပါ့မလဲ။ ေက်ာက္စာထြင္းေနရတာနဲ႔ပဲ စာအုပ္တစ္အုပ္ၿပီးဖို႔ ႏွစ္ေပါင္းအေတာ္ၾကာသြားႏုိင္သည္။ 
ၿပီးေတာ့ စာမူခကေကာ ဘယ္ေလာက္ရမယ္မွန္း မသိ။ ေတာ္ၾကာ ထုတ္ေဝမယ့္သူ မရိွလို႔ 
‘ငတ္ေသသေရာတည္း’ ျဖစ္ေနမွာ စုိးရသည္။ ကုိယ့္ေခတ္မွာပဲ ကုိယ္ေနတာ ေကာင္းပါတယ္ေနာ္။ 
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အခန္း(၄) 
 

အမွန္ေတာ့ စီးပြားေရးဆုိတာ ဘာမွႀကီးႀကီးက်ယ္က်ယ္ မဟုတ္။ လူေတြစတင္ယဥ္ေက်းလာသည့္ 
သမုိင္းဦးကာလ ကုန္ပစၥည္း ဖလွယ္ၾကသည့္ အခ်ိန္ကတည္းက စတင္ေပၚေပါက္လာျခင္း ျဖစ္၏။ ကိုယ့္မွာ 
ရွိေသာအရာကုိ ကုိယ့္မွာမရိွေသးသည့္အရာႏွင့္ လလွဲယ္ျခင္း၊ တစ္နည္းအားျဖင့္ ကုိယ္လုိခ်င္ေသာ 
ကုန္ပစၥည္းကုိ သူလုိခ်င္ေသာ ကုန္ပစၥည္းႏွင့္ အလဲအလွယ္ျပဳလုပ္ျခင္းသည္ စီးပြားေရးအစပင္ ျဖစ္၏။ 

 
စီးပြားေရးတြင္ အေျခခံ အခ်က္ႏွစ္ခ်က္သာရွိသည္။ ေရာင္းျခင္းႏွင့္ ဝယ္ျခင္းပင္ျဖစ္၏။ 

လူတန္းစားဟူ၍လည္း ႏွစ္မ်ဳ ိးသာရွိ၏။ ေရာင္းသူႏွင့္ ဝယ္သူျဖစ္၏။ ေရာင္းသူႏွင့္ဝယ္သူ ႏွစ္ဦးႏွစ္ဖက္ 
သေဘာတူေက်နပ္လွ်င္  ၿပီးၿပီ။ အေတာ္႐ုိးစင္းသည့္ ကိစၥျဖစ္၏။ 

 
သို႔ရာတြင္ လူေတြက ေခတ္ေျပာင္းလာေလ အစစအရာရာ ပုိမုိဆန္းျပားေျပာင္းလလဲာေလ 

ျဖစ္လာ၏။ လူ႔အသုံးအေဆာင္မ်ား ဆန္းျပားေျပာင္းလလဲာသည့္နည္းတူ ေရာင္းဝယ္မႈမ်ားေျပာင္းလလဲာ၏။ 
စီးပြားေရးဆုိင္ရာမ်ားသည္လည္း ႀကီးက်ယ္လာ၏။ 

 
ဘယ္ေလာက္ေတာင္ႀကီးက်ယ္သြားသလဲဆုိေတာ့ တကၠသုိလ္က စီးပြားေရးဆုိင္ရာ ဘြဲ႔ေတြ၊ 

ဒီဂရီေတြ ေပးရတဲ့အဆင့္အထိ ျဖစ္သြားသည္။ စီးပြားေရးပညာရွင္ေတြ ေပၚလာသည္။ သူတုိ႔က 
ေဟာကိန္းေတြထုတ္ၾက၊ အႀကံဉာဏ္ေတြ ေပးၾကသည္။ အစိုးရေတြကေတာင္ သတုိူ႔ကုိ ေလးစားရသည္။ 
စီးပြားေရးဆုိင္ရာ က်မ္းေတြ၊ စာအုပ္ေတြ ေရးၾကသည္။ 

 
ၾကည့္ေလ ဓနစီးပြားေရးမဂၢဇင္းဆုိတာလည္း စီးပြားေရးအေၾကာင္းေတြ ထည့္သြင္းေဖာ္ျပၿပီး 

စီးပြားရွာေနတာပဲ မဟုတ္လား။ ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ စာေရးဆရာေတြကေကာ စီးပြားေရးမဂၢဇင္းေတြမွာ ဝတၳဳေတြ၊ 
ေဆာင္းပါးေတြ ဝင္ေရးၿပီး စာမူခယူေနၾကတာပဲ မဟုတ္လား။ 

 
ကုန္ပေဒသာ ဆုိင္တစ္ဆုိင္ထဲ ဝင္သြားၿပီးေနာက္ အေရာင္းစာေရးကုိ ရွာသည္။ သူတို႔သည္ 

ေကာင္တာကုိ ကတုတ္က်င္းလုိ အကာအကြယ္ ယူ၍ ကင္းပုန္းဝပ္ရင္း ဝတၳဳစာအုပ္ ဖတ္ေနေလ့ 
ရွိ၏။ ထုိအခါမ်ဳိးတြင္ အရိပ္အျခည္ကုိ ၾကည့္ရသည္။ ဝတၳဳက ေကာင္းခန္းေရာက္ေနလုိ႔ 
သိပ္စိတ္ဝင္စားေနပံုေပၚလွ်င္ ခဏေစာင့္ေနရသည္။ သည္လုိအခါမ်ဳိးမွာ အလုိက္ကမ္းဆုိးမသိဘဲ 
သြားေခၚလိုက္မိလွ်င္ ရသခံစားမႈကုိ ေႏွာင့္ယွက္သလုိ ျဖစ္သြားတတ္၏။ 

 
ထုိအခါ ပစၥည္းဝယ္ရတာ အဆင္ေျပမွာ မဟုတ္ေတာ့။ မွန္႐ႈိးေက့စ္ထကဲ ပစၥည္းတစ္ခုကိုၫႊန္ျပၿပီး 

‘အဲဒါေလး ၾကည့္ခ်င္လို႔’ ဟု မရဲတရဲေျပာၾကည့္။ ‘ဒါက ေရာင္းဖို႔ မဟုတ္ဘူး’ ဟု ျပန္ေျပာလိမ့္မည္။ 
 
ထိုစကားမွာ အေတာ္ခြက်က်ႏိုင္၏။ ႐ႈိးေက့စ္ထမွဲာလည္း ထည့္ျပထားေသးတယ္၊ ေရာင္းဖုိ႔ 

မဟုတ္ဘူးလည္း ဆုိေသးတယ္။ သို႔ရာတြင္ စားသုံးသူမ်ားအေနျဖင့္ အလုိအေလ်ာက္ နားလည္မႈရွိၿပီးသား 
ျဖစ္၏။ ပစၥည္းမွာ နမူနာျပထားျခင္းသာ ျဖစ္၏။ ေရာင္းမိန္႔မက်ေသး၊ ဒါမွမဟုတ္ ေဈးႏႈန္းမသတ္မွတ္ရေသး၊ 
ဒါမွမဟုတ္ စတိုခန္းထကဲ သြားထုတ္ယူလာဖို႔ အခ်ိန္မေပးႏိုင္ေသး။ 
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အေရအတြက္ မ်ားမ်ားရိွေနတာျမင္ရေသာ ပစၥည္းမ်ဳိးဆုိလွ်င္ေတာ့ အဆင္သင့္ရာတစ္ခုကုိ 
ထုတ္ျပလိမ့္မည္။ အနာအဆာ တစ္ခုခုပါေနလုိ႔ ‘ေနာက္တစ္ခုေလာက္ ျပပါဦး’ ဆုိလွ်င္ ‘အားလုံး 
အတူတူခ်ည္းပဲ’ ဟု ျပန္အေျပာခံရလိမ့္မည္။ ပုိက္ဆံလည္းေပးရေသး၊ ဆလံလည္း ေပးရေသးဆိုတာမ်ဳိး 
ျဖစ္၏။ ထုိစဥ္က ရွားပါးေသာ ပစၥည္းမ်ဳ ိးဆုိလွ်င္ တန္းစီတုိးၿပီး ဝယ္ၾကရသည္။ က်သင့္ေငြကုိ လက္ထမဲွာ 
အတိအက် ကုိင္ထားႏိုင္ဖို႔လုိသည္။ ျပန္အမ္းစရာ အေႂကြမရိွလွ်င္ ဝယ္ယူဘက္က အၿမဲအနာခံရသည္။ 
ပစၥည္းကုိလည္း အေရာင္အေသြး အဆင္းေရြးခြင့္မရွိ။ ကုိယ့္အလွည့္မွာက်ရာကို ယူရသည္။ 
ကုိယ္ရတ့ဲပစၥည္းက အနာအဆာပါလာလွ်င္လည္း ျပန္လလဲို႔မရ။ ကုိယ့္ထုိက္နဲ႔ ကုိယ့္ကံပ။ဲ 

 
ျပည္သူ႔ကုန္တိုက္ႀကီးေတြမွာ တစ္ခါတေလ ရွားပါးပစၥည္းေတြ ေရာင္းတတ္သည္။ ထုိအခါ 

တန္းစီဝယ္ၾကရသည္။ ကုိယ္တုိင္သုံးမယ့္ လူေတြေရာ၊ တစ္ဆင့္ျပန္ေရာင္းမယ့္ လူေတြေရာေပါ့။ 
ကုန္ပစၥည္းေတြ တစ္ဆင့္ျပန္ေကာက္တဲ့ လူေတြကလည္းေအာက္မွာ အဆင္သင့္ ေစာင့္ေနၾက၏။ 

 
ရွားပါးပစၥည္းဆုိေသာ္လည္း သိပ္ႀကီးႀကီးက်ယ္က်ယ္ေတာ့ မဟုတ္။ ထူးထူးဆန္းဆန္းလည္း 

မဟုတ္။ ဆပ္ျပာမႈန္႔၊ သြားတုိက္ေဆး၊ ေႂကြရည္သုတ္ သံပန္းကန္၊ ဘာလီေဖ်ာ္ရည္ပုလင္း စသည္တို႔သာ 
ျဖစ္၏။ 

 
တစ္ခါတေလက်ရင္ အေတာ္ရယ္စရာေကာင္းသည္။ ဘာလီေဖ်ာ္ရည္ပုလင္း ေပးမည္ဆုိသျဖင့္ 

လူေတြတန္းဆီၾကသည္။ (ေပးမည္ဆုိတာ အလကားေပးျခင္း မဟုတ္။ ေရာင္းမည္၊ ဝယ္ခြင့္ရမည္ဆုိတာကုိ 
ဟုိအခ်ိန္က ေျပာေလ့ရွိသည္ ေဝါဟာရျဖစ္၏။) 

 
ေရာင္းရင္းနဲ႔ အတန္ၾကာေသာအခါ ‘ဘာလီကုန္ၿပီ၊ ဇီးပဲရေတာ့မယ္’ ဟ ု အေရာင္းေကာင္တာမွ 

ေအာ္လုိက္ေသာအခါ ေစာေစာက တုိးေဝွ႔ေနေသာ လက္က်န္လူတန္းႀကီးသည္ ၿပဳိပ်က္ၿပီး 
လူစုကြဲသြားၾကေလေတာ့သည္။ ဘာလီေဖ်ာ္ရည္က တကယ္ပဲ ကုန္သြားလို႔လား၊ အေရာင္းတာဝန္ခံကပဲ 
အလွည့္အေျပာင္း လုပ္လုိက္တာလား၊ လူတန္းရွည္လြန္းလို႔ပဲ ရွင္းသြားေအာင္ လုပ္လုိက္တာလားေတာ့ 
မသိ။ အေၾကာသိေနသူ တခ်ဳိ႕ကေတာ့ ေနာက္တစ္ႀကိမ္ ဘာလီအလွည့္ ျပန္က်မယ့္အခ်ိန္ကုိ 
မေယာင္မလည္လုပ္ရင္း ေခ်ာင္းေနၾက၏။ 

 
သည္ၾကားထဲမွာ ကၽြန္ေတာ္တို႔ကုိ အူေၾကာင္ေၾကာင္ ေကာင္ေတြကလည္း ရွိေသးသည္။ တစ္ခါက 

ကုန္တုိက္မွာ ကၽြန္ေတာ္ ဝင္တန္းစီသည္။ ကၽြန္ေတာ့္အလွည့္ေရာက္လို႔ က်သင့္ေငြကုိေပးလုိက္ေတာ့ 
အေရာင္းဝန္ထမ္းက ဘာလီေဖ်ာ္ရည္တစ္ပုလင္းကုိ ေကာင္တာေပၚ တင္ေပးသည္။ ကၽြန္ေတာ္က… 

“ဟာ… ကၽြန္ေတာ္ ဘာလီ မလုိခ်င္ဘူး၊ ဇီးေဖ်ာ္ရည္ပဲေပးပါ”  
ဟုေျပာလိုက္၏။ အေရာင္ဝန္ထမ္းက- 

“မရဘူး၊ အခု ဘာလီေပးတ့ဲ အလွည့္ပဲ” 
ဟု ျပန္ေျပာသည္။ 
 

တန္းစီေနသူေတြကလည္း ကၽြန္ေတာ့္ကုိ ငေၾကာင္ပဲ ဆုိေသာ အၾကည့္ႏွင့္ ၾကည့္ေနၾကသည္။ 
အေရာင္းဝန္ထမ္းက စိတ္မရွည္ဘဲ… 

“ယူမွာလား မယူဘူးလား၊ အခ်ိန္မရွိဘူး” 
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ခပ္ေငါက္ေငါက္ေျပာသျဖင့္ ကၽြန္ေတာ္လည္းရွက္ၿပီး ဘာလီပုလင္းကုိပင္ယူ၍ ထြက္လာရသည္။ 
ထုိအခါ မိန္းမတစ္ေယာက္ ေနာက္က လိုက္လာၿပီး- 

“ဇီး လိုခ်င္လို႔လား၊ ဒီမွာ လမဲယ္ေလ” 
သူ႔လက္ထကဲ ဇီးေဖ်ာ္ရည္ပုလင္းကို ျပရင္းေျပာသျဖင့္ လယဲူလုိက္သည္။ 
 
အမွန္မွာ ဘာလီက လူႀကဳိက္မ်ားသျဖင့္ အျပင္မွာ ျပန္ေရာင္းလွ်င္ အျမတ္ရသည္။ 

ဇီးေဖ်ာ္ရည္ကေတာ့ အျပင္က ဆုိင္မွာဝယ္လွ်င္ ေဈးရင္းထက္ေတာင္ သက္သာေသးသည္။ ထို႔ေၾကာင့္ 
ဟုိမိန္းမက လာလဲသြားျခင္းျဖစ္၏။ ကၽြန္ေတာ့္မွာ အခ်ိန္ကုန္ခံၿပီး တန္းလည္း စီရေသး၊ ေငြလည္း 
ပုိကုန္ေသးဆုိတာမ်ဳိး ျဖစ္ရ၏။ (သည္လုိေကာင္မ်ဳိးက စီးပြားေရးအေၾကာင္း ေရးမယ္ဆိုေတာ့ 
အထင္ႀကီးစရာေကာ ရွိေသးရဲ႕လား။ ဘာပျဲဖစ္ျဖစ္ တခ်ဳိ႕ဆရာေတြလုိ ‘ကၽြန္ေတာ္က့ဲသို႔ မမွားၾကေစရန္ 
သတိေပး တင္ျပလိုက္ရပါသည္’ ဆုိတာမ်ဳိးလုိပဲ သေဘာထားခ်င္ ထားၾကေပါ့။) 

 
ျပည္သူ႔ကုန္တိုက္ေတြမွာ ကုန္ပစၥည္းေတြကုိ ျပသာျပထားၿပီး ေရာင္းရန္မဟုတ္ဆိုတာမ်ဳိး 

မၾကာခဏ ေတြ႔ရသည္။ ထို႔ေၾကာင့္ တခ်ဳိ႕က ‘ျပည္သူ႔ျပတိုက္’ ဟု နာမည္ေျပာင္းထားၾကသည္။ 
လူသုံးမ်ားေသာ ပစၥည္းေတြကလည္း မ်ားေသာအားျဖင့္ ျပတ္လပ္ေနၿပီး ‘ ကုန္ၿပီ’ ဆိုေသာ စာတန္းကသာ 
အၿမဲတမ္း ႀကဳိဆိုေနတတ္သည္။ ထုိ႔ေၾကာင့္ ‘အၿမတဲမ္းကုန္ေနလုိ႔ ကုန္တိုက္လို႔ ေခၚတာေပါ့ေနာ္’ ဟု 
ကာတြန္းဆရာေတြက ကလိၾက၏။ 

 
သည္လုိအေျခအေနမ်ဳိးမွာ ႏွစ္ေပါင္းမ်ားစြာ အသားက် ေနထိုင္လာသူတို႔မွာ ကုန္ပေဒသာ 

ဆုိင္တစ္ဆုိင္ထဝဲင္ၿပီး အေရာင္းဝန္ထမ္းကုိ ရွာသည္။ ထုံးစံအတုိင္း ေကာင္တာေနာက္မွာ ကြယ္၍ထုိင္ရင္း 
ဝတၳဳစာအုပ္ ဖတ္ေနလိမ့္မည္ဟုထင္ၿပီး ငံု႔ၾကည့္လိုက္ရာ ဘယ္သူကုိမွ မေတြ႔ရ။ ထုိစဥ္… 

“ဘာအလုိရွိပါသလဲ” 
မိန္းကေလးတစ္ေယာက္ ေရွ႕မွာလာရပ္ၿပီး ေမးသည္။ အမွန္မွာ သူသည္ ေစာေစာကတည္းက 

ရွိေနျခင္းျဖစ္၏ ကိုယ္ကသာ ခါတုိင္းလိုမွတ္ၿပီး ေနာက္ဘက္ကုိသာ လွ် ံၾကည့္လုိက္မိေသာေၾကာင့္ 
႐ုတ္တရက္ သတိမျပဳမိျခင္း ျဖစ္၏။ 

“ဟုိ… ပုဆုိးၾကည့္ခ်င္လို႔” 
“ဟုတ္ကဲ့၊ ျပမယ္ေနာ္” 

ဆုိၿပီး မွန္႐ႈိးေက့စ္က ပုဆုိးသုံးထည္ေလာက္ထုတ္ၿပီး ေရွ႕မွာခ်ျပသည္။ ကိုင္ၾကည့္ေတာ့ ပုဆုိးေတြက 
အသားလည္းေခ်ာ၊ အဆင္ေတြ အေရာင္ေတြလည္း လွသည္။ 
 

“လြန္းျပန္ပုဆုိးေလ၊ ေဆးလည္းခုိင္တယ္၊ အဆင္စံုရွိပါတယ္” 
အေရာင္းဝန္ထမ္း ေကာင္မေလးက ထူးထူးျခားျခား သေဘာေတြေကာင္းၿပီး စိတ္ရွည္လက္ရွည္ 

ရွင္းျပေနသျဖင့္  တစ္မ်ဳိးႀကီး ျဖစ္ေန၏။ စိတ္ထကဲလည္း တစ္ခုခု လြဲေခ်ာ္ေနသလို ခံစားရသည္။ 
႐ႈိးေက့စ္ထဲ မ်က္လုံးေဝ့ၾကည့္လုိက္ေတာ့လည္း ရွားပါးပစၥည္းေတြ တစ္ေနရာတည္းမွာ တစ္စုတစ္ေဝး 
ေတြ႔ေနရသည္။ တကယ္ေတာ့ သည္ပစၥည္းေတြဟာ တန္းစီၿပီးဝယ္ရမွာ မဟုတ္လား၊ ေထာက္ခံစာနဲ႔မွ 
ေလွ်ာက္လႊာနဲ႔မွ ေရာင္းမွာ မဟုတ္လား၊ ဗီအိုင္ပီခြဲတမ္းေတြ မဟုတ္လား၊ ဒါတင္မက 
တခ်ဳိ႕ပစၥည္းေကာင္းေလးေတြဆုိလွ်င္ ဝွက္ထားရမွာ မဟုတ္လား၊ မရွိဘူး ကုနၿ္ပီလို႔ ေျပာရမွာ မဟုတ္လား။ 
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အခုေတာ့ ေဖာခ်င္းေသာခ်င္း အလြတ္ေရာင္းေနတာ ႐ိုးမွ႐ုိးရဲ႕လား။ 
အေရာင္းစာေရးမေလးကလည္း အတင္းတြန္းထုိး ေရာင္းေနတာ ဘာသေဘာလဲ။ တုိက္ေဆြးေတြ 
မုိ႔လို႔လား၊ ရက္လြန္ပစၥည္းေတြကို လိမ္ေရာင္းေနတာလားဟု မသကၤာျဖစ္မိ၏။ ေနာက္ေတာ့မွ သတိရၿပီး 
စိတ္ထမွဲာ ရွက္ၿပံဳးၿပံဳးမိ၏။ ေဩာ္ ေခတ္ေျပာင္းသြားၿပီကုိး။ 

 
ေဈးကြက္ေခတ္ဦးကာလတုန္းက လူအေတာ္မ်ားမ်ားသည္ ခုလိုပင္ ေယာင္တိေယာင္ခ်ာ 

အေတြးမ်ဳိး ဝင္ခ့ဲၾကလိမ့္မည္ထင္၏။ အေရာင္းဝန္ထမ္းက ပ်ဴပ်ဴငွါငွါ၊ ခ်ဳိခ်ဳ ိသာသာ ဆက္ဆံတာ 
ခံရေသာအခါ မေနတတ္၊ မထိုင္တတ္ျဖစ္ၿပီး အားနာသလုိလုိ၊ ဘာလုိလုိ။ ဟုိအရင္က ရွားပါးပစၥည္း 
စာရင္းဝင္ခ့ဲေသာ ကုန္စည္တခ်ဳိ႕ကုိ အလြယ္တကူ လုိသေလာက္ ဝယ္ယူခြင့္ရေသာအခါ ကုိယ္ကပဲ 
မတရားအခြင့္အေရး ယူမိသလုိလုိ၊ ကုိယ့္ကုိယ္ကုိယ္ပဲ ဗီအိုင္ပီအျဖစ္ ဘဝင္ျမင့္ရမလိုလု ိ
ေၾကာင္ေတာင္ေတာင္ ျဖစ္ဖူးၾကပါလိမ့္မည္။ 

 
လူေတြရဲ႕စိတ္ကလည္း တစ္မ်ဳိးပဲ။ ရွားပါးေသာအရာကို ပို၍ တန္ဖုိးထားတတ္ၾကသည္။ 

မရႏိုင္တာဆုိလွ်င္ ပုိ၍လုိခ်င္ၾကသည္။ ေပါေပါမ်ားမ်ား၊ လြယ္လြယ္ကူကူရလွ်င္ သိပ္တန္ဖိုးမထားခ်င္ၾက။ 
လမ္းေတြေကာင္းေနတ့ဲအခါ ဝမ္းသာဖုိ႔ သတိမရၾကဘဲ လမ္းပ်က္ေနၿပီဆုိမွ စိတ္ပ်က္ညစ္ညဴးဖုိ႔ 
သတိရၾကသည့္ သေဘာမ်ဳိးျဖစ္မည္။ တခ်ဳိ႕ကလည္း ‘လမ္းဆုိကတည္းက ေကာင္းဖို႔တာဝန္ 
ရွိၿပီးသားပဟဲာ၊ ဘာေၾကာင့္ ထူးၿပီးဝမ္းသာစရာလုိလုိ႔လဲ’ ဟုဆုိလိမ့္မည္။ ဒါလည္း မွန္တာပဲ။ 

 
ဘာပျဲဖစ္ျဖစ္ ထုိသေဘာတရားကုိ စီးပြားေရးသမားေတြက ဆြဲယူၿပီး အက်ဳိးရိွလာေအာင္ 

အသုံးခ်ၾကသည္။ ကုိယ္ထုတ္လုပ္တဲ့ ကုန္ပစၥည္းလူႀကိဳက္မ်ားလာလွ်င္ ေဈးကြက္က လုိအပ္သေလာက္ 
မေပးေတာ့ဘဲ ထိန္းၿပီးျဖန္႔သည္။ အဝယ္ကလိုက္၊ ပစၥည္းက ျပတ္ၿပီဆုိေတာ့မွ ေဈးတင္ၿပီး ေရာင္းသည္။ 

 
တစ္ခါက ေဆးဝါးေတြကုိေတာင္ သည္လုိနည္းသံုးၿပီး အျမတ္မ်ားမ်ားရေအာင္ 

ႀကံစည္ခဲ့ၾကဖူးသည္။ မရွိမျဖစ္၊ မဝယ္မျဖစ္ သုံးေနၾကရေသာ ကင္ဆာေဆး၊ ႏွလုံးေရာဂါေဆး၊ တီဘီေဆး၊ 
ဆီးခ်ဳိေဆးေတြကုိ အခုလုိလုပ္လုိက္တာကေတာ့ လူ႔အသက္ကုိ ေဈးကစားသလုိ ျဖစ္ေနသည္။ 

 
တခ်ဳိ႕ကိစၥေတြမွာ ကုန္ပစၥည္း တကယ္ျပတ္လတ္ျခင္း မဟုတ္ဘဲ အတုျပဳလုပ္ျခင္းသာ ျဖစ္၏။ 

တစ္ခ်ိန္က ႐ုပ္ရွင္သမားေတြ လုပ္ခဲ့ၾကပံုကုိ သတိရမိ၏။ ကိုယ္ထုတ္သည့္ ႐ုပ္ရွင္ကား ႐ံုတင္ေသာအခါ 
လက္မွတ္ေတြကုိ ကုိယ့္ဘာသာျပန္ဝယ္ၿပီး ‘႐ံုျပည့္ၿပီ’ ဆုိင္းဘုတ္ခ်ိတ္ပစ္လုိက္သည္။ ထုိလက္မွတ္ေတြကုိ 
ေမွာင္ခုိသမားေတြက တစ္ဆင့္ျပန္ထုတ္သည္။ ၿပီးေတာ့မွ ပြဲစဥ္တုိင္း ႐ုံျပည့္႐ံုလွ် ံ အားေပးၾကတ့ဲအတြက္ 
ေက်းဇူးတင္ပါသည္ ဘာညာနဲ႔ ေၾကာ္ျငာလုိက္ေတာ့ ပရိတ္သတ္က အထင္ႀကီးၿပီး တုိးေဝ့ 
ၾကည့္ၾကတာေပါ့။ 

 
စာအုပ္သမားေတြလည္း သည္နည္းသုံးဖူးတာပဲ။ စာေရးဆရာ အသစ္တစ္ေယာက္၏ စာအုပ္ကုိ 

အုပ္ေရနည္းနည္းေလး႐ိုက္ၿပီး ဆုိင္ေတြကုိ နည္းနည္းစီလုိက္ျဖန္႔သည္။ ၿပီးေတာ့ ကုိယ့္လူေတြလႊတ္ၿပီး 
ျပန္ဝယ္ခိုင္းသည္။ သည္ေတာ့ စာအုပ္က ျပဳိက္ခနဲ ကုန္တာေပါ့။ ၿပီးမွ ပြဲဦးထြက္ စာအုပ္မွာတင္ 
တစ္ပတ္အတြင္း လက္က်န္မရွိေအာင္ ကုန္သြားေသာ စာေရးဆရာမေလးဆိုၿပီး ေၾကာ္ျငာသည္။ ဒါမ်ဳ ိး 
ႏွစ္အုပ္၊ သုံးအုပ္ လုပ္ေပးလိုက္ေတာ့ ေဈးကြက္ဝင္သြားေရာ။ 
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က်ဴရွင္ဆရာေတြကေတာ့ တစ္မ်ဳိး၊ တခ်ဳိ႕က ေၾကာ္ျငာရာမွာ တန္းခြဲ-၃ ေက်ာင္းသား 

စတင္လက္ခံၿပီဟု ဆိုသည္။ တန္းခြဲ ၁ ႏွင့္ ၂ က လူျပည့္သြားဆုိသည့္သေဘာ အထင္ေရာက္ေစသည္။ 
အမွန္မွာ တန္းခြဲ-၃ ကုိ ပထမဆံုး စတင္လက္ခံျခင္းသာျဖစ္၏။ 

 
‘ဦးရာလူရမည္’ ဆုိတာလည္း တစ္ခါတေလေတာ့ သည္သေဘာပဲျဖစ္၏။ အျမန္လာဝယ္မွ 

စိတ္ခ်ရမည္ဟု အဓိပၸာယ္ ေပါက္သေယာင္ရွိေသာ္လည္း တကယ္ေတာ့ ေရာင္းခ်င္လြန္းလို႔ 
ပထမဆံုးလာသူႏွင့္ တည့္ေအာင္ ညႇိေပးမွာကုိ ဆုိလုိျခင္းျဖစ္၏။ 

 
ကၽြန္ေတာ့္သူငယ္ခ်င္းတစ္ေယာက္က အထည္ေရာင္းသည္။ အထူးသျဖင့္ေတာ့ ရွပ္အကႌ်ေတြ၊ 

စပို႔ရွပ္ေတြ ေရာင္းျခင္းျဖစ္၏။ သူက လူႀကဳိက္နည္းၿပီး အေရာင္းထုိင္းတတ္ေသာ အေရာင္မ်ဳိး၊ 
အဆင္းမ်ဳိးဆိုလွ်င္ ေပါေပါမ်ားမ်ား တင္မထားဘဲ တစ္ထည္တည္းသာ ထုတ္ျပထားသည္။ 
တျခားအဆင္ေတြ၊ အေရာင္ေတြကုိ တစ္မ်ဳ ိးလွ်င္ သုံးေလးထည္စီ တင္ထားသည္။ ထုိအခါ 
တစ္ထည္တည္းသာရွိေသာ လူႀကဳိက္နည္းတတ္သည့္ အဆင္က အရင္ေရာင္းထြက္သြားတာမ်ဳိး 
ရွိသည္ဆုိ၏။ သည္အခါက်မွ ေနာက္တစ္ထည္ ထပ္ထုတ္ရသည္။ တကယ္ေတာ့ ထုိအဆင္၊ 
ထုိအေရာင္မ်ဳိးေတြ သူ႔ဆီမွာပုံေနတာ ၁၀ထည္မက ရွိသည္။ သည္လုိမ်ဳ ိးႏွင့္ အစြံထုတ္ရေၾကာင္း သူက 
ေျပာျပသည္။ 

 
“တစ္ခါတေလ ေလးငါးေျခာက္လၾကာေအာင္ ေရာင္းမထြက္တာမ်ဳိးကုိ သပ္သပ္ရပ္ရပ္ေခါက္၊ 

ပလစ္စတစ္အိတ္နဲ႔ ေသခ်ာထည့္ၿပီး သီးသန္႔ခင္းျပထားလိုက္မွ ခ်က္ခ်င္းထြက္သြားတာမ်ဳိးရွိတယ္” 
ဟုဆုိ၏။ ရွားပါးတာေတြကို ပုိ၍အထင္ႀကီးတတ္ေသာ လူ႔သေဘာ သဘာဝကို သူက အသုံးခ်လုိက္ျခင္း 
ျဖစ္၏။ 
 

ဒါျဖင့္ ေပါမ်ားတာက်ေတာ့ေကာ ဘယ္လုိလဲ။ 
 
ေဈးကြက္စီးပြားေရးေခတ္သို႔ ေျပာင္းခါစတြင္ လူသံုးကုန္ပစၥည္းေတြ အရမ္းေပါမ်ားလာသည္။ 

ရက္အေတာ္ၾကာေအာင္ လွ်ပ္စစ္မီးပ်က္ေနရာမွ ႐ုတ္တရက္ ျပန္လာေသာအခါ ေရစုပ္စက္ေတြဖြင့္၊ 
ပန္ကာေတြဖြင့္၊ တီဗြီေတြ ဗီဒီယုိေတြဖြင့္၊ ကက္ဆက္ေတြဖြင့္၊ အိမ္မွာရွိတဲ့ မီးေခ်ာင္းေတြ မီးလုံးေတြဖြင့္။ 
လုိလုိ မလုိလုိ လွ်ပ္စစ္ပစၥည္းအကုန္ ေလွ်ာက္ဖြင့္တာမ်ဳိး လုပ္ေလ့ရွိၾကသည္။ ဘာရယ္လို႔မဟုတ္ 
ေပ်ာ္ၿပီးေလွ်ာက္လုပ္တာလည္း ျဖစ္ႏုိင္သည္။ မီးလာတုန္း ဝေအာင္ သုံးလုိက္မည္ဆုိေသာ သေဘာလည္း 
ျဖစ္ႏုိင္၏။ 

 
သည္လုိပါပဲ၊ ပစၥည္းေတြ ေပါမ်ားလာေသာအခါ လူေတြက စိတ္ကူးတည့္ရာ 

ေလွ်ာက္ဝယ္ၾကသည္။ အသုံးမလုိတာေတြလည္း ဝယ္ခ်င္မိသည္။ ရိွၿပီးသားပစၥည္းေတြလည္း ထပ္ဝယ္ခ်င္ 
ဝယ္မိသည္။ လူတစ္ေယာက္တည္းက လက္ပတ္နာရီ သုံးလုံးျဖစ္ေနတာ၊ ေႏြေခါင္ေခါင္ႀကီးမွာ 
ကုတ္အကႌ်ဝယ္မိတာ၊ ရတုန္းေပါတုန္း ဝယ္ထားမွဆုိၿပီး ပါရာစီတေမာ ေဆးလုံး ၁၀၀၀ ပါေသာ ပုလင္းႀကီး 
ဝယ္လုိက္မိတာ၊ သုံးခုဝယ္ရင္ တစ္ခုလက္ေဆာင္ရမယ္ဆုိလို႔ ထီးသုံးလက္ ဝယ္လုိက္မိတာမ်ဳိးေတြေပါ့။ 
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သည္အတြက္ လူေတြကုိလည္း အျပစ္တင္လို႔ေတာ့မရ။ သူတို႔မွာလည္း ဟုိတစ္ခ်ိန္က 
အမွန္တကယ္ အသုံးလုိေသာ သာမန္ပစၥည္းကေလးမ်ားကုိေတာင္ လြယ္လြယ္ဝယ္ခြင္ ့ မရခ့ဲေလေတာ့ 
ေပါေပါမ်ားမ်ား ျဖစ္လာေသာအခါမွာ အတုိးခ်ၿပီး လက္စားေခ်တ့ဲအေနနဲ႔ စြတ္ဝယ္ၾကတာလားမသိ။ 

 
တခ်ဳိ႕က်ေတာ့လည္း၊ ပစၥည္းေတြေပါေသာ္လည္း ေငြကမေပါသျဖင့္ သြားရည္ယို႐ုံသာ 

တတ္ႏုိင္သည္။ ပစၥည္းအမယ္ေတြမ်ားလာေတာ့ ဘယ္ဟာကုိ ေရြးရမွန္းမသိဘဲ ေခါင္းေတာင္႐ႈပ္တယ္ဟု 
ေျပာသူလည္း ရွိသည္။ 

 
ဟုတ္ေတာ့လည္းဟုတ္သည္။ ဟုိအရင္ကဆိုလွ်င္ ေရြးခ်ယ္ပိုင္ခြင့္ သိပ္မရွိ။ စီးကရက္ဆုိလွ်င္ 

ဒူးယားႏွင့္ ခေပါင္း။ အရက္ဆုိလွ်င္ ရမ္၊ အိုးဘရန္ဒီႏွင့္ ဘီအီး။ သြားတုိက္ေဆး ဆုိလွ်င္ ပက္ဆုိးဒင့္။ 
အဝတ္ေလွ်ာ္ဆပ္ျပာဆို ေရႊဝါႏွင့္ သေျပညဳိ။ ဆပ္ျပာမႈန္႔ဆုိ သူလုိကုိယ္လုိပဲ သက္သာႏွင့္ ၾကယ္ျပာ။ 
ကုိယ္တုိက္ဆပ္ျပာဆုိ ေမႊးႏွင့္ ကာေဘာ္လစ္။ 

 
ကၽြန္ေတာ္တို႔အိမ္ဆုိလွ်င္ ေယာက်္ားေလးေတြခ်ည္းပလဲည္းျဖစ္၊ လူကလည္းမ်ားေတာ့ ဆပ္ျပာေမႊး 

မသုံးႏိုင္။ အဝတ္ေလွ်ာ္လည္း ေရႊဝါ၊ ေရခ်ဳိးလည္း ေရႊဝါ၊ ေခါင္းေလွ်ာ္လည္းေရႊဝါ၊ ေအာလ္အင္ဝမ္း 
သေဘာထားၿပီး သံုးခဲ့ရတာေပါ့။ တစ္ခါတေလ ေရႊဝါကိုတုၿပီးထုတ္တဲ့ ေရႊဝါးတုိ႔၊ ေရႊဝတို႔ေတာင္ သုံးရေသး။ 

 
ခုေတာ့လည္း သည္လုိမဟုတ္ေပါင္။ ကုန္ပစၥည္း တစ္မ်ဳိးတစ္မ်ဳိးကုိ နာမည္တံဆိပ္ေပါင္း 

ေျမာက္ျမားစြာ ထြက္ေနသည္။ ဆပ္ျပာဆိုလွ်င္ တံဆိပ္တစ္မ်ဳိးတည္းကုိပဲ အေရာင္မ်ဳ ိးစုံ၊ အနံ႔မ်ဳိးစုံ။ 
သာမန္အသား အေရရိွသူအတြက္ တစ္မ်ဳိး၊ အဆီျပန္တတ္တဲ့လူအတြက္ တစ္မ်ဳ ိး၊ ေျခာက္ေသြ႔တဲ့ 
အသားအေရအတြက္ တစ္မ်ဳိး။ ဗီတာမင္အီးပါတယ္၊ ရွားေစာင္းလက္ပပ္ ပါတယ္၊ သခြားသီးလည္းပါတယ္၊ 
ခရမ္းလြန္ေရာင္ျခည္ဒဏ္ကုိလည္း ကာကြယ္ႏုိင္တယ္ ဆုိတာပဲ။ ေနာက္ဆုိလွ်င္ ၾကက္ဟင္းခါးသီး 
ဆပ္ျပာတုိ႔၊ ပဒိုင္းသီး ဆပ္ျပာတုိ႔ေတာင္ ေပၚလာႏိုင္သည္။ (မျဖစ္ႏိုင္ဘူး မထင္ပါနဲ႔။ အေမရိကားမွာဆုိလွ်င္ 
င႐ုတ္သီး ေရခမဲႈန္႔ ေပၚေနၿပီဟု ေဆာင္းပါးထဲမွာ ဖတ္ဖူးသည္။) 

 
အရက္ဆုိတာကေတာ့ ဘာေျပာေကာင္းမလဲ၊ တံဆိပ္ေတြ တစ္မ်ဳိးၿပီးတစ္မ်ဳ ိး 

ေျပာင္းေသာက္ၾကည့္လွ်င္ ကုိယ္သာ အသည္းကင္ဆာႏွင့္ ေလွ်ာခ်င္ေလွ်ာမည္၊ တံဆိပ္စံုေအာင္ 
ေသာက္လုိက္ရမွာ မဟုတ္။ ယမကာလုလင္ေတြကေတာ့ ‘ဒီမန္းနဲ႔ ဆပၸလုိင္း’ ညီၫြတ္မွ်တေအာင္ 
ျဖဳန္းေပးၾကရွာပါေပသည္။ 

 
ခုလုိ ကုန္ပစၥည္းေတြ ေဖာခ်င္းေသာခ်င္း ျဖစ္လာေတာ့လည္း ဟင္းတစ္မယ္ေကာင္းေလာက္ 

အႏုိင္ႏိုင္ ဟဲေနရသူက ဘူေဖး ညစာစားပြဲေရာက္သြားသလုိ ဘယ္ဟာစားလို႔ ဘယ္ဟာႏႈိက္ရမွန္း 
မသိေအာင္ျဖစ္ရတာ သဘာဝေတာ့က်ပါသည္။ 

 
ေဈးကြက္ေခတ္ဦးမွာ ထူးျခားမႈတစ္ခုကုိ ေတြ႔ရသည္။ စားသုံးသူမ်ားသည္ ဟုိအရင္က 

အသည္းအသန္ တုိးေဝွ႔ဝယ္ယူခဲ့ရေသာ ကုန္ပစၥည္းမ်ားကို စိတ္ဝင္စားမႈ နည္းပါးသြားၾကျခင္းပင္ ျဖစ္၏။ 
တခ်ဳိ႕ပစၥည္း အရည္အေသြး ပုိေကာင္းေနတာေတာင္ တျခားတံဆိပ္ေတြ အသစ္ေျပာင္းသုံးတာ 
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ေတြ႔ရသည္။ အရင္က မေရာင္းခင္ကပင္ ႀကိဳတင္ကုန္ေနတတ္ေသာ ပစၥည္းမ်ဳိးေတြေတာင္ 
အေရာင္းထိုင္းစာရင္း ဝင္သြားရသည္။ 

 
သည္လုိ ဘာေၾကာင့္ ျဖစ္ရသလဲ။ လူ႔စိတ္သဘာဝအတုိင္း အသစ္အဆန္းကို ပုိၿပီး 

စိတ္ဝင္စားသြားလို႔လား၊ တံဆိပ္သစ္ေတြမုိ႔ စမ္းသပ္ၾကည့္ခ်င္တာလား၊ အေရာင္အေသြးပုိလွၿပီး ထုတ္ပုိးပံု 
သပ္ရပ္လို႔လား၊ ဒါမွမဟုတ္ ကုိယ္သိပ္စြဲလမ္း တပ္မက္ပါလ်က္ ပုိင္ဆုိင္ခြင့္မရခ့ဲေသာ မာနႀကီးလြန္းသည့္ 
မိန္းမတစ္ေယာက္ကုိ စိတ္နာေနသလုိ ျဖစ္ေနမလားဟု အေတြးေခါင္မိေသးသည္။ ဘာျဖစ္ျဖစ္ 
ႏုိင္ငံပုိင္စက္႐ုံေတြက ထုတ္လုပ္ေသာ ကုန္ပစၥည္းတခ်ဳိ႕ ေရာင္းအားက်သြားတာေတာ့ အမွန္ပျဲဖစ္၏။ 
ခုေနာက္ပုိင္းႏွစ္ေတြက်ေတာ့မွ ပုဂၢလိကေတြႏွင့္ ဖက္စပ္လုပ္၊ အရည္အေသြးကုိျပန္ထိန္း၊ ထုပ္ပုိးပံု 
သပ္ရပ္လွပေအာင္လုပ္၊ ျဖန္႔ခ် ိပံုစနစ္ကုိေျပာင္း စသည္ျဖင့္ ႀကဳိးစားေဆာင္ရြက္လုိက္ေတာ့မွ ေရာင္းအား 
ျပန္တက္လာသည္။ 

 
တစ္ခ်ိန္က စူပါျဖစ္ခဲ့ၿပီး မာမာထန္ထန္ ေရာင္းခဲ့ၾကေသာ ကုန္းပစၥည္းအခ်ဳိ႕သည္ ခုခ်ိန္မွာေတာ့ 

ေဈးကြက္ေဝစုအတြက္ ထုိးေဖာက္ႏိုင္ဖို႔ က်ားကုတ္က်ားခဲ ႀကဳိးစားေနၾကရသည္။ တခ်ဳိ႕ဆုိလွ်င္ 
ထိပ္တန္းမင္းသား၊ မင္းသမီးေတြကုိငွားၿပီး သိန္းေပါင္းမ်ားစြာ အကုန္ခ ံ ေၾကာ္ျငာေနၾကရသည္။ 
ဟုိတုန္းကဆိုလွ်င္ စားသုံးသူကို သည္လို ဆြဲေဆာင္ေနစရာေတာင္မလုိ။ 

 
“အေတြးမွားၿပီး ေဈးမသြားနဲ႔ ၊ အေဖတုိ႔ ငယ္ငယ္ကတည္းက ေသာက္တာ အရက္ျဖဴတ့ဲ” 

ဆုိတာမ်ဳိး၊ ‘ကုန္သြယ္ေရး ဗလာစာအုပ္ေလးပါ အီးယားအီးယားယုိ ’ ဆုိတာမ်ဳိးေတြလည္း 
ေၾကာ္ျငာေနစရာမလိုပါ။ 

 
ဆုိင္ေရွ႕က ေက်ာက္သင္ပုန္းေပၚမွာ ေျမျဖ ျဴဖင့္ ‘ယေန႔ တစ္အိမ္ေထာင္ သၾကားတစ္ဆယ္သား 

ေပးမည္’ ဟုေရးထားလုိက္႐ံုျဖင့္ လုံေလာက္ပါသည္။ 
 
ဟုိေခတ္က စူပါမင္းသား၊ မင္းသမီးေတြျဖစ္ေသာ ေကာလိပ္ဂ်င္ေနဝင္းတို႔၊ ၾကည္ၾကည္ေဌးတုိ႔မွာ 

တီဗြီေၾကာ္ျငာ ႐ုိက္ခြင့္မႀကံဳခ့ဲၾကရွာတာကေတာ့ စိတ္မေကာင္းစရာပါပဲ။ 
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အခန္း(၅) 
 

ေၾကာ္ျငာဆုိတာဘာလဲ။ 
 
လူအမ်ားသိေစခ်င္တဲ့ အေၾကာင္းအရာ၊ အခ်က္အလက္ေတြကုိ ေဖာ္ထုတ္တင္ျပျခင္းပင္ ျဖစ္၏။ 

ခုေခတ္မွာ ေၾကာ္ျငာဟု ဆုိလုိက္လွ်င္ စီးပြားေရးကိစၥကုိသာ အရင္သတိရၾကမည္၊ ဒါမွမဟုတ္ 
ထက္ထက္မိုးဦးကုိ ေျပးျမင္ခ်င္ ျမင္မိမည္။ တကယ္ေတာ့ စီးပြားေရးေၾကာ္ျငာ၊ လူမႈေရးေၾကာ္ျငာ၊ 
နာေရးေၾကာ္ျငာ စသည္ျဖင့္ အမ်ဳိးမ်ဳိးရွိ၏။ ဥပမာ- 

“လူကေလး ေမာင္သိန္း 
မင္းႀကီးေတာ္ စိတ္ပူေနသည္။ 
အျမန္ျပန္လာပါ။ 
အျပစ္အားလုံး ခြင့္လႊတ္သည္။” 

ဘႀကီးမုိး 
----- 

                                          
အမ်ားသိေစရန္ 

ကၽြန္ေတာ္၏ ဇနီးျဖစ္သူ စင္ဒီကေရာ့ဖုိ႔သည္ ကၽြန္ေတာ္ မရွိခိုက္တြင္ အတြင္းပစၥည္းမ်ား 
ယူေဆာင္၍ အိမ္မွထြက္သြားပါသျဖင့္ ေနာက္ေနာင္ ၎ႏွင့္ပတ္သက္သည့္ ကိစၥအဝဝကို တာဝန္ယူမည္ 
မဟုတ္ပါေၾကာင္း။ 

ပုံ-ခင္ေအာင္ 
----- 

 
ဒါေတြက လူမႈေရးေၾကာ္ျငာမ်ား ျဖစ္၏။ ေနာက္တစ္ခုက- 

ကန္႔ကြက္ရန္ေၾကာ္ျငာ 
ကၽြႏု္ပ္၏ မိတ္ေဆြျဖစ္သူ ဦးသိန္းစုိးသည္ ေဝါထရိတ္စင္တာကုိ ဝယ္ယူရန္ စရန္ေငြေပးေခ်ၿပီး 

ျဖစ္ပါသျဖင့္ ကန္႔ကြက္လုိသူရိွပါက ယေန႔မွစ၍ ခုႏွစ္ရက္အတြင္း ကန္႔ကြက္ႏိုင္ပါသည္။ 
ပုံ- ေဝလ်ံစိန္ 
(တရား႐ုံးခ်ဳ ပ္ေရွ႕ေန) 

ဆုိေသာ ေၾကာ္ျငာမ်ဳိး။ အိမ္ေရာင္းရန္၊ ကားေရာင္းရန္၊ ေခြးေရာင္းရန္ ဆုိတာမ်ဳ ိးေတြက အေရာင္းအဝယ္ 
ေၾကာ္ျငာမ်ားျဖစ္၏။ လူတစ္ဦးခ်င္း၊ ႏွစ္ဦးခ်င္းႏွင့္ဆုိင္ေသာ စီးပြားေရးေၾကာ္ျငာျဖစ္၏။ 
 

အလုပ္အကုိင္ႏွင့္ပတ္သက္သည့္ ေၾကာ္ျငာမ်ဳိးလည္း ရွိေသးသည္။ ကုမၸဏီေတြ၊ လုပ္ငန္းေတြက 
အလုပ္သမားဝန္ထမ္း ေခၚယူသည့္ေၾကာ္ျငာမ်ဳိးျဖစ္၏ ။ဥပမာ- 
ညေစာင့္အလုပ္သမား အလိုရွိသည္ 

႐ုပ္ရည္ေျပျပစ္ရမည္၊ 
၁၀တန္းေအာင္ရမည္၊ 
အဂၤလိပ္စကားေျပာ ကၽြမ္းက်င္ရမည္၊ 
ျပည္တြင္း၌ ခန္႔ထားရန္သာ ျဖစ္သည္၊ 
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ကြန္ပ်ဴတာ ကိုင္တြယ္တတ္ရမည္၊ 
သည္လုိေၾကာ္ျငာမ်ဳိးေတြ ေတြ႔ေနရသည္။ ဒရဝမ္အလုပ္ႏွင့္ ႐ုပ္ရည္ေျပျပစ္တာ ဘယ္လုိ 

ပတ္သက္လဲေတာ့ မသိ။ ၁၀တန္း ေအာင္ရမည္ဆုိကေကာ ဘာေၾကာင့္လမဲသိ။ အဲ အဂၤလိပ္စကားေျပာ 
ကၽြမ္းက်င္ရမည္ ဆုိတာကေကာ။ ေစာရေတြက အဂၤလိပ္လုိ ေျပာတတ္တယ္လုိ႔ မၾကားဖူးပါဘူး။ 
ညေစာင့္အလုပ္ႏွင့္ ကြန္ပ်ဴတာ ဘယ္လုိဆက္စပ္ေနသလဲ ဆုိတာေတာ့ စဥ္းစားလို႔မရပါ။ 

 
ဒါက ဥပမာအျဖစ္ ေျပာျပျခင္းသာ ျဖစ္၏။ အားလုံး  သည္အတုိင္းပဟဲု မဆုိလုိ။ တခ်ဳ ိ႕ေတြေတာ့ 

အလုပ္ေခၚဖုိ႔ အရည္အခ်င္း သတ္မွတ္ရာမွာ ဆုိင္သလား၊ မဆုိင္သလား မစဥ္းစားဘဲ စိတ္ကူးတည့္ရာေတြ 
အကုန္ေလွ်ာက္ထည့္ထားတာပဲ။ လခက်ေတာ့ ၃၀၀၀၀ ေလာက္ပဲ ေပးခ်င္တာေလ။ ဒါမ်ဳိးေတြ 
တစ္ခါတစ္ခါ ေတြ႔ေနၾကားေနရသည္။ 

 
ေၾကာ္ျငာဆုိတာ ဘယ္ကစတင္ေပၚေပါက္လာသလဲ။ 
 
မွတ္တမ္းမ်ားအရ လြန္ခဲ့ေသာႏွစ္ေပါင္း ၃၀၀၀ ေက်ာ္ခန္႔က သီးဗီးၿမိဳ႕မွ သူႂကြယ္တစ္ဦးက 

သူ႔အိမ္မွ ကၽြန္တစ္ေယာက္ ထြက္ေျပးသြားသျဖင့္ ျပန္ပုိ႔ေပးသူအား ဆုေငြေပးမည္ျဖစ္ေၾကာင္း ပပုိင္းရပ္ေခၚ 
က်ဴ႐ိုးစကၠဴေပၚတြင္ေရးၿပီး ေဈးလယ္ေကာင္မွာ ခ်ိတ္ဆြဲထားခဲ့ဖူးသည္။ ထုိကိစၥသည္ ေၾကာ္ျငာ၏ အစအဦး 
ျဖစ္ဖြယ္ရိွသည္ ဆုိ၏။ 

 
ေရွးတုန္းက စာမတတ္သူေတြ ေပါမ်ားသျဖင့္ စာျဖင့္ေၾကာ္ျငာျခင္းထက္ ေအာ္ဟစ္ေၾကာ္ျငာျခင္း၊ 

သ႐ုပ္ျပျခင္းတို႔ကို ပုိသုံးၾကသည္။ လွည္းဘီးျပင္ေသာ ပန္းပဲဆရာအိမ္ေရွ႕တြင္ လွည္းဘီးႀကီး 
ခ်ိတ္ဆြဲျပထားျခင္း၊ အရက္ဆုိင္ေရွ႕တြင္ စပ်စ္ရြက္မ်ား ခ်ိတ္ထားျခင္း၊ ဆံသဆုိင္ေရွ႕တြင္ ျဖဴနီက်ား 
တုိင္လုံးမ်ား ခ်ထားျခင္းတို႔ျဖစ္၏။ (ကၽြန္ေတာ္တို႔ဆီမွာ ေလထုိးကၽြတ္ဖာဆုိင္ေရွ႕တြင္ ကားတာယာႀကီး 
ခ်ိတ္ဆြဲျပထားျခင္း၊ လမ္းေဘးဓာတ္ဆီ ေရာင္းသူမ်ားက ပလက္ေဖါင္းေပၚမွာ အုတ္နီခဲေထာင္ျပထားျခင္းတို႔ 
သည္လည္း သည္သေဘာပျဲဖစ္၏။) 

 
ပုံႏိွပ္ေၾကာ္ျငာမ်ားသည္ ၁၄၈၀ ျပည့္ႏွစ္တြင္ စတင္ေပၚေပါက္ၿပီး အဂၤလန္တြင္ သတင္းစာ 

ေၾကာ္ျငာထည့္ျခင္း သည္ ၁၆၂၅ တြင္ စတင္ခ့ဲသည္ဟု သိရ၏။ အစပုိင္းတြင္ ေၾကာ္ျငာမ်ားမွာ 
ကုန္ပစၥည္းအမ်ဳိးအစား၊ တန္ဖုိး၊ ရႏုိင္သည့္ေနရာ စေသာ သာမန္အခ်က္အလကမ္်ားသာ ပါဝင္သည္။ 
ေနာက္ပိုင္းက်မွ ဝယ္သူကုိ ဆြဲေဆာင္သည့္ အေၾကာင္းအရာမ်ား ထည့္သြင္းလာခဲ့ၾကသည္။ 

 
ေၾကာ္ျငာျခင္းတြင္ အေျခခံအားျဖင့္ ခုႏွစ္မ်ဳ ိးရွိသည္၊ 

၁။ စာေစာင္မ်ားမွတစ္ဆင့္ ေၾကာ္ျငာနည္း၊ 
၂။ နံရံကပ္ ေၾကာ္ျငာနည္း၊ 
၃။ စင္ျမင့္ေပၚမွ ေၾကာ္ျငာနည္း၊ 
၄။ ခင္းက်င္းျပသ၍ ေၾကာ္ျငာနည္း၊ 
၅။ တုိက္႐ိုက္ေပးပို႔ေသာစနစ္ျဖင့္ ေၾကာ္ျငာနည္း၊ 
၆။ ႐ုပ္ရွင္ ႐ုပ္ၿငိမ္ကားမ်ားျဖင့္ ေၾကာ္ျငာနည္း၊ 
၇။ ေရဒီယုိမွ ေၾကာ္ျငာနည္း 
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တို႔ျဖစ္၏။ 
 

ေၾကာ္ျငာရွင္တို႔ လုိက္နာသင့္ေသာ ေဆာင္ပုဒ္မ်ားမွာ- 
၁။ အမွန္ကုိသာ ေၾကာ္ျငာပါ။ 
၂။ ဝယ္သူ၏ အက်ဳိးကို ေရွးဦးစြာၾကည့္ပါ။ 
၃။ ေရာင္းသူအခ်င္းခ်င္း ျပစ္တင္႐ႈတ္ခ ျ်ခင္းကို ေရွာင္ၾကဥ္ပါ။ 
ဟူ၍ျဖစ္၏။ 
(အထက္ပါ အခ်က္အလက္မ်ားကုိ ျမန္မာ့စြယ္စံုက်မ္း၊ အတြဲ၂ မွ  ကုိးကားပါသည္။) 
 

ျမန္မာႏုိင္ငံတြင္ ေရွးျမန္မာမင္းမ်ားလက္ထက္က ‘တိုင္းသူျပည္သား လူအမ်ားတို႔ေလ’ ဆုိၿပီး 
ဘုရင့္အမိန္႔ျပန္တမ္းကုိ ဖတ္ၾကားျခင္း၊ သူႀကီးအိမ္က ေမာင္းတဒူဒူထု၍ လူစုခိုင္းၿပီး ရပ္ေရးရြာေရး  
ေဆြးေႏြးမွာၾကားျခင္း၊ ရြာေဆာ္ႀကီးက ‘ဗ်ဳိ႕’ ဟစ္ၿပီး သာေရးနာေရးကိစၥမ်ား ႏႈိးေဆာ္ျခင္းတို႔သည္ 
ေၾကာ္ျငာ၏ အစ ျဖစ္သည္ဟု ဆုိ၏။ 

 
စီးပြားေရးေၾကာ္ျငာႏွင့္ ပတ္သက္လို႔ေတာ့ ‘ေဟာဒီက ပျဲပဳတ္’ ဆုိတာက စသည္ဟုထင္၏။ 

‘လာေနာ္ လာေနာ္ ငါးသေလာက္ေတြ လတ္တယ္’ ဆိုေသာ ေဈးေခၚသံသည္လည္း ေၾကာ္ျငာ၏ အစပင္ 
ျဖစ္ႏုိင္၏။ 

 
သတင္းစာ ေၾကာ္ျငာကေတာ့ ဘယ္အခ်ိန္က စေပၚသလဲမသိ။ ျမန္မာႏိုင္ငံ၏ 

အေစာဆုံးသတင္းစာ တစ္ေစာင္ျဖစ္ေသာ ေမာ္လျမဳိင္ ခေရာ္နီကယ္ သတင္းစာႏွင့္ မင္းတုန္းမင္းႀကီး 
လက္ထက္မွာ ထုတ္ေဝေသာ ရတနာပံု ေနျပည္ေတာ္ သတင္းစာေတြမွာေတာ့ 
ေၾကာ္ျငာသေဘာေဆာင္သည့္ ေဖာ္ျပခ်က္ေတြ ပါဝင္ခ့ဲေၾကာင္း ၾကားဖူးသည္။ စီးပြားေရးေၾကာ္ျငာ 
သက္သက္ေတြကေတာ့ ကုိလုိနီေခတ္က်မွ အေနာက္ႏိုင္ငံေတြကုိ အတုယူၿပီး ေပၚေပါက္လာဟန္တူသည္။ 

 
ေရွးဦးအစက ျမန္မာတို႔သည္ ေၾကာ္ျငာျခင္းကုိ စိတ္ဝင္စားမႈမရွိ။ ေၾကာ္ျငာရေကာင္းမွန္း 

သိဟန္လည္းမတူ။ ကုိယ့္ကုန္ပစၥည္းကို တစ္ျပည္လံုး ပ်ံ႕ေအာင္ ျဖန္႔ခ်ိေရာင္းခ်ဖုိ႔လည္း စိတ္ကူးမရိွၾက။ 
တစ္ၿမဳိ႕၊ တစ္နယ္၊ တစ္ရပ္ကြက္ေလာက္ ေဈးကြက္ရထားလွ်င္ ေက်နပ္ၿပီ။ လုပ္ငန္းတိုးခ်ဲ႕ဖို႔ထက္ 
စားဖို႔ေသာက္ဖို႔၊ လွဴဖုိ႔တန္းဖို႔ လုံေလာက္လွ်င္ ေတာ္ၿပီဆိုေသာလူမ်ဳိးျဖစ္၏။ 

 
ကုန္ပစၥည္းကုိ နာမည္၊ တံဆိပ္ အမွတ္အသားလုပ္တာမ်ဳိးလည္း မရွိ။ ဆုိင္ဆုိလွ်င္လည္း 

နာမည္တပ္ထားျခင္း မရိွ။ ပုိင္ရွင္နာမည္သည္ လုပ္ငန္းအမည္၊ ဆုိင္အမည္ပင္ျဖစ္၏။ ဦးဘပြဲ႐ုံ၊ 
လွည္းေထာင္ဆရာ ဦးဖုိးျမ စသည္ျဖင့္။ 

 
ဆုိင္းဘုတ္ေတြ ဘာေတြ တပ္ထားျခင္းမ်ဳိးလည္း မရိွ။ ပန္းပဖဲုိ ဘယ္နားမွာလဲေမးလွ်င္ 

လမ္းၫႊန္မယ့္လူေတြ အိမ္တုိ္င္ရာေရာက္ေတာင္ လုိက္ပုိ႔လုိက္ဦးမည္။ ဆုိင္ရွင္ကုိ ေအာ္ေခၚေပးတာတုိ႔၊ 
ေခြးေမာင္းေပးတာတုိ႔ေတာင္ ႀကံဳတုန္း ဝင္ကူညီသြားၾကဦးမည္။ 
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အၿပဳိင္အဆုိင္ရယ္လို႔လည္း သိပ္မရိွ။ တစ္ေယာက္က သည္အလုပ္လုပ္လွ်င္ 
ေနာက္တစ္ေယာက္က လုိက္လုပ္တာမ်ဳိးသိပ္မရွိ။ သူမ်ားထမင္းလုတ္ကုိ ဝင္မလုေကာင္းဘူး ဆိုေသာ 
က်င့္ဝတ္ကုိ လုိက္နာၾကသည္။ ၿပီးေတာ့ ေရွးေခတ္က စြန္႔စြန္႔စားစား အလုပ္ေျပာင္းလုပ္သူ ရွားသည္။ 
မိ႐ိုးဖလာ အလုပ္ကုိပဲ ဆက္လုပ္ၾကတာ မ်ားသည္။ လယ္သမားသားက လယ္ဆက္စိုက္၊ 
တံငါသည္သားက ပုိက္ကြန္ဆက္ကုိင္၊ ကုန္သည္သားက အေရာင္းအဝယ္ဆက္လုပ္၊ 
ကုိယ့္လုပ္ငန္းႏွင့္ကုိယ္၊ ကုိယ့္ေဖာက္သည္ႏွင့္ ကုိယ္၊ ကုိယ့္ကုန္ပစၥည္း ပုိၿပီး အေရာင္းရ 
တြင္က်ယ္ေအာင္ဆုိၿပီး  ေၾကာ္ျငာေနစရာ ဘာလုိေတာ့လို႔လဲ။ 

 
လုပ္ငန္းအမည္ေပးျခင္း၊ ကုန္အမွတ္တံဆိပ္တပ္ျခင္း၊ ဆုိင္းဘုတ္ေထာင္ျခင္း၊ ေၾကာ္ျငာျခင္း 

စသည္တို႔မွာ ႏုိင္ငံျခားကုန္သည္မ်ားႏွင့္အတူပါလာေသာ အေလ့အထမ်ား ျဖစ္လိမ့္မည္။ ေနာက္ပုိင္းက်မွ 
အျမင္က်ယ္ ေခတ္မီလာေသာ ျမန္မာမ်ားက အတုယူခဲ့ဟန္တူပါသည္။ 

 
ေၾကာ္ျငာနည္းအမ်ဳိးမ်ဳိးရွိ၏။ အေျခခံအက်ဆုံးႏွင့္ ကုန္က်စရိတ္ အသက္သာဆုံးနည္းကေတာ့ 

ကုိယ္တုိင္ ေအာ္ဟစ္ေၾကာ္ျငာျခင္းျဖစ္၏။ လမ္းေဘးေဈးသည္မ်ား သံုးေလ့ရွိသည္။ ထုိနည္းမွာ 
ေရွးအက်ဆုံးျဖစ္ေသာ္ လည္း ခုထိတုိင္ အသုံးဝင္ေနေသးသည္။ ေဈးသည္ကေလးမ်ားသာမက 
ကမာၻ႔ထိပ္တန္း ကုမၸဏီမ်ားပင္ သည္နည္းကုိ သုံးေနၾကတုန္း ျဖစ္၏။ အေရာင္းျပခန္းကုိ 
ေရာက္လာေသာသူေတြကုိ ရွင္းလင္းေျပာျပရျခင္းသည္ သည္သေဘာပျဲဖစ္၏။ 

 
သည္နည္းလမ္းရဲ႕ အားနည္းခ်က္ကေတာ့ ကုိယ့္ဆီ ဆုိက္ဆုိက္ၿမိဳက္ၿမိဳက္ ေရာက္လာသူကုိသာ 

ေၾကာ္ျငာခြင့္ရသျဖင့္ နယ္က်ဥ္းသည္။ ထို႔ေၾကာင့္ စားသုံးသူဆီ အေရာက္သြားၿပီး 
ေၾကာ္ျငာေရာင္းခ်ၾကသည္။ ေမာ္ေတာ္ကားေပၚ ကုန္ပစၥည္းေတြတင္၊ လူစည္ကားရာ ေနရာမွာရပ္ၿပီး 
အသံခ်ဲ႕စက္ျဖင့္  ေအာ္ဟစ္ေၾကာ္ျငာျခင္းမ်ဳိး ျဖစ္၏။ တခ်ဳိ႕ ဘုရားပြဲေတြရွိရာသို႔ လွည့္လည္ေရာင္းခ်သည္။ 
ဆယ့္ႏွစ္ရာသီ ပြဲေတာ္ေတြကုိ လုိက္ေရာင္းသျဖင့္ ဆယ့္ႏွစ္ရာသီေဈးသည္ဟု ေခၚသည္။ 
ခုေနာက္ပုိင္းက်ေတာ့ ေဈးပြဲေတာ္ေတြမွာပါ လုိက္ၿပီး ေၾကာ္ျငာရင္း ေရာင္းခ်ၾကသည္။ 

 
ကုမၸဏီႀကီးေတြကေတာ့ ကုန္စည္ျပပြဲမ်ား၊ သ႐ုပ္ျပ ရွင္းလင္းျပပြဲမ်ားမွတစ္ဆင့္ ေၾကာ္ျငာၾကသည္။ 
 
သည္နည္းလမ္းရဲ႕ ေကာင္းကြက္တစ္ခုကေတာ့ သုံးစြဲသူမ်ားအေနျဖင့္ ကုန္ပစၥည္းကို တုိက္႐ိုက္ 

ျမင္ေတြ႔ခြင့္ရျခင္းျဖစ္၏။ ကုန္ပစၥည္း၏ အားသာခ်က္မ်ား၊ ကုိင္တြယ္ အသုံးျပဳပံုမ်ားကို 
လက္ေတြ႔ျမင္ရသည္။ မရွင္းတာရွိလွ်င္ တာဝန္ရိွသူကုိ ေမးျမန္းစုံစမ္းလို႔ရသည္။ အခြင့္သာလွ်င္ ကုိယ္တုိင္ 
စမ္းသပ္သုံးစြဲၾကည့္လို႔ရသည္။ 

 
တကယ္ေတာ့ ကုန္ပစၥည္း သ႐ုပ္ျပရွင္းလင္းပြဲဆုိတာ ခန္းမႀကီးေတြ၊ ဟုိတယ္ဧည့္ခန္းႀကီးေတြ 

ငွားၿပီး ႀကီးႀကီးက်ယ္က်ယ္လုပ္မွ ျဖစ္တာမဟုတ္၊ လမ္းေဘးမွာလည္း လုပ္လို႔ရသည္။ မ်က္လွည့္တို႔၊ 
ေႁမြအလမၸာယ္ တို႔ျပရင္း ေဆးေရာင္းတာလည္း သ႐ုပ္ျပပြဲပါပဲ၊ ႂကြကႏ္ို႔ လက္ေတြ႔သတ္ျပတာလည္း 
သ႐ုပ္ျပပြဲပါပဲ။ သူတို႔ပစၥည္း ခုိင္ခံ့ေၾကာင္းကုိ ပလက္ေဖာင္းေပၚ တဖုန္းဖုန္း႐ုိက္ၿပီး သ႐ုပ္ျပခ့ဲၾကေသာ 
တုိက္ႀကီးတံျမက္စည္း ေရာင္းခ်သူမ်ားလည္း ထို႔အတူပါပဲ။ 
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ေနာက္ေၾကာ္ျငာနည္း တစ္ခုကေတာ့ ပုိစတာမ်ားကပ္ျခင္း၊ ဆုိင္းဘုတ္မ်ား ေထာင္ျခင္းတို႔ျဖစ္၏။ 
သည္ေနရာမွာ ဆုိင္းဘုတ္ အေသေထာင္ျခင္းႏွင့္ ေရြ႕လ်ားဆိုင္းဘုတ္မ်ားႏွင္ ့ ေၾကာ္ျငာျခင္းဟူ၍ 
ႏွစ္မ်ဳိးရွိသည္။ လူစည္ကားရာေနရာေတြမွာ ပုိစတာမ်ားကပ္ျခင္း၊ ဆုိင္းဘုတ္မ်ား စုိက္ထူျခင္းတို႔အျပင္ 
ေမာ္ေတာ္ကား၊ မီးရထား၊ သေဘၤာစေသာ ယာဥ္မ်ားမွာ ေၾကာ္ျငာမ်ားခ်ိတ္ဆြဲျခင္း၊ ေရးသားျခင္းမ်ားလည္း 
ျပဳလုပ္ၾကသည္။ လက္ကမ္းေၾကာ္ျငာမ်ားလည္း ေဝငွၾကသည္။ 

 
႐ုပ္ရွင္ဇာတ္ကားမ်ား ေၾကာ္ျငာရာတြင္ ခုခ်ိန္ထိ သည္နည္းလမ္းကုိ သုံးေနၾကတုန္းျဖစ္၏။ 

ေမာ္ေတာ္ကား၏ ေဘးတစ္ဖက္တစ္ခ်က္မွာ မင္းသား၊ မင္းသမီးပံုႏွင့္ ဇာတ္ကား အမည္၊ 
သ႐ုပ္ေဆာင္အမည္၊ ျပသေနေသာ႐ံုတို႔ ေရးဆြဲထားေသာ ပိုစတာႀကီးေတြခ်ိတ္ၿပီး လွည့္လည္ျခင္းျဖစ္၏။ 
ဟုိအရင္က ရန္ကုန္ၿမဳိ႕လယ္မွာ လက္တြန္းပုိစတာေတြလည္းရွိ၏။ တြန္းလွည္းေပၚမွာ ပုိစတာတင္ၿပီး 
ျမဳိ႕တြင္း လွည့္တြန္းသြားၾကျခင္း ျဖစ္၏။ 

 
ကၽြန္ေတာ္တို႔ ငယ္ငယ္က ႐ုပ္ရွင္ေၾကာ္ျငာကားလာလွ်င္ ၿခံထိပ္ေျပးထြက္ၿပီး ၾကည့္ရသည္။ ‘တံုခ်မ္ 

တုံခ်မ္’ ဆိုေသာ ဆုိင္းသံၾကားလွ်င္ ေၾကာ္ျငာကားလာေၾကာင္း သိရ၏။ တစ္ခါတေလ လက္ကမ္းေၾကာ္ျငာ 
စာရြက္ ႏွစ္ရြက္သုံးရြက္ ႀကဲခ်သြားတတ္သည္။ အလုအယက္ ေျပးေကာက္ၾကရသည္။ ေၾကာ္ျငာကားသည္ 
ေဈး၊ လမ္းဆုံ၊ လမ္းခြ စေသာ လူစည္ကားရာ ေနရာေတြမွာရပ္ၿပီး အသံခ်ဲ႕စက္ျဖင့္ ေအာ္ေလသည္။ 

 
“တင္ညြန္႔၊ ေရႊဘ တကယ္ခ်တဲ့ ‘ဗီဇ’ ဇာတ္ကားႀကီး၊ တင္ညြန္႔ ကပဲၾကမ္းႏိုင္မလား၊ ေရႊဘကပဲ 

ရမ္းႏုိင္မလား၊ သိခ်င္ရင္ ျမန္မာ့လင္းေရာင္႐ံုသို႔ အေျပးသာ ႂကြလွမ္းခ့ဲၾကပါ” 
 
ထုိသူ အေျပာေကာင္းလွ်င္ ေကာင္းသလုိ ဇာတ္ကား လူတုိးေလသည္။ 
 
တစ္ခါက ရန္ကုန္ၿမဳိ႕ရွိ အုတ္နံရံေတြေပၚမွာ ေရးဆြဲၿပီး အႀကီးအက်ယ္ ေၾကာ္ျငာခ့ဲေသာ 

ျမန္မာေဆးတစ္မ်ဳိး ေပၚေပါက္ခဲ့ဖူးသည္။ အုတ္နံရံ အေတာ္မ်ားမ်ားသည္ သူ႔ေၾကာ္ျငာႏွင့္မလြတ္။ 
ဘုန္းႀကီးေက်ာင္း အုတ္႐ုိးဝင္း ထရံေတာင္ ပါသည္။ ထို႔ေၾကာင့္ ထိပ္ေျပာင္ေျပာင္ လူတစ္ေယာက္ကုိ 
ေတြ႔လွ်င္ ‘အျပင္ထြက္ရင္ ဦးထုပ္ ေဆာင္းသြားဦးေနာ္၊ ေတာ္ၾကာ ေဆးေၾကာ္ျငာ လာေရးသြားဦးမယ္’ ဟု 
ေနာက္ေျပာင္ၾကရတဲ့ အထိပဲ။ 

 
လမ္းေဘးအုတ္နံရံမ်ား၊ ဓာတ္တုိင္မ်ား၊ သစ္ပင္မ်ားမွာ ေၾကာ္ျငာကပ္ျခင္း၊ ခ်ိတ္ဆြဲျခင္းတုိ႔ကုိ 

ဟုိအရင္က အေသးအဖြဲ ေဆးထုတ္လုပ္သူမ်ားႏွင့္ ဇာတ္သဘင္မ်ား၊ အၿငိမ့္မ်ားက ျပဳလုပ္ၾကသည္။ 
ေနာက္ပိုင္းက်ေတာ့ သည္ခြင္ကုိ က်ဴရွင္ေၾကာ္ျငာေတြက လႊမ္းမုိးလာသည္။ ေက်ာင္းေတြ ဖြင့္ခါနီး 
တစ္ႀကိမ္၊ စာေမးပြဲရာသီနား နီးလွ်င္ တစ္ႀကိမ္ က်ဴရွင္ေၾကာ္ျငာေတြ ပလူပ်ံလာတတ္သည္။ 

 
ကၽြန္ေတာ့္သူငယ္ခ်င္း က်ဴရွင္ဆရာတစ္ေယာက္ဆုိလွ်င္ သြားေလရာမွာ လက္ဆြဲအိတ္တစ္လုံး 

ပါသည္။ အိတ္ထမဲွာလည္း ေၾကာ္ျငာပိုစတာ၊ ေကာ္ထုတ္၊ တူေသးေသးေလး တစ္ေခ်ာင္းႏွင့္ သံတုိ 
အဆင္သင့္ရွိသည္။ ေၾကာ္ျငာကပ္လို႔ေကာင္းေသာ ေနရာတစ္ခုေတြ႔လွ်င္ အိတ္ထကဲ ပုိစတာကို 
ထုတ္ၿပီးကပ္ေတာ့သည္။ တစ္ခါတေလ မုိးအစုိခံေအာင္ ပလစ္စတစ္ ေလာင္းထားၿပီးသား ပုိစတာကို 
သစ္ပင္မွာ သံႏွင့္႐ိုက္ၿပီး ခ်ိတ္ဆြဲတတ္သည္။ ကၽြန္ေတာ္ေတာင္ ႀကံဳလွ်င္ ဝင္ကူေပးရေသးသည္။ 
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တစ္ျပည္လုံး အတုိင္းအတာႏွင့္ ပ်ံ႕ႏွံ႔ေစခ်င္လွ်င္ေတာ့ မီဒီယာေတြကတစ္ဆင့္ ေၾကာ္ျငာရသည္။ 

မီဒီယာဆုိသည္မွာ စာနယ္ဇင္းမ်ား၊ ေရဒီယုိႏွင့္ ႐ုပ္ျမင္သံၾကား၊ ႐ုပ္ရွင္၊ အင္တာနက္ 
ဆက္သြယ္ေရးတုိ႔ျဖစ္၏။ ကၽြန္ေတာ္တို႔ဆီမွာေတာ့ စာနယ္ဇင္းမ်ား၊ ေရဒီယိုႏွင့္ ႐ုပ္ျမင္သံၾကားတုိ႔က 
ေလာေလာဆယ္တြင္က်ယ္ ေနသည္။ 

 
စာနယ္ဇင္းေတြမွာ အမ်ားဆုံး ေၾကာ္ျငာၾကသည္။ သည္နည္းလမ္းက ကုန္က်စရိတ္ 

သက္သာသည္။ တစ္ျပဳိင္နက္တည္းတြင္ ေစာင္ေရေပါင္းမ်ားစြာ (ေၾကာ္ျငာထည့္သည့္ စာနယ္ဇင္း၏ 
ေစာင္ေရတုိင္းတြင္) ပါဝင္ႏုိင္သည္။ အခ်ိန္ႏွင့္တစ္ေျပးညီ ေၾကာ္ျငာရျခင္း မဟုတ္သျဖင့္ 
ပရိတ္သတ္ျမင္ေတြ႔ အခြင့္အလမ္း ပုိရႏုိင္သည္။ ေၾကာ္ျငာသက္တမ္း ၾကာရွည္ႏုိင္သည္။ ပရိတ္သတ္ 
တစ္ဦးသုိ႔ လႊဲေျပာင္းႏိုင္သျဖင့္ ေၾကာ္ျငာကုိ ျမင္ေတြ႔သူပြားမ်ားႏိုင္သည္။ ပရိတ္သတ္က ေၾကာ္ျငာကို 
အခ်ိန္ယူ ၾကည့္ႏိုင္သျဖင့္ မိမိကုန္ပစၥည္းအေၾကာင္း အေသးစိတ္ ေဖာ္ျပႏိုင္သည္။ 

 
တစ္ခုရွိတာက စာနယ္ဇင္းေၾကာျငာဆိုတာ ပရိတ္သတ္က တမင္ ဂ႐ုစိုက္ၾကည့္ပါမွ 

ျမင္ေတြ႔ႏိုင္ျခင္းျဖစ္၏။ စိတ္မဝင္စားလို႔ ေသေသခ်ာခ်ာ မၾကည့္တာမ်ဳိး၊ စာမ်က္ႏွာေက်ာ္ၿပီး 
လွန္သြားတာမ်ဳိးျဖစ္လွ်င္ လြတ္သြားႏုိင္သည္။ 

 
ေရဒီယုိတို႔၊ ႐ုပ္ျမင္သံၾကားတို႔ ဆုိတာကေတာ့ သည္လုိမဟုတ္။ ေရဒီယုိမွ လာေသာအသံကုိ 

တမင္နားမေထာင္သည့္တုိင္ ၾကားေနရသည္။ နားရြက္ဆုိတာက လက္ႏွင့္ ပိတ္မထားလွ်င္ ဘာသံျဖစ္ျဖစ္ 
ဝင္လာႏုိင္တာကုိး။ ကုိယ့္မွာ ေရဒီယုိမရွိသည့္တုိင္ တစ္ဖက္ခန္းမွဖြင့္လွ်င္ ၾကားႏိုင္သည္။ ေရဒီယုိေရွ႕ 
ထုိင္မေနလည္း အသံေရာက္ရွိရာ ေနရာက ၾကားႏိုင္သည္။ အိမ္သာထဝဲင္ေနလွ်င္ေတာင္ 
ၾကားေနရတတ္သည္။ ၿပီးေတာ့ ေရဒီယုိဆုိတာ လူအမ်ားအျပား တစ္ၿပိဳင္နက္တည္း နားေထာင္ႏိုင္သည္။ 
စာနယ္ဇင္းေတြလိုလည္း စာတုိက္၊ ကား၊ သေဘၤာ၊ ေလယာဥ္တို႔ႏွင့္ တကူးတကတင္ပို႔စရာမလုိ။ 
ေလလႈိင္းထကဲ တုိက္႐ုိက္ေရာက္ရိွသြားႏုိင္သည္။ ေတာႀကဳိအံုၾကားထိ ပ်ံ႕ႏွံ႔ႏုိင္သည္။ သည္အခ်က္ေတြမွာ 
တစ္ပန္းသာသည္။ 

 
ကၽြန္ေတာ္တို႔ငယ္ငယ္က ေရဒီယုိေၾကာ္ျငာေတြ တစ္ႀကိမ္ ေခတ္စားလုိက္ေသးသည္။ ထုိစဥ္ 

လူအမ်ားသည္ အထူးအဆန္းသဖြယ္ ေစာင့္ၿပီးနားေထာင္ခဲ့ၾကရသည္။ ကၽြန္ေတာ္မွတ္မိသမွ  ်
ေရဒီယုိေၾကာ္ျငာမ်ားမွာ- 

‘ေဈးသြားရင္လည္း ေမာင္ဗမာ၊ ေက်ာင္းသြားရင္လည္း ေမာင္ဗမာ ေမာင္ဗမာ’ ဆိုေသာ 
ေမာင္ဗမာစက္ဘီး ေၾကာ္ျငာ။ 

‘ေခတ္အႀကိဳက္ ႏုိင္လြန္ အဆင္ကေလးကလည္း ဆန္းေပတာ၊ လာ လာ လား လာ လား၊ လား 
လာ လာ’၊ ‘ဟံသာေအး အမွတ္တံဆိပ္မ်ားကိုသာ ေမးဝယ္ၾကပါ’ ဆုိေသာ ႏုိင္လြန္အက်ႌစ ေၾကာျငာမ်ား။ 

“ေဟာ……ေဟာ…… ေဟာလစ္” 
“သင့္အင္အားကုိ တုိးပြားေစရန္ အရသာရွိေသာ အိုဗာတင္း” 
“အားကုန္လွ်င္ ပ်ားအံုကုိစားပါ” 
“ေဟာဒီမွာ က်ားပ်ံမေကာက္ ေဆးလိပ္ပါ” 
“ဆရာေမာင္ ေဆးနီအမႈန္႔အလုံးမ်ားႏွင့္ တစ္ျပည္လုံးသုံးကာ က်န္းမာၾကပါေစ” 
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စေသာ ေၾကာ္ျငာမ်ားျဖစ္၏။ ေနာက္ေတာ့  ဆုိရွယ္လစ္မူနဲ႔ မကိုက္ညီလို႔ဆုိလား မသိ၊ 
ေရဒီယုိေၾကာ္ျငာေတြ ရပ္ဆုိင္းသြားသည္။ ခုေနာက္ပုိင္းက်မွ ျပန္ေပၚလာျခင္းျဖစ္၏။ 

 
ခုေခတ္မွာ မီဒီယာေတြထမဲွာ ေၾကာ္ျငာနဲ႔ပတ္သက္လို႔ စူပါျဖစ္ေနတာကေတာ့ ႐ုပ္ျမင္သံၾကားပါပဲ။  

အ႐ုပ္လည္းျမင္ရ၊ အသံလည္းၾကားရဆိုေတာ့ ပုိၿပီးထိေရာက္သည္။ စာမတတ္သူေတြေတာင္ 
နားလည္ႏိုင္သည္။ ကုိယ့္ကုန္ပစၥည္းကုိ အေရာင္အေသြးကစ အျပင္မွာ တကယ္ျမင္ရသလို ျပသႏိုင္သည္။ 
သုံးစြဲပံုမ်ားကုိလည္း သ႐ုပ္ျပႏိုင္သည္။ ေၾကာ္ျငာကို ၾကည့္ျဖစ္ေအာင္ အထူးဆြဲေဆာင္ေနစရာမလို။ 
ဇာတ္လမ္းတြဲေတြက ပရိသတ္ကုိ ႐ုပ္ျမင္သံၾကားေရွ႕က မခြာႏုိင္ေအာင္ ထိန္းထားေပးသည္။ 

 
သည္နည္းလမ္းက ေငြကုန္ေၾကးက်မ်ားသေလာက္ အက်ဳိးရွိသည္ဟု ဆုိ၏။ ႐ုပ္ျမင္သံၾကားမွာ 

ေၾကာ္ျငာနာနာ ထည့္ႏိုင္လွ်င္ ေရာင္းအားတက္တာ အမွန္ပဲတဲ့။ တီဗြီေၾကာ္ျငာမွာပါေသာ ကုန္ပစၥည္းကုိ 
စားသုံးသူေတြက ေတာင္းဆုိသျဖင့္ လက္လီဆုိင္ေတြက ဝယ္တင္ေပးရသည္။ သည္လုိပဲ 
လက္လီဆုိင္ေတြက ေၾကာ္ျငာကိုၾကည့္ၿပီး ကုန္ပစၥည္း ဝယ္တင္ၾကျပန္သည္။ 

 
ခုေခတ္ကလည္း အၿပဳိင္အဆုိင္ေတြ အလြန္မ်ားသည္။ ကုန္ပစၥည္းတစ္မ်ဳ ိးတည္းကုိပင္ 

အမွတ္တံဆိပ္ေပါင္းမ်ားစြာ ထြက္ေနသည္။ အရည္အေသြးကလည္း မတိမ္းမယိမ္း။ ထုိအခါ ဆုိင္ေပၚမွာ 
ယွဥ္တင္ထားလွ်င္ စားသုံးသူက ေၾကာ္ျငာမွာ အျမင္အေတြ႔မ်ားလုိ႔ မွတ္မိေနေသာ ကုန္ပစၥည္းကုိသာ 
ဦးစားေပး ေရြးခ်ယ္တတ္သည္။ 

 
ထို႔ေၾကာင့္ တီဗြီေၾကာ္ျငာသည္ အေရးပါေသာ အခန္းက႑ ျဖစ္လာ၏။ တီဗြီမေၾကာ္ျငာလွ်င္ 

အဆင့္အတန္း မဝင္သလုိပင္ ျဖစ္လာ၏။ သည္ေတာ့ တီဗြီမွာ ေၾကာ္ျငာ အလုအယက္ ထည့္ၾကရသည္။ 
ေၾကာ္ျငာ႐ုိက္ကူးေရး လုပ္ငန္းေတြေပၚလာသည္။ ေၾကာ္ျငာဒါ႐ိုက္တာေတြ အလုပ္ျဖစ္သည္။ မင္းသား၊ 
မင္းသမီးေတြ ဝင္ေငြေသာက္ေသာက္လဲ ပုိရလာသည္။ ေၾကာ္ျငာရွင္ေတြလည္း ကုန္ပစၥည္း 
ေရာင္းအားတက္သျဖင့္ အက်ဳိးရွိသည္။ 

 
ဒါျဖင့္ ေၾကာ္ျငာေတြကုိ ထုိင္ၾကည့္ေနရေသာ ပရိသတ္အေနႏွင့္ေကာ။ အက်ဳိးႏွင့္အျပစ္ 

ဆန္းစစ္ၾကည့္ရေအာင္။ 
 
ျမန္မာေၾကာ္ျငာ အမ်ားစုသည္ ေဖ်ာ္ေျဖေရးဆန္သျဖင့္ အသင့္အတင့္ဆုိလွ်င္ ၾကည့္ရတာ 

အပ်င္းေျပသည္။ ကုန္ပစၥည္းေတြကုိ တိုက္႐ုိက္ျမင္ခြင့္ရသည္။ ကုန္ပစၥည္းမ်ား အေၾကာင္းပိုသိလာသျဖင့္ 
စားသုံးသူ တစ္ေယာက္အဖို႔ အျမင္က်ယ္လာႏုိင္သည္။ ေရြးခ်ယ္စရာ အခြင့္အေရးေတြလည္း 
ပုိမ်ားလာသည္။ 

 
ဆုိးက်ဳိးေတြကေတာ့ ႐ုပ္ျမင္သံၾကားစက္၏ ေတာက္ပေသာ အလင္းေရာင္ကုိ ၾကာၾကာၾကည့္လွ်င္ 

မ်က္စိကုိ အထုိက္အေလ်ာက္ ထိခုိက္ႏုိင္သည္။ ေၾကာ္ျငာေတြေပၚလာသျဖင့္ သူတို႔အတြက္ပါ 
ပုိၾကည့္ေပးေနရသျဖင့္ မ်က္စိထိခိုက္မႈ ပုိမ်ားလာႏိုင္သည္။ တီဗြီၾကည့္ခ်ိန္ပုိမ်ားသျဖင့္ အနားယူခ်ိန္ 
နည္းသြားသည္။ တီဗြီၿပီးဆုံးခ် ိန္ ေနာက္က်သျဖင့္ အိပ္ရာဝင္ခ်ိန္ ေနာက္က်လာသည္။ တီဗြီဖြင့္ခ် ိန္ 
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ပုိမ်ားသျဖင့္ မီတာခပုိကုန္သည္။ တီဗြီက အလုပ္ပုိလုပ္ရသျဖင့္ စက္ပိုနာသည္။ ေၾကာ္ျငာစရိတ္ကုိ 
ကုန္ပစၥည္းတန္ဖုိးတြင္ ေပါင္းထည့္ထားသျဖင့္ စားသုံးသူက မွ်ေဝက်ခံရသည့္သေဘာ ျဖစ္ေနသည္။ 

 
တစ္ဖက္က ၾကည့္ျပန္ေတာ့လည္း ခုခ်ိန္မွာ မီဒီယာလုပ္ငန္းမွန္သမွ် ေၾကာ္ျငာကို 

အားကုိေနရသည္။ တခ်ဳိ႕ ဂ်ာနယ္၊ မဂၢဇင္းေတြဆုိလွ်င္ ေရာင္းေဈးထက္ ကုန္က်စရိတ္က ပုိမ်ားေနသည္။ 
ေၾကာ္ျငာခရတ့ဲေငြက ခုမိကာမိလို႔ ရပ္တည္ေနႏိုင္ျခင္း ျဖစ္၏။ 

 
႐ုပ္ျမင္သံၾကားလုပ္ငန္းက ပုိဆုိးသည္။ ဂ်ာနယ္ မဂၢဇင္းဆိုတာက ေစာင္ေရ အတုိးအေလွ်ာ့ 

လုပ္လို႔ရသည္။ မကိုက္လွ်င္ ရပ္ပစ္လုိက္လို႔ရသည္။ ႏွစ္လသုံးလေစာင့္ၿပီး အေျခအေနေကာင္းမွ 
ျပန္ထုတ္လို႔ရသည္။ 

 
႐ုပ္ျမင္သံၾကားမွာက်ေတာ့ ရပ္ပစ္လို႔မရ၊ ျပသခ်ိန္ ေလွ်ာ့လို႔လည္းမရ၊ ခဏနားၿပီး အေျခအေန 

ေစာင့္ၾကည့္လုိ႔လည္းမရ။ အခ်ိန္တန္လွ်င္ ထုတ္လႊင့္ရသည္။ တစ္ရက္ကေလးေတာင္ နားလို႔မရ။ 
ဝင္ေငြနည္းလွ်င္ အိတ္ထကဲ စုိက္ၿပီးသုံးရသည္။ ဝင္ေငြဆုိတာကလည္း ေၾကာ္ျငာ တစ္ခုသာရွိ၏။ 
႐ုပ္ျမင္သံၾကား လုိင္စင္ေၾကး ဆုိတာက ဘယ္ေလာက္မွ ရတာမဟုတ္။ 

 
ေၾကာ္ျငာခမ်ားမ်ားရမွ ဇာတ္လမ္းတြဲ ေကာင္းေကာင္းေတြ ဝယ္ႏုိင္မည္။ အစီအစဥ္ 

ေကာင္းေကာင္းေတြ စီစဥ္ထုတ္လႊင့္ႏုိင္မည္။ ယခုအခါ ျပည္တြင္းျပည္ပ ေဘာလုံးပြဲေတြ 
တုိက္႐ုိက္ၾကည့္ခြင့္ ရေနျခင္းမွာ ေၾကာ္ျငာရွင္ေတြရဲ႕ ေက်းဇူးေၾကာင့္ျဖစ္၏။ သည္ေတာ့လည္း 
ေၾကာ္ျငာေတြကို ဆန္႔က်င္ဖုိ႔ မသင့္ေတာ္ျပန္။ 

 
ဘာပျဲဖစ္ျဖစ္ ကၽြန္ေတာ္ကေတာ့ ေဘာလုံးပြဲ တုိက္႐ုိက္ျပတ့ဲအခ်ိန္ အတြင္းမွာလာေသာ 

ေၾကာ္ျငာေတြကို ပုိႀကဳိက္သည္။ ဘာေၾကာင့္လဲဆုိေတာ့ ထုိအစီအစဥ္တြင္ ေၾကာ္ျငာေတြကုိ 
ပထမပိုင္းၿပီးလို႔ ၁၅ မိနစ္ နားခ်ိန္အတြင္းမွာသာ ထုတ္လႊင့္ႏုိင္ေသာေၾကာင့္ ျဖစ္ေလ၏။ 

 
စီးပြားေရးလုပ္ငန္းမွာ ေၾကာ္ျငာသည္ အေရးပါေသာ အခန္းက႑မွ ပါဝင္ေၾကာင္းသိလာၾကသည္။ 

ေၾကာ္ျငာကုိ ဂ႐ုတစိုက္ လုပ္လာၾကသည္။ တခ်ဳိ႕ဆုိလွ်င္ ကုန္ထုတ္လုပ္မႈ စရိတ္ထက္ေတာင္ 
ေၾကာ္ျငာစရိတ္ကုိ ပိုသုံးလာၾကသည္။ ေၾကာ္ျငာကို ပုိၿပီးထိေရာက္ေအာင္ လုပ္လာၾကသည္။ 
ေၾကာ္ျငာနည္းလမ္း အသစ္ေတြကုိလည္း ရွာေဖြ အသုံးျပဳလာၾကသည္။ အင္တာနက္၊ အီးေကာမာ့စ္ 
ေပၚလာေတာ့ အြန္လုိင္းကေန ေၾကာ္ျငာတာ ေခတ္စားလာသည္။ ကြန္ပ်ဴတာမွာေတာင္ ေၾကာ္ျငာထည့္ဖုိ႔ 
စိတ္ကူးေနၾကသည္။ 

 
သူတို႔ အႀကံအစည္ကေတာ့ ေၾကာ္ျငာပါေသာ ကြန္ပ်ဴတာေတြကုိ ေဈးေလွ်ာ့ၿပီး ေရာင္းမည္။ 

စက္ကုိဖြင့္လွ်င္ ေၾကာ္ျငာေတြ အရင္လာမည္၊ ၿပီးမွ အလုပ္စလုပ္လို႔ရမည္။ သည္သေဘာပဲ 
ေၾကာ္ျငာပါတ့ဲ တယ္လီဖုန္းေတြလည္း ေပၚလာႏိုင္သည္။ သည္ဖုန္းမ်ဳိးက ဆက္သြယ္ခ ေဈးသက္သာမည္။ 
ေၾကာ္ျငာေတြကိုေတာ့ နားေထာင္ ေပးၿပီးမွ ဖုန္းေခၚလုိ႔ရမည္။ 
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ေၾကာ္ျငာ၏ အသုံးဝင္ပုံ၊ ထိေရာက္ပံုကုိ သိလာၾကေသာအခါ လူမႈေရး၊ စီးပြားေရးမွာသာမက 
ႏုိင္ငံေရးမွာပါ သုံးလာၾကသည္။ ေရြးေကာက္ပြဲေတြမွာ နာမည္ႀကီး သ႐ုပ္ေဆာင္ေတြကုိ ေခၚၿပီး 
မဲဆြယ္ခိုင္းတာမ်ဳိး၊ နာမည္ႀကီး တီးဝိုင္း၊ အဆုိေတာ္ေတြကုိ ေဖ်ာ္ေျဖခိုင္းတာမ်ဳိး ျဖစ္၏။ 

 
ေနရာတကာမွာ ေၾကာ္ျငာက အေရးပါလာေသာ စစ္ေရးကိစၥမွာေတာင္ အသုံးျပဳလာၾကသည္။ 

အေမရိကန္က အာဖဂန္နစၥတန္ကုိ ဝင္တုိက္ေတာ့ ဗုံးေတြႀကီးပဲ ႀကတဲာမဟုတ္။ တစ္ဖက္က 
စားနပ္ရိကၡာေတြလည္း ႀကဲခ်ေပး ေသးသည္။ ဒါဟာ အေမရိကန္ အစုိးရရဲ႕ေပၚလစီကုိ ေၾကာ္ျငာတ့ဲ 
သေဘာပဲ မဟုတ္လား။ အာဖဂန္ကုိ ဝင္တုိက္ရတာဟာ အၾကမ္းဖက္ဝါဒကုိ တုိက္ခိုက္ျခင္းသာ 
ျဖစ္ေၾကာင္း၊ အာဖဂန္ျပည္သူေတြကုိ တုိက္ခုိက္ျခင္း မဟုတ္ေၾကာင္း ဝါဒျဖန္႔ ရွင္းျပထားသည့္ စာရြက္ေတြ 
ေလယာဥ္ေပၚမွ ႀကဲခ်တာလည္း ေၾကာ္ျငာျခင္း တစ္မ်ဳိးပဲေလ။ 

 
ေျပာလုိ႔မရ။ ေနာက္ဆုိလွ်င္ စစ္တုိက္ရာမွာေတာင္ စီးပြားေရး ေၾကာ္ျငာေတြ 

ဝင္ခ်င္ဝင္လာႏုိင္သည္။ ေလယာဥ္ တင္သေဘၤာႀကီးေတြ၊ တုိက္ေလယာဥ္ ကုိယ္ထည္ေတြေပၚမွာ 
ကုန္အမွတ္တံဆိပ္ ေၾကာ္ျငာေတြ ေရးခ်င္ေရးလာမည္။ ခ႐ုစ္ ဒံုးက်ည္ေပၚမွာ ‘ဘယ္ကုမၸဏီက 
ကူညီပ့ံပုိးသည္’ ဆုိေသာ စာတန္းေတြ ပါခ်င္ပါလာမည္၊ ကလပ္စတာေခၚ အတြဲလုိက္ဗုံးေတြ 
ေပါက္ကြဲတဲ့အခါ ဗုံးစေတြနဲ႔အတူ ေၾကာ္ျငာစာရြက္ကေလးေတြ ျပန္႔က်ထဲြက္လာတာကုိ ျမင္ေတြ႔ေကာင္း 
ျမင္ေတြ႔ၾကရေပလိမ့္မည္။ 

 
စီးပြားေရးဖြံ႔ၿဖိဳးတိုးတတ္ေသာ ႏိုင္ငံမ်ားတြင္ ေၾကာ္ျငာကို အလြန္အေလးထား ဂ႐ုစုိက္ၾကသည္။ 

ေၾကာ္ျငာတစ္ခုကုိ အဘက္ဘက္က ေထာင့္စုံစဥ္းစားၿပီးမွ ျပဳလုပ္ၾကသည္။ ကုန္က်စရိတ္ႏွင့္ 
အက်ဳိးေက်းဇူး ကာမိေအာင္ တြက္ခ်က္ၾကရသည္။ သည္အတြက္ ပညာရွင္မ်ားပါဝင္ေသာ ေၾကာ္ျငာ 
အက်ဳိးေဆာင္အဖြဲ႔မ်ားကို အားကုိးၾကရသည္။ ထုိအဖြဲ႔ထမဲွာ နယ္ပယ္အသီးသီးက ကၽြမ္းက်င္သူမ်ားပါဝင္ရာ 
စိတ္ပညာရွင္ေတြကုိေတာင္ ထည့္သြင္းထားသည္ဟု ဆုိ၏။ တခ်ဳိ႕ႏုိင္ငံေတြမွာဆိုလွ်င္ ေၾကာ္ျငာပညာႏွင့္ 
ပတ္သက္ေသာ ဘြဲ႔ဒီဂရီေတြေတာင္ ေပးအပ္ေလ့ရွိသည္ဟု သိရ၏။ 

 
ကၽြန္ေတာ္တို႔ဆီမွာေတာ့ ေၾကာ္ျငာပညာကို စနစ္တက် သင္ၾကားတတ္ေျမာက္ထားသူေတြ 

အေတာ္နည္းေနေသးသည္။ သို႔ရာတြင္ ျမန္မာ့႐ုပ္သံေၾကာ္ျငာေလာကသည္ အခ်ိန္အတုိအတြင္းမွာပင္ 
တုိးတက္မႈ ရွိလာခဲ့သည္။ တခ်ဳိ႕ေၾကာ္ျငာေတြဆုိလွ်င္ အျပည္ျပည္ဆုိင္ရာ စံခ်ိန္စံၫႊန္းမီသည္ဟု 
ေျပာႏိုင္သည္။ (ကုန္က် စရိတ္မ်ားျခင္းကုိ မဆုိလုိ၊ အေတြးအျမင္ႏွင့္ တင္ျပပံုကုိသာဆုိလုိသည္။) 

 
ထို႔အတူ ေၾကာျငာျဖစ္လွ်င္ ၿပီးေရာဆိုၿပီး လုပ္ေနတာေတြ၊ ေငြမ်ားမ်ားကုန္မွ ဂုဏ္ရွိတယ္ထင္ၿပီး 

မလုိအပ္ဘဲ ခ်ဲ႕ကားေနတာေတြ၊ စကားလံုးေတြေဖာင္းပြၿပီး မထိမမိဘျဲဖစ္ေနတာေတြ၊ ကုိယ္ပုိင္စိတ္ကူး 
မထုတ္ခ်င္ဘဲ သူမ်ားေနာက္က လုိက္လုပ္တာေတြ ျမင္ေနရသည္။ 

 
တကယ္ေတာ့ ေၾကာ္ျငာဆိုသည္မွာ ကုန္က်စရိတ္ အနည္းဆုံးႏွင့္ အထိမိဆုံးျဖစ္ေအာင္ လုပ္ႏုိင္မွ 

အက်ဳိးရွိသည္ဟု ထင္၏။ 
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ခုအခါ ႐ုပ္ျမင္သံၾကားမွ လႊင့္ေနေသာ ေၾကာ္ျငာအမ်ားစုသည္ သီခ်င္းႏွင့္သာ သ႐ုပ္ေဖာ္ေနၾကတာ 
ေတြ႔ရသည္။ သီခ်င္းမပါလွ်င္ မစိုေျပဘူးဟု ထင္ေနၾကသလား မသိ။ သံစဥ္ေတြကလည္း အဂၤလိပ္သီခ်င္း၊ 
တ႐ုတ္သီခ်င္း၊ အိႏၵိယသီခ်င္း၊ ဂ်ပန္သီခ်င္း အလုိက္ေတြကမ်ားသည္။ တစ္ခါတေလမ်ား 
သံစဥ္တစ္မ်ဳိးတည္းကုိ ေၾကာျငာႏွစ္ခု၊ သုံးခု ၿပိဳင္လုပ္ေနေတာေတာင္ ေတြ႔ရသည္။ 

 
ထိုအခါ အေမ ေျပာျပေသာ အေၾကာင္းတစ္ခုကုိ သြားသတိရ၏။ 
 
အေမတို႔ငယ္စဥ္က ညေမွာင္ၿပီဆုိလွ်င္ မိန္းကေလးမ်ား လမ္းေပၚ မထြက္ၾကေတာ့။ အိမ္ထမဲွာပင္ 

စာဖတ္ရင္း၊ စကားေျပာရင္း၊ လူႀကီးေတြကုိ နင္းေပးႏိွပ္ေပးရင္း ရပ္ကြက္ထဲ လွည့္ေရာင္းေသာ 
ေဈးသည္ေတြကုိ ေမွ်ာ္ၾကရသည္။ 

 
ဆီခ်က္ေခါက္ဆြဲသည္ တ႐ုတ္ႀကီးသည္ ေခါင္းပြသစ္သားတုံးကေလးကုိ တေတာက္ေတာက္ 

ေခါက္ၿပီး အသံေပးတတ္၏။ တ႐ုတ္ဇာတ္လမ္းတြဲေတြထမဲွာ ပါတတ္ေသာ ေရွာင္လင္ဘုန္းႀကီးေတြ 
ေခါက္တတ္ေသာ သစ္သားေခါင္းေလာင္းမ်ဳ ိးေလးေတြ ျဖစ္လိမ့္မည္ထင္၏။ သူကလည္း တိတ္ဆိတ္ေသာ 
ညအခါမွာ အသံအေတာ္ ျမည္သတဲ့။ လမ္းထိပ္ေလာက္က ေခါက္တာေတာင္ ၾကားရသည္ဆုိ၏။ 
ပကဲ်ားျပဳတ္၊ ဂ်ဳံျပဳတ္ဆုိတာကလည္း လာသည္။ 

 
သည္ထမွဲာ ထူးျခားတာကေတာ့ ဂ်ာနာဂ်ဳိသည္ႀကီးျဖစ္၏။ ဂ်ာနာဂ်ဳိဆုိတာက ကုလားပဲကုိ 

ျပားေနေအာင္ တေစ့ခ်င္းေထာင္းၿပီး မဆလာႏွင့္ ေလွာ္ထားျခင္းျဖစ္၏။ သူ႔ဂ်ာနာဂ်ဳိ အၿမတဲမ္း 
ပူေႏြးေနေအာင္ မီးေသြးမီးဖို ကေလးတစ္ခုလည္း ပါလာသည္။ သူက တျခားေဈးသည္ေတြလုိမဟုတ္ဘဲ 
သီခ်င္းကေလးေအာ္ဆုိၿပီး လာတတ္သည္။ သီခ်င္းစည္းခ်က္ႏွင့္အတူ ေျခေထာက္ကေလး 
လႈပ္ၿပီးကျပေသးသည္။ 

 
သူ႔သီခ်င္းက ‘ဂ်ာနာဂ်ဳိ၊ တြမ္မာဘုိ၊ ဟားနား ဟားနား ေရးထ၊ ဂ်နာဂ်ဳိ၊ ဂရမ္’ ဆုိလားပဲ။ 
 
သီခ်င္းအဓိပၸာယ္ကေတာ့ သူေရာင္းတဲ့ ဂ်နာဂ်ဳိကုိစားလွ်င္ အားလည္းရိွသည္၊ ကေလးေတြလည္း 

အငုိတိတ္ေစသည္၊ ရန္ျဖစ္ေနတ့ဲ လင္မယားေတြေတာင္ ျပန္တည့္သြားေစသည္ဟူ၍ ျဖစ္သည္ဆုိ၏။ 
 
သည္အေၾကာင္းကုိ စဥ္းစားမိေတာ့ အမယ္ေၾကာ္ျငာသီခ်င္းအစ ဂ်ာနာဂ်ဳိကပါလားဟု 

ေတြးလုိက္မိ၏။ အဆုိပါ စြန္႔ဦး တီထြင္သမား ဂ်ာနာဂ်ဳိသည္ႀကီးကိုလည္း ေၾကာ္ျငာသီခ်င္းတို႔၏ 
ဖခင္ႀကီးအျဖစ္ ဂုဏ္ျပဳမွတ္တမ္းတင္သင့္သည္ ထင္ပါ၏။ 

(လြန္ခဲ့ေသာ ႏွစ္ေပါင္း ၇၀-ဝန္းက်င္က အေၾကာင္းကို အေမက မွတ္မိသမွ် ျပန္ေျပာျပရျခင္း 
ျဖစ္ေသာေၾကာင့္ ဂ်နာဂ်ဳိ ေၾကာ္ျငာသီခ်င္းစာသားေတြ ျပည့္စံုေအာင္ မေဖာ္ျပႏိုင္ပါ။ စကားလံုး 
အသံထြက္ေတြလည္း မွားႏုိင္ပါသည္။ ကၽြမ္းက်င္ေသာ ပညာရိွမ်ား ျပင္ဆင္ျဖည့္စြက္ေပးၾကပါရန္။) 
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အခန္း(၆) 
 

ကုန္ပစၥည္း ထုတ္လုပ္သူမ်ား၊ ေၾကာ္ျငာသူမ်ားအေနျဖင့္ ဘယ္လုိလူတန္းစားကို 
ပစ္မွတ္ထားရမယ္ဆုိတာ ဂ႐ုစုိက္ဖို႔လိုသည္ဟု ဆုိၾကသည္။ ကုိယ္ထုတ္လုပ္တ့ဲ ကုန္ပစၥည္းကုိ 
ဘယ္လုိလူတန္းစားမ်ဳိးက အမ်ားဆုံး အသုံးျပဳေနတာလဲဆိုတာ သတိျပဳရမည္။ ပစ္မွတ္လြဲေခ်ာ္သြားလွ်င္ 
ထိေရာက္မႈ မရိွႏုိင္ေတာ့။ 

 
လယ္ယာသုံးပစၥည္းျဖစ္ေသာ ဓာတ္ေျမဩဇာကို ရန္ကုန္ျမဳိ႕လယ္က စူပါမားကတ္ႀကီးေပၚ 

တင္ေရာင္းလွ်င္ လူစိတ္ဝင္စားမွာ မဟုတ္။ အင္းေလးလို ေဒသမ်ဳိးမွာ စက္ဘီးသြားေရာင္းလွ်င္ 
ေရာင္းအားေကာင္းမွာ မဟုတ္။ ထို႔အတူ အမွန္တကယ္ လုိအပ္ေနေသာ ေနရာသုိ႔ အမွန္တကယ္ 
လုိအပ္ေနေသာ ကုန္ပစၥည္းကုိ ေရာက္ေအာင္ ပုိ႔မေပးႏိုင္တာလည္း ပစ္မွတ္လြဲေခ်ာ္မႈပင္ျဖစ္၏။ 

 
႐ုပ္ျမင္သံၾကား ေၾကာ္ျငာေတြမွာလည္း သည္လုိ ပစ္မွတ္လြဲေခ်ာ္မႈေတြ ေတြ႔ေနရ၏။ 

ကုိယ္ထုတ္လုပ္တဲ့ ကုန္ပစၥည္းကုိ ဘယ္လိုလူတန္းစားက သုံးမွာလဲဆုိတာ ဆန္းစစ္မႈ အားနည္းေနသည္။ 
အေျခခံလူတန္းစားမ်ား အသုံးမ်ားေသာပစၥည္းကုိ ေၾကာ္ျငာရာမွာ သိန္းေထာင္ေက်ာ္တန္ တိုက္ႀကီးေတြ၊ 
ကားႀကီးေတြ၊ ဆယ္လူလာဖုန္းေတြပါ မဆီမဆိုင္ ထည့္႐ုိက္တာေတြ႔ရသည္။ မင္းသား၊ 
မင္းသမီးေတြကလည္း ေသာင္းေက်ာ္တန္ အဝတ္အစားေတြဝတ္၊ စိန္ေတြ ေရႊေတြ၊ လက္ဝတ္ရတနာေတြ 
ဆင္ျမန္းလုိ႔ေပါ့။ 

 
သည္အခါမွာ ၾကည့္တဲ့ပရိတ္သတ္ေတြက ‘ေဩာ္… ဒီပစၥည္းဟာ သူေဌးေတြမွ သုံးႏုိင္တဲ့ပစၥည္းမ်ဳ ိး 

ျဖစ္မွာပဲ၊ ေဈးႀကီးမွာပဲ၊ ငါတို႔နဲ႔မဆုိင္ပါဘူး’ ဟုထင္သြားစရာရွိ၏။ ကုန္ပစၥည္းအေပၚ စိတ္ဝင္စားမႈ 
နည္းသြားႏုိင္သည္။ 

 
တစ္ဖက္က ၾကည့္ျပန္ေတာ့လည္း ‘သူေဌးေတြ ေတာင္သုံးတဲ့ပစၥည္းဆိုေတာ့ တကယ္ေကာင္းမွာပဲ’ 

ဟု အထင္ႀကီးမိတာမ်ဳိးလည္း ျဖစ္သြားႏုိင္သည္။ လူ႔သဘာဝအရ ကုိယ့္ထက္သာတဲ့လူကို 
အားက်တတ္တာကုိး။ 

 
႐ုပ္ျမင္သံၾကားမွလာေသာ ေၾကာ္ျငာတစ္ခ်ဳိ႕ကုိ သိမ္းအားမရလွတာေတာ့ အမွန္ပင္ျဖစ္၏။ 

မင္းသား၊ မင္းသမီးေတြက သီခ်င္းဆိုၿပီး သ႐ုပ္ေဆာင္တာေတြပဲ မ်ားေနသည္။ ႐ုပ္ရွင္မွာဆုိလွ်င္  
ပေလးဘက္ဟုေခၚေသာ ျပကြက္မ်ဳိးျဖစ္၏။ သီခ်င္းက အခ်ိန္ေတြအမ်ားႀကီး ယူထားၿပီး ကုန္ပစၥည္းႏွင့္ 
ပတ္သက္ေသာ အေရးပါသည့္ အခ်က္အလက္မ်ား၊ လိပ္စာ၊ တယ္လီဖုန္းနံပါတ္ေတြက်ေတာ့ 
အခ်ိန္မေလာက္သျဖင့္ ေနာက္က က်ားလိုက္လာသလုိ ဒေရာေသာပါး ရြတ္ဆုိလုိက္ရတာေတြ ေတြ႔ရသည္။ 

 
‘သီခ်င္းမပါ၊ ေၾကာ္ျငာမျဖစ္’ဟု ေျပာရမည္။ ထုိကိစၥႏွင့္ ပတ္သက္ၿပီး ေၾကာ္ျငာဒါ႐ိုက္တာ 

တစ္ေယာက္က ေျပာျပသည္။ သူက ကၽြန္ေတာ့္ကုိ ေၾကာ္ျငာဇာတ္ၫႊန္းတစ္ခု လာအပ္ျခင္းျဖစ္၏။ 
ကၽြန္ေတာ္က ေၾကာ္ျငာ ႐ိုက္ရာမွာ ပေလးဘက္ခ်ည္းပဲ ဦးစားမေပးပဲ အိုင္ဒီယာကုိ 
ဦးစားေပးသင့္ေၾကာင္းေျပာရင္း 
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“ခင္ဗ်ားတုိ႔ကလဲ နည္းနည္းပါးပါး စိတ္ကူးသစ္ကေလးမ်ား ထြင္ပါဦးလား၊ ဘာလဲ 
လြယ္တာေတြခ်ည္းလုပ္ၿပီး မွိန္းစားေနတာလား” 
ဟု ေျပာမနာဆိုမနာမို႔ ေထ့လုိက္ေသာအခါ သူက 

“ထြင္ခ်င္တာေပါ့ဗ်ာ၊ ဒါေပမ့ဲ အခြင့္အေရးက သိပ္ရတာမဟုတ္ဘူး” 
ဆုိၿပီး သူတို႔အခက္အခကဲုိ ေျပာျပသည္။ ေၾကာ္ျငာ႐ိုက္ရတာက ဗီဒီယုိဇာတ္လမ္းတို႔၊ ႐ုပ္ရွင္႐ုိက္တို႔ 
႐ုိက္သလို မဟုတ္။ ဇာတ္လမ္းဇာတ္ကြက္က အေရးမႀကီး။ ပရိတ္သတ္ႀကဳိက္တာ မႀကဳိက္တာလည္း 
အေရးမႀကီး၊ ေၾကာ္ျငာရွင္ ႀကဳိက္ဖုိ႔သာ အေရးႀကီးသည္။ ေၾကာ္ျငာေပါက္တာ မေပါက္တာက ေနာက္ကိစၥ။ 
သူတို႔က ေငြထုတ္ေပးၿပီး ငွားတာဆုိေတာ့ သူတို႔အႀကဳိက္ ႐ုိက္ေပးဖုိ႔တာဝန္ရွိသည္။ 
 

တခ်ဳိ႕လုပ္ငန္းရွင္ကေတာ့ အႏုပညာကို စိတ္ဝင္စားသည္။ ေၾကာ္ျငာသေဘာကို 
နားလည္တန္သေလာက္ နားလည္သည္။ ဒါ႐ုိက္တာႏွင့္ ညႇိညႇိႏႈိင္းႏႈိင္း လုပ္သည္။ ဒါ႐ုိက္တာ၏ 
အႀကံဉာဏ္လက္ခံသည္။ တခ်ဳိ႕က ဘာမွမသိ။ ေကာင္းေအာင္သာ လုပ္ေပးပါဆိုၿပီး ပုံအပ္သည္။ 
ဒါမ်ဳိးက်ေတာ့ ကုိယ့္စိတ္ကူးေလးေတြ အေကာင္အထည္ေဖာ္ႏိုင္သည္။ 

 
တခ်ဳိ႕လုပ္ငန္းရွင္က တစ္မ်ဳိး။ သူတုိ႔ႀကဳိက္္တဲ့ ပံုစံအတုိင္းသာ ဒါ႐ုိက္တာကုိ ႐ုိက္ခိုင္းသည္။ 

ဒါကလည္း ထူးထူးျခားျခား မဟုတ္။ စူပါမင္းသား၊ မင္းသမီးပါရမယ္၊ သီခ်င္းပါရမယ္၊ ဒါပဲ။ 
အသစ္ထြင္ဖို႔ထက္ သူမ်ားလုပ္တာ လုိက္လုပ္သည့္ အက်င့္ကပါေနၿပီ။ တခ်ဳိ႕ဆုိလွ်င္ 
‘ဟုိေၾကာျငာမ်ဳိးအတုိင္း လုပ္ေပးပါ’ ဆုိၿပီး ေျပာလာတာမ်ဳိးေတာင္ရွိသည္။ ေနာက္တစ္ခ်က္ကေတာ့ 
ကုန္ပစၥည္းမ်ဳ ိးတူ ထုတ္လုပ္ေသာ ျပဳိင္ဘက္ကုမၸဏီက ‘မင္းသား ဘယ္ႏွစ္လက္၊ မင္းသမီး ဘယ္ႏွစ္လက္နဲ႔ 
ဘယ္ေလာက္ေတာင္ အကုန္ခံၿပီး ႐ုိက္တာ’ ဆုိလွ်င္ ကုိယ္ကလည္း လုိက္လုပ္မွ၊ ဒါမွမဟုတ္ 
သိကၡာက်သည္ဟု ထင္ၾကတာလည္း တစ္ေၾကာင္းျဖစ္၏။ 

 
“ဒီေတာ့ဗ်ာ၊ ကၽြန္ေတာ္တို႔က လုပ္ခ်င္တုိင္း လုပ္လို႔ရတာ မဟုတ္ေတာ့ဘူးေပါ့၊ 

တစ္ခါတေလက်ေတာ့လည္း သူတို႔ခုိင္းတဲ့အတုိင္း တစ္ခ်ဳိးလုပ္ေပးၿပီး ကုိယ္ လုပ္ခ်င္တာေလးကုိလည္း 
တစ္ခ်ဳ ိးထပ္လုပ္၊ တစ္လွည့္စီ ေၾကာ္ျငာထိုးၾကည့္ပါလုိ႔ ေျပာရတယ္။ အိုင္ဒီယာနဲ႔ လုပ္ေပးလိုက္တာေလးက 
ပရိတ္သတ္ၾကားထဲ တကယ္ယွဥ္ထိုးၿပီး ေၾကာ္ျငာလုိက္လို႔ ေပါက္သြားေတာ့မွ သတူို႔နားလည္သြားၾကတာ” 
ဟုရွင္းျပသည္။ 
 

ကၽြန္ေတာ္က သူ႔ကို သီခ်င္းမပါေသာ အိုင္ဒီယာ ဇာတ္ၫႊန္းကေလးတစ္ခု ေရးေပးလိုက္သည္။ 
သူက ဇာတ္ၫႊန္းကုိ ေတာ္ေတာ္သေဘာက်သည္ဟုဆုိ၏။ သို႔ရာတြင္ ဘာေၾကာင့္မွန္းမသိ၊ ထုိေၾကာ္ျငာ 
မ႐ိုက္ျဖစ္ဘူးတဲ့။ တစ္ခါတေလက်ေတာ့ စားသုံးသူကုိ ပစ္ကြင္းထဝဲင္လာေအာင္ ဆြဲေဆာင္စည္း႐ုံးရတာမ်ဳိး 
ရွိသည္။ ဥပမာ ေကာ္ဖီမစ္။ 

 
ျမန္မာလူမ်ဳိးတုိ႔သည္ ေကာ္ဖီကုိ လက္ဖက္ရည္ေလာက္ စြဲစြဲမက္မက္မရိွၾက။ ဟုိတုန္းကဆုိလွ်င္ 

သာမန္လူတို႔အဖုိ႔ ေကာ္ဖီဆုိသည္မွာ လူမမာစာျဖစ္၏။ ေနထုိင္မေကာင္းျဖစ္မွ ေကာ္ဖီတစ္ခြက္ ဝယ္ၿပီး 
ေပါင္မုန္႔ႏွင့္ တို႔စားၾကတာ မ်ားသည္။ လူနည္းစုေလာက္ကသာ အိမ္မွာ ေကာ္ဖီမႈန္႔ဝယ္ထားၿပီး 
ေဖ်ာ္ေသာက္ၾကသည္။ တခ်ဳိ႕လည္းဧည့္သည္လာလွ်င္ ေဖ်ာ္တုိက္ဖို႔ေလာက္သာ ေဆာင္ထားျခင္းျဖစ္၏။ 
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ဆုိင္ေတြမွာဆုိလွ်င္လည္း လက္ဖက္ရည္ ဆယ့္ေလးငါးခြက္ေရာင္းရလို႔ ေကာ္ဖီတစ္ခြက္မွာသူ 
ရွိခ်င္မွရွိသည္။ 

 
ေကာ္ဖီမစ္ေတြ ေပၚလာေသာအခါမွာလည္း အစပုိင္းတြင္ ေဖ်ာ္ရလြယ္လို႔ အိမ္မွာ 

ေဆာင္ထားတာေလာက္သာ ရွိ၏။ နက္စ္ေကာ္ဖီ အရသာမ်ဳိး ႀကိဳက္တတ္သူေတြေလာက္သာ 
ေသာက္ၾကသည္။ ေကာ္ဖီမစ္၏ အရသာမွာ သၾကားႏွင့္ႏို႔ ထပ္မစြက္လွ်င္ အခ်ဳိေပါ့ေပါ့၊ 
ခါးသက္သက္ျဖစ္ေသာေၾကာင့္ ျမန္မာပါးစပ္ ႐ုတ္တရက္ လက္မခံႏုိင္ေသး။ 

 
ေနာက္ပိုင္းက်မွ တစ္စတစ္စ အႀကဳိက္ေတြ႔လာၾကသည္။ ေၾကာ္ျငာအားကလည္း ေတာ္ေတာ္ေလး 

ဖိၿပီးတြန္းလိုက္ေတာ့ လူတန္းစားမေရြး ေသာက္သုံးေသာ ကုန္ပစၥည္း ျဖစ္လာသည္။ 
လက္ဖက္ရည္ဆုိင္ေတြမွာ မထားလွ်င္မျဖစ္ေသာ အေျခအေနသုိ႔ ေရာက္လာသည္။ သူ႔ခ်ည္း 
သက္သက္တြင္သာမက ႏို႔ဆီထပ္ျဖည့္တာ၊ ႏို႔စိမ္းေဖာက္တာတို႔ ျဖစ္လာ၏။ “ပလိန္းတစ္ခြက္ေဟ့” 
ဟု မွာလုိက္လွ်င္ ေကာ္ဖီမစ္ကုိ ဆုိလုိေၾကာင္း လူတုိင္းသိၾက၏။ စည္ဘီယာႏွင့္ အျပဳိင္ ေကာ္ဖီမစ္ 
ယဥ္ေက်းမႈ ထြန္းကားလာသည္ဟု ဆုိရမည္။ 

 
ကုိယ့္ကုန္ပစၥည္းသည္ လူအမ်ားသံုး မဟုတ္ေသာ္လည္း လူတုိင္းပါးစပ္ဖ်ားမွာ ေျပာစမွတ္ 

ျဖစ္ေအာင္ နာမည္ကုိ တည္ေဆာက္ထားတာမ်ဳ ိးလည္း ရိွ၏။ ဥပမာ မာစီးဒီး ေမာ္ေတာ္ကား။  
 
မာစီဒီးဆုိလွ်င္ ကမာၻေပၚမွာ အေကာင္းဆုံး ကားအမ်ဳ ိးအစားတစ္ခုျဖစ္ေၾကာင္း လူတုိင္း 

သိၾကသည္။ ကားစီးႏုိင္ေသာ လူတန္းစားသာမက လမ္းေဘးလူလည္း သိသည္။ ဆုိက္ကားေတာင္ 
ငွားမစီးႏုိင္သူကလည္း သိသည္။ ကေလးေတြကလည္း အဝုိင္းထမဲွာ သုံးေျမႇာင္ပုံ အမွတ္တံဆိပ္ကေလးကို 
မွတ္မိၾကသည္။ မာစီဒီးကားကုိ တစ္ခါမွ မျမင္ဖူးေသာ ေတာသားေတြကလည္း ရြာကို 
ကားလမ္းမေပါက္လွ်င္သာ ရွိမည္။ ‘ထီဆုႀကီး ေပါက္လို႔ကေတာ့ မာစီဒီးကား ဝယ္စီးပစ္လုိက္မယ္’ 
ဟုႀကံဳးဝါးတတ္ၾကသည္။ 

 
ေလာကီကိစၥေတြနဲ႔ ခပ္ကင္းကင္းေနေလ့ရွိေသာ တခ်ဳိ႕ ဘုန္းေတာ္ႀကီးမ်ားပင္လွ်င္ 

မာစီးဒီးကားကုိေတာ့ ၾကားဖူးနားဝ ရိွၾကေလသည္။ 
 
ဖြံ႔ၿဖိဳးၿပီးႏိုင္ငံေတြမွာေတာ့ ကုန္ပစၥည္း ထုတ္လုပ္သူမ်ား၏ အဓိက ပစ္မွတ္မွာ 

လူလတ္တန္းစားမ်ားပင္ ျဖစ္၏။ အေၾကာင္းမွာ လူလတ္တန္းစားမ်ားသည္ ကုန္ပစၥည္းေတြကုိ အမ်ားဆံုး 
ဝယ္ယူ သုံးစြဲေနၾကသူမ်ား ျဖစ္ေနလုိ႔ပါပဲ။ 

 
စီးပြားေရးပညာရွင္မ်ား၏ တြက္ခ်က္မႈအရ ေငြေၾကး ခ်မ္းသာႂကြယ္ဝသူမ်ားသည္ 

ပစၥည္းအေကာင္းစားကုိ ဝယ္သံုးတတ္သည္။ ပစၥည္းက ေကာင္းသျဖင့္ တာရွည္ခံသည္။ 
တစ္ခါဝယ္ထားလွ်င္ ေနာက္ထပ္ဝယ္ဖို႔ မလိုေတာ့။ ထို႔အျပင္ သူတုိ႔က နဂုိကပင္ ျပည့္စံုၿပီးျဖစ္သျဖင့္ 
ေနာက္ထပ္ဝယ္သုံးစရာ သိပ္မရိွ။ တုိက္တာၿခံေျမလို ဇိမ္ခံေမာ္ေတာ္ကားႀကီးေတြလုိ 
ထုႀကီးထည္ႀကီးမ်ဳိးကုိသာ ထပ္ဝယ္ေလ့ရိွသည္။ ဒါမ်ဳိးဆုိတာကလည္း ေန႔စဥ္ အေရာင္းအဝယ္ 
ျဖစ္ေနတာမဟုတ္။ 
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ဆင္းရဲသားေတြက်ေတာ့ စားဖို႔ကုိသာ အဓိက အာ႐ုံစုိက္ေနရသည္။ ေငြမရိွေသာေၾကာင့္ 

ဝယ္လုိအားလည္း သိပ္မရိွ။ မရိွမျဖစ္ေသာ ပစၥည္းမ်ဳိးကုိသာ မဝယ္မျဖစ္လို႔ ဝယ္ၾကရရွာျခင္းျဖစ္၏။ 
အေျခခံစားကုန္၊ အေျခခံ လူသုံးကုန္ကလြဲလွ်င္ သူတို႔ကုိ အားကုိးလို႔မရ။ 

 
ဝယ္အား အေကာင္းဆုံးကေတာ့ လူလတ္တန္းစားမ်ားျဖစ္၏။ သူတို႔က မရွိမရွား၊ တစ္ႀကိမ္တည္း 

တနင့္တပုိး မဝယ္ႏိုင္ေသာ္လည္း မၾကာခဏ ဝယ္တတ္ၾကသူေတြ၊ ေငြပုိေငြလွ် ံေလး နည္းနည္းရိွလာတာနဲ႔ 
ပစၥည္းဝယ္ေလ့ရွိသူေတြ။ သူတို႔က အဖုိးနည္းဝန္ပါ ပစၥည္းမ်ားကို ဝယ္ေလ့ရွိ၏။ ထုိပစၥည္းမ်ားမွာ 
သူ႔အတုိင္းအတာႏွင့္သူ သုံးေပ်ာ္ေသာ္လည္း သိပ္တာရွည္ေတာ့ အသုံးမခံ။ ထုိအခါ ေနာက္ထပ္ 
ဝယ္ၾကရျပန္သည္။ ဘာပျဲဖစ္ျဖစ္ တစ္ခါတည္း ေငြမ်ားမသံုးရဘဲ အလီလီ ဝယ္ရေသာေၾကာင့္ 
မေထာင္းတာလွ။ သူတို႔အဖို႔ ဝယ္စရာေတြက တစ္ခုၿပီးတစ္ခု အလွည့္က်ေပၚေနသည္။ ကုန္ပစၥည္း 
ေရာင္းသူမ်ားအေနျဖင့္ လူလတ္တန္းစားေတြဆီက အျမတ္ေငြကုိ တစ္ခ်ီတည္းႏွင့္ နင့္ေနေအာင္ 
မရေသာ္လည္း အမယ္ဆုံေအာင္ မၾကာခဏ ေရာင္းရသျဖင့္ ပုိကုိက္သည္ဟု ဆုိရမည္။ 

 
ထုိသေဘာတရားအရဆိုလွ်င္ လူလတ္တန္းစားေတြ မ်ားမ်ားရိွဖို႔လုိသည္။ အလြန္အမင္း 

ခ်မ္းသာသူက နည္းနည္း၊ ဆင္းရဲသားက နည္းနည္း၊ လူလတ္တန္းစားက မ်ားမ်ားရိွေနလွ်င္ ထုိတုိင္းျပည္ 
စီးပြားေရးေကာင္းသည္ဟု မွတ္ယူရမည္ဆုိေသာ အယူအဆတစ္ခုရွိ၏။ 

 
လူလတ္တန္းစားေတြ မ်ားလာေအာင္ ဘယ္လုိလုပ္ရမလဲဆုိေတာ့ အေျခခံလူတန္းစားေတြကုိ 

အဆင့္ျမင့္လာေအာင္ ဆြဲတင္ရမည္။ သူတို႔ဝင္ေငြတုိးေအာင္ လုပ္ရမည္။ သူတို႔သည္ 
အဆင့္တက္လာေသာအခါ လူလတ္တန္းစားႏွင့္ ထုိက္တန္ေအာင္ ေနထိုင္စားေသာက္ၾကမည္။ 
လူလတ္တန္းစားသုံး ပစၥည္းမ်ား ဝယ္ယူျဖည့္တင္းလာၾကမည္။ ထိုအခါ ဝယ္လုိအားတက္လာၿပီး 
ကုန္ပစၥည္းေတြ အေရာင္းသြက္မည္။ သည္အတြက္ လုိအပ္ေသာစက္႐ုံ၊ အလုပ္႐ံုမ်ား တုိးခ်ဲ႕ရမည္။ 
လူေတြအတြက္ အလုပ္အကုိင္ အခြင့္အလမ္းေတြပုိလာမည္။ အလုပ္အကုိင္ေကာင္းလာေတာ့ 
ဝင္ေငြပုိလာမည္။ ဝင္ေငြပုိလာေတာ့ ဝယ္လုိအား တက္လာမည္။ သည္နည္းနဲ႔ တစ္ဆင့္ၿပီးတစ္ဆင့္ 
စီးပြားေရးတစ္ခုလုံး တုိးတက္လာမည္ဟု ယူဆၾကသည္။ 

 
ဒါျဖင့္ ခ်မ္းသာတဲ့လူေတြမ်ားလာရင္ ပုိမေကာင္းဘူးလားဟု ေမးစရာရွိ၏။ သီအိုရီအရဆုိလွ်င္ေတာ့ 

ခ်မ္းသာတဲ့လူ မ်ားလာလွ်င္ ဆင္းရတဲဲ့လူလည္း အခ်ဳိးက် ပိုမ်ားလာတတ္သည္ဟု အဆုိရွိ၏။ 
အေၾကာင္းကေတာ့ လူတစ္ေယာက္ ခ်မ္းသာလာတယ္ဆုိတာ တျခားလူအမ်ားစုရ႕ဲ ေငြေတြ 
သူ႔တစ္ေယာက္တည္းဆီ စုၿပဳံေရာက္ရိွလာလို႔ပဲ မဟုတ္လား။ ေငြဆုိတာကလည္း လူအမ်ားစုလက္ထမဲွာ 
လွည့္လည္ပ်ံ႕ႏံွ႔ေနမွ အဓိပၸာယ္ရွိသည္။ လူအမ်ားဆံုး သုံးႏိုင္၊ စြဲႏုိင္မွ ေငြပီသသည္ဟု ဆုိရပါမည္။ 
ဒါေၾကာင့္လည္း လူလတ္တန္းစားမ်ားသည္ စီးပြားေရးမွာ အေရးပါေသာ အစိတ္အပုိင္းဟု 
ဆုိၾကျခင္းျဖစ္လိမ့္မည္။ 

 
လူလတ္တန္းစားဆုိတာ ဘယ္လိုဟာမ်ဳိးလဲ။ သူ႔စကားလုံးထမဲွာ အဓိပၸာယ္က ပါၿပီးသားျဖစ္၏။ 

အလယ္အလတ္ အဆင့္ရွိသူ၊ သိပ္လည္းမခ်မ္းသာ၊ သိပ္လည္း မဆင္းရဲဆုိေသာ လူမ်ဳိးျဖစ္၏။ 
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တစ္ခုေတာ့ရွိသည္၊ လူလတ္တန္းစားကုိ သတ္မွတ္ရာမွာ စံခ်ိန္စံၫႊန္း တစ္ခုတည္းကုိ 
ပုံေသထားလုိ႔ေတာ့မရ။ သူ႔ႏိုင္ငံအလုိက္ ကြဲျပားတာေတြ ရွိႏိုင္၏။ 

 
အေမရိကန္မွာ ေမာ္ေတာ္ကားစီးႏိုင္သူတုိင္း သူေဌးဟု ေခၚလုိ႔မရ။ သူတို႔ဆီမွာ တစ္အိမ္ေထာင္မွာ 

အနည္းဆုံး ကားတစ္စီး မရိွလို႔မျဖစ္။ အလုပ္အကုိင္သာ မရိွဘဲ ေနခ်င္ေနသည္။ ကားကေတာ့ ရိွၾကသည္။ 
 
စင္ကာပူမွာက်ေတာ့ ခ်မ္းသာသူေတြမွ ကုိယ္ပိုင္ကား စီးႏုိင္သည္။ ႏုိင္ငံကက်ဥ္းေတာ့ 

ကားစီးေရကို ကန္႔သတ္ထားရသည္။ ကားတစ္ စီးပိုင္ဆုိင္ခြင့္ ရ ဖုိ႔ဆုိတာ ကၽြန္ေတာ္တို႔ဆီမွာထက္ေတာင္ 
ခယဲဥ္းေသးသည္။ 

 
ဂ်ပန္မွာ တုိက္ခန္းေဈးေတြ၊ ေျမေဈးေတြ အလြန္ႀကီးသည္။ ဂင္ဇာလုိ အခ်က္အခ်ာက်ေသာ 

ေနရာမ်ဳိးဆုိလွ်င္ ေျမေဈးေတြက ေခါင္ခုိက္ေနသည္။ တစ္ေပပတ္လည္၊ တစ္မီတာပတ္လည္လို႔ေတာင္ 
မေျပာေတာ့။ ပို႔စကတ္အရြယ္အစားေလာက္ကုိ ဘယ္ေလာက္ တန္သည္ဆုိၿပီး ေျပာၾကရသည္အထိ။ 
တုိက္ခန္းတစ္ခန္းပုိင္ ဖြင့္ဖို႔မလြယ္။ ကုိယ္ပိုင္ေျမကြက္နဲ႔ လုံးခ်င္းအိမ္နဲ႔ေနလွ်င္ လူကုံထံစာရင္း ဝင္သည္။ 

 
ကၽြန္ေတာ္တို႔ဆီမွာေတာ့ ၿမဳိ႕စြန္ဘက္မွာေနႏိုင္လွ်င္ တုိက္ခန္းတစ္ခန္းကုိ ေဈးေပါေပါႏွင့္ 

ရႏိုင္သည္။ ေျမေတြဆိုတာေတာ့ ေပါလုိက္တာ၊ တခ်ဳိ႕ေတြ ေနေတာင္မေနဘဲ သည္အတုိင္းပစ္ထားတဲ့ 
ေျမကြက္ေတြ ဒဂုံၿမဳိ႕သစ္ဘက္မွာ မ်က္စိတစ္ဆုံးရွိသည္။ 

 
ကၽြန္ေတာ္တို႔ဆီမွာ ဆယ္လူလာဖုန္း ခါးမွာခ်ိတ္ထားလွ်င္ ေဘာ့စ္ပဟဲု ယူဆသည္။ ဂ်ပန္လုိ 

ေနရာမ်ဳိးမွာက်ေတာ့ ဆယ္လူလာဖုန္းဆိုတာ ေက်ာင္းသားေက်ာင္းသူေတြကအစ ေဖာေဖာသီသီ 
ကုိင္ေနၾကသည္။ 

 
တစ္ခုရွိျပန္တာက ေငြေၾကးသံုးစြဲႏုိင္မႈ အနည္းအမ်ားကိုခ်ည္းပဲ ၾကည့္ၿပီး အဆင့္ခြဲလို႔လည္း 

မျဖစ္ေသး။ လမ္းေဘးမွာ ေဈးေရာင္းေနသူ တစ္ေယာက္သည္ ေက်ာင္းဆရာတစ္ေယာက္ထက္ 
ပုိၿပီးသုံးစြဲႏိုင္ေသာေၾကာင့္ သူက ပုိအဆင့္ျမင့္သည္ဟု ေျပာလုိ႔မရ။ ထို႔အတူ ကဗ်ာဆရာတစ္ေယာက္ႏွင့္ 
႐ုပ္ရွင္မင္းသားတစ္ေယာက္ကုိ ဝင္ေငြခ်င္းယွဥ္ၿပီး အကျဲဖတ္လို႔လည္းမျဖစ္။ 

 
ေယဘုယ်အားျဖင့္ဆုိလွ်င္ေတာ့ လူလတ္တန္းစားဆုိသည္မွာ- 

-စားဝတ္ေနေရးအတြက္ လုံေလာက္ေသာ ဝင္ေငြရိွၿပီး စုေဆာင္းႏုိင္ေသာ အေျခအေနရိွျခင္း။ 
-မိသားစုတစ္ခုအတြက္ အေျခခံလုိအပ္ေသာ ေခတ္မီအသုံးအေဆာင္မ်ား သုံးႏိုင္ျခင္း။ (ကက္ဆက္၊ 
႐ုပ္ျမင္သံၾကား၊ ဗီဒီယုိ  စသည္)။ 
-ဂုဏ္သိကၡာရွိၿပီး အာမခံခ်က္ရွိေသာ အလုပ္အကုိင္ အတည္တက်ရွိျခင္း။ 
-ပညာတတ္ျခင္း။ (အတန္းပညာ တစ္ခုတည္းကုိ မဆုိလုိ၊ အသိပညာ၊ အတတ္ပညာေတြလည္း 
အက်ဳံးဝင္သည္။) 
-အဆင့္အတန္းျမင့္ေသာ ေျပာဆို၊ ေနထုိင္၊ ျပဳမူမႈရွိျခင္း။ 

 
ထုိအခ်က္ေတြထကဲ အမ်ားစုႏွင့္ကုိက္ညီလွ်င္ လူလတ္တန္းစားဟု ေခၚႏုိင္မည္ထင္၏။ 
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လူလတ္တန္းစားအေၾကာင္း ေျပာရင္းက သံတူေၾကာင္းကြဲ တစ္ခုကုိ သြားစဥ္းစားလိုက္မိ၏။ 

ပေစာက္သတ္ႏွင့္လပ္ေသာ ‘လူလပ္တန္းစား’ မ်ားေၾကာင္းပင္ျဖစ္၏။ အထက္လည္းမေရာက္၊ 
ေအာက္လည္းမဟုတ္၊ အလယ္မွာလည္း မရိွဘဲ ၾကားမွာ ‘လပ္’ ေနၾကေသာသူမ်ား ျဖစ္၏။ 

 
သူတို႔မွာ ေငြေၾကးမ်ားမ်ားစားစား မရိွေသာေၾကာင့္ လုပ္ငန္းလည္း မလုပ္ႏုိင္၊ ရင္းႏီွးျမႇဳပ္ႏံွမႈလုပ္ဖုိ႔ 

အင္အားလည္းမရိွ။ အႀကံအဖန္လည္း မလုပ္တတ္။ အလုပ္ၾကမ္း လုပ္ရေအာင္လည္း ခြန္အားကမရွိ။ 
လမ္းေဘးမွာ ေဈးေရာင္းဖို႔က်ေတာ့လည္း ရွက္သည္။ ကုမၸဏီမွာ လုပ္ဖုိ႔ သြားစုံစမ္းေသာအခါ 
‘ကြန္ပ်ဴတာကိုင္တတ္လား’ ဆုိေသာ ေမးခြန္းတစ္ခုႏွင့္ပင္ လန္ထြက္လာသည္။ ခပ္နိမ့္နိမ့္ 
ရာထူးေလာက္နဲ႔လည္း မလုပ္ခ်င္။ ကုိယ္က ဘြဲ႔ရပညာတတ္ဆုိေတာ့ မာန္ကေလးက ရွိေနသည္။ 
ျမန္မာစကားေတာင္ ပီသေအာင္ မေျပာတတ္တဲ့လူကို အ႐ိုအေသေပးၿပီး ေအာက္က်ဳိ႕ရတာမ်ဳိးလည္း 
မလုပ္ႏုိင္။ 

 
ထုိအခါ သူတို႔သည္ အလုပ္အကုိင္ အတည္တက်မရိွဘဲ ဟုိေယာင္ေယာင္ သည္ေယာင္ေယာင္ 

ျဖစ္ေနၾကရ၏။ တစ္ေနကုန္နီးပါး လက္ဖက္ရည္ဆုိင္ထုိင္ၿပီး ႏုိင္ငံေရး၊ စီးပြားေရးအေၾကာင္းေတြေျပာ၊ 
ဂဏန္းေတြတြက္၊ ညေနပိုင္းက်ေတာ့ တခ်ဳိ႕က ဘီအီးဆုိင္သြား ထုိင္၊ တခ်ဳိ႕က ဘုရားတက္ 
ပုတီးစိပ္ၾကသည္။ သည္လုိနဲ႔ပဲ ၾကာေတာ့ အသားက်သြားၿပီး သူတို႔၏ ေန႔စဥ္ေနထိုင္မႈဘဝက 
သည္ပံုစံအတုိင္း အတည္ျဖစ္သြားေတာ့သည္။ 

 
ေျပာသာေျပာရတယ္။ ကၽြန္ေတာ္ကိုယ္တုိင္ပင္လွ်င္ စာေရးဆရာဆိုေသာ အလုပ္ကေလးသာ 

မရိွလွ်င္ သူတို႔လုိ ‘လူလပ္တန္းစား’ စာရင္းဝင္ ျဖစ္ေနေလမလားမသိ။ တစ္ရက္မွာေတာ့ ကၽြန္ေတာ္၏ 
ဇာတ္လုိက္ေက်ာ္ႀကီး သူငယ္ခ်င္း စိန္ေၾကာင္ႏွင့္ လမ္းမွာသြားဆုံသည္။ လက္ဖက္ရည္ဆိုင္ ထုိင္ၾကရင္း 
သူက ေမးသည္။ 

“မင္း အခု ဘာေတြေရးေနလဲကြ” 
“ငါလား၊ ေလာေလာဆယ္ေတာ့ ဓနစီးပြားေရးမဂၢဇင္းမွာ အသျပာ လုလင္ဆုိတဲ့ေခါင္းစဥ္နဲ႔ 

စီးပြားေရးအေၾကာင္းေလးေတြ ေရးေနတယ္” ဟု ကၽြန္ေတာ္က ေျဖေသာအခါ သူ ဟားတုိက္ 
ရယ္ေလေတာ့သည္။ အေတာ္ၾကာေအာင္ အူႏွိပ္ေနၿပီး- 

“ဟာ့ ဟား မင္းလုိေကာင္က စီးပြားေရးအေၾကာင္းေရးတယ္၊ ဟုတ္လား၊ ဒီမွာ ေဟ့ေကာင္၊ 
ဟုိးအရင္တုန္းက မင္းကံ့ေကာ္ပန္းဝယ္တာ မွတ္မိေသးလား” 

 
ကၽြန္ေတာ္ လူပ်ဳိဘဝက ရည္းစားကို မ်က္ႏွာလုပ္ဖို႔ ကံ့ေကာ္ပန္းဝယ္ပံုကုိ သည္ေကာင္ 

အစေဖာ္သည္။ ထုိစဥ္က လမ္းေဘးမွာ ကံ့ေကာ္ပန္း ေရာင္းေသာ ေကာင္ေလးကို ကၽြန္ေတာ္က တစ္ပြင့္ 
ဘယ္ေလာက္လဲေမးသည္။ 

“ျပားသုံးဆယ္ပါ” 
“တစ္က်ပ္ဖုိး သုံးပြင့္ထားလုိက္ကြာ” ဟု ကၽြန္ေတာ္က ဆစ္သည္။ ေကာင္ေလးက- 
“ဟုတ္ကဲ့ ယူေလ” 
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တကယ္ေတာ့ ကၽြန္ေတာ္ ေၾကာင္ျခင္းျဖစ္၏။ တစ္ပြင့္ ျပားသံုးဆယ္ဆုိေတာ့ သုံးပြင့္ယူလွ်င္ 
ျပားကိုးဆယ္ပကဲ်သည္။ ဒါကုိ ကၽြန္ေတာ္က ဆယ္ျပားေတာင္ပိုေပးၿပီး ဆစ္ဝယ္လုိက္ျခင္းျဖစ္၏။ အမွန္မွာ 
တစ္ပြင့္၊ သုံးဆယ္ငါးျပားဆိုမွ တစ္က်ပ္ဖုိး သုံးပြင့္ ဆစ္ရမွာေလ။ 

 
ကၽြန္ေတာ္၏ ေၾကာင္ကြက္ကုိ သည္ေကာင္က ငယ္က်ဳိးငယ္နာေဖာ္ျခင္းျဖစ္၏။ တစ္နည္းအားျဖင့္ 

ပန္းဝယ္တာေတာင္ ေဈးမဆစ္တတ္တဲ့ ေကာင္က စီးပြားေရးအေၾကာင္း ေရးမယ္ဆုိလို႔ ဟားျခင္းျဖစ္၏။ 
 
“ဒီအတုိင္းဆုိလွ်င္ ငါလည္း ေမာ္ဒန္ကဗ်ာေရးရင္ ရၿပီေပါ့” ဟုသူက ထပ္ရိလုိက္ၿပီးမွ- 
“ဆုိပါဦး၊ မင္းက ဘာအေၾကာင္းေတြ ေရးတာလဲ” ကၽြန္ေတာ္က ေရးၿပီးသမွ် ေျပာျပၿပီး- 
“ဒီတစ္လေတာ့ လူလတ္တန္းစားအေၾကာင္း ေရးမလို႔ကြ” 
“ႀကီးႀကီးက်ယ္က်ယ္ကြာ၊ လူတန္းစားဆုိတာ မရိွပါဘူး” 
“ဘာ…မရိွဘူး၊ ဟုတ္လား” 
“ေအးေလ၊ တကယ္ေတာ့ လူအားလုံး  သူလိုကုိယ္လုိခ်ည္းပါပဲကြာ၊ မင္းစဥ္းစားၾကည့္၊ ျမစ္ထဲ 

ေခ်ာင္းထမွဲာ ကြန္ပစ္စားတဲ့ လူကုိ ဘာေခၚသလဲ၊ တံငါသည္လို႔ ေခၚတယ္ မဟုတ္လား။ အင္း၊ 
ကန္ႀကီးေတြတူးၿပီး တူးၿပီး ငါးေတြ အႀကီးအက်ယ္ ေမြးတဲ့လူေတြ၊ သေဘၤာေတြ၊ စက္ေလွေတြနဲ႔ 
ငါးဖမ္းတ့ဲအလုပ္ကုိ လုပ္တဲ့လူေတြက်ေတာ့ ေရလုပ္ငန္းရွင္ ျဖစ္သြားေရာ။ ဒီလုိပဲ 
သစ္သားအိမ္ေဆာက္တဲ့လူကုိ လက္သမားလို႔ေခၚတယ္၊ တိုက္ႀကီးတာႀကီးေတြ ေဆာက္တဲ့လူက်ေတာ့ 
အင္ဂ်င္နီယာလို႔ ေခၚတယ္ေလ၊ တကယ္ေတာ့ သိပ္မထူးပါဘူးကြာ၊ ငယ္တာနဲ႔ႀကီးတာပဲ ကြာတာေပါ့” 

“မင္း ေျပာတာလည္း ဟုတ္တုတ္တုတ္ပဲ၊ ဒါေပမ့ဲ” 
“တစ္ခုရိွေသးတယ္ကြ၊ ကုိယ့္မွာျဖစ္ေနတဲ့ ဒုကၡကုိ တစာစာေအာ္ၿပီး ပုိက္ဆံေတာင္းတဲ့လူကုိ 

သူေတာင္းစားလို႔ ေခၚတယ္။ အဲ ကုိယ္ခံစားခ်က္ေတြကို စာနဲ႔ေပနဲ႔ေရးၿပီး တုိင္းသိျပည္သိ 
ထုတ္ေဖာ္ေျပာဆုိတဲ့ လူမ်ဳိးက်ေတာ့ ဘာေခၚသလဲ သိလား” 

“ေျပာပါအံုးကြ” 
“စာေရးဆရာလို႔ ေခၚတယ္ကြ၊ မွတ္ထား” 
“ေအေပး၊ ႏႈိင္းစရာရွားလို႔ကြာ” 
“ဟုတ္တယ္ေလ၊ မင္းတို႔ စာေရးဆရာေတြလည္း ေဝဒနာကို ေရာင္းစားေနၾကတာပဲ မဟုတ္လား” 
 
ကၽြန္ေတာ္က သူ႔ကုိ ေရေႏြးၾကမ္းနဲ႔ လွမ္းပက္မည့္ဟန္ ျပဳသည္။သူက လက္ႏွင့္ ကာလုိက္ၿပီးမွ- 
“အဲ… အဲ ေနပါဦးကြ၊ ခုနက မင္းေျပာတာ ဘာ၊ ေၾသာ္… ပေစာက္သတနဲ္႔လပ္တဲ့ လူလပ္တန္းစား၊ 

ဟုတ္လား၊ အဲဒီစကားလုံးကေလးေတာ့ သေဘာက်တယ္ကြ၊ ဒါနဲ႔ ငါ့ကိုေတာ့ ဘယ္အတန္းအစားလို႔ 
သတ္မွတ္လဲ” 

 
ကၽြန္ေတာ္မေျဖခင္ သူ႔ဘာသာ ဆက္ေျပာသည္။ 
“ငါတို႔လိုေကာင္မ်ဳိးက်ေတာ့ လူနပ္တန္းစားလို႔ ေခၚတယ္ကြ၊ ဟုတ္တယ္၊ ငါတို႔ 

စီးပြားေရးသမားေလာကမွာေတာ့ နပ္မွ ရွင္သန္ႏုိင္တာ၊ မနပ္ရင္ေတာ့ ခံရၿပီသာမွတ္” 
 
ကၽြန္ေတာ္ကလည္း သူ႔စကားကုိ သေဘာက်ၿပီး ၿပံဳးလုိက္မိသည္။ ထုိအခါ သူက- 
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“ေဟ့ေကာင္ ေဟ့ေကာင္၊ မင္းၿပံဳးပံုကုိ ငါသိတယ္၊ ငါ့အေၾကာင္းေတြ စာထထဲည့္ေရးမလုိ႔ 
ႀကံေနတာ မဟုတ္လား၊ ဒီတစ္ခါထည့္ေရးရင္ ငါဆြဲထုိးမွာေနာ္” 

 
သည္ေကာင္ ခုလုိႀကိမ္းေမာင္းလွ်င္ ကၽြန္ေတာ္သေဘာေပါက္ၿပီ။ ေရးလို႔ေကာင္းတ့ဲအေၾကာင္းေတြ 

သူ ထပ္ၿပီး ေျပာျပေတာ့မည္ျဖစ္ေၾကာင္း ေသခ်ာသြားပါၿပီ။ 
 

အခန္း(၇) 
 

ကၽြန္ေတာ္သည္ ‘သူငယ္ခ်င္းတစ္ေယာက္အေၾကာင္း’ အမည္ရိွ စာအုပ္တစ္အုပ္ကို ေရးခဲ့ဖူးသည္။ 
ထုိစာအုပ္ကုိ ဖတ္ဖူးသူေတြကေတာ့ ‘စိန္ေၾကာင္’ ဟု ဆုိလုိက္တာနဲဲ႔ အသားညိဳညစ္ညစ္၊ မ်က္ႏွာမွာ 
ဝက္ၿခံဗရပ်စ္၊ ေခါင္းတံုးဆံေတာက္ႏွင့္ ကြမ္းေလးတၿမံဳ႕ၿမံဳ႕လုပ္ရင္း အႀကံထုတ္ေနေသာ 
လူတစ္ေယာက္ကုိ ေျပးျမင္မိၾကပါလိမ့္မည္။ စာအုပ္ကုိ မဖတ္ဖူးေသးသူေတြအတြက္ေတာ့ နည္းနည္း 
ျပန္မိတ္ဆက္ေပးဖို႔ လုိမည္ထင္ပါသည္။ 

 
စိန္ေၾကာင္သည္ ကၽြန္ေတာ္၏ ငယ္သူငယ္ခ်င္းျဖစ္၏။ ငယ္ငယ္ကတည္းက အိမ္က လုပ္ငန္းကုိ 

ကူလုပ္ရင္း ေက်ာင္းတက္ရသူျဖစ္၏။ သူ႔အတြက္ စီးပြားရွာဖုိ႔သာ အေရးအႀကီးဆုံးဟု ယူဆသူျဖစ္၏။ 
 
လူငယ္တို႔သဘာဝ ကစားခုန္စားျခင္း၊ ဝတၳဳဖတ္ျခင္း၊ သီခ်င္းနားေထာင္ျခင္း၊ ဂစ္တာတီးျခင္း၊ 

ေဘာလုံးကန္ျခင္း၊ ႐ုပ္ရွင္ၾကည့္ျခင္း စသည္တုိ႔ကုိ လုံးဝဝါသနာမပါ။ ေဂၚလီေတာင္ေျဖာင့္ေအာင္ 
မပစ္တတ္၊ ဂ်င္ေတာင္လည္ေအာင္ မေပါက္တတ္။ သို႔ရာတြင္ သူကုိယ္တုိင္ကေတာ့ ဂ်င္တစ္လံုးလုိ 
မႊတ္ေနသူျဖစ္၏။ 

 
သူက စီးပြားေရးလုပ္ရာမွာ အလြန္လ်င္သည္။ ကြက္ေက်ာ္ျမင္တတ္သည္။ တစ္ခါတစ္ခါ 

လူလည္က်တတ္သည္။ သည္လုိဆုိေသာေၾကာင့္ သူ႔ကုိ ဝိသမသမားဟု ေျပာလို႔မရျပန္။ သူသည္ 
ေလာဘႀကီးေသာေၾကာင့္ စီးပြားရွာေနျခင္း ဟုတ္ဟန္မတူ။ အလုပ္မလုပ္ရလွ်င ္ မေနတတ္သူ၊ 
ေငြရွာျခင္းသည္ အေသြးအသားထမဲွာ ေမြးရာပါဗီဇအျဖစ္ ပါလာသူဟု ဆိုႏုိင္မည္ ထင္၏။ 
ေမ်ာက္တစ္ေကာင္ ျဖစ္လာလွ်င္ ဣေႁႏၵႏွင့္ ေနလုိ႔မရသလုိ စီးပြားေရးသမားတစ္ေယာက္အဖုိ႔ 
အကြက္ေကာင္းေတြ႔လွ်င္ လက္ေရွာင္ၿပီး ေနလုိ႔ သဘာဝမက်သည့္ သေဘာပါပဲ။ 

 
သည္ေကာင္က စိတ္ရင္းေတာ့ ေကာင္းသည္။ သူ႔ေခါင္းထမဲွာ စီးပြားေရးသာ ရိွသည္ဆိုေသာ္လည္း 

လူမႈေရး စိတ္ဓာတ္ကေလးေတာ့ တစ္ေထာင့္တစ္ေနရာမွာ ခုိေအာင္းလ်က္ ရွိပါေသးသည္။ 
တစ္ခ်က္တစ္ခ်က္ အလစ္မွာ လွစ္ခနဲ လွစ္ခနဲ ေပၚထြက္လာတတ္သည္။ 

 
ကၽြန္ေတာ္တုိ႔တေတြ ရည္းစားထားျခင္း၊ ခ်စ္သူႏွင့္ ခ် ိန္းေတြ႔ျခင္းတုိ႔ကုိ သူက အဖုိးတန္ေသာ 

အခ်ိန္ေတြကုိ အလဟႆ ျဖဳန္းတီးပစ္ျခင္းဟုဆုိသည္။ မိန္းမယူတဲ့လူဟာ ကုိယ့္ထမ္းပိုး ကုိယ္ရွာတဲ့ 
ႏြားလုိပဟဲု ႐ႈတ္ခ်တတ္သည္။ 
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“ဘယ့္ႏွယ္ကြာ၊ ကုိယ့္အေမလဲမဟုတ္၊ ကုိယ့္ႏွမလမဲဟုတ္၊ ေဆြမ်ဳ ိးလမဲေတာ္စပ္တဲ ့ သူစိမ္း 
မိန္းမတစ္ေယာက္ကုိ ပင္ပင္ပန္းပန္း ရွာေဖြေကၽြးေမြးရမယ္ဆုိတာ ဘယ္လုိမွ တြက္ေျခမကိုက္တဲ့ ကိစၥပဲကြ” 
ဟု ဆုိတတ္သည္။ 
 

သူငယ္ခ်င္းေတြ မဂၤလာေဆာင္ၿပီဆုိလွ်င္ေတာ့ ဆဲဆဲဆုိဆုိႏွင့္ပင္ ဝုိင္းလုပ္ေပးျပန္သည္။ သူ႔မွာ 
တစ္ခုေကာင္းတာက သူငယ္ခ်င္းတစ္ေယာက္ေယာက္ ဒုကၡေရာက္ေနၿပီဆုိလွ်င္ အကူအညီေပးဖို႔ 
ဝန္မေလးတတ္ျခင္းပင္ ျဖစ္၏။ 

 
သည္ေကာင့္ ဝါသနာတစ္ခုက နာေရးကိစၥေတြမွာ ကုိယ္ဖိရင္ဖိ ကူညီတတ္ျခင္းပင္ျဖစ္၏။ မိတ္ေဆြ 

အေပါင္းအသင္းမွမဟုတ္၊ ရပ္ကြက္ထနဲာေရးကိစၥေတြမွာလည္း သူပဲ ဦးစီးဦးေဆာင္ လုပ္တတ္သည္။ 
ေမြးေန႔ဧည့္ခံပြဲတုိ႔၊ ဘာတုိ႔သာ မသြားဘဲ ေနခ်င္ေနမည္၊ နာေရးကိစၥဆုိလွ်င္ေတာ့ ဘယ္ေလာက္ 
အလုပ္မ်ားမ်ား ေရာက္ေအာင္သြားၿပီး အစအဆုံး ကူညီတတ္သည္။ သည္လို ကိစၥေတြမွာ 
ဘယ္ေလာက္ေတာင္ ပါဝင္ေဆာင္ရြက္ခဲ့သလဲဆုိလွ်င္ နိဗၺာန္ယာဥ္လုပ္ငန္းက လူေတြ၊ သုသာန္က 
လူေတြနဲ႔ေတာင္ ခင္မင္သြားသည္အထိ ျဖစ္၏။ 

 
“ငါ့မ်ား အေခါင္းပ႐ိုမုိတာ ထင္ေနသလား မသိပါဘူးကြာ၊ ငါေရာက္သြားရင္ အေခါင္းေရာင္းတဲ့ 

လူေတြက ကာရာအိုေကမွာ ပန္းကုံးအမ်ားဆံုး စြပ္တတ္တဲ့လူကို ႀကဳိဆုိသလုိအေရးေပးတတ္ၾကတယ္ကြ” 
ဟု သူကရယ္ၿပီး ေျပာခ့ဲဖူးသည္။ 
 

ကၽြန္ေတာ္က စီးပြားေရးမွာ သူ လူလည္က်တ့ဲအေၾကာင္းေတြ စာထဲထည့္ေရးသည္။ သူက 
ကၽြန္ေတာ့္ကုိဆဲသည္။ ၿပီးေတာ့မွ ေရးလုိ႔ေကာင္းတဲ့ အေၾကာင္းအရာ ကုန္ၾကမ္းေတြထပ္ၿပီးေျပာျပသည္။ 
သူတုိ႔စီးပြားေရး အသုိက္အဝန္းထကဲ လူေတြနဲ႔ဆုံတဲ့အခါ... 

“ကၽြန္ေတာ့္အေၾကာင္းေတြ ေပါက္ကရေလွ်ာက္ေရးတာ ဒီေကာင္ေပါ့ဗ်ာ” 
ဆုိၿပီး ကၽြန္္ေတာ္နဲ႔ မိတ္ဆက္ေပးျပန္သည္။ ထုိအခါ ဟုိလူေတြက “ဖတ္ဖူးပါတယ္ဗ်ာ၊ ဒါေပမ့ဲ ခင္ဗ်ားက 
ကုိယ့္သူငယ္ခ်င္းမုိ႔ဆုိၿပီး ေလွ်ာ့ေလွ်ာ့ေပါ့ေပါ့ ေရးတာေတာ့ ဘယ္ေကာင္းမလ”ဲ ဟုေဝဖန္သည္။ 
စိန္ေၾကာင္က... 

“ဟဲ… ဟဲ အကုန္ေျပာျပလို႔ေတာ့ ဘယ္ျဖစ္မလဲဗ်၊ အဲ… အေတာ္ပဲဗ်ာ၊ ေနာက္တစ္ခါက်ရင္ 
ခင္ဗ်ားအေၾကာင္း ေရးခိုင္းရမယ္၊ လတာျပင္က ႏွင္းႏုေတြကုိ အေျခာက္လွန္း၊ အမႈန္႔လုပ္ၿပီးဘိလပ္ေျမထဲ 
ေရာတာေလ” 
ဟု ျပန္ေျပာလိုက္ရာ ဟုိလူ၏မ်က္ႏွာ ရဲခနနဲီၿပီး ၿပံဳးမဲမဲႀကီး ျဖစ္သြားရ၏။ 
 

စိန္ေၾကာင္ႏွင့္ ကၽြန္ေတာ္သည္ ဟုိအရင္က မၾကာခဏ ဆုံျဖစ္သည္။ ေနာက္ပုိင္း 
သူ႔လုပ္ငန္းနယ္ပယ္က က်ယ္ျပန္႔လာေသာအခါ အားလပ္ခ်ိန္ နည္းလာသည္။ ကၽြန္ေတာ္နဲ႔လည္း 
သိပ္မေတြ႔ျဖစ္ေတာ့။ တစ္ခါတေလက်မွ အခ်ိန္မေတာ္ႀကီး အိမ္ကုိ ေပါက္ခ်လာတတ္ သည္။ 

 
အခ်ိန္မေတာ္ႀကီး ဆုိတာက ညႀကီးမင္းႀကီးကုိ ေျပာျခင္းမဟုတ္။ မနက္အေစာႀကီး 

ေရာက္လာတတ္ျခင္းကုိ ဆုိလုိသည္။ ကၽြန္ေတာ္က ညဆိုလွ်င္ ညဥ့္နက္ေအာင္စာေရးၿပီး  မနက္ေနျမင့္မွ 
အိပ္ရာထတတ္သည္။ 
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သည္ေကာင္က မနက္ ၆း၀၀ နာရီေလာက္ ႏိုးတတ္သူျဖစ္၏။ ဒါေတာင္ခုက်မွ 

အက်င့္ပ်က္သြားတာတဲ့။ ငယ္ငယ္ကဆုိ မနက္ ၅း၀၀ နာရီထၿပီး အိမ္အလုပ္ေတြ ကူလုပ္ရတာတဲ့။ 
 
စိန္ေၾကာင္သည္ အလုိက္ကန္းဆုိး သိတတ္သူ မဟုတ္။ အိမ္ကုိ သူေရာက္လာလုိ႔ ကၽြန္ေတာ္ 

အိပ္ေကာင္းေနတုန္းဆုိလွ်င္ အိပ္ခန္းထထဲိ ဝင္ႏႈိးတတ္သည္။ ေစာင္ေတြဆြဲလွန္၊ ခုတင္ေပၚက 
အတင္းဆြဲခ  ်လုပ္တတ္သည္။ 

 
တစ္ရက္မွာေတာ့ မနက္ ၇း၀၀ နာရီေလာက္မွာ အိမ္ေရွ႕ဘက္က ဆူဆူညံညံ 

စကားေျပာသံေၾကာင့္ ကၽြန္ေတာ္ လန္႔ႏိုးလာသည္။ ပုရစ္ေအာ္သံလုိ စူးစူးရွရွအသံမ်ဳိးမွာ 
သူတစ္ေယာက္တည္းသာရွိသျဖင့္ သည္ေကာင္ေရာက္လာေၾကာင္း သိလုိက္သည္။ ကၽြန္ေတာ့္မိန္းမက 
ကၽြန္ေတာ္ ညက ညဥ့္နက္မွ အိပ္ရေၾကာင္း ေျပာၿပီး ဟန္႔တားေနသံၾကားရသည္။ သည္ေကာင္ကလည္း 
‘နင့္ေယာက္်ား တစ္ရက္ေလာက္ ေစာေစာထလိုက္ရလုိ႔ ေသမသြားဘူး ’ဟု ျပန္ေျပာသည္။ 

 
သည္ေကာင္ အိပ္ခန္းထဲ ဇြတ္ဝင္လာေတာ့မွာ ေသခ်ာသည္။ အိပ္ေရးမဝဘဲ ထရေတာ့မည္။ 

ထုိအခ်ိန္မွ ငယ္ငယ္ကလုိ ေနာက္ခ်င္ေျပာင္ခ်င္စိတ္ ေပၚလာသည္။ သည္ေကာင့္ကုိ နည္းနည္းပညာ 
ပညာေပးရမည္။ ထုိ႔ေၾကာင့္ ပုဆိုးကုိ ကြင္းလုံးခၽြတ္ၿပီး ေစာင္ကေလး ျပန္ၿခံဳ၍ အိပ္ခ်င္ဟန္ေဆာင္လိုက္၏။ 

 
“အမယ္ ၾကည့္စမ္း၊ ဒီအခ်ိန္ထိ ဇိမ္နဲ႔ႏွပ္ေနတယ္။ သူ႔ကုိယ္သူ ဘာေအာက္ေမ့ေနလမဲသိဘူး။ ခုလုိ 

အပ်င္းႀကီးတ့ဲေကာင္မ်ဳိး ဘယ္ေတာ့မွ လူေမြးလူေတာင္ ေျပာင္မွာ မဟုတဘ္ူး” 
ေျပာေျပာဆိုဆုိ ‘ေဟ့ေကာင္၊ထစမ္း’ဆိုၿပီး လႈပ္ႏႈိးသည္။ ကၽြန္ေတာ္က မ်က္စိမဖြင့္ဘဲ 

အိပ္ခ်င္မူးတူးေလသံ တမင္လုပ္၍- 
“ဘယ္သူလကဲြာ အေစာႀကီး လာႏႈိးတာ” 
“အမယ္ မင္းဘႀကီးကြ မင္းဘႀကီး” 

ဆုိၿပီး သည္ေကာင္ စိတ္မရွည္ေတာ့ဘဲ ၿခံဳထားေသာ ေစာင္ဆြဲလွန္ပစ္လုိက္သည္။ တစ္ဆက္တည္းမွာပဲ 
‘ဟာ’ ဆုိေသာအသံ ထြက္လာသည္။ သည္ေတာ့မွ ကၽြန္ေတာ္က တဟားဟား ရယ္လုိက္၏။ 
 

“ေတာ္ေတာ္ အက်င့္ယုတ္တဲ့ေကာင္” ဟုေအာ္ၿပီး အခန္းျပင္ ထြက္ေျပးေလသည္။ 
 

ကၽြန္ေတာ္မ်က္ႏွာသစ္ေနတုန္းမွာ ကၽြန္ေတာ္မိန္းမကို- 
“နင့္ေယာက္်ားက ငါ့ကုိ လက္နက္ပုန္းနဲ႔ ၿခိမ္းေျခာက္တယ္ဟ သိလား၊ သတိလထဲားဦးေနာ္၊ 

ေတာ္ၾကာ ဂ်ာမန္လက္ပစ္ဗံုး ဝွက္ထားတယ္ဆုိၿပီး အဖမ္းခံေနရဦးမယ္” ဟု စ,ေနသံ ၾကားရသည္။ 
ကၽြန္ေတာ့္မိန္းမလည္း နားရွက္ဟန္ျဖင့္… 

“စိန္ေၾကာင္ရယ္ မနက္ေစာေစာစီးစီး နင့္မ်က္ႏွာျမင္ၿပီး နင့္အသံ ၾကားရတာ က်က္သေရ 
ယုတ္လုိက္တာ၊ အိမ္ေရွ႕မွာ ေအးေအးေဆးေဆး သြားထုိင္ေစာင့္ေနစမ္းပါ” ဟု မီးဖုိခန္းထဲက 
ႏွင္ထုတ္ေနသည္။ 

 
ကၽြန္ေတာ္လည္း အဝတ္အစား အျမန္လၿဲပီး ထြက္လာခဲ့၏။ သည္ေကာင့္ကုိျမင္ေတာ့- 
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“ေဟ့ေကာင္ ပုိက္ဆံေခ်းတာလား၊ ဒီအခ်ိန္ဘဏ္မဖြင့္ေသးဘူးကြ” ဟု ဦးေအာင္ႏွိပ္လိုက္ရာ 
သူက- 

“ဟင္း မင္းလုိေကာင္မ်ဳိးမ်ား ဘဏ္တုိက္မေျပာနဲ႔၊ အေပါင္ဆုိင္ကေတာင္ အဝင္ခံမွာ မဟုတ္ဘူး၊ 
မင္းသာ ပုိက္ဆံလုိခ်င္ရင္ ငါ့အိမ္လုိက္ခဲ့။ အိမ္မွာ ပုိက္ဆံေတြ မင္းတစ္ရပ္မက ရွိတယ္” 

“ဘာလဲ ၅၀၀ တန္တစ္ရြက္ကုိ ႀကဳိးနဲ႔ခ်ည္ၿပီး ထုပ္တန္းမွာ ဆြဲထားလုိ႔လား” 
 
ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ႏွစ္ေယာက္ဆုံလွ်င္ ခုလုိပဲ အျပန္အလွန္ ႏိွပ္ကြပ္တတ္ၾကသည္။ 
 
လက္ဖက္ရည္ဆုိင္မွာ ထုိင္မိၾကေတာ့မွ သည္ေကာင့္ကုိ ေသေသခ်ာခ်ာ အကဲခတ္မိ၏။ 

မေတြ႔ျဖစ္ၾကသည့္ ေလးငါးေျခာက္လအတြင္းမွာ အေတာ္ေျပာင္းလဲသြားသည္။ ခုေနာက္ပုိင္း 
စိန္ေၾကာင္သည္ ညေနတိုင္း ဘီယာဆုိင္ထုိင္ေနသည္ဟု သတင္းၾကားထားသည္။ ထုိ႔ေၾကာင့္ သည္ေကာင္ 
အေတာ္ဝၿဖိဳးေနေလသည္။ ကၽြန္ေတာ္က- 

“ေဟ့ေကာင္ မင္း ေတာ္ေတာ္အဆင္ေျပေနတယ္ထင္တယ္၊ ဝလုိ႔ၿဖိဳးလုိ႔ ၾကည့္စမ္း၊ ဗုိက္လဲ 
ရႊလဲာတယ္၊ မ်က္ႏွာႀကီးကလဲ ေဖာင္းအစ္လုိ႔ ၿပီးေတာ့” 

“အဲဒါေပါ့ကြာ၊ ကာလဝိတ္ပါက္ ကုပ္ပုိးတက္ဆုိတာ” 
“ဟာ… လုပ္ျပန္ၿပီ စိန္ေၾကာင္ရာ၊ မင္းနဲ႔က်မွ စကားပံုေတြ ပ်က္ေတာ့တာပဲ။ ကာလဝိပါက္ 

ေနာက္ပိုးတက္လုိ႔သာ ၾကားဖူးပါတယ္” 
သူက ရယ္ေနသည္။ ၿပီးမွ- 
“မင္းစဥ္းစားၾကည့္ေလ၊ စီးပြားေရးသမားေတြဟာ လုပ္ရကုိင္ရတာ က်ပ္တယ္ အဆင္မေျပဘူး၊ 

မကုိက္ဘူး၊ မက်န္ဘူး ဆုိၿပီး ညဥ္းၾကညဴၾကရင္းနဲ႔ပဲ ကားတစ္စီးက ႏွစ္စီး၊ တုိက္တစ္လုံးက ႏွစ္လုံး၊ 
ေျမတစ္ကြက္က ႏွစ္ကြက္၊ မိန္းမတစ္ေယာက္က ႏွစ္ေယာက္၊ ကုပ္ပုိးတစ္ထစ္က ႏွစ္ထစ္ ျဖစ္လာၾကတာပဲ၊ 
မဟုတ္လား” 

 
ကၽြန္ေတာ္ ေခါင္းညိတ္ေထာက္ခံလုိက္သည္။ သူကလည္း ကၽြန္ေတာ့္ကုိ ျပန္အကဲခတ္သည္။ 
 
“မင္းကေတာ့ ၾကာေလ ပိန္ေလပါပဲကြာ” 
ဟု ေျပာသည္။ ထုိအခါ ကၽြန္ေတာ္သည္ ဆရာႀကီး တက္တုိး၏ ကမာၻ႔ဆုိးေပႀကီးမ်ား စာအုပ္ထဲက 

စာေရးဆရာႀကီး ဘားနတ္ေရွာအေၾကာင္းကုိ သတိရမိ၏။ 
 
တစ္ခါက သူႏွင့္ စာျပဳိင္ဘက္ စာေရးဆရာတစ္ဦးက သူ၏ အ႐ုိးပေဒသာ ႐ုပ္ကုိၾကည့္ၿပီး 

‘ဘားနတ္ေရွာရယ္ ခင္ဗ်ားၾကည့္ရတာ က်ဳပ္တုိ႔ အဂၤလန္ျပည္မွာ ငတ္မြတ္ေခါင္းပါးျခင္းေဘး 
ဆုိက္ေနတယ္လုိ႔ ထင္စရာျဖစ္ေနပါလား’ ဟု ေျပာလိုက္ရာ ဘားနတ္ေရွာက ‘ငတ္မြတ္ေခါင္းပါးျခင္း 
ျဖစ္မွာေပါ့ဗ်ာ၊ ရွိသမွ် အစားအစာေတြကုိ ခင္ဗ်ားကခ်ည္ နင္းကန္တုတ္ေနတာကိုး’ ဟု တစ္ဖက္ပုဂၢဳ ိလ္၏ 
ဗုိက္ပူႀကီးကုိ ၾကည့္ရင္း ျပန္ႏွက္လုိက္သည္ ဆို၏။ 

 
ဒါကုိ သတိရၿပီး ကၽြန္ေတာ္ ၿပံဳးလုိက္ေသာအခါ- 
“ဘာလဲ၊ မင္းက ငါ့ကုိ ဘာေတြ ႏိွပ္ကြပ္ခ်င္ေသးလို႔လဲ” 
ဟု သူကေမးသည္။ 
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“မဟုတ္ပါဘူးကြာ၊ ငါက သိပ္အသုံးက်တဲ့ေကာင္ မဟုတ္ဘူးေလ၊ ဒါ့ေၾကာင့္ ေျမႀကီးေပါ့ေအာင္ 

ပိန္ပိန္ေလး လုပ္ထားရတာ ေျပာမလုိ႔ပါ” 
 
သူက ေခါင္းခါသည္။ စိန္ေၾကာင္သည္ တျခားအခ်ိန္ေတြမွာ ကၽြန္ေတာ့္ကုိ ရစရာမရိွေအာင္ 

ေျပာတတ္ေသာ္လည္း သူ႔သူငယ္ခ်င္း စာေရးဆရာ တစ္ေယာက္ျဖစ္ေနတာကုိေတာ့ ဂုဏ္ယူတတ္သူ 
ျဖစ္၏။ ကၽြန္ေတာ္က ခုလုိ ကုိယ့္ကုိယ္ကုိ ခ်ဳိးခ်ဳိးႏိွမ္ႏွိမ္ ေျပာတာကုိေတာ့ သူလက္မခံႏိုင္ဟန္ျဖင့္- 

“ဒီလုိေတာ့ မေျပာပါနဲ႔ကြာ၊ မင္းကုိ ငါ တစ္ခုေျပာျပမယ္။ မင္းမုတ္ဆိတ္ေမြးတုိ႔၊ ႏႈတ္ခမ္းေမြးတုိ႔ 
ရိတ္တဲ့အခါ ပုဆိန္နဲ႔ ရိတ္လုိ႔ ရမလား၊ ဘလိတ္ဓါးပါးပါးေလးနဲ႔ ရိတ္ရမွာေပါ့။ မင္းစာေရးတ့ဲအခါ 
က်ရင္ေကာ သံတူရြင္းႀကီးနဲ႔ ေရးလို႔ရလား၊ လက္သန္းေလာက္ရွိတဲ့ ေဘာလ္ပင္ေလးနဲ႔ ေရးရတာ 
မဟုတ္လား”  

သူ႔ဥပမာကို ကၽြန္ေတာ္ သေဘာက်သြားသည္။ သုိ႔ရာတြင္ သည္ေကာင္ 
ေရာင့္တက္မွာ စိုးသျဖင့္- 

“မင္း ပါးစပ္ နတ္စကားထြက္သားပဲ” 
“သိပ္အထင္မေသးပါနဲ႔ကြာ၊ ငါလဲ တစ္ခါတေလ ႀကံဳတ့ဲအခါ စာဖတ္ပါတယ္၊ 

ဟုိတစ္ေလာကေတာင္ မဂၢဇင္းတစ္ေစာင္ထမဲွာ ေဆာင္းပါးတစ္ပုဒ္ ဖတ္လုိက္မိေသးတယ္၊ ေခါင္းစဥ္က 
ဘာလကဲြာ ငယ္ေသာ္ေသး၏ ဆုိလား” 

“လုပ္ခ်လိုက္ျပန္ၿပီ၊ ငယ္ေသာ္လွ၏ ပါကြ၊ အရြယ္အစားကိုခ်ဳံ႕ပစ္ၿပီး အရည္အေသြးကုိ 
တုိးျမႇင့္တဲ့သေဘာတရားလို႔ အၾကမ္းအားျဖင့္ ေျပာႏုိင္တာေပါ့ကြာ” 

“ေအး၊ ဟုတ္တယ္ ဟုတ္တယ္၊ ငါက အဲဒီသေဘာကုိ ေျပာတာ၊ဒါ့ေၾကာင့္ လူပိန္တာ 
အေရးမႀကီးဘူး၊ စိတ္မပိန္ဖုိ႔ အေရးႀကီးတယ္” 

 
ထုိ႔ေနာက္ သူသည္ စားပြဲေပၚရိွ သတၱဳပန္းကန္ထကဲ ေပါက္စီ တစ္လုံးကုိ ေကာက္ယူလုိက္ၿပီး- 
“ငယ္ေသာ္လွ၏ ဆုိေပမယ့္ လက္ဖက္ရည္ပန္းကန္ေတြ ငယ္သြားတာ၊ ေပါက္စီေတြ 

ေသးသြားတာကေတာ့ မေကာင္းဘူးကြ၊ ဗုိက္မဝဘူး၊ ေကာင္မေလးေတြ ငယ္ရင္လွတာေတာ့ အမွန္ပကဲြ၊ 
ဟဲ… ဟဲ” 
ဆုိၿပီးေပါက္စီကုိ အားပါးတရ စားေနသည္။ ၿပီးမွ- 

“ဒါနဲ႔ မင္းေကာ စီးပြားေရး အေျခအေန အဆင္ေျပရဲ႕လား” 
ဟု ေမးသျဖင့္ ကၽြန္ေတာ္က- 

“ဒီလုိပါပကဲြာ၊ ငါ့အေျခအေနက ဟုိအရင္ကအတုိင္းပဲ၊ တုိးလမဲတုိးတက္ဘူး၊ ဆုတ္လဲ 
မဆုတ္ယုတ္သြားဘူး” 

“အေႂကြးေကာ တင္ေသးလား” 
“အေႂကြးမတင္ေအာင္ေတာ့ သတိထားၿပီး သုံးစြဲရတာ ေပါ့ကြာ” 
“ေအး၊ ခုခ်ိန္မွာ အေႂကြးမရိွရင္ အေျခအေနေကာင္းတယ္ လုိ႔ဆိုရမယ္” သူက ေရေႏြးၾကမ္း 

ငွဲ႔ေသာက္သည္။ ကၽြန္ေတာ္က ေဆးလိပ္မီးညႇိဖြာသည္။ သူသည္ တစ္စံုတစ္ခု စဥ္းစားမိဟန္ျဖင့္- 
“အမယ္ ေဟ့ေကာင္၊ မင္း လက္ဖက္ရည္ဖုိး ရွင္းရမွာစုိးလုိ႔ ငုိျပေနတာ မဟုတ္ဘူး။ မင္း 

စာအုပ္ေတြ ေရာင္းရတယ္လုိ႔ စာလုပ္ငန္း ဦးျမတ္ေက်ာ္က ေျပာတယ္ကြ၊ စာအုပ္ေဈးေတြလဲ ႀကီးလာေတာ့ 
မင္းလဲ စာမူခ ပိုရမွာေပါ့”  
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သူက ျပန္ေခ်ပသည္။ ကၽြန္ေတာ္က- 
“မင္း သိတဲ့အတုိင္းပဲ၊ ကေလးေတြကလဲ တျဖည္းျဖည္း ႀကီးလာၿပီ၊ သူတုိ႔ရ႕ဲမုန္႔ဖုိး၊ 

ေက်ာင္းစရိတ္ေတြကလဲ တက္လာတယ္ေလ” 
“အဲဒါ  ခက္တာေပါ့ကြ၊ ကုိယ့္ဒုကၡ ကုိယ္ မရွာပါနဲ႔လုိ႔ ငါ သတိေပးခ့ဲသားပဲ၊ မင္းတုိ႔က ႏွလုံးသားကုိ 

တယ္အလုိလုိက္ၾကတာပဲ၊ အခုေတာ့ ႐ုန္းကန္ရ ရွာေဖြရနဲ႔” 
အစခ်ီၿပီး ပ်စ္ပ်စ္ႏွစ္ႏွစ္ ေဆာ္ေလေတာ့သည္။ ၿပီးေတာ့မွ တကယ္ေစတနာထားဟန္ျဖင့္- 

“ဘာပျဲဖစ္ျဖစ္ စုမိေဆာင္းမိျဖစ္ေအာင္ေတာ့ လုပ္ထားဦးကြ၊ ပုလင္းထကဲ အရက္တစ္ခြက္ 
ငွဲ႔ေသာက္လိုက္၊ ေရတစ္ခြက္ျပန္ေရာထားလုိက္ ဆုိတာမ်ဳိးေတာ့ မျဖစ္ေစနဲ႔။ ၾကည့္လုိက္ရင္ေတာ့ 
ပုလင္းက အၿ မဲအျပည့္ပဲ၊ ဒါေပမ့ဲ အရက္ရဲ႕ ဒီဂရီက တျဖည္းျဖည္းေလ်ာ့လာၿပီး ေနာက္ဆုံးေတာ့ 
ေရပဲက်န္တာမ်ဳိးဆုိရင္ မေကာင္းဘူး”  
ဟု ေလးနက္စြာ ဆုံးမစကားဆိုျပန္ေလသည္။ 
 

သူနဲ႔ ကၽြန္ေတာ္နဲ႔ ဆုံမိလွ်င္ သည္အတုိင္းပဲ။ တစ္ေယာက္ကုိတစ္ေယာက္ စကားနဲ႔ႏွိပ္ကြပ္လုိက္၊ 
တည္တည္တံ့တံ့ ေျပာဆိုေဆြးေႏြးလုိက္၊ သည္ၾကားထမဲွ စကားအထအန ေကာက္ၿပီးေဖာက္လုိက္၊ 
ေနာက္လိုက္၊ ေျပာင္လုိက္ဆုိရင္းကပင္ စိန္ေၾကာင္ဆီက ေျပာင္ေျမာက္ေသာ စကားလုံးေတြ၊ ထူးျခားေသာ 
အေတြးအျမင္ေတြ ထြက္ေပၚလာတတ္၏။ သည္ေကာင္ကစကားလုံး အသစ္အဆန္းေတြလည္း 
ထြင္တတ္သည္။ ေခတ္စားေနေသာ အေၾကာင္းအရာေတြကုိလည္း အကြက္မိမိ သုံးတတ္သည္။ ဥပမာ 
ဆုံးၿပီဟု ထင္ရေသာေငြ ျပန္ရလွ်င္ ‘ေက်ာက္ခဲ ေရေပၚတာပဲ’ ဟုေျပာေလ့ရိွၾကသည္။ သူကေတာ့ 
‘တုိက္တန္းနစ္ ျပန္ေပၚလာၿပီေဟ့’ ဟု ဆုိ၏။ 

 
တစ္ေလာက ကၽြန္ေတာ့္မိတ္ေဆြတစ္ေယာက္၏ ပုံႏိွပ္စက္ ပ်က္သြားသည္။ ေခတ္ေဟာင္းက 

စက္ျဖစ္ေသာေၾကာင့္ အပုိပစၥည္းေတြက မရွိေတာ့။ ပ်က္သြားေသာ အစိတ္အပုိင္းကလည္း တစ္နည္းနည္း 
ထြင္ထည့္လုိ႔ ရတဲ့ေနရာမဟုတ္။ စက္ကို ရပ္ထားရၿပီး ဒုကၡေရာက္ေနရရွာ၏။ သည္လုိကိစၥမ်ဳ ိးမွာ 
ႏွံ႔ႏံွ႔စပ္စပ္ရွိေသာ စိန္ေၾကာင့္ဆီကုိ ကၽြန္ေတာ္က ေခၚသြားေပးသည္။ စိန္ေၾကာင္က ပစၥည္းအစိတ္အပုိင္းကုိ 
ၾကည့္ၿပီး ေခါင္းတြင္တြင္ခါ၍- 

“ခုခ်ိန္မွာ ဒီပစၥည္းမ်ဳိး ရွာခုိင္းမယ့္အစား ဘင္လာဒင္ ယုိတဲ့ခ်ီးကုိ ရွာခုိင္းတာကမွ လြယ္လိမ့္ဦးမယ္” 
ဟုေျပာသည္။ ကၽြန္ေတာ့္မိတ္ေဆြမွာ စိတ္ညစ္ေနရတ့ဲၾကားထဲ မွာေတာင္ မၿပံဳးဘဲမေနႏိုင္ေအာင္ 
ျဖစ္သြားရသည္။ စိန္ေၾကာင္က ဆက္ေျပာေသးသည္။ 
 

“တစ္ခုေတာ့ရိွတယ္၊ ကေနာင္မင္းသားႀကီးရဲ႕ သံရည္က်ဳိ စက္႐ုံမွာ သြားၿပီးပံုေလာင္းခိုင္းရင္ေတာ့ 
ရခ်င္ရမယ္” ကၽြန္ေတာ္ ဆၿဲပီး ျပန္လာခဲ့ရ၏။ 

 
တစ္ခါကလည္း သူ႔ တူေလးတစ္ေယာက္သည္ ငယ္ငယ္ရြယ္ရြယ္ႏွင့္ ရည္းစားထားၿပီး မိန္းမယူဖို႔ 

စိတ္ကူးေနတာ သိရေတာ့ သူက- 
“မင္းဟာ လူကသာ မူႀကဳိ၊ ႏွာေခါင္းက တကၠသုိလ္ ဆုိတဲ့ ေကာင္မ်ဳိးပဲ” 

ဟု ႀကိမ္းေမာင္းေနတာၾကားလို႔ ရယ္လုိက္မိေသးသည္။ 
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ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ ညီအစ္ကုိႏွစ္ေယာက္ေတြ႔လွ်င္ေတာ့ သည္ေကာင္ ညႇပ္ပူးညႇပ္ပိတ္ ခံရတတ္သည္။ 
ကၽြန္ေတာ္က ပင့္ေပး ေထာင္ေပးလိုက္ ကုိ႐ူပက ႐ိုက္ခ်လိုက္၊ ကုိ႐ူပက ခၽြန္ေပးလုိက္၊ ကၽြန္ေတာ္က 
သိပ္လုိက္နဲ႔ စိန္ေၾကာင္သည္ အလူးအလဲ ခံရသည္။ သည္အခါမ်ဳိးမွာ သူက ေခတ္သစ္ 
ေက်းညီေနာင္ပုံျပင္ျဖင့္ တုံ႔ျပန္သည္။ 

 
မူရင္း ေက်းညီေနာင္ပုံျပင္တြင္ ေလမုန္တိုင္းႀကီးတိုက္သျဖင့္ ေက်းညီေနာင္တုိ႔ တကြဲတျပားစီ 

လြင့္ပါသြားၾကရာ တစ္ေကာင္က ရေသ့ႀကီး၏ ေက်ာင္းသခၤမ္းကုိေရာက္သြားၿပီး ယဥ္ေက်းဖြယ္ရာေသာ 
စကားေတြ ေျပာတတ္လာသည္။ တစ္ေကာင္ကေတာ့ ခုိးသားဓားျပေတြဆီ ေရာက္သြားၿပီး 
႐ုန္႔ရင္းၾကမ္းတမ္းေသာ စကားေတြ ေျပာတတ္လာပုံအေၾကာင္း ျဖစ္၏။ 

 
“မင္းတို႔ ညီအစ္ကုိေတြကေတာ့ ေလမုန္တုိင္းတုိက္ရင္ ႏွစ္ေကာင္စလံုး ခုိးသားဓားျပေတြဆီကုိ 

ခ်ည္းပဲ အရင္ဦးေအာင္လုၿပီး ပ်ံမယ့္ ေက်းမိုက္ေတြ ျဖစ္မွာပဲ” 
“မင္း စာအုပ္ေတြ ေစာင္ေရ ဘယ္ေလာက္႐ုိက္သလကဲြ” ဟု စိန္ေၾကာင္က ေမးသျဖင့္ 

ကၽြန္ေတာ္က- 
“ဒါကေတာ့ကြာ လုံးခ်င္းဝတၳဳဆုိရင္ တစ္မ်ဳိး၊ အတုိေတြ စုထုတ္တာဆုိရင္ တစ္မ်ဳ ိးေပါ့” 
“ခုေလာေလာဆယ္ဆယ္ထြက္မယ့္ စာအုပ္ရွိရင္ ထုတ္ေဝသူကုိ ေစာင္ေရ ပို႐ုိက္ခုိင္းကြ၊ 

ခါတိုင္းထက္ ပုိေရာင္းရလိမ့္မယ္” 
“ဘာျဖစ္လို႔ ပုိေရာင္းရမွာလဲ” 
“မီးပ်က္လုိ႔ကြ” 
“ဟာ… မီးပ်က္တာနဲ႔ စာအုပ္ေရာင္းရတာနဲ႔ ဘာဆုိင္လုိ႔လဲ” 
“မင္း အဲဒါခက္တာေပါ့၊ မင္းတုိ႔က စာေရးဖို႔ပဲသိတယ္၊ ေဈးကြက္သေဘာကုိ နားမလည္ဘူး” 
“ကဲ ဒါဆုိ မင္းပဲ ရွင္းျပစမ္းပါဦး” 
“ငါေမးမယ္၊ ေဖ်ာ္ေျဖေရးလုပ္ငန္းေတြထမဲွ မင္းတုိ႔စာအုပ္လုပ္ငန္းရဲ႕ အဓိက ၿပိဳင္ဘက္ေတြက 

ဘာေတြလဲ” 
“႐ုပ္ရွင္တို႔၊ ဗီဒီယုိတုိ႔၊  ႐ုပ္ျမင္သံၾကားတို႔ေပါ့ကြ” 
“ဗီစီဒီ ကာရာအိုေကလဲ ပါေသးတယ္ေလ၊ ဟုတ္ၿပီ၊ အဲဒီပစၥည္းေတြက လွ်ပ္စစ္မီးရိွမွ သုံးလို႔ရတာ 

မဟုတ္လား၊ မီးပ်က္ေနရင္ ဘာမွလုပ္လို႔မရေတာ့ဘူး၊ စာဖတ္တာက်ေတာ့ ဘာလွ်ပ္စီးမီးမွ မလိုဘူး၊ 
အလင္းေရာင္ရွိရင္ ဖတ္လုိ႔ရတယ္၊ ညေမွာင္ေနရင္ေတာင္ ဖေယာင္းတုိင္ တစ္တုိင္ရွိရင္ ဖတ္လုိ႔ရၿပီ၊ 
ဟုတ္လား” 

ကၽြန္ေတာ္ ေခါင္းညိတ္သည္။ သူက ဆက္၍- 
“မီးပ်က္ေတာ့ တီဗီတုိ႔၊ ဗီစီဒီတုိ႔ ၾကည့္လုိ႔မရဘူးေလ၊ ဒီအခါမွာ အနားယူအပန္းေျဖဖို႔ 

ဘာလုပ္ၾကမလဲ၊ စာဖတ္ဖုိ႔ပဲ ရွိတာေပါ့ကြ၊ ဒါ့ေၾကာင့္ စာအုပ္ေရာင္းအား တက္လာႏုိင္တယ္လုိ႔ေျပာတာ” 
“ေတာ္ပါေတာ့ကြာ၊ စာအုပ္ေတြ ပုိေရာင္းမေကာင္းရင္လဲ ေနပါေစ၊ တီဗြီက လာမယ့္ ကမာၻ႔ဖလား 

ေဘာလုံးပြဲေလးေတာ့ ၾကည့္ပါရေစ”  
ဟုျပန္ေျပာလိုက္ရ၏။ ဘာပျဲဖစ္ျဖစ္ သူ႔သီအိုရီကုိ ဟားတုိက္ရယ္ေမာပစ္လိုက္ဖုိ႔ေတာ့ ခက္သည္။ 
ကၽြန္ေတာ္ကုိယ္တုိင္ပင္လွ်င္ မီးပ်က္တဲ့အခါ ဘက္ထရီမီးေခ်ာင္းေလး ထြန္းၿပီး စာဖတ္ေလ့ရွိတယ္ 
မဟုတ္လား။ 
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ခုခ်ိန္မွာ ရာခိုင္ႏႈန္းဆုိေသာ စကားကုိ မၾကာခဏ ေတြ႔ေနၾကားေနရသည္။ ‘လစဥ္ ၃ 
ရာခုိင္ႏႈန္းအထိ ေလွ်ာ့ေပးေနၿပီ’၊ ‘တင္း ပါဆင့္ပဲ ျမတ္တာပါ’ စသည္ျဖင့္။ စိန္ေၾကာင္ကေတာ့- 

“ရာခုိင္ႏႈန္းဆုိတာ မေသခ်ာမေရရာတ့ဲ သေဘာပါပဲကြာ” ဟုဆုိသည္။ သူ႔အယူအဆအရ 
ရာခုိင္ႏႈန္းဆုိသည္မွာ ျဖစ္ၿပီးေသာ ကိစၥေတြကုိ တြက္ခ်က္ျပရာမွာသာ တိက်မႈရိွသည္။ မျဖစ္ေသးတာကို 
ႀကဳိတင္ခန္႔မွန္းရာမွာေတာ့ သိပ္အသုံးမတည့္လွပါဘူးတဲ့။ 

 
“ဒီလုိကြ၊ မိုးေလဝသ ခန္႔မွန္းရာမွာ ရြာရန္ရြာႏႈန္း ၆၀ လုိ႔ေျပာတယ္၊ တကယ္လုိ႔ မုိးရြာရင္ မွန္တယ္၊ 

မရြာရင္လဲ မမွားဘူး၊ ဟိုဘက္ ၄၀ ထဲပါသြားလုိ႔ေလ၊ တကယ္ေတာ့ မုိးဆုိတာက ရြာခ်င္ရြာမယ္၊ 
မရြာခ်င္မရြာဘူး၊ ဒီႏွစ္မ်ဳ ိးပရွိတာ၊ ေနာက္ၿပီး ရွိေသးတယ္ကြ၊ ကိစၥတစ္ခုကို ႀကဳိတင္ခန္႔မွန္းတဲ့အခါ ၉၀ 
ရာခုိင္ႏႈန္းေသခ်ာတယ္လုိ႔ ေျပာတာမ်ဳိးေလ၊ ေသခ်ာတယ္ဆုိရင္ က်န္တဲ့ ၁၀ ရာခုိင္ႏႈန္းဆုိတာ ဘာေၾကာင့္ 
ဆရာစား ခ်န္ထားရတာလဲ”  

“ေဟ့ေကာင္ စိန္ေၾကာင္၊ ဧကႏၱေတာ့ ေက်ာင္းမွာတုန္းက ေက်ာင္းေခၚခ်ိန္ ၇၅ ရာခုိင္ႏႈန္းမျပည့္လုိ႔ 
ျပႆနာျဖစ္ၿပီးကတည္းက ရာခုိင္ႏႈန္းဆုိတာ မင္းစိတ္နာေနတာ မဟုတ္လား”  

ကၽြန္ေတာ္က တစ္ခ်က္ေထာက္လုိက္သည္။ 
“အမယ္၊ အဲဒီတုန္းက ဆရာႀကီးကုိ သြားငုိျပလိုက္လုိ႔ စာေမးပြဲေျဖခြင့္ ရခဲ့ပါတယ္ကြာ”  
ကၽြန္ေတာ္ ရယ္ေနလိုက္၏။ သူကဆက္၍… 
“ငါ့စကားမဆံုးေသးဘူးကြ၊ က်န္ေသးတယ္၊ တကယ္ေတာ့ ရာခုိင္ႏႈန္းဆုိတာဟာ ကိန္းဂဏန္း 

အေရအတြက္မ်ားလာေလ စိတ္မခ်ရေလပဲကြ” 
“မင္းအေတြးက ျမင့္လွခ်ည္လား၊ ရွင္းျပစမ္းပါဦး” 
ေငါ့သလုိလုိ ပင့္သလုိလုိ လုပ္ေပးလုိက္ရာ သူက- 
“ငါ တစ္ခုေျပာမယ္ကြာ၊ တကယ္လုိ႔ မင္းဝင္ေငြရဲ႕ ၁၀ ရာခိုင္ႏႈန္းကုိ ငါ့ကို ေပးမယ္လုိ႔ 

ဆုံးျဖတ္ထားတယ္ ဆုိပါေတာ့” 
“ဟာ… … … ဘာလုိ႔ ေပးရမွာလဲ မင္းက သူေဌးပဲ” 
“ငါ့လေခြး အေရးထမဲွာ၊ ဥပမာ ေျပာတာဟ” 
“ေအးပါ၊ ေပးမယ္ပဲ ထားပါေတာ့၊ ဘာျဖစ္သလဲ” 
“မင္းဝင္ေငြက ၁၀၀၀ ဆုိရင္ ငါ့ကို ၁၀၀ ေလာက္ကေတာ့ ပစ္ေပးလုိက္မွာပ၊ဲ ၁၀,၀၀၀ ဝင္လုိ႔ 

၁၀၀၀ ေပးရမယ္ဆုိရင္လဲ လက္ေႏွးမွာ မဟုတ္ဘူး။ ၁၀၀,၀၀၀ မို႔လုိ႔ ၁၀,၀၀၀ ေပးရမယ္ဆုိတဲ့အခါ 
နည္းနည္း ႏွေျမာေပမယ့္ သူငယ္ခ်င္းဆုိေတာ့ ေပးသင့္တယ္လို႔ တြက္လိမ့္မယ္၊ ၁၀ သိန္းဝင္လုိ႔ ၁၀၀,၀၀၀ 
ေပးဖို႔က်ေတာ့ လက္တြန္႔လာၿပီ၊ သိန္း၁၀၀ မုိ႔ ၁၀သိန္း ေပးဖို႔ဆုိရင္ေတာ့ သိပ္မျဖစ္ႏုိင္ေတာ့ဘူး၊ သိန္း 
၁၀၀၀ ဝင္လုိ႔ သိန္း၁၀၀ ေပးမလား ဆုိရင္ေတာ့ လုံးဝေခါင္းခါေတာ့မွာပဲ၊ အဲဒါပဲေလ၊ 
၁၀ရာခိုင္ႏႈန္းခ်င္းတူတူ ေငြတန္ဖုိး မ်ားလာတာနဲ႔အမွ  ်မေသခ်ာ မေရရာမႈက ပုိတုိးလာတာပဲ”  

ကၽြန္ေတာ္က ေခါင္းတညိတ္ညိတ္ နားေထာင္ေနၿပီးမွ- 
“ကကဲြာ တကယ္လုိ႔ ငါ့ေနရာမွာ မင္းဆုိရင္ ငါ့ကုိ ဘယ္ႏွစ္ရာခုိင္ႏႈန္းနဲ႔ ေပးမလဲ” 
“ငါသာဆုိရင္ ရာခိုင္ႏႈန္းနဲ႔ ဘယ္ေပးမလဲ၊ တစ္ခါတည္း ပုတ္ျပတ္ ေပးလိုက္မွာေပါ့” 
“ဘယ္ေလာက္ေပးမယ္ စိတ္ကူးလကဲြ” 
“ငါးရာ တစ္ေထာင္ေပါ့” 
“ေအး ေကာင္းၿပီ၊ ဒါဆုိ အခုေသာက္တဲ့ လက္ဖက္ရည္ဖုိးကုိ မင္းပဲ ရွင္းလုိက္ေတာ့”  
သူ ကၽြန္ေတာ့္ကုိ ဆဲသည္။ 
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စိန္ေၾကာင္သည္ စိတ္လုိ လက္ရရွိေသာအခါ တည္တည္တံ့တံ့ စကားမ်ဳိးေတြ 

ေျပာတတ္ေသးသည္။ စီးပြားေရးသမား အမ်ဳိးမ်ဳ ိးရွိေၾကာင္း သ႐ုပ္ခြဲျပသည္။ သူ႔ေျပာျပခ်က္အရ 
 
ပထမတစ္မ်ဳိးမွာ စီးပြားေရးလုပ္တဲ့အခါ ႐ႈံးလွ်င္လည္း နည္းနည္း၊ ျမတ္လွ်င္လည္း 

အသင့္အတင့္ဆုိေသာ သူမ်ဳိး၊ ထုိသူမ်ဳိးကုိ တရားမွ်တေသာ စိတ္ထားရွိသူ သမၼာအာဇီဝသမားဟု 
ေခၚသည္။ 

 
ဒုတိယတစ္မ်ဳိးက ႐ႈံးလွ်င္လည္း ခြက္ခြက္လန္၊ ျမတ္လွ်င္လည္း ေသာက္ေသာက္လဲ 

ဆုိသူမ်ဳိးျဖစ္၏။ ေလာင္းကစားဆန္ေသာ္လည္း သူ႔ဘက္ကုိယ့္ဘက္ အခြင့္အေရး တစ္ဝက္စီ 
ျဖစ္ေသာေၾကာင့္ မွ်တသည္ဟု ဆိုႏုိင္ေသးသည္။ 

 
တတိယ တစ္မ်ဳိးကေတာ့ အ႐ႈံးနည္းနည္း၊ အျမတ္မ်ားမ်ားဆိုေသာ သူမ်ဳိးျဖစ္၏။ ဒါလည္း 

စီးပြားေရးသမားဆုိတာ အျမတ္မ်ားမ်ားလုိခ်င္တာ သဘာဝပဲဆိုၿပီး ခြင့္လႊတ္လုိ႔ရႏုိင္ေသးသည္။ 
 
စတုတၳတစ္မ်ဳိးကား သူ႔ဘက္က လုံးဝတစ္ျပားတစ္ခ်ပ္မွ အ႐ႈံးမခံႏုိင္ဘဲ အက်ဳိးအျမတ္က်ေတာ့ 

အဆမတန္ လုိခ်င္သူမ်ားျဖစ္၏။ ဒါမ်ဳိးကိုေတာ့ ဝိသမေလာဘသမားဟု ေခၚရလိမ့္မည္။ 
 
“ကဲ မင္းကုိ ငါေမးမယ္၊ အဲဒီေလးမ်ဳိးထဲ ငါကေတာ့ ဘယ္အတန္းအစားထမွဲာပါတယ္လုိ႔ မင္း 

ထင္သလဲ”  
ဟု သူက ေမးသည္။ ကၽြန္ေတာ္က- 

“မင္းဘာသာပဲ ကုိယ့္ကုိယ္ကုိယ္ေဖာ္ မသူေတာ္ လုပ္စမ္းပါဦး” 
“ငါက တတိယအမ်ဳိးအစားထမဲွာ ပါတယ္ကြ၊ အ႐ႈံးနည္းေအာင္ ႀကဳိတင္ကာကြယ္မႈေတြ လုပ္တယ္၊ 

အျမတ္မ်ားမ်ားရေအာင္ အႀကံထုတ္တယ္၊ ရင္းသင့္တာကုိေတာ့ ရင္းရတာေပါ့ကြာ၊ တစ္ခုရိွတာက 
လုပ္ရင္းကုိင္ရင္းနဲ႔ အျမင္က်ယ္လာေတာ့ အကြက္ေကာင္းေတြ ျမင္လာတယ္၊ အေခ်ာင္ရႏုိင္တဲ့ 
အခြင့္အေရးေတြ ေတြ႔လာတယ္၊ ဒီအခါမွာ စီးပြားေရးက်င့္ဝတ္ေတြ ဘာေတြ ေဘးခ်ိတ္ၿပီး  ရိတ္လုိက္ခ်င္တဲ့ 
စိတ္မ်ဳ ိး ေပၚလာတယ္၊ ဝိသမေလာဘဘက္ ကူးခ်င္လာတယ္ ဆုိပါေတာ့ကြာ၊ အဲဒီလုိ  အခါမ်ဳိးမွာ 
ငါဘာလုပ္လဲ သိလား”  

ကၽြန္ေတာ္ေခါင္းခါျပသည္။ သူကပဲ ဆက္၍ေျပာသည္။ 
“ဘာလုပ္လဲဆုိေတာ့ ငါ မင္းတုိ႔ဆီ လာလုိက္တာေပါ့ကြ” 
“ဟင္… ငါတုိ႔နဲ႔ ဘာဆုိင္လို႔လဲ” 
“မင္းတုိ႔ဆီေရာက္လာရင္ မင္းတုိ႔က ငါ့ကုိ စီးပြားေရးေသာင္းက်န္းတယ္ ဘာညာဆုိၿပီး 

ဝုိင္းႏွိပ္ၾကတယ္ေလ” 
“ငါတုိ႔က ေနာက္တာပါကြ” 
“ေနာက္တာဆုိေပမယ့္ အမွန္ေတြခ်ည္းပဲေလ၊ အဲဒီအခါမွာ ငါလဲ ကုိယ္ရိွန္သတ္လုိ႔ ရသြားတာေပါ့၊ 

ၿပီးေတာ့ မင္းတုိ႔ေကာင္ေတြ စီးပြားေရးသမားေတြလုိ ေန႔ရွိသေရြ႕ အ႐ႈံးအျမတ္ပတဲြက္ေနတာမဟုတ္ေတာ့ 
မင္းတုိ႔မ်က္ႏွာေတြက ဟုိငနဲေတြလုိ မပူေလာင္ဘူးကြ၊ မင္းတုိ႔ေကာင္ေတြဟာ ငပ်င္းေတြ 
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ငေၾကာင္ေတြဆုိေပမယ့္ မင္းတုိ႔နဲ႔ စကားေျပာတာ စိတ္ခ်မ္းသာတယ္၊ သူငယ္ခ်င္းေတြ ဆတဲာဟာ 
ဟုိလူေတြ ၿပံဳးျပတာထက္ ပုိၿပီးစိတ္ခ်ရတယ္လို႔ ထင္တာပဲကြ” 

 
ကၽြန္ေတာ္ ဘာမွ ျပန္မေျပာဘဲ ၿပံဳး႐ံုသာ ၿပံဳးေနလိုက္သည္။ တကယ္ေတာ့ ကၽြန္ေတာ္သည္လည္း 

သာမန္ပုထုဇဥ္ လူသားတစ္ဦးသာ ျဖစ္၏။ ေလာဘႀကီးခြင့္ရဖို႔ အေျခအေန မေပးေသးလို႔သာ 
ၿငိမ္ကုပ္ေနရတာေကာ မျဖစ္ႏိုင္ဘူးလား။ 
 

အခန္း(၈) 
 

ကၽြန္ေတာ့္အစ္ကုိ ေမာင္ဝဏၰေရးေသာ စာပုိဒ္တစ္ပုိဒ္ထတဲြင္ သူက တစ္ဖက္လြတ္စကၠဴ 
အတုိအစေတြကုိ လႊင့္မပစ္ဘဲ အတုိအထြာေရးလို႔ရေအာင္ စုထားတာကုိ ကေလးေတြက 
ၿပံဳးၾကသည္ဆုိေသာအေၾကာင္း ဖတ္လုိက္ရသည္။ 

 
ထုိအခါ ကၽြန္ေတာ္လည္း ၿပံဳးလိုက္မိ၏။ အေၾကာင္းကေတာ့ ကၽြန္ေတာ္ႏွင့္ 

အႀကံတူေနေသာေၾကာင့္ ျဖစ္၏။ ကၽြန္ေတာ္သည္လည္း ေက်ာဘက္မွာ လြတ္ေနေသာ 
ေဆးၫႊန္းစာရြက္၊ ကုန္ပစၥည္းတံဆိပ္ပတ္၊ ျပကၡဒိန္ စသည္တို႔ကို ကလစ္ႏွင့္ညႇပ္ၿပီး ခ်ိတ္ထားတတ္သည္။ 
အတုိအထြာ ေရးခ်င္တာရွိလွ်င္ သုံးလို႔ရေအာင္ေပါ့။ 

 
သည္အက်င့္ကို အေဖ့ဆီက အတုယူရရိွခဲ့ျခင္း ျဖစ္၏။ အေဖသည္ သူ ေသာက္သည့္ 

ဒူးယားစီးကရက္ ဘူးခြံမ်ားကို လႊင့္ပစ္ေလ့မရိွ။ အထကဲ ေငြေရာင္တစ္ဖက္ အျဖဴသားတစ္ဖက္ 
စကၠဴေတြေရာ၊ ဘူးခြံေတြကုိေရာ ျဖန္႔ၿပီး ကလစ္ႏွင့္ ညႇပ္ထားသည္။ 

 
သူက ညဆိုလွ်င္ ညဥ့္နက္ေအာင္ စာေရးစာဖတ္ျပဳလုပ္ၿပီး မနက္ေနျမင့္မွ အိပ္ရာ ထတတ္သည္။ 

သူ မႏိုးခင္ ေဆာင္ရြက္ထားႏွင့္ ေစလုိေသာ ကိစၥမ်ားကို စာႏွင့္ေရးၿပီး သူ၏ ဘက္စံုသုံး 
စားပြဲဝိုင္းကေလးေပၚ တင္ထားသည္။ မနက္က်လွ်င္ သူ႔တပည့္ေတြက စာကုိၾကည့္ၿပီး လုပ္စရာရိွတာ 
လုပ္ထား၊ အဆင္သင့္ျပင္ဆင္သင့္တာ ျပင္ဆင္ထားရသည္။ သည္အတြက္ ေစာေစာက စာရြက္ေတြကုိ 
အသုံးျပဳသည္။ 

 
အေဖသည္ စာေရးဆရာတစ္ေယာက္သာမက ပုံႏွိပ္လုပ္ငန္းကိုလည္း လုပ္ကိုင္ခဲ့ဖူးသျဖင့္ 

စကၠဴ၏တန္ဖုိးကုိ နားလည္ေနသည္။ ဂ်ပန္ေခတ္တုန္းက စကၠဴအလြန္ရွားပါးသည့္အေၾကာင္း အေဖ 
ေျပာျပဖူးသည္။ စာနယ္ဇင္းေတြ၊ စာအုပ္စာတမ္းေတြ မထြက္သေလာက္ နည္းပါးသည္။ ရွားရွားပါးပါး 
ထြက္လာေသာ စာအုပ္စာတမ္းေတြကလည္း ရရာ စကၠဴႏွင့္ ႐ုိက္ရေသာေၾကာင့္ တစ္အုပ္တည္းမွာပင္ 
စကၠဴအမ်ဳိးအစားေပါင္းစုံ၊ အထူအပါးအမ်ဳိးမ်ဳိး၊ အေရာင္းအမ်ဳိးမ်ဳိး ျဖစ္ေန၏။ ဒါတြင္မက တစ္ဖက္လြတ္ 
စကၠဴေတြကုိလည္း သုံးရသျဖင့္ စာသားေတြကို တစ္ဖက္တည္းမွာသာ ႐ုိက္ႏိုင္သည္။ေက်ာဘက္မွာက 
ျပကၡဒိန္ေဟာင္းျဖစ္ေစ၊ ေၾကာ္ျငာအပိုင္းအစေတြျဖစ္ေစ၊ ဂ်ပန္စာေတြျဖစ္ေစ ရိွေနတတ္၏။ စာဖတ္တဲ့လူက 
စာတစ္မ်က္ႏွာၿပီးလွ်င္ ေနာက္တစ္မ်က္ႏွာကုိ ခုန္ေက်ာ္၍ ဖတ္ၾကရသည္။ (ခုေခတ္မွာ ထုတ္ေဝေနေသာ 
ေၾကာ္ျငာမ်ားမ်ားပါသည့္ မဂၢဇင္းေတြ ဖတ္ရတ့ဲ အရသာမ်ဳိး ျဖစ္လိမ့္မည္ထင္၏။) 
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ခုလုိ စကၠဴ အလြန္ရွားပါးေသာ ေခတ္ကုိ ႀကံဳခ့ဲရေသာေၾကာင့္ အေဖသည္ စကၠဴေတြကုိ 
အလဟႆ လႊင့္ပစ္ရမွာကုိ ႏွေျမာတတ္ျခင္းျဖစ္ႏုိင္၏။ ကၽြန္ေတာ္လည္း စကၠဴေခတ္မ်ဳိးစံုကုိ 
ျဖတ္သန္းခ့ဲဖူးသည္။ စကၠဴလည္းေပါ၊ ေဈးလည္းေပါေသာေခတ္၊ စကၠဴရွားၿပီး ေဈးေပါေသာေခတ္၊ 
စကၠဴရွားၿပီး ေဈးႀကီးေသာေခတ္၊ စကၠဴလည္းေပါ ေဈးလည္းႀကီးေသာေခတ္ စသည္ျဖင့္။ ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ 
မူလတန္းေက်ာင္းသားဘဝက ဗလာစာအုပ္ အလြန္ေပါသည္။ ေဈးကလည္း သက္သာသည္။ တစ္အုပ္မွ 
၃၅ ျပားသာ ေပးရသည္။ စကၠဴသားကလည္း ေတာ္ေတာ္ေကာင္းသည္။ အလယ္တန္း၊ 
အထက္တန္းေလာက္ေရာက္ေတာ့ ရွားပါးစျပဳလာသည္။ ေက်ာင္းသားတစ္ေယာက္လွ်င္ တစ္ႏွစ္အတြက္ 
စာအုပ္ ဘယ္ႏွစ္အုပ္ဆုိတာမ်ဳိး ကန္႔သတ္မႈရွိလာသည္။ စကၠဴသားကေတာ့ မဆိုးလွ။ ေဈးလည္း 
သက္သာေသးသည္။ 

 
ခုေခတ္ကေလးေတြကေတာ့ ကံလည္း ေကာင္းသည္၊ ကံလည္း ဆုိးသည္ဟု ဆုိရမည္။ 

ကံေကာင္းတဲ့အခ်က္က ဗလာစာအုပ္ေတြ ေပါမ်ားျခင္းျဖစ္၏။ ညဳိညစ္ညစ္ ၾကမ္းတမ္းတမ္းစကၠဴကစၿပီး 
အေခ်ာဆံုး၊ အျဖဴဆုံး ေဘးမ်ဥ္းပါ အဆင္သင့္သားေပးထားေသာ စကၠဴမ်ဳိးအထိ ေရြးခ်ယ္ႏိုင္သည္။ 
ကံဆုိးတာကေတာ့ ေဈးႀကီးျခင္းပင္ျဖစ္၏။ အစိတ္ သုံးဆယ္တန္က အနည္းဆံုးပဲ။ အေကာင္းစားဆုိလွ်င္ 
စာမ်က္ႏွာ ၈၀ တစ္အုပ္ကုိ ၁၀၀ ေက်ာ္အထိ ေပးရသည္။ 

 
ကၽြန္ေတာ္သည္ စာေရးဆရာ မျဖစ္ခင္ကတည္းက စာအုပ္ေလာကထဲ ဝင္ေရာက္ခဲ့သူျဖစ္၏။ ၁၀ 

တန္းေအာင္ၿပီးခါစမွာ စာအုပ္ထုတ္ေဝေရးလုပ္ငန္းကုိ ပညာသင္အျဖစ္ ဝင္ေရာက္လုပ္ကုိင္သည္။ 
တကၠသုိလ္ တက္ေနရင္း တစ္ဖက္က စာအုပ္ထုတ္ေဝေရး လုပ္ဖူးသည္။ ထုိ႔ေၾကာင့္ စကၠဴအေၾကာင္း 
နားလည္ေနသည္။ 

 
ဟုိတစ္ခ်ိန္က စကၠဴေရာင္းဝယ္ေရးကို ႏိုင္ငံပိုင္ ေကာ္ပုိေရးရွင္းကသာ လုပ္ကုိင္ခြင့္ရွိသည္။ 

စာအုပ္ထုတ္ေဝသူေတြက ေကာ္ပိုေရးရွင္းမွာ စကၠဴဝယ္ခြင့္ ေလွ်ာက္ရသည္။ ဝတၳဳတုိ႔၊ မဂၢဇင္း ဂ်ာနယ္တုိ႔၊ 
သတင္းစာတို႔ ႐ုိက္ေသာစကၠဴကုိ နယူးစ္ပရင့္ဟုေခၚသည္။ ထုိစဥ္က နယူးစ္ပရင့္မွန္သမွ်ကို ႏုိင္ငံျခားက 
တင္သြင္းတာခ်ည္းပျဲဖစ္၏။ မ်ားေသာအားျဖင့္ အေနာက္ႏုိင္ငံေတြဆီက ထုတ္လုပ္ျခင္းျဖစ္၏။ စကၠဴသားက 
က်စ္ၿပီး ညက္ေနသည္။ 

 
ေနာက္ပိုင္း ကမာၻမွာ စကၠဴရွားပါးမႈ ျဖစ္လာၿပီးေနာက္ စကၠဴေတြ ေဈးတက္လာသည္။ ထုိအခါ 

ေဈးသက္သာၿပီး သယ္ယူဖုိ႔လြယ္ကူေသာ ဘဂၤလားေဒ့ရွ္ႏိုင္ငံက စကၠဴေတြ ေျပာင္းမွာသည္။ စကၠဴေတြက 
အေရာင္နည္းနည္း ညစ္သည္။ စကၠဴသားကလည္း ပြသည္။ သုိ႔ရာတြင္ အဖုိးနည္းဝန္ပါမုိ႔ အလုပ္ျဖစ္သည္။ 
သူတုိ႔က စကၠဴႏွင့္ပတ္သက္ၿပီး  သူတုိ႔ကုိသာ အားကုိးေနရသည္ဟု ထင္လားမသိ။ ေဈးကု ိ တျဖည္းျဖည္း 
ျမႇင့္ျမႇင့္လာသည္။ တျခားအေၾကာင္းေတြလည္း ရွိေကာင္းရိွမည္။ ဘဂၤလားေဒ့ရ္ွက စကၠဴအဝယ္ 
ရပ္လုိက္သည္။ ေနာ္ေဝစကၠဴကုိ ေျပာင္းၿပီးမွာသည္။ ထုိအခ်ိန္ကစ၍ နယူးစ္ပရင့္ကုိ ေနာ္ေဝစကၠဴဟု 
ေခၚခ့ဲၾကသည္။ ခုေနာက္ပုိင္း ဝင္လာေနေသာ နယူးစ္ပရင့္မ်ားမွာ ႏိုင္ငံေပါင္းစုံမွ ျဖစ္သည္။ အင္ဒို၊ မေလး၊ 
တ႐ုတ္ စသည္ျဖင့္။ ဘယ္ႏုိင္ငံကပလဲာလာ နယူးစ္ပရင့္ဆုိလွ်င္ ေနာ္ေဝလုိ႔ပဲေခၚတာ ႏႈတ္က်ဳိးေနၿပီ။ 

 
စာအုပ္အဖုံးနဲ႔ ပတ္သက္လုိ႔ကေတာ့ အတ္ေပပါေခၚ ေႂကြစကၠဴေခ်ာႏွင့္ ဂ်ဴးပလက္ေခၚ တစ္ဖက္ျဖ  ဴ

တစ္ဖက္ညဳိ ကတ္ျပားေတြ ေပးတတ္သည္။ တစ္ခါေတာ့ ပစၥည္းေတြ ျပတ္သြားသျဖင့္ အဖုံးအတြက္ 
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ပုိစတာေပပါေတြသာ ေပးေတာ့သည္။ ပိုစတာေပပါဆိုတာက ကုန္ပစၥည္း ေၾကာ္ျငာေတြ၊ 
တံဆိပ္ေတြေလာက္သာ ပံုႏွိပ္လုိ႔ေကာင္းသည္။ စာအုပ္အဖုံးလုပ္လုိ႔ မေကာင္းလွ။ အသားကပါးၿပီး 
ေပ်ာ့ဖပ္ဖပ္ႏုိ္င္သည္။ ဘာပျဲဖစ္ျဖစ္ ရတာကုိပဲ ေက်းဇူးတင္ရဦးမည္။ 

 
တခ်ဳိ႕ကေတာ့ တစ္ဖက္လြတ္ အတ္ေပပါေတြရွာၿပီး ေက်ာဘက္က အျဖဴသားေပၚမွာ ပုံႏိွပ္သည္။ 

မူလ႐ိုက္ထားတာကုိ အတြင္းဘက္ကထားၿပီး ျပည္တြင္းျဖစ္ ကတ္ေတြျပားေတြခံ၍ ေကာ္ႏွင့္ 
ကပ္ပစ္လုိက္သည္။ သည္လုိပဲ ႀကံဖန္ၿပီး ျဖစ္ေအာင္ လုပ္ခ့ဲၾကရသည္။ 

 
ေနာက္ပိုင္းက်ေတာ့ ပုဂၢလိကထုတ္ေဝေသာ စာအုပ္ေတြအတြက္ စကၠဴ လုံးဝထုတ္မေပးေတာ့။ 

ကုိယ့္နည္းကုိယ့္ဟန္ႏွင့္ ရွာႀကံရသည္။ သည္လိုအပ္ခ်က္ကုိ ျဖည့္ေပးဖို႔အတြက္ ျပည္တြင္းျဖစ္ 
စကၠဴစက္ကေလးေတြ ေပၚလာသည္။ သုံးၿပီးသား စကၠဴေတြကုိ ေပ်ာ့ဖတ္လုပ္ၿပီး ျပန္ႀကိတ္ရျခင္းျဖစ္၏။ 
အရည္အေသြးကေတာ့ သိပ္မေကာင္းလွ။ အလုပ္ေတာ့ ျဖစ္သည္။ 

 
သည္မွာတြင္ပဲ ဘားျပာ၊ ဘားျဖ  ဴဆုိေသာ ေဝါဟာရေတြ ေပၚလာခ့ဲျခင္းျဖစ္၏။ ဘားျပာဆိုတာက 

ကုန္ၾကမ္း သိပ္မေကာင္းသျဖင့္ အရည္အေသြး ညံ့သည္။ အေရာင္က ျပာမႈိင္းမႈိင္း။ စကၠဴအျဖဴခ်ည္း 
သန္႔သန္႔ကုိ ျပန္ႀကိတ္တာက ဘားျဖဴ။ နည္းနည္းပုိေကာင္းသည္။ ေနာ္ေဝစကၠဴတစ္မ်ဳိးတည္းကုိပဲ 
ျပန္ႀကိတ္တာက်ေတာ့ ဘားေနာ္ဟုေခၚသည္။ သည္လုိပဲ ဝူဖရီစကၠဴကုိ ျပန္ႀကိတ္ေတာ့ ဘားဝူ ျဖစ္သြား၏။ 
(ဘားသက္္ဆုိတာကေတာ့ စကၠဴမဟုတ္ပါ။ ျပင္သစ္လက္ေရြးစင္ ဂိုးသမားသာ ျဖစ္ပါသည္။) 

 
ကၽြန္ေတာ္တုိ႔လုိ စာေပေလာကသားမ်ားအတြက္ စကၠဴသည္ မရိွမျဖစ္ ပစၥည္းပင္ျဖစ္၏။ စကၠဴကုိ 

မွီၿပီး ထမင္းစားေနၾကရသူမ်ား ျဖစ္၏။ စကၠဴသည္ အသက္တမွ် အေရးႀကီးသည္ဟု ဆုိႏိုင္သည္။ 
စကၠဴသာမရိွလွ်င္ စာေပယႏၲရားႀကီး တစ္ခုလုံး ရပ္တန္႔သြားလိမ့္မည္။ ကားေဈးေတြ အဆမတန္ 
ျမင့္တက္လာျခင္းႏွင့္ ပတ္သက္ၿပီး စမၸာနဂိုက ႏြားမႀကီး ႏို႔ထြက္ေကာင္းတာ ကုိယ္နဲ႔ဘာဆုိင္လဲဆုိၿပီး 
ဘာသိဘာသာေနႏုိင္သည္။ စကၠဴေတြ ျပတ္လပ္ေနၿပီ၊ စကၠဴေတြ တက္ေတာ့မည္ဆုိလွ်င္ေတာ့ 
ေညာင္ဦးကမ္းပါး ၿပဳိေလၿပီ။ စာအုပ္သမားတုိ႔သည္ ကမာၻဦးသူတို႔ မီးကုိးကြယ္သလုိ စကၠဴကုိ 
ပူေဇာ္ပသေနၾကရသည္။ ထုိ႔ေၾကာင့္ စကၠဴတစ္ရြက္ကုိ အလဟႆ ျဖဳန္းတီးပစ္လွ်င္ 
က်ိန္စာသင့္ေတာ့မေလာက္ အယူသီးသလုိ ျဖစ္ေနဟန္တူပါသည္။ 

 
စကၠဴတစ္ရြက္ကုိ သာမန္အားျဖင့္ ၾကည့္လုိက္လွ်င္ ပါးလွပ္လွပ္ အရြက္ကေလး 

အလႊာကေလးတစ္ခုဟု ထင္ရေသာ္လည္း နက္နက္နနဲဲ စဥ္းစားၾကည့္လွ်င္ သူ႔ထံမွာ ဝိညာဥ္ေတြ 
ေပ်ာ္ဝင္ေနသည္။ 

 
ခုလုိေျပာလိုက္ေတာ့ စကၠဴေပၚမွာ ႐ုိက္ႏိွပ္ထားေသာ ဝတၳဳ၊ ကဗ်ာေတြ အေၾကာင္း 

ေျပာေတာ့မည္ဟု ထင္စရာရိွ၏။ မဟုတ္ပါ။ စကၠဴကုိ ဘာကုန္ၾကမ္းနဲ႔ လုပ္သလ။ဲ ဝါးပင္၊ သစ္ပင္တုိ႔ႏွင့္ 
လုပ္သည္။ အပင္မ်ားသည္ သက္ရိွအရာမ်ားျဖစ္၏။ ထုိ႔ေၾကာင့္ စကၠဴဆုိသည္မွာ အသက္ႏွင့္လုပ္ထားေသာ 
ပစၥည္းဟု ဆုိခ်င္ျခင္းျဖစ္၏။ စကၠဴေတြကုိ အလဟႆ ျဖဳန္းတီးပစ္ျခင္းသည္ သစ္ေတာ သစ္ပင္ေတြကုိ 
ဖ်က္ဆီးပစ္ျခင္းႏွင့္ တူတူပျဲဖစ္၏။ သဘာဝပတ္ဝန္းက်င္ကုိ ဖ်က္ဆီးပစ္တာလည္းမည္၏။ 
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ကမာၻမွာ စကၠဴသုံးစြဲမႈက တျဖည္းျဖည္း ပိုမ်ားလာသည္။ ကြန္ပ်ဴတာေတြ တြင္က်ယ္လာေသာအခါ 
စကၠဴသိပ္သုံးစရာ မလိုေတာ့ဟု ထင္ခဲ့ၾကသည္။ သည္လုိမဟုတ္ဘဲ ပုိေတာင္တုိးလာသည္ဟ ု ဆုိ၏။ 
လူေတြ ပညာပိုတတ္လာေလ စကၠဴပုိသုံးေလဟုလည္း ယူဆႏုိင္သည္။ 

 
ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ဆီမွာလည္း စီးပြားေရး ဖြံ႔ၿဖိဳးလာျခင္း၊ ေက်ာင္းသားဦးေရ တုိးလာျခင္း၊ စာအုပ္စာတမ္း 

႐ုိက္ႏိွပ္မႈ ပုိမုိလာျခင္းေၾကာင့္ စကၠဴသုံးစြဲမႈ မ်ားျပားလာသည္။ ခုေနာက္ပုိင္းမွာ 
အတြက္အခ်က္သမားေတြကလည္း စကၠဴကုိ ေတာ္ေတာ္ျဖဳန္းေပးၾကသည္။ တစ္လမွာ သံုးႀကိမ္ေလာက္ 
တြက္ခ်က္ေနၾကျခင္း ျဖစ္၏။ လက္တြက္သမားေတြက စကၠဴသုံးၾကသလို အတိတ္ေကာက္သူ၊ 
စာလိမ္ေဖာက္သူ၊ ေဟာကိန္းေလ့လာသူေတြအတြက္ စာရြက္စာတမ္းေတြက ထြက္ေသးသည္။ 
လဆန္းရက္ဆုိလွ်င္ ခုႏွစ္ရက္ပတ္လုံး တြက္ခ်က္ၾကသျဖင့္ စာရြက္ေရ သိန္းႏွင့္သန္းႏွင့္ခ်ီၿပီး ကုန္သည္။ 
ေဘာက္ခ်ာစာရြက္အတြက္ ကုန္တာက ရွိေသးသည္။ 

 
ထုိကိစၥႏွင့္ဆက္စပ္ေသာ ကိစၥတစ္ခု ရိွေသးသည္။ အေမႊးတုိင္ထြန္းျခင္းပင္ ျဖစ္၏။ အရင္က 

အိမ္ေတြမွာ အေမႊးတုိင္ အၿမထဲြန္းေလ့မရိွ။ ယၾတာေခ်တာလို အထူးကိစၥမ်ဳိးမွာမွ ထြန္းေလ့ရွိ၏။ 
လူနည္းစုေလာက္သာ သုံးေသာပစၥည္း ျဖစ္၏။ 

 
ခုက်ေတာ့ ထြန္းလုိက္ၾကတာ အေမႊးတုိင္ယဥ္ေက်းမႈလုိ႔ေတာင္ ေခၚလုိ႔ရသည္။ လူေတြ 

ဘယ္ေလာက္ေတာင္ အေမႊးတုိင္ ထြန္းၾကသလဲဆုိတာ ႐ုပ္ျမင္သံၾကား ေၾကာ္ျငာေတြၾကည့္လွ်င္ 
သိႏုိင္သည္။ အေမႊးတုိင္ ကုန္ၾကမ္းအတြက္ ခုတ္လွၾဲကလို႔ အညာက သက္တမ္းရင့္ မန္က်ည္းပင္ႀကီးေတြ 
ကုန္ပါေတာ့မည္ဟု ေဆာင္းပါးရွင္တစ္ေယာက္က သတိေပးတာေတာင္ရွိေသးသည္။ 

 
ခုခ်ိန္မွာ ပတ္ဝန္းက်င္ထိန္းသိမ္းေရးဆိုတာ ကိစၥက အေတာ္ကုိ အသံက်ယ္ေလာင္လာသည္။ 

ကမာၻႀကီးသည္ ဖန္လုံအိမ္ အာနိသင္ေၾကာင့္ ပူေႏြးလာသည္။ ရာသီဥတုေတြ ေဖာက္ျပန္လာသည္။ 
ဝင္႐ုိးစြန္းက ေရခဲေတာင္ေတြ၊ ေရချဲပင္ေတြ အရည္ေပ်ာ္စ ျပဳလာသည္။ ပင္လယ္ေရမ်က္ႏွာျပင္ 
ျမင့္တက္လာမႈေၾကာင့္ ေျမနိမ့္ပုိင္းတြင္ ေရလႊမ္းမိုးမည္။ တခ်ဳိ႕ေနရာေတြမွာ မုန္တုိင္းေတြတုိက္ၿပီး 
ေရႀကီးမည္။ တခ်ဳိ႕ေနရာေတြမွာ မိုးေခါင္ၿပီး ေသာက္သုံးေရ ျပတ္လပ္မႈႏွင့္ ႀကံဳရမည္။ 

 
သည္ၾကားထဲမွာ အယ္လ္နီညဳိးဆုိတာက ရိွေသးသည္။ အယ္လ္နီးညဳိးသည္ အယ္လ္ခြန္းရီလုိ 

အသံခ်ဳိခ်ဳိ ေအးေအးေလးေလးႏွင့္ နားေထာင္ေကာင္းတာမ်ဳိး မဟုတ္။ ဆုိင္ကလုန္းမုန္တုိင္းေတြ၊ 
တုိင္ဖုန္းမုန္တုိင္းေတြ၊ တိုေနဒို မုန္တုိင္းေတြကုိသာ ဝုန္းဒိုင္းႀကဲေအာင္ သယ္ေဆာင္လာတတ္ေသာ 
ရာသီဥတု ေဖာက္ျပန္မႈ အေျခအေနတစ္ခုျဖစ္၏။ သူက သူ႔ဘာသာ တစ္ကုိယ္တည္းမလာဘဲ 
လာနီညာဆုိေသာ အေဖာ္အေပါင္းကုိ ေနာက္ဆက္တြဲ ေခၚလာတတ္ေသးသည္။ 

 
ထုိရာသီဥတု  ေဖာက္ျပန္မႈေတြေၾကာင့္ ကမၻာေပၚရိွ တခ်ဳိ႕ေနရာမွာ မုိးသည္းထန္စြာ 

အဆက္မျပတ္ ရြာၿပီး  တခ်ဳိ႕ေနရာေတြမွာ လေပါင္းမ်ားစြာ မိုးေခါင္ေနတတ္သည္။ တခ်ဳိ႕ေနရာေတြမွာ 
အေအးလြန္ကဲၿပီး တခ်ဳိ႕ေနရာေတြမွာ အပူလြန္ကမဲႈေတြ ျဖစ္ကုန္သည္။ ဒါေတြက သဘာဝ 
ေဘးအႏၲရာယ္ေတြ ျဖစ္ေသာေၾကာင့္ ဘယ္လုိမွ တားဆီးလုိ႔မရ။ 
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လုံၿခံဳေရးေကာင္စီ အေရးေပၚ အစည္းအေဝးထုိင္ၿပီး  ၂၄ နာရီအတြင္း အယ္လ္နီညဳိး 
ဆုတ္ခြာေပးရမည္ဆုိၿပီး ေတာင္းဆုိလုိ႔ မရ။ အိုစမာအယ္လ္နီညဳိးကုိ လႊမဲေပးဆိုလွ်င္ စစ္ေရးအရ 
အေရးယူမည္ဟု ၿခိမ္းေျခာက္လုိ႔ ရတာလည္းမဟုတ္။ အယ္လ္နီညဳိးက ေနတုိးအဖြဲ႔ကုိလည္း ဂ႐ုမစုိက္။ 
ကမာၻ႔စူပါ ပါဝါဆိုေသာ အေမရိကန္တုိ႔ပင္လွ်င္ အယ္လ္ခါယိဒါကုိသာ ေခ်မႈန္းႏုိင္မည္၊ 
အယ္လ္နီညဳိးကုိေတာ့ သူလည္း ေၾကာက္သည္။ 

 
ခုလုိ ရာသီဥတုေတြ ေဖာက္ျပန္ေျပာင္းလဲေနရတာ အယ္လ္နီညဳိး တစ္ခုတည္းကုိသာ 

အျပစ္ပုံခ်လို႔မရ။ လူေတြရဲ႕ ပေယာဂလည္းပါသည္ဟု သိပၸံပညာရွင္တုိ႔က ဆိုသည္။ သဘာဝပတ္ဝန္းက်င္ 
ပ်က္စီးျခင္းသည္ အဓိကအေၾကာင္းျဖစ္၏။ 

 
စက္မႈလုပ္ငန္းေတြက ထုတ္လႊင့္တဲ့ မီးခုိးေတြေၾကာင့္၊ စီအက္ဖ္စီ ဓာတ္ေငြ႔ေတြေၾကာင့္၊ 

ႏ်ဴကလီးယား စြန္႔ပစ္ပစၥည္းေတြေၾကာင့္၊ ေမာ္ေတာ္ကားေတြက ထြက္တဲ့ မီးခိုးေငြ႔ေတြေၾကာင့္၊ သစ္ပင္ေတြ 
အလြန္အမင္း ခုတ္လွပဲစ္တာေၾကာင့္၊ ေတာမီးေလာင္တာေၾကာင့္၊ ၿမိဳ႕ႀကီးေတြ တုိးခ်ဲ႕တာေၾကာင့္၊ လူဦးေရ 
အဆမတန္တုိးပြား လာတာေၾကာင့္ စသည္ျဖင့္။ သူ႔ေၾကာင့္ ငါ့ေၾကာင့္ဆိုၿပီး အျပန္အလွန္ စြပ္စြဲအျပစ္ဖို႔ 
ေနၾကတာလည္းရိွ၏။ သည္ကိစၥေတြကုိ ထိန္းခ်ဳပ္ဖုိ႔ ညီလာခံေတြလုပ္၊ အစည္းအေဝးေတြ ထိုင္ၿပီး 
သေဘာတူစာခ်ဳ ပ္ခ်ဳပ္ရာမွာ တာဝန္အရွိဆံုး ႏုိင္ငံတခ်ဳိ႕က လက္မွတ္မထိုးႏုိင္ပါဘူး လုပ္ေနလို႔ ျပႆနာ 
ျဖစ္ရေသးသည္။ တခ်ဳိ႕ကလည္း ေနာက္မွျဖစ္ခ်င္တာျဖစ္ ေလာေလာဆယ္ စီးပြားေရးက 
အေရးႀကီးတယ္ဆုိၿပီး လ်စ္လ်ဴ႐ႈေနတာလည္း ရွိသည္။ 

 
ဘာပျဲဖစ္ျဖစ္ ႏိုင္ငံတုိင္းကေတာ့ သဘာဝပတ္ဝန္းက်င္ ထိန္းသိမ္းေရးကို ကုိယ့္နည္းကုိယ့္ဟန္ျဖင့္ 

ႏုိင္သေလာက္ ေဆာင္ရြက္ေနၾကရသည္။ ခ်မ္းသာတဲ့ႏုိင္ငံ၊ တုိးတက္တဲ့ႏုိင္ငံေတြကေတာ့ 
ပုိၿပီးတတ္ႏိုင္တာေပါ့ေလ။ ေဆာင္းပါးတစ္ပုဒ္ထမဲွာ ဖတ္ဖူးတာက ေတာင္ကုိရီးယားႏိုင္ငံတြင္ 
ေက်ာက္ေတာင္ေတြေပၚမွာ ပုိက္ကြန္ႀကီးေတြ အုပ္ထားတတ္သည္ဟု ဆုိ၏။ ဘာလုပ္တာလဲဆုိေတာ့ 
ေျမႀကီးဖမ္းတာတဲ့။ ေက်ာက္နံရံေတြက ေခ်ာေနေတာ့ ေျမသားမတင္ႏုိင္။ ပိုက္ေတြ အုပ္ထားေသာအခါ 
ေလထမွဲာ ပါလာေသာ ဖုန္မႈန္႔ သမဲႈန္႔ေတြက ပုိက္မွာလာၿငိၿပီး တင္ေနသည္။ သည္နည္းႏွင့္  
ႏွစ္ေတြၾကာလာလွ်င္ ေက်ာက္ေတြေပၚမွာ ေျမသားေတြ တစ္ထပ္ၿပီး တစ္ထပ္ ဖုံးလာမည္။ 
သစ္ပင္ငယ္ေတြ စုိက္လို႔ ရလာမည္။ ေတာင္ကတုံးေတြ ေသွ်ာင္ မထုံးႏုိင္ရင္ေတာင္ 
အားႏုိးေကေလာက္ေတာ့ ျဖစ္လာမည္ဟု ယုံၾကည္ေနၾကသည္။ 

 
ဂ်ပန္ႏိုင္ငံသည္ သစ္ပင္ကို အလြန္ကပ္ေစးႏဲွေသာ ႏုိင္ငံျဖစ္၏။ ဝါးပင္တစ္ပင္ကုိေတာင္ ခုတ္ရမွာ 

ႏွေျမာသည္။ ဝ ါးနဲ႔လုပ္တဲ့ ပစၥည္းေတြ က်ေတာ့ အမ်ားဆုံး သုံးခ်င္သူမ်ား ျဖစ္၏။ အစားအေသာက္ 
စားရာမွာ ဝါးတူကုိ သုံးသည္။ သည္ေနရာမွာ  သူတုိ႔ဆီက ဝါးေတြကုိ မသုံး။ ႏုိင္ငံျခားက မွာသုံးသည္။ 
ဝါးေပါေသာ ႏုိင္ငံေတြဆီကုိ တူတုိ႔၊ သြားၾကားထုိးတံတုိ႔ လုပ္ေသာ စက္ေတြပုိ႔ေပးသည္။ စက္ဖိုးကုိ 
ပစၥည္းျပန္ပုိ႔ၿပီး ေပးေခ်ခိုင္းသည္။ 

 
ကုိေဘးငလ်င္ႀကီးလႈပ္ၿပီးေနာက္ ၿမဳိ႕ကုိျပန္လည္ထူေထာင္ရာမွာ ေဆာက္လုပ္ေရးလုပ္ငန္းအတြက္ 

ကုန္ၾကမ္းေတြ လုိလာသည္။ အုတ္၊ သဲ၊ ေက်ာက္ေတြအတြက္ သူတုိ႔ဆီက ေက်ာက္ေတာင္ေတြ၊ 
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ေျမႀကီးေတြကုိ အထိမခံ။ ႏုိင္ငံျခား (အထူးသျဖင့္ ဖြံ႔ၿဖိဳးဆဲႏုိင္ငံမ်ား)က မွာယူတင္သြင္းခဲ့သည္ဟု 
ၾကားဖူးသည္။ 

 
ခ်မ္းသာေသာ တခ်ဳိ႕ကၽြန္းႏိုင္ငံမ်ားသည္ ပင္လယ္ထဲမွာ လူလုပ္ကၽြန္းေတြတည္ၿပီး ပိုင္နက္နယ္ေျမ 

ခ်ဲ႕ထြင္ၾကသည္။ ေနာက္ဆုိလွ်င္ တျခားႏိုင္ငံက ေျမႀကီးေတြဝယ္ၿပီး ပင္လယ္ကုိဖုိ႔၍ ႏုိင္ငံကုိ 
က်ယ္ဝန္းလာေအာင္ လုပ္လာၾကလိမ့္မည္ဟု ယူဆရသည္။ 

 
အေမရိကန္ ႏိုင္ငံမွာေတာ့ နယ္ေျမက်ယ္ဝန္းၿပီးသား ျဖစ္၏။ သုိ႔ရာတြင္ သူ႔မွာ အမႈိက္ျပႆနာ 

ရွိေနသည္။ လူဦးေရမ်ားသလို အမႈိက္လည္းမ်ားသည္။ ၿပီးေတာ့ သူတုိ႔ဆီမွာ အသင့္စားႏုိင္ေသာ 
အေဖ်ာ္ယမကာေတြ ေပါေတာ့ ထြက္လာတဲ့ အိတ္ခြံေတြ၊ ဘူးခြံ၊ ပုလင္းခြံေတြလည္း မ်ားသည္။ ကုန္ပစၥည္း 
သုံးစြဲမႈမ်ားသျဖင့္ ထုပ္ပိုးသည့္ ဘူးခြံ၊ ေသတၱာခံေတြ စြန္႔ပစ္ပစၥည္းေတြလည္း မ်ားသည္။ 

 
သူတုိ႔လူမ်ဳ ိးေတြကလည္း ပစၥည္းတစ္ခုသုံးၿပီး ပ်က္သြားလွ်င္ ျပင္သုံးဖုိ႔ထက္ အသစ္ဝယ္ဖို႔သာပုိၿပီး 

စိတ္သန္ၾကသည္။ ျပင္ေနလွ်င္ အခ်ိန္ကုန္သည္၊ ျပင္ဆင္ခကလည္း အသစ္ဝယ္တာေလာက္နီးပါး 
ကုန္က်ႏိုင္သည္။ သည္ေတာ့ ပစၥည္းတစ္ခုပ်က္သြားလွ်င္ အမႈိက္ပုံ သြားပစ္လုိက္ၾကတာ မ်ားသည္။ 
တျခားအမႈိက္မေျပာနဲ႔၊ စြန္႔ပစ္ထားေသာ ကြန္ပ်ဴတာမ်ားပင္ အလုံးေရ သန္းေပါင္းမ်ားစြာ ရွိေနသည္ဆုိ၏။ 
ေမာ္ေတာ္ကားအတြက္ သခၤ် ဳိင္းဆုိတာ ထားေပးရတာ ႐ုပ္ရွင္ေတြထဲ ျမင္ဖူးသည္။ ကားတစ္စီးလံုကုိ 
ထုေထာင္းႀကိတ္ေျခၿပီး ေလးေထာင့္တံုးႀကီးေတြလုိျဖစ္ေအာင္ လုပ္ပစ္တာ ၾကည့္ရသည္။ 

 
အမႈိက္ျပႆနာေၾကာင့္ သူတို႔လည္း ေခါင္းခဲေနသည္။ နည္းမ်ဳိးစုံႏွင့္ ေျဖရွင္းၾကရာ တစ္ခါတေလ 

သူတုိ႔ဆီက အမႈိက္ေတြကုိ သေဘၤာႏွင့္ တင္ၿပီး တျခားႏိုင္ငံေတြမွာ တရားဝင္နည္းလမ္းနဲ႔ေရာ 
ခုိးေၾကာင္းခိုးဝွက္ပါ သြားစြန္႔ၾကသည္။ ဒါေတြကို ေဒသခံေတြက မေက်နပ္လုိ႔ ျပႆနာျဖစ္ၾကတာလည္း 
ၾကားဖူးသည္။ 

 
ႏုိင္ငံအေတာ္မ်ားမ်ားကုိ ျပႆနာ ရွာေနတာကေတာ့ ကၽြတ္ကၽြတ္အိတ္ေတြပ ဲ ျဖစ္၏။ 

ႂကြပ္ႂကြပ္အိတ္ေတြက တျခားပစၥည္းေတြလုိ ၾကာလွ်င္ ေဆြးေျမ့ပ်က္စီးၿပီး ေျမၾသဇာျဖစ္သြားတာမ်ဳိး 
မဟုတ္။ ႏွစ္ေပါင္း မ်ားစြာမပ်က္စီးဘဲ ရိွေနႏုိင္သည္။ မီး႐ႈိ႕ပစ္လွ်င္လည္း ထြက္လာေသာ အခုိးအေငြ႔က 
အဆိပ္သင့္ေစႏုိင္သည္။ ေရထဲသြားပစ္လွ်င္လည္း ေရသတၱဝါေတြကုိ ဒုကၡေပးသည္။ သည္အတုိင္း 
ထားေတာ့လည္း အေႏွာင့္အယွက္ေပးသည္။ 

 
ဘဂၤလားေဒ့ရွ္ႏိုင္ငံမွာဆုိလွ်င္ ႂကြပ္ႂကြပ္အိတ္ေၾကာင့္ ငါးမ်ဳ ိးျပဳန္းတီးျခင္း၊ ေရေျမာင္းေတြပိတ္ၿပီး 

ျမဳိ႕ထဲေရလွ်ံလုိ႔ ေရာဂါဘဝ ထူေျပာျခင္း၊ ၿမဳိ႕ကိုအက်ည္းတန္ေစျခင္းတုိ႔ေၾကာင့္ ႂကြပ္ႂကြပ္အိတ္ သုံးစြဲမႈကုိ 
ထိန္းခ်ဳ ပ္သင့္သည္ဟု ဆုိ၏။ 

 
ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ဆီမွာလည္း ႂကြပ္ႂကြပ္အိတ္ေၾကာင့္ တစ္စံုတစ္ခုေသာ အတုိင္းအတာထိေတာ့ 

ျပႆနာရိွေနမွာ ေသခ်ာသည္။ သုိ႔ရာတြင္ သူ႔ကုိ ပစ္ပယ္လုိ႔လည္း မရေသး။ ႂကြပ္ႂကြပ္အိတ္ မသံုးလွ်င္ 
ဘာသုံးမလဲ။ စကၠဴအိတ္ေတြ ျပန္သံုးမလား။ မျဖစ္ႏိုင္။ အလုိလုိကမွ စကၠဴရွားေနရတဲ့အထဲ။ ဖက္ရြက္ေတြ 
ျပန္သုံးရင္ေကာ။ သစ္ပင္ေတြ ဒုကၡေရာက္ဦးမည္။ အစားထုိးစရာတစ္ခုခု မေတြ႔မခ်င္းေတာ့ ေျမေပၚမွာ 
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တဖ်ပ္ဖ်ပ္လႈပ္ေနေသာ လမ္းေပၚမွာ ရွပ္တုိက္ေျပးေနသာ ႂကြပ္ႂကြပ္အိတ္ေတြကုိ ျမင္ေနရေပဦးမည္။ 
ပတ္ဝန္းက်င္ ထိန္းသိမ္းေရးသမားေတြေႂကြးေၾကာ္ေနေသာ စကားတစ္ခြန္းရိွ၏။ ‘ကမာၻတစ္ခုတည္းသာ 
ရွိသည္တဲ့’။ 

 
မွန္လုိက္ေလ။ ကၽြန္ေတာ္တုိ႔မွာ မီွတင္းေနထိုင္စရာဆုိလုိ႔ သည္ကမာၻႀကီး တစ္ခုသာရွိ၏။ 

လူဦးေရေတြက တုိးပြားလာ၊ အေဆာက္အအံုေတြက ခ်ဲ႕ထြင္လာေသာ္လည္း ေျမႀကီးကေတာ့ 
ပုိမိုက်ယ္ျပန္႔လာမွာ မဟုတ္။ ကမာၻႀကီးကလည္း ပုိႀကီးလာမွာ မဟုတ္။ မႀကီးတဲ့အျပင္ တျဖည္းျဖည္း 
က်ဳံ႕လာေနသေယာင္ ေျပာေနဆိုေနၾကေသးသည္။ လူဦးေရေတြမ်ားလာ၊ အေဆာက္အအံုေတြ 
မ်ားလာေတာ့ ကမာၻႀကီးခမ်ာ ထမ္းထားရတဲ့ ဝန္ပုိေလးလာမလားဟု ကေလးေတြး ေတြးခ်င္စရာ။ 

 
တကယ္လုိ႔မ်ား လူေတြက မထိန္းသိမ္း၊ မေစာင့္ေရွာက္ၾကလို႔ ကမာၻႀကီးပ်က္စီးသြားလွ်င္ 

ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ ဘယ္မွာသြားေနၾကရပါ့မလဲ။ သည္လုိစဥ္းစားမိေသာအခါ ဆရာႀကီး ေရႊဥေဒါင္း၏ 
တစ္သက္တာ မွတ္တမ္းထကဲ ပဲခူးငလ်င္အေၾကာင္းကုိ သြားသတိရသည္။ 

 
၁၉၃၀ ျပည့္ႏွစ္က ပဲခူးျမဳိ႕မွာ ငလ်င္အႀကီးအက်ယ္ လႈပ္ခ့ဲသည္။ ေျမျပင္ေပၚမွာ မတ္တပ္ရပ္ေနလို႔ 

မရေအာင္ ယိမ္းထုိးေနသျဖင့္ ဝမ္လ်ားေမွာက္ေနရသည္။ ထုိအခါ ေျမႀကီးသည္ ေရလႈိင္းတံပုိးေတြလုိ 
အလိပ္လိပ္ထေနသည္။ ထုိအခုိက္အတန္႔တြင္ သူ ခံစားခ့ဲရပုံကုိ ဆရာႀကီးက ေအာက္ပါအတုိင္း 
ျပန္ေရးခ့ဲသည္။  

“သတၱဝါသည္ ေျမႀကီးကုိ အခုိင္အမာထား၍ အခါခပ္သိမ္း အားကုိးအားထား ျပဳေနရသည္ျဖစ္ရာ 
မိမိက အခုိင္အမာထားေသာ ေျမႀကီးကိုယ္တုိင္က ဤကဲ့သုိ႔ အျပင္းအထန္ လႈပ္ခါေနျခင္းကုိ ခံစားရေသာ 
အခါ၌ အားကုိးရာမဲ့ျဖစ္၍ အသည္းႏွလုံးႏွင့္ အူထဲ မက်န္ လႊတ္ကန္ၿပီး အားငယ္မိသည္မွာ 
အထူးအဆန္းမဟုတ္ေခ်” 
 

အခန္း(၉) 
 

ကမာၻႀကီးသည္ အမႈိက္ပံုႀကီးလုိ ျဖစ္ေနၿပီဟု ဆုိၾကသည္။ ဟုတ္လည္း ဟုတ္သည္။ လူေတြမွာ 
အမႈိက္ပစ္စရာ ေနရာဆိုလုိ႔ သည္ကမာၻႀကီးပဲ ရိွတာပဲေလ။ ေနာင္အနာဂတ္က်လွ်င္ေတာ့ အမႈိက္ေတြကုိ 
လေပၚသြားၿပီး စြန္႔ပစ္တာမ်ဳိး ျဖစ္လာႏုိင္သည္။ 

 
သုိ႔ရာတြင္ လဆုိတာက နီးနီးေလးမဟုတ္။ ေခါင္းေလာင္းတီးလုိက္ေသာအခါ အမႈိက္အိတ္ေတြကုိ 

အာကာသလြန္းျပန္ယာဥ္ေပၚ သြားတင္လုိက္႐ံုေလာက္ လြယ္ကူတာမ်ဳိး မဟုတ္။ စရိတ္စက,က 
အလြန္ႀကီးသည္။ ဆိုးဆုိးရြားရြား အဆိပ္သင့္ေစႏိုင္ေသာ ဓာတုပစၥည္းတုိ႔၊ ေရဒီယုိသတၱိႂကြ 
ပစၥည္းတုိ႔ေလာက္သာ စြန္႔ပစ္ႏုိင္မည္။ သည္အဆင့္ေရာက္ဖုိ႔ေတာင္ ေတာ္ေတာ္လိုေသးသည္။ 
ေလာေလာဆယ္မွာေတာ့ ကမာၻကုန္က်ယ္သေရြ႕ အမႈိက္ေတြ ပစ္ေနရေပဦးမည္။ 

 
အမႈိက္ဆုိရာမွာ ဟုိအရင္က အမႈိက္ေတြလုိ မဟုတ္ေတာ့။ အရင္အမႈိက္ေတြက ၾကာလွ်င္ 

ေဆြးျမည့္ၿပီး ပ်က္စီးသြားတတ္၏။ ဒါကုိ ေျမၾသဇာအျဖစ္ေတာင္ ျပန္သုံးရေသးသည္။ ေခတ္သစ္ 
အမႈိက္ေတြကေတာ့ သည္လုိမဟုတ္။ အရင္လုိ စကၠဴပုံးေတြ၊ ပုလင္းခြံေတြေလာက္ မကေတာ့။ 
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တီဗြီအေဟာင္း၊ ကြန္ပ်ဴတာအပ်က္ေတြ၊ ေရခဲေသတၱာအခြံေတြ ပါလာသည္။ ေခတ္သစ္နည္းပညာႏွင့္ 
ျပဳလုပ္ထားေသာ ပစၥည္းေတြက ႏွစ္ေပါင္းမ်ားစြာၾကာေအာင္ မပ်က္မစီး မေဆြးမျမည့္ဘဲ 
တည္ရိွေနႏိုင္သည္။ ေျမၾသဇာျဖစ္မသြားတဲ့အျပင္ ေျမႀကီးကုိေတာင္ ဒုကၡေပးႏုိင္သည္။ အမႈိက္ေပၚ 
အမႈိက္ထပ္ပုံၿပီး အမႈိက္ ကုိလုိနီနယ္ေျမ က်ယ္ျပန္႔လာသည္။ 

 
လူဦးေရ မ်ားလာသည့္အျပင္ လူသုံးကုန္ပစၥည္းေတြလည္း အဆမတန္ ထုတ္လုပ္လာၾကသည္။ 

ကုန္ၾကမ္းအတြက္ သဘာဝ သယံဇာတေတြ အေျမာက္အျမား တူးေဖာ္ထုတ္ ယူၾကရသည္။ 
ဒါေတြကလည္း တျခားေနရာမွာ မရိွ။ ကုိယ္ေနေသာ ကမာၻေျမႀကီးထဲကပဲ ထုတ္ယူရျခင္းျဖစ္၏။ 
အိမ္တြင္းသူခိုးေတြလုိ ျဖစ္ေနသည္။ ၾကာေတာ့ သယံဇာတေတြ ခန္းလာသည္။ ေရနံတြင္းေတြ 
အထြက္နည္းလာတာ၊ သတၱဳတြင္းေတြ ေကာလာတာ ေတြျဖစ္လာ၏။ အေပါမ်ားဆံုးဆုိေသာ ေရေတာင္မွ 
ရွားပါးစျပဳလာသည္။ ဘယ္ေတာ့မွ မကုန္ႏုိင္ေအာင္ အလကားရေနေသာ ေလထုပင္လွ်င္ သန္႔သန္႔ေလးရဖို႔ 
မလြယ္သေလာက္ ျဖစ္လာ၏။ 

 
ထုိအခါ အမႈိက္ပုံေတြရဲ႕ နယ္ပယ္ခ်ဲ႕ထြင္မႈလည္း က်ဳံ႕သြားေအာင္၊ ပတ္ဝန္းက်င္ ညစ္ညမ္းမႈလည္း 

နည္းပါးေအာင္၊ သဘာဝ သယံဇာတ ျပဳန္းတီးမႈလည္း ေလ်ာ့ပါးေအာင္၊ ကုန္ၾကမ္းပစၥည္းလည္း 
လြယ္လြယ္ကူကူ ကုန္က်စရိတ္ သက္သက္သာသာရေအာင္ ေဆာင္ရြက္ႏုိင္မည့္ နည္းလမ္းကုိ ရွာေဖြႀကံဆ 
ၾကရေတာ့သည္။ သည္ေနရမွာ ‘ရီဆုိင္ကယ္’ ဆုိတာ ေပၚေပါက္လာျခင္း ျဖစ္၏။ ‘ရီဆုိင္ကယ္’ဆုိသည္မွာ 
ဆုိင္ကယ္ေတြ ျပန္လာျခင္းကုိ ဆုိလုိျခင္းမဟုတ္ပါ။ အသုံးျပ ၿဳပီးေသာ ပစၥည္းတစ္ခုကို ေနာက္တစ္ခါ ထပ္၍ 
အသုံးျပဳႏိုင္ေအာင္ စီစဥ္ေဆာင္ရြက္ျခင္း ျဖစ္၏။ တစ္နည္းအားျဖင့္ ပစၥည္းတစ္ခုကို အသုံးျပဳၿပီး 
ပ်က္စီးသြားေသာအခါ ေဟာင္းႏြမ္းသြားေသာအခါ၊ အသုံးမလုိေတာ့ေသာအခါ လႊင့္မပစ္ဘဲ 
ေနာက္တစ္နည္းတစ္ဖုံ ျပန္လည္အသုံးျပ ျဳခင္းကုိ ဆုိလုိသည္။ 

 
ရီဆုိင္ကယ္ သေဘာေဆာင္ေသာ နည္းလမ္းအမ်ဳိးမ်ဳိး ရွိ၏။ 
 
ပထမတစ္မ်ဳိးက ပစၥည္းတစ္ခုကုိ မူလပုံစံမပ်က္ ျပန္လည္အသုံးျပဳျခင္း ျဖစ္၏။ ဥပမာ 

ရမ္ပုလင္းအလြတ္ကုိ ငံျပာရည္ပုလင္းအျဖစ္ အသုံးျပဳျခင္း။ 
 
ဒုတိယတစ္မ်ဳိးက ပစၥည္းတစ္ခုကုိ အနည္းငယ္ (တစ္စိတ္တစ္ပုိင္း) ျပ ျဳပင္ၿပီး ျပန္လည္ 

အသုံးျပ ျဳခင္း။ ဥပမာ ႏို႔ဆီဘူးခြံျဖင့္ မီးခြက္လုပ္ျခင္းမ်ဳိးျဖစ္၏။ 
 
တတိယတစ္မ်ဳိးက ပစၥည္းတစ္ခုကုိ ႀကိတ္ေခ်၊ အရည္ေဖ်ာ္၊ က်ဳိခ်က္ၿပီး ကုန္ၾကမ္းအျဖစ္ 

ျပန္သုံးျခင္းျဖစ္၏။ သည္နည္းလမ္းမွာလည္း မူလပစၥည္းအတုိင္း အမ်ဳိးတူ ျပန္လုပ္ျခင္း 
(စကၠဴအေဟာင္းေတြကေန စကၠဴျပန္လုပ္ျခင္း)ႏွင့္ အျခားကုန္ပစၥည္း အသစ္တစ္မ်ဳိး ျပဳလုပ္ျခင္း 
(ပလတ္စတစ္ ေရခြက္ကုိ က်ဳိခ်က္ၿပီး ေကာ္ဖိနပ္ျပဳလုပ္ျခင္း) ဟူ၍ ကြဲျပားႏိုင္ေသးသည္။ 

 
ပစၥည္းေဟာင္းတစ္ခုထကဲ အသုံးဝင္မည့္ အစိတ္အပုိင္းကုိ ထုတ္ယူျခင္းသည္လည္း 

ရီဆုိင္ကယ္တစ္မ်ဳ ိးဟု ဆုိလုိ႔ရႏိုင္မည္ ထင္၏။ ေမာ္ေတာ္ကား အေဟာင္းအပ်က္ေတြထဲက 
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သုံးလုိ႔ရတ့ဲပစၥည္းကို ျဖဳတ္ယူျခင္း၊ ကရက္ပါေသာ လက္ပတ္နာရီေဟာင္း၊ မ်က္မွန္ေဟာင္း၊ ေဖာင္တိန္ 
နစ္ေဟာင္းေတြထကဲ ေရႊထုတ္ယူျခင္းမ်ဳိးေတြေပါ့။ 

 
ရီဆုိင္ကယ္ဆန္ေသာ တျခားနည္းလမ္းေတြလည္း ရွိႏိုင္ေသးသည္။ 
 
ခုေနာက္ပုိင္းမွာ ႏိုင္ငံအေတာ္မ်ားမ်ားက ရီဆုိင္ကယ္ကုိ ပိုၿပီးစိတ္ဝင္စားလာၾကသည္။ 

အထူးသျဖင့္ သဘာဝ သယံဇာတ ရွားပါးေသာႏိုင္ငံမ်ားျဖစ္၏။ ရီဆုိင္ကယ္ႏွင့္ ပတ္သက္ေသာ 
သုေတသနလုပ္ငန္းမ်ားကို ေငြကုန္ေၾကးက်ခံၿပီး လုပ္လာၾကသည္။ အစုိးရေတြကုိယ္တုိင္က အားေပး 
တုိက္တြန္းလာသည္။ 

 
ဟုိအရင္က ေဘးထြက္ပစၥည္းအျဖစ္ လႊင့္ပစ္ေသာ အမႈိက္ေတြကုိ ျပန္အသုံးခ်ေသာ 

နည္းပညာေတြ စမ္းသပ္တီထြင္လာၾကသည္။ 
 
ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ႏုိင္ငံလုိ သစ္ဝါးေပါေသာေနရာမွာ သစ္လုံးေတြကုိ ခြဲစိတ္ျဖတ္ေတာက္ေသာအခါ 

ေဘးသား (ပကာသား)ေတြကို အလကားေလာက္ နီးနီးေဈးျဖင့္ ျပန္ေရာင္းထုတ္ပစ္တတ္သည္။ ဒါေတြကုိ 
ဝယ္တဲ့လူက ထင္းဆုိက္ပစ္လုိက္၏။ အလြန္ဆုံး ေငြေၾကးမတတ္ႏိုင္သူေတြက ၿခံစည္း႐ိုး 
လုပ္တာေလာက္သာ ရွိ၏။ လႊစာမႈန္႔ဆုိလွ်င္ သစ္စက္ေတြမွာ ဟုိအရင္က အလကားသြားေတာင္းလုိ႔ 
ရသည္။သူတုိ႔ကလည္း အမႈိက္႐ႈပ္သက္သာသျဖင့္ ဝမ္းေျမာက္ဝမ္းသာ ေပးၾကသည္။ 
ဝယ္ရတယ္ဆုိလွ်င္ေတာင္ လက္ဖက္ရည္ဖုိးေလာက္သာ ေပးရျခင္းျဖစ္၏။ 

 
ခုေနာက္ပုိင္းက်ေတာ့ ႏုိင္ငံျခားကုမၸဏီေတြ ေရာက္လာၿပီး သစ္အေခ်ာထည္လုပ္ငန္း ဖက္စပ္ 

လာလုပ္ၾကသည္။ ကၽြန္းပကာသားေတြ ေဈးေပါေပါနဲ႔ ထုတ္ေရာင္းေနတာျမင္ေတာ့ ဒါေတြဝယ္ၿပီး 
ဘာလုပ္ၾကသလဲဟု သူတို႔က ေမးသည္။ ထင္းဆုိက္ၾကတာေပါ့ဟု ေျပာေသာအခါ စုတ္တသပ္သပ္ျဖစ္ၿပီး 
ႏွေျမာေနၾက၏။ သည္ေနာက္မွာေတာ့ သစ္မွန္သမွ  ် လံုးဝအေလအလြင့္ မရွိရေအာင္ နည္းပညာေတြ 
သုံးေတာ့သည္။ ပကာသားေတြကုိ တစ္ငါးမူးအေခ်ာင္း ကေလးေတြျဖစ္ေအာင္ စက္ႏွင့္ျဖတ္သည္။ 
ငါးလက္မ ေျခာက္လက္မ အတုိကေလးေတြကို ေကာ္ေကာင္းေကာင္းႏွင့္ ထိပ္ခ်င္းဆက္ၿပီး 
အေခ်ာင္းရွည္ရေအာင္ လုပ္သည္။ ၿပီးေတာ့ ေဘးခ်င္းကပ္ ေကာ္သုပ္၊ ဖိစက္ႏွင့္ဖိ၊ ေကာ္ပတ္စက္ႏွင့္ 
တုိက္၊ အေရာင္တင္လုိက္ေသာအခါ စားပြဲတစ္လံုးစာ ပ်ဥ္ခ်ပ္ႀကီးတစ္ခု ျဖစ္သြားေလသည္။ 

 
သည္အတုိင္းပဲ လႊစာမႈန္႔ေတြကုိလည္း အလြတ္မေပး။ ဓာတုပစၥည္းေတြ၊ ေကာ္ေတြနဲ႔ေရာၿပီး 

ဖိစက္ႏွင့္ဖိ၊ ခ်ပ္ျပားေတြ လုပ္သည္။ သူတို႔ႏုိင္ငံေတြမွာဆုိလွ်င္ ရီဆုိင္ကယ္ႏွင့္ ပတ္သက္ၿပီး 
သုေတသနေတြ အမ်ဳိးမ်ဳ ိး လုပ္ေနသည္။ လူထုကုိလည္း စိတ္ဝင္စားလာေအာင္ စည္း႐ုံးပညာေပးေနသည္။ 
ရီဆုိင္ကယ္လုပ္ႏိုင္ေသာ ပစၥည္းေတြထည့္ဖုိ႔ သီးျခား အမႈိက္ပုံးေတြ ထားေပးသည္။ အမႈိက္ပံုးထဲ 
ထည့္ခ်င္ေအာင္လည္း နည္းအမ်ဳိးမ်ဳ ိးႏွင့္ ဆြဲေဆာင္သည္။ ရီဆုိင္ကယ္ အမႈိက္ပုံးထဲ အမႈိက္ထည့္လွ်င္ 
စက္ထကဲ ကံစမ္းမလဲက္မွတ္ ထြက္လာတာမ်ဳ ိးရိွသည္။ စာသင္ေက်ာင္းေတြမွာဆုိလွ်င္ အမႈိက္ပုံးႏွင့္ 
တြဲလ်က္ရွိေသာ စက္ထမဲွ သၾကားလုံးတို႔ ေခ်ာကလက္တုိ႔ ထြက္လာေအာင္ လုပ္ေပးထားသည္။ 
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တစ္ေလာက ဖတ္လုိက္ရေသာ ေဆာင္းပါးတစ္ပုဒ္ထတဲြင္ ဂ်ပန္မွာ အမႈိက္ကားလာလုိ႔ 
သတင္းစာစကၠဴ အေဟာင္းေတြကုိစုၿပီး သပ္သပ္ရပ္ရပ္ ထုပ္ပုိးထားလွ်င္ အိမ္သာသုံးစကၠဴတုိ႔၊ 
တစ္႐ွဴးေပပါတို႔ လက္ေဆာင္ျပန္ေပးသည္ဟု ေရးထားသည္။ 

 
ကုန္ပစၥည္း ထုတ္လုပ္သူေတြကလည္း သူတို႔ပစၥည္းသည္ ရီဆုိင္ကယ္ လုပ္လုိ႔ရေၾကာင္း 

အမွတ္အသားေတြ၊ စာတန္းေတြ ႐ုိက္ႏိွပ္ေပးၾကသည္။ တခ်ဳိ႕ဆုိလွ်င္ သူ႔ပစၥည္းသည္ 
ရီဆုိင္ကယ္လုပ္ထားေသာ ကုန္ၾကမ္းျဖင့္ ျပဳလုပ္ထားျခင္းျဖစ္ေၾကာင္း ဂုဏ္ယူစြာ ေဖာ္ျပၾကသည္။ 

 
ပတ္ဝန္းက်င္ ထိန္းသိမ္းေရးသမားေတြကလည္း ရီဆုိင္ကယ္လုပ္ႏုိင္ေသာ အမႈိက္မ်ားကို 

ေစတနာ့ဝန္ထမ္း ေကာက္ယူစုေဆာင္းေပးၾကသည္။ တစ္ခါတေလ ရီဆုိင္ကယ္ လုပ္ရေသာ စရိတ္က 
ကုန္ၾကမ္းအသစ္ကို သုံးရတာထက္ ပိုႀကီးခ်င္ ႀကီးေနတတ္သည္။ ကရိကထမ်ားၿပီး အလုပ္ပုိ႐ႈပ္ခ်င္ 
႐ႈပ္သည္။ သုိ႔ရာတြင္ ပတ္ဝန္းက်င္ သန္႔ရွင္းေရး ဘက္က ၾကည့္လွ်င္ အျမတ္ထြက္သည္ဟု ယူဆၾကသည္။ 

 
အစုိးရေတြကလည္း ဥပေဒစည္းမ်ဥ္းစည္းကမ္းေတြ ထုတ္ၾကသည္။ ကုန္ပစၥည္း ထုတ္လုပ္ရာမွာ 

ရီဆုိင္ကယ္ လုပ္ႏုိင္ေသာပစၥည္း ဘယ္ေလာက္ရာခုိင္ႏႈန္း အနည္းဆုံးပါ ရမည္ဆုိတာမ်ဳိး၊ ရီဆုိင္ကယ္ 
ကုန္ၾကမ္းကုိ အသုံးျပ ၿဳပီးျပဳလုပ္ေသာ ပစၥည္းဆိုလွ်င္ အခြန္ေလွ်ာ့ေကာက္တာမ်ဳိးျဖင့္ မက္လုံးေပးၾကသည္။ 
ရီဆုိင္ကယ္ မလုပ္ႏုိင္ေသာ၊ ပတ္၀န္းက်င္ ညစ္ညမ္းမႈျဖစ္ေစေသာ ကုန္ပစၥည္းထုတ္လုပ္လွ်င္ 
အခြန္ပိုေကာက္သည္။ သည္နည္းႏွင့္ ရီဆုိင္ကယ္ အေလ့အက်င့္ ထြန္းကားလာေအာင္ 
ေဆာင္ရြက္ၾကသည္။ 

 
ရီဆုိင္ကယ္ႏွင့္ တုိက္႐ိုက္မသက္ဆုိင္ေသာ္လည္း နည္းပညာကုိ အဆင့္ဆင့္လႊဲေျပာင္း 

အသုံးခ်ေသာ ကိစၥအေၾကာင္း ႀကံဳတုန္း တင္ျပခ်င္ေသးသည္။ နည္းပညာအသစ္အဆန္း 
ေတာ္ေတာ္မ်ားသည္ အာကာသသိပၸံႏွင့္ စစ္ေရးကိစၥအတြက္ စတင္ တီထြင္ၾကျခင္းျဖစ္၏။ 
ထုိနည္းပညာမ်ားကို ျပဳိင္ဘက္ႏုိင္ငံေတြ၊ ရ န္သူႏုိင္ငံေတြ မသိေအာင္ လွ်ဳိ႕ဝွက္ထားၾကသည္။ 
အေရးအေၾကာင္းရွိလို႔ ထုတ္သုံးၿပီးမွ သိၾကရ၏။ သည္ေနာက္မွာေတာ့ ထုိနည္းပညာသည္ 
ထိပ္တန္းလွ်ဳိ႕ဝွက္ခ်က္ မဟုတ္ေတာ့။ အရပ္ဘက္သုံး နည္းပညာအျဖစ္ ေရြ႕ေလ်ာသြားသည္။ ၾကာေတာ့ 
လူတုိင္း သုံးႏိုင္ေသာ ပစၥည္းမ်ား ျဖစ္လာ၏။ 

 
ကြန္ပ်ဴတာမ်ားသည္ သည္လုိသေဘာမ်ဳိးမွ ေျပာင္းလဲအသုံးခ်လာခ့ဲျခင္း ျဖစ္၏။ ၿ ဂဳိလ္တုေတြ 

လႊတ္တင္ခဲ့ၾကျခင္းသည္လည္း မူလက ရန္သူႏုိင္ငံကို သူလွ်ဳိလုပ္ၿပီး ေထာက္လွမ္းဖုိ႔ အဓိက 
ရည္ရြယ္ခဲ့ျခင္းျဖစ္၏။ ေနာက္က်ေတာ့မွ ဆက္သြယ္ေရး၊ ႐ုပ္ျမင္သံၾကား ထုတ္လႊင့္ေရးႏွင့္ 
အင္တာနက္အထိ အသုံးဝင္လာျခင္း ျဖစ္၏။ 

 
အာကာသယာဥ္ေတြကုိ ဒံုပ် ံႏွင့္လႊတ္တင္ရာမွာ အရွိန္အလြန္ျပင္းသျဖင့္ ေလထု၏ပြတ္မႈအားကုိ 

ခံရသည္။ အထူးသျဖင့္ အာကာသယာဥ္မ်ား ေလဟာနယ္ထကဲေန ကမၻာ့ေလထုထျဲပန္အဝင္မွာ 
ျမင့္မားေသာ အပူစြမ္းအင္ ထြက္လာတတ္သည္။ ဒါကုိ ခံႏိုင္ရည္ရိွဖုိ႔ အပူကာပစၥည္း လုိအပ္သည္။ ထုိအခါ 
ပါးလႊာခုိင္ခ့ံေသာ အပူကာ သတၱဳစပ္ အလႊာတစ္မ်ဳိးကုိ တီထြင္ႏုိင္ခ့ဲသည္။ ေနာက္ပိုင္းက်ေတာ့ 
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မီးသတ္ရဲေဘာ္ေတြအတြက္ အထူးဝတ္စုံခ်ဳ ပ္ရာမွာ အသုံးျပဳလာၾကသည္။ အိမ္ေဆာက္ရာမွာ 
အပူဒဏ္ခံႏုိင္ဖို႔အတြက္ ေခါင္မုိးႏွင့္မ်က္ႏွာၾကက္ၾကားမွာ ထည့္သြင္းအသုံးျပဳလာၾကသည္။ 

 
အာကာသယာဥ္မွဴးေတြ၊ တာေဝးပ်ံသန္းရေသာ တုိက္ေလယာဥ္မွဴးေတြအတြက္ ျပႆာနာ 

တစ္ခုရွိသည္။ ခရီးသြားေနစဥ္္ အေပါ့သြားဖုိ႔ကိစၥပင္ ျဖစ္၏။ သူတုိ႔သည္ သည္ကိစၥအတြက္ ကရိကထခံဖို႔ 
အခ်ိန္မရွိ။ ထုိအခါ အရြယ္ႏွင့္မမွ်ေအာင္ အရည္ေျမာက္ျမားစြာကုိ စုပ္ယူထားႏုိင္ေသာ ပိတ္စတစ္မ်ဳ ိးကုိ 
တီထြင္ခ့ဲသည္။ ဒါကုိ အေျခခံၿပီး ကေလးေသးခံအခင္းမ်ား၊ ၾကမ္းတုိက္အဝတ္စမ်ား ျဖစ္လာသည္။ 

 
အေနာက္ႏိုင္ငံမ်ားသည္ စစ္ပြဲ တစ္ခါျဖစ္တိုင္း လွ်ဳိ႕ဝွက္ထားေသာ နည္းပညာေတြ 

ထုတ္သုံးတတ္သည္။ ၿပီးေတာ့ ထိုနည္းပညာေတြကုိ အရပ္ဘက္သုိ႔ လႊဲေျပာင္းေပးတတ္သည္။ 
ပင္လယ္ေကြ႔စစ္ပြဲျဖစ္တုန္းက သူတုိ႔ဘက္က တုိက္ေလယာဥ္တစ္စင္း ပစ္ခ်ခံရသည္။ ေလသူရဲမွာ 
ေလထီးျဖင့္ ခုန္ခ်လြတ္ေျမာက္သြားသည္။ အီရတ္နယ္ေျမထဲက တစ္ေနရာမွာ ဆင္းသက္ၿပီး 
ပုန္းေအာင္းေနရသည္။ သူ႔မွာ ဆက္သြယ္ေရး ကိရိယာေလးတစ္ခု ပါသည္။ ထုိကိရိယာမွ 
အခ်က္ျပသေကၤတမ်ား အဆက္မျပတ္ ထုတ္လႊင့္ေနသည္။ ဒါကုိ ၿဂဳိလ္တုမွဖမ္းမိၿပီး သူရွိေနေသာေနရာ 
အတိအက် သိရသျဖင့္ သြားေရာက္ ကယ္တင္ႏိုင္ခဲ့သည္။ 

 
ထုိစစ္ပြဲၿပီးဆုံးသြားေတာ့ ထုိကိရိယာေလးမ်ားကို သေဘၤာမ်ား၊ ေမာ္ေတာ္ကားမ်ားမွာ 

တပ္ဆင္လာႏုိင္သည္။ ေဘးဒုကၡႀကံဳလွ်င္ ျဂဳိလ္တုမွ တစ္ဆင့္ ကယ္ဆယ္ေရးအဖြဲ႔မ်ားႏွင့္ 
ဆက္သြယ္ႏိုင္သည္။ အာဖဂန္ စစ္ပြဲမွာက်ေတာ့ ေတာင္ျဖဳိဗုံးဆုိတာ ထုတ္သုံးသည္။ ဗံုးက ေျမႀကီးထဲကုိ 
ေပ ၁၀၀ ေလာက္ထိ လြန္သြားလုိ ေဖာက္ဝင္သြားၿပီးမွ ေပါက္ကြဲသည္။ ေနာင္တစ္ခ်ိန္က်လွ်င္ ထုိဗုံးမ်ဳ ိးကုိ 
ေရနံတူးေဖာ္ရာမွာ သုံးေကာင္းသုံးလာၾကေပလိမ့္မည္။ 

 
ထုိ႔အတူ ဆုိဗီယက္ေခတ္က လက္က်န္ သံခ်ပ္ကာကားေတြကုိ ျပဳျပင္မြမ္းမံၿပီး 

လူနာတင္ယာဥ္အျဖစ္ အသုံးျပဳျခင္း၊ သူလွ်ဳိလုပ္ငန္းအတြက္ တီထြင္ခဲ့ေသာ ဗီဒီယုိကင္မရာ 
အေသးစားေလးေတြကုိ သုေတသနႏွင့္ ေဆးပညာဘက္မွာ အသုံးျပဳလာၾကျခင္း၊ အနီေအာက္ေရာင္ျခည္ 
သုံးညၾကည့္မွန္ေျပာင္းမ်ားကို အမလဲုိက္ မုဆုိးေတြေတာင္ သုံးလာႏုိင္ျခင္းတုိ႔လည္း ရိွေသးသည္။ 

 
ခုခ်ိန္မွာ အသုံးတြင္က်ယ္ေနေသာ အာထရာေဆာင္း ကိရိယာမွာ ေရငုပ္သေဘၤာမ ွ

ဆုနာကိရိယာကုိ  မီွၿပီး တီထြင္ခဲ့ျခင္းျဖစ္သည္ ဆုိ၏။ တစ္ခ်ိန္က ထူးဆန္းအ့ံၾသဖြယ္ ျဖစ္ေသာ 
ေလဆာေရာင္ျခည္ေတာင္မွ ခုခ်ိန္မွာ ကေလးေတြ လက္ေဆာ့သည့္ ကစားစရာတစ္ခုလုိ ျဖစ္ေနခ့ဲၿပီ။ 

 
ရီဆုိင္ကယ္ဆုိေသာ စကားလုံးသည္ အဂၤလိပ္လုိႀကီး ျဖစ္ေနတာက တစ္ေၾကာင္း၊ 

ပညာရပ္ဆန္ေနတာက ဆုိတစ္ေၾကာင္း၊ မၾကာမီကမွ ေခတ္စားလာတာက တစ္ေၾကာင္းတုိ႔ေၾကာင့္ 
လူေတြက ႀကီးႀကီးက်ယ္က်ယ္ ေအာက္ေမ့ေနၾကသည္။ တကယ္ေတာ့ ဘာမွအထူးအဆန္း မဟုတ္။ 

 
ဟုိးေရွးေရွးတုန္းကတည္းက ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ဆီမွာ ရီဆုိင္ကယ္သေဘာဆန္ေသာ အေလ့အထေတြ 

ရွိခ့ဲၿပီးသား ျဖစ္၏။ အုန္းသီးတစ္လုံးကုိ ခြဲစားၿပီးလွ်င္ အုန္းဆံဖတ္ကုိ အိုးတုိက္ရာမွာ သုံးသည္။ 
အုန္းမႈတ္ခြက္ကုိ အ႐ုိးတပ္ၿပီး ေရမႈတ္လုပ္သည္။ ဆပ္ျပာခြက္လုပ္သည္။ ပုဆိုးတစ္ထည္ 
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ေဟာင္းႏြမ္းစုတ္ၿပဲသြားလွ်င္ ကေလးအႏွီးလုပ္သည္၊ လက္သုတ္ပဝါလုပ္သည္၊ လက္ႏွီးစုတ္လုပ္သည္။ 
စြပ္က်ယ္စုတ္ကုိ တုိ႔ဖတ္လုပ္သည္။ 

 
ငါးေသတၱာ ေဖာက္စားၿပီးလွ်င္ ဘူးခြံကုိ ေဆးလိပ္ခြက္လုပ္သည္။ ေဟာလစ္ပုလင္းခြံကုိ 

ထန္းလ်က္ထည့္သည္။ ႏုိ႔ဆီဘူးခြံကုိ မီးခြက္လုပ္သည္။ တုိင္ကီသံျပားႏွင့္ ေမာ္ေတာ္ကားေဘာ္ဒီ႐ုိက္သည္။ 
ကားေဘာ္ဒီအပ်က္ေတြ က်ေတာ့ ဇြန္းတုိ႔၊ ပတၱာတုိ႔ ျဖစ္လာသည္။ ဟုိအရင္ ေရနံဆီေတြ ေပါတုန္းက 
နာမည္ႀကီးခဲ့ေသာ သျဗဳေရနံဆီမီးဖုိဆုိတာ စစ္အတြင္းက ပ်က္က်ခ့ဲေသာ ေလယာဥ္ေတြရဲ႕ 
ကုိယ္ထည္သတၱဳျပားေတြနဲ႔ လုပ္တာဟု ၾကားဖူးသည္။ ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ဆီမွာ တစ္ခါသံုး မီးျခစ္ေတြ 
ဂက္စ္ကုန္သြားလွ်င္ လႊင့္မပစ္ဘဲ ဂက္စ္ျပန္ထည့္ၿပီး သုံးၾကသည္။ ကၽြန္ေတာ္ေတာင္ ကြမ္းယာဆုိင္ 
ဖြင့္ထားေသာ သူငယ္ခ်င္းတစ္ေယာက္ သင္ေပးလို႔ မီးျခစ္ဂက္စ္ထည့္တဲ့ပညာ တတ္ခဲ့ေသးသည္။ 

 
ျမန္မာႏိုင္ငံမွာ လူ ၅၀ လွ်င္ တစ္ေယာက္ႏႈန္း ဂက္စ္မီးျခစ္ အသုံးျပဳတယ္ ထားပါေတာ့၊ 

ပုံမွန္သုံးစြဲေနေသာ ဂက္စ္မီးျခစ္ အလုံးေရ တစ္သန္း ရွိေပလိမ့္မည္။ မီးျခစ္တစ္လုံးကုိ တစ္လ 
အသုံးခံတယ္ဆိုလွ်င္ တစ္ႏွစ္အတြက္ အလုံးေရ ၁၂ သန္း လုိအပ္မည္။ တစ္ခါသံုးၿပီး လႊင့္မပစ္ဘဲ 
ဂက္စ္ျပန္ထည့္ၿပီး သုံးလွ်င္ မီးျခစ္တစ္လုံးကုိ အနည္းဆုံး သုံးလေလာက္ ခံတယ္ထား၊ တစ္ႏွစ္အတြက္ 
အလုံးေလးသန္းသာ လုိမည္။ မီးျခစ္အလုံးေပါင္း ရွစ္သန္းစာေလာက္ ေငြေရာ၊ အမႈိက္ေရာ သက္သာသည့္ 
သေဘာျဖစ္၏။ 

 
အစတုန္းက သတင္းစာစကၠဴတုိ႔၊ ဗလာစာအုပ္ေဟာင္းတုိ႔ကုိ ကုန္ထုပ္စကၠဴအျဖစ္ သုံးၾကသည္။ 

စကၠဴအိတ္ေတြ လုပ္ၾကသည္။ ၁၉၈၀ ခုႏွစ္မ်ား၏ အလယ္ပိုင္းေလာက္ကစၿပီး စကၠဴရွားပါးမႈ ျဖစ္လာေသာ 
စကၠဴေဟာင္းေတြကုိ ေပ်ာ့ဖတ္လုပ္ၿပီး စကၠဴျပန္ႀကိတ္ေသာ ျပည္တြင္းျဖစ္ စက္ကေလးေတြ ေပၚလာသည္။ 

 
သံတုိ႔၊ သတၱဳတို႔နဲ႔ ပတ္သက္ၿပီးေတာ့လည္း သည္အတိုင္းပဲ။ ကုန္ၾကမ္းပစၥည္း ရွားပါး 

ျပတ္လပ္လာေသာအခါ သံတို သံစ၊ သတၱဳအက်ဳိးအပ်က္၊ ေၾကးဝါယာႀကိဳး အျပတ္ေတြကုိ က်ဳိခ်က္ၿပီး 
ျပန္သုံးလာၾကသည္။ သံႂကြပ္ေတြကုိ အရည္က်ဳိၿပီး ပင္နယန္တုိ႔၊ ေမာင္းတံတုိ႔ပံုသြင္းေလာင္းၾကသည္။ 
ပုံႏိွပ္ဘေလာက္တုံး အေဟာင္းေတြကေန ဇင့္ထုတ္ယူသည္။ ဘက္ထရီ အပ်က္ေတြထကဲ ခဲထုတ္ယူသည္။ 
ပုိက္ဆံအေႂကြေစ့ေတြကုိေတာင္ အရည္က်ဳိၿပီး ပန္ကာရြက္ သြန္းလုပ္ခဲ့တာ ၾကားခဲ့ရဖူးသည္။ 

 
ပလတ္စတစ္ႏွင့္ ပတ္သက္ၿပီးေတာ့လည္း သည္အတုိင္းပဲ။ ပလတ္စတစ္ ပစၥည္းအေဟာင္း 

မွန္သမွ် စုေဆာင္းၿပီး ေကာ္ေစံျပန္လုပ္၍ ကုန္ပစၥည္းေတြ တစ္ေက်ာ့ျပန္ ထုတ္လုပ္ၾကသည္။ 
အေျခခံလူတန္းစား အမ်ဳိးသမီးေတြ အမ်ားဆုံးစီးခဲ့ၾကတဲ့ နာမည္ေက်ာ္ ဂြပ္ဂြပ္ဖိနပ္ဆုိတာ သည္နည္းစဥ္နဲ႔ 
ထုတ္လုပ္ခဲ့တာေပါ့။ ေၾကာ္ျငာေနစရာ မလိုေလာက္ေအာင္ ေရာင္းအားေကာင္းခဲ့တာေလ။ 

 
တစ္ခ်ိန္က အေျခအေနအရ ကုန္ၾကမ္းပစၥည္း ရွားပါးမႈကုိအေၾကာင္းျပဳၿပီး ကုိယ့္နည္းကုိယ့္ဟန္ျဖင့္ 

ျဖစ္သလုိ လုပ္ခဲ့ၾကရေသာ္လည္း အလုပ္ေတာ့ ျဖစ္သည္။ ႏုိင္ငံျခားေငြ အမ်ားႀကီး သက္သာခဲ့သည္။ 
သယံဇာတ ျပဳန္းတီမႈကုိ အမ်ားႀကီး ကာကြယ္ႏုိင္ခ့ဲသည္။ ဟုိတုန္းက လမ္းႀကိဳလမ္းၾကား 
အိမ္ႀကိဳအိမ္ၾကားမွာ ပလတ္စတစ္ လုိက္ေကာက္ေသာ ေကာင္ေလးေတြကုိ လူေတြက ေအာ္ၾက၊ ေငါက္ၾက 
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ေမာင္းထုတ္တတ္ၾကသည္။ အမွန္မွာ သူတုိ႔သည္ ပတ္ဝန္းက်င္ ထိန္းသိမ္းေရးကို ကူညီေဆာင္ရြက္ 
ေပးေနၾကသူမ်ားသာ ျဖစ္၏။ 

 
ထုိ႔အတူ အရပ္တကာလွည့္ၿပီး စကၠဴ၊ ပုလင္း၊ ဒန္အိုးဒန္ခြက္၊ သံတုိသံစ လုိက္ဝယ္ၾကေသာ 

ေဘာ္တယ္ကုလားမ်ားသည္လည္း ရီဆုိင္ကယ္လစ္မ်ားအျဖစ္ မွတ္တမ္းဝင္သင့္သူမ်ား ျဖစ္၏။ 
 
ဘာပျဲဖစ္ျဖစ္ ရီဆုိင္ကယ္အရာမွာ ကၽြန္ေတာ္တုိ႔က သူမ်ားႏိုင္ငံေတြထက္ ႏွစ္ေပါင္းအေတာ္ၾကာ 

အေရွ႕ကဦးေဆာင္ခဲ့တာ အမွန္ပျဲဖစ္၏။ ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ဆီမွာ ေဘာ္တယ္ကုလားေတြ ရွိသလို 
တစ္ခ်ိန္က်လွ်င္ သူတုိ႔ဆီမွာလည္း ေဘာ္တယ္တ႐ုတ္၊ ေဘာ္တယ္ဂ်ပန္၊ ေဘာ္တယ္ကုိရီးယား၊ 
ေဘာ္တယ္အဂၤလိပ္၊ ေဘာ္တယ္အေမရိကန္ ဆုိတာမ်ဳိး ေပၚခ်င္ေပၚလာႏိုင္သည္။ သူတို႔သည္ ေဘဂ်င္း၊ 
တုိက်ဳိ၊ ဆုိးလ္၊ လန္ဒန္၊ နယူးေယာက္ စေသာၿမိဳ႕မ်ား၏ လမ္းႀကိဳလမ္းၾကားထဲ လွည့္လည္ၿပီး 
ေအာက္ပါအတိုင္း ေအာ္ဟစ္ေနၾကတာကို ၾကားေကာင္း ၾကားလာရေပလိမ့္မည္။ 

“ကြန္ပ်ဴတာ အပ်က္ေတြဝယ္တယ္၊ ကုိကာကုိလာပုလင္းလြတ္ေတြ ဝယ္တယ္။ ေဝါထရိတ္စင္တာ 
သံေခ်ာင္းေတြဝယ္တယ္၊ ေလယာဥ္ကုိယ္ထည္သတၱဳေတြ ဝယ္တယ္၊ တင့္ကား ေဘာ္ဒီသံျပားေတြ 
ဝယ္တယ္၊ တုိက္ခ်င္းပစ္ ဒံုပ်ံထိပ္ဖူးေတြ ပဲေလွာ္နဲ႔လတဲယ္” 
 

အခန္း(၁၀) 
 

ကၽြန္ေတာ္ နည္းနည္းပါးပါး ေသာက္တတ္စားတတ္စဥ္အခ်ိန္က သူငယ္ခ်င္းသေဘၤာသားေတြ 
ႏုိင္ငံျခားက ျပန္လာခါနီးၿပီဆုိလွ်င္ လုပ္လက္စ အလုပ္ေတြကို အျမန္ၿပီးေအာင္ ျဖတ္ေလ့ရွိ၏။ ေရးလက္စ 
စာမူေတြကုိလည္း သူတို႔ျပန္မေရာက္ခင္ လက္စသတ္ႏုိင္ေအာင္ အသည္းအသန္ ႀကိဳးစားၿပီး 
ေရးတတ္၏။ 

 
အေၾကာင္းကေတာ့ သူတုိ႔ျပန္လာလွ်င္ ပြဲဆက္ေတြ မ်ားေတာ့မည္၊ အလုပ္ပ်က္ေတာ့မည္၊ 

သူတို႔ေႏွာက္ယွက္တာေၾကာင့္ခ်ည္းမဟုတ္၊ ကၽြန္ေတာ္ကုိယ္တုိင္က စိတ္မခုိင္ဘဲ သူတုိ႔လာေခၚလွ်င္ 
လုိက္ခ်င္တတ္ေသာေၾကာင့္ျဖစ္၏။ သည္ေတာ့ သူတုိ႔ ရန္ကုန္မွာရိွတဲ့အခ်ိန္ လြတ္လြတ္လပ္လပ္ 
ကလဲုိ႔ရေအာင္ ကိစၥဝိစၥေတြ ႀကိဳရွင္းထားျခင္းျဖစ္၏။ 

 
သူတုိ႔ကလည္း ရန္ကုန္ျပန္ေရာက္ႏုိင္ေသာရက္ကုိ လအနည္းငယ္ႀကိဳတင္၍ ခန္႔မွန္းထားၾကသည္။ 

သေဘၤာကုမၸဏီႏွင့္ ခ်ဳပ္ဆုိထားေသာ စာခ်ဳ ပ္ေစ့မည့္ ရက္ႏွင့္ ထုိရက္ဝန္းက်င္မွာ ဆုိက္ကပ္မယ့္ 
ဆိပ္ကမ္းတုိ႔ကုိ ၾကည့္ၿပီး ရက္ညႇိၾကျခင္း ျဖစ္၏။ ရန္ကုန္ႏွင့္အနီးဆံုး ဆိပ္ကမ္း ေရာက္တဲ့အခါမွာ 
ဆင္းေလ့ရွိၾကသည္။ သည္ၾကားထဲမွာ ဘယ္လပိုင္းေလာက္ ျပန္ျဖစ္ႏုိင္တယ္ဆုိတာ စာေရး 
အေၾကာင္းၾကားသျဖင့္ မွန္းလို႔ရၿပီ။ က်ိန္းေသသေလာက္ ရွိၿပီဆုိလွ်င္ ေရာက္ရာသေဘၤာဆိပ္မွ 
ဖုန္းလွမ္းဆက္သည္။ ဒါဆို အေတာ္နီးနီးစပ္စပ္ သိရၿပီ။ ရန္ကုန္အျပန္ ေနာက္ဆုံးခရီးတစ္ေထာက္ျဖစ္ေသာ 
စကၤာပူသုိ႔ေရာက္ၿပီ ဆုိလွ်င္ေတာ့ ဘယ္ေန႔ ဘယ္ေလယာဥ္ႏွင့္ ျပန္လာမယ္ဆုိတာ ဖုန္းလွမ္းဆက္သည္။ 
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သူတုိ႔အိမ္ေတြမွာ ဖုန္းမတပ္ရေသးခင္က ကၽြန္ေတာ့္ဆီ ဆက္တတ္သည္။ ကၽြန္ေတာ္က 
သူတုိ႔အိမ္ေတြ သြားေျပာ။ ၿပီးေတာ့ က်န္သူငယ္ခ်င္းေတြကုိ အေၾကာင္းၾကား။ ၿပီးေတာ့ သူတုိ႔ 
အထြက္တုန္းကလိုပင္ ေလဆိပ္မွာ တစုတေဝးႀကီး သြားႀကိဳၾကသည္။ 

 
အိမ္ျပန္ေရာက္လုိ႔ အထုပ္အပိုးေတြခ်၊ ခဏအနားယူၿပီးလွ်င္ ဆုိင္တစ္ဆုိင္ဆုိင္ကုိ ခ်ီတက္ခ်င္ 

ခ်ီတက္သည္။ ဒါမွမဟုတ္ သူငယ္ခ်င္း တစ္ေယာက္ေယာက္က သူ အသင့္ယူလာေသာ ပုလင္းကုိ 
ထုတ္႐ႈိးတတ္သည္။ အမယ္ တစ္ခါတေလမ်ား ‘ေအးေပး’ ေတြက ေလယာဥ္ေပၚမွာကတည္းက 
တစ္ခြက္တစ္ဖလားေလာက္ေတာင္ ေသာက္ၿပီး အေရာင္တင္လာခဲ့ေသးတာ။ 

 
ဒါကေတာ့ ေရာက္ေရာက္ခ်င္း အႀကိဳႏႈတ္ဆက္ျခင္းသား ျဖစ္၏။ ေနာက္ရက္က်မွ ‘အစိန္ႀကီး’ 

လာပါဦးမည္။ သေဘၤာသားေတြျပန္လာလွ်င္ ေဂ်ာ္နီဝါကား ဘလက္ေလဘယ္ တစ္လီတာ 
ပုလင္းႀကီးတစ္လုံး ပါလာတတ္သည္။ သူငယ္ခ်င္းေတြ အားလုံးစုံေအာင္ တစ္ရက္ခ်ိန္းၿပီး ထုိပုလင္းကုိ 
ဖြင့္ၾကသည္။ စားေသာက္ဆုိင္ေတြကလည္း ‘ျပင္ပမွအရက္မ်ား ယူလာခြင့္ မျပဳပါ’ ဆုိသည့္တုိင္ 
ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ အုပ္စုကုိေတာ့ လက္ခံၾကတာ မ်ားသည္။ သည္ေလာက္ လူဆယ့္ေလးငါးေယာက္ဟာ 
ဝီစကီတစ္ပုလင္းနဲ႔ ဘယ္ေလာက္ပါ့မလဲ။ ၿပီးရင္ သူတုိ႔ဆိုင္က တစ္ပုလင္းၿပီး တစ္ပုလင္း 
ထပ္မွာေတာ့မယ္ဆုိတာ သိတာေပါ့။ ဒါတြင္မက သည္လူအုပ္စားမယ့္ အျမည္းဖိုးကုိက မနည္းမေနာ 
ရမွာကုိး။ ၿပီးေတာ့ သည္တစ္ပြဲတည္းနဲ႔လည္း ၿပီးမွာမဟုတ္။ ေနာက္ေနာင္လည္း သုံးေလးရက္ 
တစ္ခါေလာက္ နီးစပ္ရာ ေလးငါးေယာက္ စုစုၿပီး လာၾကဦးမွာကို သိေနတယ္ေလ။ 
တခ်ဳိ႕သေဘၤာသားေတြက အဆန္းလည္း ထြင္ခ်င္ေသးသည္။ 

“တစ္ခါတေလ ဘလက္ေလဘယ္၊ တစ္ေခါက္လာ ဘလက္ေလဘယ္ ဆုိေတာ့႐ုိးေနၿပီကြာ၊  
 မင္းတုိ႔ေကာင္ေတြ အေျပာင္းအလဲ ျဖစ္ေအာင္ဆုိၿပီး ဒီတစ္ခါ တစ္မ်ဳ ိးဝယ္လာခဲ့တယ္ကြ” 
ဆုိၿပီး ဘလက္အင္ဝႈိက္၊ ဗယ္လင္တုိင္း၊ ေဗာ့ဒကာ စေသာ အရက္ပုလင္းမ်ား ဝယ္လာသည္။ တစ္ခါတေလ 
တ႐ုတ္ေဆးျမစ္စိမ္အရက္၊ ေႂကြအိုးႏွင့္ထည့္ထားေသာ ဝိုင္အရက္မ်ားလည္း ဝယ္လာတတ္သည္။ 
 

ေလဆိပ္မွာ သြားမႀကိဳျဖစ္တဲ့အခါက်လွ်င္ အိမ္မွာ သြားေစာင့္တတ္ၾကသည္။ ျပန္ေရာက္ခါစမွာ 
သူတုိ႔မိသားစုနဲ႔ ဝေအာင္ စကားေျပာပါေစဦးဆုိၿပီး မသြားဘဲေနတဲ့အခါက်ေတာ့ ဖုန္းဆက္ၿပီး 
လွမ္းေခၚသည္။ ဖုန္းဆက္လို႔မရလွ်င္ လူကုိယ္တုိင္ ေပါက္ခ်လာတတ္၏။ ထုိအခါမ်ဳိးတြင္ ကၽြန္ေတာ္က- 

“ဟာ… … မင္းဘယ္တုန္းက ျပန္ေရာက္တာလဲ” 
ဟုေမးလွ်င္- 

“အခုပကဲြ၊ အိမ္ေရာက္ေရာက္ခ်င္း ေဘာင္းဘီခၽြတ္ ပုဆုိးလၿဲပီး ထြက္လာခဲ့တာ၊ ကဲ 
အဝတ္အစားလကဲြာ၊ ဟုိေကာင္ေတြ အိမ္လုိက္ေခၚရေအာင္” 
ဟု ျပန္ေျပာ၏။  
 

အခုလုိ ႏုိင္ငံျခားက ျပန္ေရာက္ေရာက္ခ်င္း အိမ္ကမိန္းမကုိ မ်က္ႏွာျပ႐ံုျပၿပီး သူငယ္ခ်င္းေတြဆီ 
ဆီးေျပးတတ္တဲ့ ေကာင္ေတြကုိ သူတုိ႔ မိန္းမေတြက ေက်နပ္ၾကရဲ႕လားဟု ေမးစရာရိွ၏။ 
လုံးဝၾကည္ျဖဴပါသည္ဟု ေျပာလွ်င္ တစ္ဖက္သတ္အျမင္ ျဖစ္သြားလိမ့္မည္။ သုိ႔တုိင္ေအာင္ 
မေက်မနပ္ေတာ့ မျဖစ္ရွာၾကပါ။ 
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ဒါကလည္း အေၾကာင္းရိွ၏။ ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ သူငယ္ခ်င္းအုပ္စုမွာ အရက္ေသာက္တတ္တာ 
တစ္ခုပဲရွိ၏။ တျခား မဟုတ္တာေတြ ဝ ါသနာမပါၾကပါ။ စားၾကေသာက္ၾကတာေတာင္ အစားအေသာက္ 
ေကာင္းၿပီး ေဈးႏႈန္းသင့္တင့္ေသာ အလယ္အလတ္ ဆုိင္မ်ဳိးမွာသာ ထုိင္ၾကေသာေၾကာင့္ ေငြကုန္ေၾကးက ်
သိပ္မမ်ားလွ။ ၿပီးေတာ့ ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ အုပ္စုအတြင္းမွာ လုိက္နာရေသာ စည္းကမ္းတစ္ခုလည္းရိွ၏။ အိမ္က 
မိန္းမအေပၚ သစၥာရွိရမည္ဆုိေသာ အခ်က္ပင္ျဖစ္သည္။ 

 
ထုိ႔ေၾကာင့္ တျခားမိန္းမတစ္ေယာက္ ေနာက္ကုိ ေကာက္ေကာက္ပါေအာင္ လုိက္သြားလုိ႔ 

ကုိယ့္ေယာက်္ားကုိ ဆုံး႐ႈံးရတာထက္စာလွ်င္ သည္ငမူးေတြႏွင့္ ေပါင္းတာကမွ ေတာ္ေသးတယ္၊ 
အနည္းဆုံးအိမ္ကုိ (ေလးဘက္ေထာက္ၿပီးေတာ့ပဲျဖစ္ျဖစ္) ျပန္လာေဖာ္ရေသးတယ္ဟု တြက္ၿပီး 
သူတုိ႔မိန္းမေတြက ခြင့္လႊတ္ၾကျခင္း ျဖစ္ဟန္တူပါသည္။ 

 
ကၽြန္ေတာ္က ‘သေဘၤာသားေတြ’ ဟုဆိုေသာ္လည္း အားလုံးသေဘၤာသားေတြခ်ည္းေတာ့ 

မဟုတ္ပါ။ ႐ႈိးေဂ်ာ့ဟုေခၚေသာ ႏိုင္ငံျခားတိုင္းျပည္မွာ အလုပ္သြားလုပ္ေနသူေတြလည္း ပါသည္။ 
လြယ္လြယ္ကူကူ သေဘၤာသားဟု ၿခံဳငုံေျပာလိုက္ျခင္းျဖစ္၏။ 

 
သူတုိ႔သည္ ရန္ကုန္ျပန္ေရာက္ခါစ တစ္ပတ္ဆယ္ရက္ေလာက္ေတာ့ အလုပ္႐ႈပ္သည္။ 

ဘဝတူသေဘၤာသားေတြက မိသားစုဆီ လူႀကံဳေပးလိုက္ေသာ စာေတြ၊ ပစၥည္းေတြ လုိက္ပုိ႔ေပးရျခင္း၊ 
သေဘၤာသားကုိယ္စားလွယ္ႏွင့္ သက္ဆိုင္ရာ႐ုံးဌာနေတြကုိ သတင္းပုိ႔ျခင္း၊ ႏိုင္ငံျခား ကုန္သြယ္မႈဘဏ္မွာ 
ေငြေၾကးကိစၥ စာရင္းရွင္းရျခင္းတုိ႔ ျပဳလုပ္ၾကရသည္။ 

 
ဒါေတြ ၿပီးၿပီဆုိလွ်င္ေတာ့ အားလပ္ၿပီ။ ထိုအခါ သူငယ္ခ်င္းေတြ လုိက္ေခၚၿပီး ယမကာ 

တစ္ဝိုင္းၿပီးတစ္ဝိုင္း ဖြဲ႔ၾကသည္။ ၿပီးေတာ့ ကားလုိက္ရွာၾကသည္။ တခ်ဳိ႕ေကာင္ေတြက သေဘၤာတက္လွ်င္ 
အိမ္ကကားကုိ ေရာင္းသြားတတ္သည္။ ျပန္လာမွ ေနာက္တစ္စီးထပ္ဝယ္သည္။ ဝယ္တဲ့အခါမွာလည္း 
အရင္စီးတဲ့ကားနဲ႔ မတူေသာ ေနာက္တစ္မ်ဳ ိးကုိ ဝယ္တတ္သည္။ 

 
အရင္တစ္ခါက ပါဘေလကာဆို ခုတစ္ေခါက္ ဆန္နီ၊ ေနာက္တစ္ေခါက္က်ေတာ့ ပစ္ကပ္ 

မဟုတ္ေတာ့ဘဲ အက္စ္အီးဆလြန္း ျဖစ္သြားသည္။ ေနာက္တစ္ခါ စူပါဆလြန္း၊ ၿပီးေတာ့ ဗင္ကား 
ျဖစ္ျပန္ေရာ။ 

 
ကၽြန္ေတာ္က ကုိယ္ပုိင္ကား မရွိေသာ္လည္း ကားပြဲစား၊ မကၠင္းနစ္ အသိအကၽြမ္းေတြ ရွိသည္။ 

သည္ေတာ့ ကားဝယ္ရာ အဆစ္ပါေတာ့တာေပါ့။ သည္ေကာင္ေတြ ကားဝယ္လွ်င္ ေနာက္က 
တတန္းတန္းလုိက္ရသည္။ သည္လုိနဲ႔ ကၽြန္ေတာ္ေတာင္ ေခါင္းရွင္းမရွင္းစစ္ေဆးတာ၊ ပက္တီးမ်ားမမ်ား 
ေခါက္ၾကည့္တာ၊ ခ်ိန္းသံရိွမရွိ နားေထာင္တာေလာက္ေတာ့ နည္းနည္းပါးပါး တတ္လာသည္။ 

 
သူတုိ႔ကလည္း ဝယ္ဖန္ ေရာင္းဖန္မ်ားလာေတာ့ ကားအေၾကာင္း နားလည္လာသည္။ ကားတစ္စီး 

ဝယ္စီးလုိက္၊ ျမတ္ေတာ့ ျပန္ေရာင္းလုိက္၊ ထပ္ဝယ္လုိက္နဲ႔ အရသာေတြ႔လာသည္။ ရန္ကုန္မွာရွိေနခုိက္ 
ကားဝယ္ေရာင္းသမားတစ္ပိုင္း ျဖစ္လာသည္။ 

 



 

TYPING- kow@igyi (mmcybermedia.com) 
69 

သေဘၤာသား အမ်ားစုမွာ ကား႐ူး႐ူးၾကတာေတာ့ အမွန္ပျဲဖစ္၏။ သူတုိ႔မွာ ႐ူးလုိ႔ 
ေကာင္းတာကလည္း ဒါပဲရွိတာကုိး။ ထူးျခားတာတစ္ခုကေတာ့ သေဘၤာသားအမ်ားစုသည္ အရင္က 
ဘယ္လုိပဲေနခဲ့ေနခ့ဲ သေဘၤာတစ္ေခါက္ေလာက္ လုိက္ၿပီးျပန္လာလွ်င္ ဘတ္စ္ကား မစီးၾကေတာ့ျခင္းပင္ 
ျဖစ္၏။ ဒါကုိ ဆန္းစစ္ၾကေတာ့ သူတုိ႔သည္ သေဘၤာေပၚမွာ ပင္ပင္ပန္းပန္း လုပ္ကုိင္လာခဲ့ရေသာေၾကာင့္ 
ရန္ကုန္ျပန္ေရာက္တ့ဲအခုိက္ သက္ေသာင့္သက္သာေနလိုျခင္းေၾကာင့္လည္း ျဖစ္ႏုိင္၏။ သူတုိ႔သည္ 
ရန္ကုန္မွာ လပုိင္းေလာက္သာ နားခြင့္ရၾကသျဖင့္ အခ်ိိန္ေတြကုိ အက်ဳိးရွိေအာင္ သုံးခ်င္သည္။ 
ဘတ္စ္ကားစီးလွ်င္အခ်ိန္ ၾကာသည္။ ဒါ့ေၾကာင့္ အခ်ိန္မျဖဳန္းခ်င္တာလည္း ျဖစ္ေကာင္းျဖစ္မည္။ ဟုိအရင္ 
ဘတ္စ္ကားကုိ တုိးတုိးေဝွ႔ေဝွ႔၊ က်ပ္က်ပ္တည္းတည္း စီးခဲ့ရေသာဘဝကို စိတ္နာၿပီး 
လွည့္မၾကည့္ခ်င္တာလည္း ျဖစ္ခ်င္ျဖစ္မည္။ ေနာက္ၿပီး ဘတ္စ္ကား စီးတာျမင္လွ်င္ သူတုိ႔သေဘၤာသား 
အခ်င္းခ်င္း ခြက္က်သည္ဟု အထင္ေသးခံရမွာ စိုးေသာေၾကာင့္ဟုလည္း တခ်ဳိ႕ကဆုိသည္။ 

 
သေဘၤာသား အားလုံးကုိေတာ့ မဆိုလုိပါ။ အေျခအေနအရ ဘတ္စ္ကားနဲ႔ လိမ့္ရတာမ်ဳိးလည္း 

ရွိပါေသးသည္။ သေဘၤာသားျဖစ္လို႔ ႏုိင္ငံျခားတစ္ေခါက္ သြားၿပီးျပန္လာလွ်င္ အရင္ကနဲ႔ အသြင္သဏၭာန္ 
လုံးဝျခားနားသြားတတ္သည္။ ဆံပင္အရွည္ႀကီး ထားမည္၊ အသားေတြ ျဖဴလာသည္၊ လူက ဝ ၿဖိဳးလာမည္၊ 
႐ုပ္ကလည္း နည္းနည္းရင့္လာတတ္သည္။ ၿပီးေတာ့ စကားေျပာလွ်င္ အသံက်ယ္လာသည္။ ေလသံလည္း 
ေျပာင္းလာသည္။ ဘယ္လုိေလသံ ျဖစ္လာသလဲဆုိေတာ့ တိတိက်က် ေျပာရခက္သည္။ 
အနီးစပ္ဆုံးေျပာရလွ်င္ တစ္ေယာက္ႏွင့္တစ္ေယာက္ မ်က္ႏွာခ်င္းဆုိင္ ေျပာေနသလိုမ်ဳိး မဟုတ္ဘဲ 
တယ္လီဖုန္းျဖင့္ ေျပာသလုိမ်ဳိး၊ အထူးသျဖင့္ နယ္ၿမဳိ႕ေတြႏွင့္ တယ္လီဖုန္းေျပာတ့ဲ ေလသံမ်ဳိးဟု 
ဆုိႏုိင္သည္။ ဘာေၾကာင့္ သည္လုိျဖစ္ရသလဲေတာ့ မေျပာတတ္။ သေဘၤာသား ေတာ္ေတာ္မ်ားမ်ား 
ေရာက္ခါစ သည္လုိေလသံမ်ဳိး ျဖစ္တတ္သည္။ ေနာက္တစ္ခုက ပထမဆံုး တစ္ေခါက္ထြက္ၿပီးသြားတာနဲ႔ 
သေဘၤာေပၚက အေၾကာင္းေတြကုိ ၿမိန္ေရရွက္ေရ ေျပာတတ္ၾကျခင္းျဖစ္၏။ ဒါေတာ့ ျဖစ္တတ္တဲ့ 
သဘာဝပဲ။ အေတြ႔အႀကံဳသစ္တစ္ခုကုိ ျပန္ေဖာက္သည္ ခ်ခ်င္တတ္တဲ့ သေဘာ။ တကၠသိုလ္မွာ 
ပထမႏွစ္သြားတက္ၿပီး ၿမဳိ႕ကုိျပန္လာတဲ့ ေက်ာင္းသားတစ္ေယာက္လုိေပါ့။ ခက္တာက သူတုိ႔သည္ 
သေဘၤာေပၚက ေဝါဟာရေတြကုိ ညႇပ္ညႇပ္ၿပီးေျပာတတ္ျခင္းပင္ ျဖစ္၏။ စ,လံုးေတြက ဘယ္လုိ၊ 
စ,လုံးဆုိတာ စင္ကာပူကုိေျပာတာ၊ ဂ,ငယ္ဆုိတာ ဂ်ပန္၊ သူႀကီးဆုိတာ ကပၸတိန္၊ စက္ခ်ဳပ္ဆုိတာ 
အင္ဂ်င္နီယာခ်ဳ ပ္၊ ဓာတ္ႀကိဳးဆုိတာ လွ်ပ္စစ္အင္ဂ်င္နီယာ၊ အႏွိပ္သည္က ေရဒီယုိဆက္သြယ္ေရးအရာရိွ 
စသည္ျဖင့္ သိလာရ၏။ 

 
ၿပီးေတာ့ ဒီေကာင္ေတြက အဂၤလိပ္လုိ သိပ္ေျပာခ်င္တတ္သည္။ ႐ိုး႐ုိးသာမန္ခ်ိန္မွာ 

တစ္လုံးတစ္ေလ ညႇပ္ေျပာတာမ်ဳိးသာ ရွိေသာ္လည္း ယမကာေလးဝင္သြားလုိ႔ နည္းနည္းေထြလာၿပီဆုိလွ်င္ 
အဂၤလိပ္လို ခ်ည္းမႈတ္ေတာ့သည္။ သူတုိ႔ သေဘၤာသားအခ်င္းခ်င္းဆုံလွ်င္ ပိုဆုိးသည္။ 

 
တစ္ခါက သေဘၤာသားႏွစ္ေကာင္ႏွင့္ ကၽြန္ေတာ္ အတူေသာက္ၾကသည္။ အရည္ေလး 

ဝင္လာေသာအခါ ထုံးစံအတုိင္း သူတုိ႔ႏွစ္ေယာက္က အဂၤလိပ္လုိခ်ည္း ေျပာၾကေတာ့သည္။ 
အရက္ေသာက္ထားလွ်င္ အသံက်ယ္တတ္သည္။ သည္ေတာ့ ေဘးက ဝုိင္းေတြက ကြက္ၾကည့္ကြက္ၾကည့္  
လုပ္လာၾကသည္။ တခ်ဳိ႕က အထင္ႀကီးတ့ဲပုံ၊ တခ်ဳိ႕ အျမင္ကတ္တဲ့ မ်က္ႏွာထား၊ တခ်ဳိ႕က ၿပံဳးစိစိ။ 
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ကၽြန္ေတာ္က သိပ္မ်ားမ်ားေသာက္တတ္သူ မဟုတ္သျဖင့္ အကုန္ျမင္ေနရသည္။ ရွက္လည္းရွက္၊ 
မ်က္ႏွာလည္း  ပူလာမိ၏။ ဟုိႏွစ္ေကာင္ကေတာ့ အရွိန္ေတာင္ ပုိျမင့္လာေသးသည္။ ေနာက္ဆုံးေတာ့ 
ကၽြန္ေတာ္ပင္ သည္းမခံႏုိင္ေတာ့သျဖင့္ မတ္တပ္ထရပ္လုိက္ၿပီး- 

“ငါ ျပန္ေတာ့မယ္ကြာ” ဟု ေျပာလုိက္သည္။ သူတုိ႔ အ့ံၾသသြားၿပီး- 
“ဟင္… … … … … … ဘာျဖစ္လုိ႔လဲ၊ ထုိင္တာမွ မၾကာေသးဘူး၊ ခုမွ ေျပာလို႔ဆုိလုိ႔ ေကာင္းတုန္း 

ရွိေသးတယ္ ဘယ္လုိျဖစ္တာလဲ” 
“ဘာျဖစ္ရမွာလဲ၊ မင္းတုိ႔စဥ္းစားၾကည့္စမ္း၊ ဒီဝုိင္းမွာ အားလုံးေပါင္းမွ သုံးေယာက္တည္းရိွတယ္၊ 

အခု မင္းတုိ႔ႏွစ္ေယာက္က ငါ့ကုိေရွ႕မွာထားၿပီး အဂၤလိပ္လုိ ေျပာေနၾကတယ္ဆုိေတာ့ ဒါဟာ 
ငါမသိေစခ်င္တဲ့ အေၾကာင္းအရာေတြပဲ ျဖစ္မွာပဲ၊ ဒါ့ေၾကာင့္ ငါက အလုိက္တသိနဲ႔ ေရွာင္ေပးမလို႔” 

သည္ေတာ့မွ သူတုိ႔ကုိ ကၽြန္ေတာ္ ရိေငါ့ေနမွန္း သိသြားၿပီး “ ငါေလးေခြးတဲ့မွပဲ” ဟု ျမန္မာလုိ 
ဆဲေလသည္။ 

 
ေနာက္တစ္ခုကေတာ့ ဒီေကာင္ေတြ အသန္႔အျပန္႔ ႀကိဳက္လာျခင္းပင္ ျဖစ္၏။ မၾကာခဏ 

ေရခ်ဳိးသည္။ တစ္ေန႔ကုိ အဝတ္အစား ႏွစ္စံုေလာက္လဲသည္။ ေဘာ္ဒီစပေရးေတြ နင္းကန္ဆြတ္သည္။ 
အစားအေသာက္ ကိစၥမွာ ပုိသိသာသည္။ အျပင္သြားလုိ႔ ေရဆာလွ်င္ ေရသန္႔ဘူး ဝယ္ေသာက္သည္။ 
လမ္းေဘးဆိုင္ေတြက ညစ္ပတ္တယ္ဆုိၿပီး ဝင္မစားေတာ့။ လက္ဖက္ရည္ဆုိင္က လက္သုတ္ပဝါကို 
မသန္႔ဘူးဆုိၿပီး တစ္႐ွဴးနဲ႔မွ သုတ္သည္။ ဘီယာဆုိင္ထုိင္တဲ့အခါ ဖန္ခြက္ေတြကုိ ထပ္ေဆးခိုင္းသည္။ 
င႐ုတ္ဆီ အခ်ဥ္ထမဲွာ ဆုိးေဆးပါလို႔ဆုိၿပီး တုိ႔ေတာင္မတုိ႔။ စားေသာက္ရာမွာလည္း သီးျခားတူတစ္စုံစီ 
ဇြန္းခက္ရင္း တစ္စုံစီနဲ႔ စားခ်င္သည္။ တစ္ခါက ကၽြန္ေတာ္ အျမည္းစားဖုိ႔ တူ ေကာက္ကုိင္လုိက္ရာ- 

“အဲဒါ  ငါ့တူကြ၊ မင္းဟာက ဟုိဘက္ကဟာ”  
ဟုေျပာသျဖင့္ ေၾကာင္ေတာင္ေတာင္ ျဖစ္သြားရေသးသည္။ သည္လုိဝုိင္းမ်ဳ ိးမွာ စိန္ေၾကာင္ 
ပါလာလွ်င္ေတာ့ ပ်စ္ပ်စ္ႏွစ္ႏွစ္ ေျပာတတ္သည္။ 

“ေအေပးေတြ၊ ဟုိးအရင္က လမ္းေဘးဆိုင္မွာ အညႇိတက္ေနတဲ့ ဖန္ခြက္နဲ႔ေသာက္၊ ေဒၚပု 
ႏွပ္ေခ်းညႇစ္ထားတဲ့ လက္နဲ႔နယ္ေပးတဲ့ ပျဲခမ္းေၾကာ္သုပ္စားလာတဲ့ ေကာင္ေတြကမ်ား၊ ခုမွလာၿပီး 
ႀကီးက်ယ္မေနနဲ႔” 

စိန္ေၾကာင္သည္ သူ႔ကုိ အၿမဝိုဲင္းၿပီး ႏိွပ္ကြက္ခဲ့တာကို လက္စားေခ်ျခင္းျဖစ္၏။ တကယ္ေတာ့ 
သေဘၤာသားမ်ားမွာ ဘဝင္ျမင့္ၿပီး စိတ္ႀကီးဝင္ေနေသာေၾကာင့္ မဟုတ္ပါ။ အက်င့္ပါေနေသာေၾကာင့္သာ 
ျဖစ္၏။ သူတုိ႔ေတြ တကယ္မူးလာၾကၿပီဆုိေတာ့လည္း ကၽြန္ေတာ္ ေသာက္လက္စ ေဆးလိပ္တုိကုိ ယူၿပီး 
ဖြာခ်င္ဖြာတတ္သည္။ ဒါကို ေနာက္တစ္ေယာက္က ဆက္ေသာက္ခ်င္ ေသာက္သည္။ တစ္ေယာက္ 
ကုိက္စားေနေသာ ၾကက္ေၾကာ္ကုိ တစ္ေယာက္က လုစားသည္။ တူနဲ႔ ဇြန္းခက္ရင္းနဲ႔ မစားေတာ့ဘဲ 
လက္ႏွင့္ႏႈိက္ခ်င္ ႏႈိက္သည္။ စားပြဲေပၚ ျပဳတ္က်ေသာ အသားဖတ္ကုိ ျပန္ေကာက္စားခ်င္ စားသည္။ 
ပယ္နတီ ေဘာကန္မယ္ဆုိၿပီး တစ္ေယာက္က ဟုိဘက္စားပြဲထိပ္စြန္းမွာ ပါးစပ္ဟထားသည္။ 
တစ္ေယာက္က သည္ဘက္ထိပ္ကေန စားပြဲေပၚ ငုံးဥတင္ၿပီး လက္ႏွင့္ေတာက္၍ ဂိုးသြင္းသည္။ ငုံးဥက 
စားပြဲေပၚ လိမ့္သြားသည္။ ပါးစပ္ထဲ မဝင္လွ်င္ လက္ႏွင့္ဖမ္းၿပီး တစ္လွည့္ ျပန္ေတာက္သည္။ သည္လုိႏွင့္ 
ငုံးဥသည္ စားပြဲေပၚမွာ ဟုိဘက္လိမ့္လုိက္ ဒီဘက္လိမ့္လုိက္ ျဖစ္ေန၏။ ပါးစပ္ထဲ တည့္တည့္ 
ဝင္သြားေတာ့မွ ဂိုးဆုိၿပီး ဝါးစားလိုက္ေလသည္။ တစ္ခါတစ္ေလက်ေတာ့လည္း အိမ္အျပန္ 
လမ္းေဘးမွာေတြ႔ေသာ ေရအိုးစင္ထကဲ ေရအကပ္အသပ္ကုိ ခြက္နဲ႔ တဂ်စ္ဂ်စ္ခပ္ၿပီး လက္က်န္ 
အရက္ပုလင္းထဲ ေရာေသာက္ခ်င္ ေသာက္ျပန္သည္။ 
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ဒါ့ေၾကာင့္လည္း သူတုိ႔ကုိ ကၽြန္ေတာ္တုိ႔က ငေၾကာင္ေတြဟု ေခၚျခင္းျဖစ္၏။ 
 
သူတုိ႔သည္ ခုလုိပဲ ႏိုင္ငံျခားက ျပန္ေရာက္ခါစမွာ ႐ူးေပါေပါ ျဖစ္တတ္ၾက၏။ တစ္လ၊ 

ႏွစ္လေလာက္ေနမွ အသားက်ၿပီး ဟုိအရင္ကအတုိင္း ပုံမွန္ျပန္ျဖစ္သြားတတ္သည္။ သူတုိ႔ကလည္း 
ငေၾကာင္ေတြဟု စြပ္စြဲတာကုိ လက္ခံသည္။ 

“အဲဒါ  ပထဝီလြတ္တာလုိ႔ ေခၚတယ္ကြ” 
ဟု ဆုိ၏။ လူတုိ႔သည္ ပထဝီ၊ ေတေဇာ၊ အာေပါ၊ ဝါေယာ ဆုိေသာ ေျမ၊ မီး၊ ေရ၊ ေလ ဓာတ္ႀကီးေလးပါးႏွင့္ 
အၿမဲထိေတြ႔ေနရသည္။ သူတုိ႔သေဘၤာသားေတြကေတာ့ ပင္လယ္ထမဲွာပဲ ရက္ရွည္လမ်ားေနရေတာ့ မီး၊ 
ေရ၊ ေလ ဓာတ္သုံးမ်ဳိးနွင့္သာ ထိေတြ႔ေနရသည္။ ပထဝီေခၚ ေျမႀကီးဓာတ္ႏွင္ ့ ကာလၾကာျမင့္စြာ 
ကင္းလြတ္ေနရေသာေၾကာင့္ ျပန္ေရာက္ခါစမွာ ခုလုိ ေပါေၾကာင္ေၾကာင္ ျဖစ္ေနရတာ။ ဒါကုိ 
“ပထဝီလြတ္တာ” ဟု သူတုိ႔က ဆုိျခင္းျဖစ္၏။ 
“ေအးေလ၊ ပထဝီလြတ္တာက အေရးမႀကီးပါဘူး၊ သမိုင္းေတာ့မလြတ္ေစနဲ႔ေပါ့ကြာ” 
ဟု စိန္ေၾကာင္က ေျပာေသာအခါ သူတုိ႔က တစ္ခ်က္စီ ဝုိင္းထုိးၾက၏။ ၿပီးေတာ့ ဖမ္းခ်ဳပ္ၿပီး ပါးစပ္ထဲကုိ 
အရက္ေတြ အတင္းေလာင္းထည့္ၾကသည္။ 

“မင္းက ငါ့အေၾကာင္းက်ေတာ့ ငယ္က်ဳိးငယ္နာေတြ ေဖာ္ၿပီး ေလွ်ာက္ေရးတယ္၊ 
မင္းေကာင္ေတြကိုေတာ့ မေရးရဲဘူး မဟုတ္လား၊ ဘာလဲ၊ သူတုိ႔က ႏုိင္ငံျခားျပန္ လက္ေဆာင္ေတြနဲ႔ မင္းကုိ 
သူငယ္ခ်င္းခ်င္း အတူတူ ခုလုိ ခြဲခြဲျခားျခားလုပ္တာေတာ့ ဘယ္ေကာင္းမလဲ” 
ဟု စိန္ေၾကာင္က အက်ပ္ကုိင္သျဖင့္ သေဘၤာသားေတြကုိလည္း နည္းနည္း တုိ႔ထိေပးလုိက္ရျခင္းျဖစ္၏။ 
စိန္ေၾကာင့္တုန္းကလုိပဲ သူတုိ႔ရဲ႕ ေကာင္းကြက္ေလးေတြကုိ ေဖာ္ျပမွ တရားမွ်တပါလိမ့္မည္။  
 

သည္ေကာင္ေတြရဲ႕ ခ်စ္စရာေကာင္းတဲ့ အက်င့္တစ္ခုကေတာ့ လက္ဖက္ရည္ဝိုင္း၊ 
ယမကာဝိုင္းေတြမွာ က်သင့္ေငြကုိ သူတုိ႔ကခ်ည္း ဒိုင္ခံရွင္းတတ္သည့္ အခ်က္တစ္ခ်က္ပါသည္။ 
ႏုိင္ငံျခားကျပန္လာလွ်င္ သူငယ္ခ်င္းေတြအတြက္ သင့္ေလ်ာ္ရာလက္ေဆာင္ေတြ ပါလာတတ္သည္။ 
အနည္းဆုံးေတာ့ ဝီစကီပုလင္းေပါ့။ သူငယ္ခ်င္းေတြထကဲျဖစ္ေစ၊ သူတုိ႔ မိသားစုထကဲ ျဖစ္ေစ၊ 
မက်န္းမာလုိ႔၊ ေဆး႐ုံတက္ရလုိ႔ ဆုိလွ်င္ ေဆးဖိုးဝါးခ ေပးရေသးသည္။ ယမကာ မွီဝတဲတ္တဲ့ 
သူငယ္ခ်င္းလာလွ်င္ လုိက္တုိက္ရသည္။ မြဲေနတ့ဲေကာင္ေတြ႔လွ်င္ ပုိက္ဆံေခ်းရသည္၊ အဝတ္အစား 
ဝယ္ေပးရသည္။ နာရီမရိွတဲ့ေကာင္ကုိ ဝယ္ဆင္ရသည္။ သည္ၾကားထဲ မိန္းမေတြက နင္တို႔က 
ကုိယ့္သူငယ္ခ်င္းကုိပဲ သတိရတာပါ ဟု စကားနာထုိးလွ်င္ ပါတိတ္ေတြ၊ ေရေမႊးေတြနဲ႔ ဖားရေသးသည္။ 

 
သေဘၤာသားတစ္ေယာက္ဆုိလွ်င္ အေရးေပၚ ရန္ပံုေငြဆုိၿပီး သိန္းႏွင့္ခ်ီ မတည္ထားသည္။ 

သူငယ္ခ်င္းေတြထကဲ ေငြလုိတဲ့ အခါ အတုိးအနည္းငယ္ႏွင့္ ထုတ္ေခ်းမည္။ အတုိးဆုိတာကလည္း 
ရန္ပုံေငြထဲကုိသာ ထပ္ျဖည့္ဖုိ႔ျဖစ္၏။ သည္လုိႏွင့္ ေငြရင္းက တျဖည္းျဖည္း တုိးပြားမ်ားျပားလာလိမ့္မည္ဟု 
စိတ္ကူးယဥ္သည္။ 

 
အမယ္ ရန္ပုံေငြ စတင္တည္ေထာင္ျခင္း အထိမ္းအမွတ္ဆုိၿပီး ယမကာဝိုင္းဖြဲ႔လုိက္တာေတာင္ 

ခုႏွစ္ေထာင္ရွစ္ေထာင္ ကုန္သြားေသးဆုိပဲ။ သည္ေကာင္ေတြကလည္း အၿမတဲမ္း ေငြလုိေနၾကတာဆိုေတာ့ 
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ဝုိင္းၿပီး အားေပးၾကတာေပါ့။ သည္လုိနဲ႔ တစ္လေလာက္အတြင္းမွာပဲ ေငြအားလုံး ေျပာင္သြားသည္။ 
ဟုိေကာင္လည္း သူ႔အႀကံေအာင္ၿပီဆုိၿပီး ဝမ္းသာေန၏။ 

 
ေနာက္တစ္ႏွစ္ေလာက္ၾကာေတာ့ ကၽြန္ေတာ္က သူ႔ကုိ- 
“မင္းရဲ႕ အေရးေပၚရန္ပုံေငြ အေျခအေန ဘယ္လုိလဲ” ဟု စကားစပ္မိရာ သူက- 
“သုံးပုံတစ္ပံုေလာက္ပဲ ျပန္ရေသးတယ္ကြာ” ဟုေျပာသည္။ 
 
သည္ေကာင္ေတြမွာ ခုလုိ ေကာင္းကြက္ေတြရွိတာေတာင္ အေနအထိုင္၊ အေျပာအဆုိ မတတ္လွ်င္ 

ခံရေသးသည္။ သေဘၤာကအျပန္ ေစတနာနဲ႔ ဝီစကီတစ္ပုလင္း ဝယ္လာတာကုိ- 
“လူက ဆယ့္ေလးငါးေယာက္ရွိတာ ဒီပုလင္းနဲ႔ ေလာက္မလားကြ၊ ေတာ္ေတာ္ 

ေပသီးေခါက္တဲ့ေကာင္” 
ဟု အေဟာက္ခံရသည္။ အတူေသာက္ေနက ် သူငယ္ခ်င္းတစ္ေယာက္ အိမ္ကုိလာစဥ္ အလုပ္မ်ားေနလို႔ 
ျဖစ္ေစ၊ ေနမေကာင္းလို႔ျဖစ္ေစ 

“ဒီေန႔ေတာ့ လိုက္မတုိက္ႏုိင္ဘူးကြာ” ဟုေျပာမိလွ်င္- 
“ဒီေကာင္က လူျမင္တုိင္း အရက္တုိက္ခိုင္းမယ့္ေကာင္လုိ႔ ထင္ေနသလားမသိဘူး” ဟု ကြယ္ရာမွာ 

အေျပာခံရသည္။ 
 
ကားေမာင္းသြားရင္းက လမ္းေဘးကေလွ်ာက္လာေသာ အသိအကၽြမ္းကို မျမင္လုိ႔ 

ႏႈတ္မဆက္မိလွ်င္- 
“ကားေပၚလဲေရာက္ေရာ အခ်ဳိးကေျပာင္းသြားတာပဲ၊ မျမင္ခ်င္ေယာင္ေဆာင္သြားတယ္” ဟု 

အထင္ခံရသည္။ 
 
ယမကာဝိုင္းေတြမွာ စကားအေျပာအဆုိ မွားသြားလွ်င္လည္း- 
“ဘာလဲ ငါတိုက္တဲ့အရက္ ေသာက္ေနရတ့ဲေကာင္ေတြဆုိၿပီး ေက်ာခ်င္တာလား၊ မရဘူးကြ၊ ဒီမွာ 

ေဟ့ေကာင္၊ မင္းတုိက္တဲ့ အရက္ကုိ တစ္သက္လုံး မေသာက္ဘူး၊ မင္းကားလဲ မစီးဘူး၊ 
လမ္းေလွ်ာက္ျပန္မယ္” ဆုိၿပီး ပြဲၾကမ္းခံရတာမ်ဳိးလည္း ႀကံဳႏိုင္သည္။ 

 
သူတုိ႔ခမ်ာ ႐ုပ္ရွင္မင္းသားေတြလုိပဲ ေတာ္ေတာ္အေနအထုိင္ အေျပာအဆို ဆင္ျခင္ၾကရသည္။ 

ဘာပျဲဖစ္ျဖစ္ သေဘၤာသားေတြထမဲွာ ဘယ္ေလာက္ခ်မ္းသာခ်မ္းသာ  စိတ္ထားမေျပာင္းဘဲ 
အေနမွန္သူေတြ ရွိသလို ပထဝီလြတ္႐ုံမွ်မက သမုိင္းေရာ ေဘာဂေဗဒပါ လြတ္သြားတတ္သူေတြလည္း 
ရွိေနေၾကာင္းကုိလည္း ဝန္ခံရေပမည္။ 

 
သည္ေကာင္ေတြက သူတို႔ကုိ ‘အသျပာလုလင္’ မ်ားအျဖစ္ ပုံေဖာ္တာကုိေတာ့ သိပ္မႀကိဳက္လွ။ 

ထုိကိစၥအတြက္ စိန္ေၾကာင္ႏွင့္သူတုိ႔ မၾကာခဏ ျငင္းခုံၾကသည္။ 
“ဘာလကဲြာ ေဒၚလာလုိခ်င္လို႔၊ တုိက္ေဆာက္ခ်င္လုိ႔၊ ကားစီးခ်င္လုိ႔၊ ခ်မ္းသာခ်င္လုိ႔ 

သေဘၤာလုိက္တယ္ဆုိတာ ပြင့္ပြင့္လင္းလင္း ဝန္ခံလုိက္စမ္းပါကြ” 
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“မခ်မ္းသာခ်င္တဲ့လူ ဘယ္မွာရွိမွာလကဲြာ၊ ဒါေပမ့ဲ ေငြကလြဲၿပီး ဘာမွထည့္မတြက္တဲ့ 
ေကာင္ေတြေတာ့ မဟုတ္ဘူး၊ ငါတို႔က ကိုယ့္လုပ္အားနဲ႔ကုိယ္  သမၼာအာဇီဝနည္းနဲ႔ ေငြရွာတာ၊ 
သန္႔သန္႔ရွင္းရွင္းရတဲ့ေငြကြ၊ ကလိန္ကက်စ္ စီးပြားေရးသမား မဟုတ္ဘူး” ဟု စိန္ေၾကာင္ကို ဝင္တြယ္သည္။ 
သူတို႔မွာ  ကမ္းမျမင္လမ္းမျမင္ ပင္လယ္ႀကီးထဲ သက္စြန္႔ဆံဖ်ား အလုပ္လုပ္ေနရေၾကာင္း ေျပာတ့ဲကိစၥႏွင့္ 
ပတ္သက္ၿပီးေတာ့လည္း စိန္ေၾကာင္က- 

“ဒီကလူေတြကေတာ့ ေန႔တုိင္း ဘတ္စ္ကားကုိ သက္စြန္႔ဆံဖ်ား တြယ္စီးၿပီး သြားလာ 
လုပ္ကုိင္ေနရတာပဲ မဟုတ္လား၊ မင္းတုိ႔က သေဘၤာကုိ တြယ္စီးရတာ မဟုတ္ဘူး” ဟု စကားကတ္သည္။ 

“မင္းတုိ႔က ငါတို႔ကုိ နားမလည္ေသးဘူး၊ ပင္လယ္ထမဲွာ အထီးက်န္ဆန္ဆန္ ေနရတဲ့ဘဝ၊ 
မိသားစုနဲ႔ေရာ သူငယ္ခ်င္းေတြနဲ႔ပါ ခြဲခြာၿပီး ေနရတ့ဲ ဒုကၡ၊ သူတစ္ပါး ႏုိင္ငံျခားသား လက္ေအာက္မွာ 
အလုပ္လုပ္ရလုိ႔ ခံစားရတဲ့ စိတ္ဖိစီးမႈေတြကုိ မင္းတုိ႔ ကိုယ္ခ်င္းစာ မၾကည့္ႏိုင္ၾကပါဘူးကြာ” 

“အဲဒီစြန္႔လႊတ္မႈေတြအတြက္ ထုိက္တန္တဲ့ အက်ဳိးေက်းဇူး ျပန္ရတာပဲ မဟုတ္လား၊ မင္းတုိ႔က 
ခ်မ္းလဲ ခ်မ္းသာခ်င္ေသးတယ္၊ လူေတြရဲ႕သနားတာလဲ ခံခ်င္ေသးတယ္ ဆုိတာကေတာ့ 
မလြန္လြန္းဘူးလား” ဟု စိန္ေၾကာင္ကဖ့ဲသည္။ 

 
ထုိအခါ ကၽြန္ေတာ္ကဝင္၍ ပံုျပင္ေလးတစ္ပုဒ္ကုိ ေျပာျပ၏။  
 
တစ္ခါက ဆရာေတာ္ႀကီးတစ္ပါးကို ကပၸိယႀကီးက ႏြားႏုိ႔ကပ္သည္။ ဆရာေတာ္ႀကီးသည္ ႏြားႏို႔ကုိ  

တက်ဳိက္က်ဳိက္ ေမာ့ေသာက္ခ်လိုက္ၿပီးေနာက္ “အင္း ဒုကၡ ဒုကၡ” ဟု ေရရြတ္သည္။ ဆရာေတာ္ႀကီး 
အေနနဲ႔ကေတာ့ သည္႐ုပ္ခႏၶာဝန္ႀကီးကုိ ထမ္းေနရတာ၊ မေသေအာင္ အာဟာရေတြ ျဖည့္တင္း 
ေပးေနရတာလည္း ဒုကၡ တစ္မ်ဳိးပါတကားဟု တရားသေဘာနဲ႔ ဆင္ျခင္မိလုိ႔ ခုလုိေရရြတ္ 
ျမည္းတမ္းလိုက္ျခင္းသာ ျဖစ္၏။ ကပၸိယႀကီးကေတာ့ ဘာမွနားမလည္သျဖင့္ “အဲလုိ ဒုကၡမ်ဳိး 
တပည့္ေတာ္လဲ ခံခ်င္လုိက္တာ ဘုရား” ဟု ေျပာလုိက္သည္ ဆုိ၏။ 

 
ကၽြန္ေတာ့္ပုံျပင္ကုိ နားေထာင္ၿပီးေတာ့ သေဘၤာသားေတြက “မင္းကေတာ့ ေထ့ဖို႔ေငါဖို႔ေလာက္ပဲ 

စဥ္းစားေနတာပဲ” ဟု ၾသဘာေပးၾကေလ၏။ 
 
ကၽြန္ေတာ္သည္ မဂၢဇင္းကုိ အခ်ိန္မွီ စာမူေပးႏိုင္ဖုိ႔ ႀကိဳးစားေရးေနသည္။ ေႏြေခါင္ေခါင္ 

ေန႔လယ္ခင္းႀကီး ျဖစ္သျဖင့္ ပူျပင္းလွသည္။ ေရးေနရင္းက ဦးေႏွာက္ေတြ ဆူပြက္လာသည္။ အေတြးေတြ 
ခန္းေျခာက္ကုန္သည္။ ဆက္ေရးလုိ႔ မရေတာ့ဘဲ ရပ္တန္႔သြား၏။ စာတစ္ေၾကာင္း၊ စကားလံုး 
တစ္လုံးေတာင္ ေခါင္းထဲ ေပၚမလာေတာ့။ ထုိ႔ေၾကာင့္ လက္ဖက္ရည္ဆုိင္မွာ ထုိင္အပန္းေျဖရင္း 
စဥ္းစားမည္ဟုေတြးၿပီး ဆင္းလာခဲ့၏။ ဆုိင္မွာထုိင္ လက္ဖက္ရည္ေသာက္ ေဆးလိပ္ဖြာရင္း ေရးလက္စကို 
ဆက္ေတြးေသာ္လည္း အခ်ည္းအႏွီး ျဖစ္ေန၏။ စိတ္ေတြ ႐ႈပ္ေထြးလာတာပဲ အဖတ္တင္သည္။ 
ေတာ္ေတာ္မလြယ္တဲ့ ကိစၥပဲ။ 

 
ထုိစဥ္မွာ ဆုိင္ေရွ႕ကုိ ဆိုက္ကားတစ္စီး ဝင္လာၿပီး ရပ္သည္။ ကၽြန္ေတာ္ႏွင့္သိေသာ 

ဆုိက္ကားဆရာႀကီးသည္ ေခြ် းသံတရြဲရြဲႏွင့္ ဆုိင္ထဲ ဝင္လာ၏။ ဝါးဖတ္ဦးထုပ္ကုိ ယပ္ေတာင္လုိလုပ္ 
ခတ္လာရင္း- 
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“ပူလုိက္တဲ့ ေႏြဗ်ာ၊ ေနဆယ္စင္းထြက္မယ္လုိ႔ ေရွးလူႀကီးေတြ ေျပာတာ ဟုတ္မ်ားေနလား မသိဘူး၊ 
အေရးထဲ ဒီေန႔မွာ လာလုိက္တဲ့ ေအာ္ဒါေတြကလည္း ပစၥည္းအေလးႀကီးေတြ သယ္ဖို႔ခ်ည္းပဲ၊ 
ပင္ပန္းလုိက္တာ၊ လူ႔ကုိ ဖေယာင္းလုိ အရည္ေပ်ာ္က်သြားမလား ေအာက္ေမ့ရတယ္။”  
ဟု ေျပာရင္း ကၽြန္ေတာ့္ကုိ လွမ္းအကဲခတ္ၿပီး- 

“ဆရာတုိ႔ပဲ ေကာင္းတယ္၊ ေနရိပ္ထမွဲာ အိုးမကြာ အိမ္မကြာ လုပ္ရတာ၊ စာေလးေရးလိုက္၊ ပ်င္းရင္ 
လက္ဖက္ရည္ဆုိင္ ထြက္ထုိင္လုိက္၊ တယ္သက္ေတာင့္သက္သာ ရိွတာကုိး၊ ဒီလုိမွန္းသိရင္ 
ဆုိက္ကားဆရာ မလုပ္ပါဘူးဗ်ာ၊ စာေရးဆရာ လုပ္ပါတယ္၊ ဇိမ္ပဲ” ဟု ဆုိေလသည္။ 

 
ထုိအခါ ကၽြန္ေတာ့္စိတ္ထဲ “ေၾသာ္… ဒုကၡ ဒုကၡ” ဟု ေရရြတ္လုိက္မိ၏။ 

 

အခန္း(၁၀) 
 

စီးပြားေရးသမား အဘုိးႀကီးတစ္ေယာက္သည္ ေရာဂါသည္းထန္သျဖင့္ သတိရတစ္ခ်က္ 
မရတစ္ခ်က္ ျဖစ္ေန၏။ မိသားစုေတြကလည္း အစုိးရိမ္ႀကီးစြာ ေစာင့္ေနၾကသည္။ သတိတစ္ခ်က္ 
လည္လာသည့္အခုိက္တြင္ အဘုိးႀကီးက မ်က္စိဖြင့္ မၾကည့္ဘဲ ေမးသည္။  

“အေမႀကီးရွိလား” ဇနီးျဖစ္သူက လက္ကုိဆုပ္ကုိင္ၿပီး- 
“ရွိပါတယ္၊ ကၽြန္မတစ္ခ်ိန္လုံး အနားမွာ ရွိေနပါတယ္” အဘုိးႀကီးက ဆက္ေမးသည္။ 
“သားႀကီးရွိလား” 
“ရွိပါတယ္အေဖ” 
“သားလတ္ေရာ” 
“ကၽြန္ေတာ္ ရွိပါတယ္” 
“သမီးႀကီး” 
“ဟုတ္ကဲ့ အေဖ” 
“သမီးငယ္” 
“ရွိပါတယ္ အေဖ” 
“သားေထြး” 
“ဟုတ္ကဲ့ အေဖ၊ ကၽြန္ေတာ္ရွိပါတယ္”  
အေမႀကီးက ဝင္ေျပာျပန္သည္။  
“အေဖႀကီး ဘာေျပာခ်င္လုိ႔လဲ၊ မိသားစုအားလုံး  အနားမွာ စံုစုံလင္လင္ ရိွၾကပါတယ္” 
ထုိအခါ အဘုိးႀကီးက ေဒါသတႀကီး ေလသံမာမာျဖင့္- 
“ရွိသမွ်လူအားလုံး ငါ့နားမွာပဲ လာေနၾကေတာ့ ဆုိင္ကုိ ပိတ္ထားရမွာေပါ့ကြ၊ တစ္ေယာက္မွ 

အသုံးမက်ဘူး” ဟုေျပာၿပီး ဇာတ္က်ဳိးက်သြားေလသည္။ 
 
ၾကားဖူးဖတ္ဖူးေသာ ဟာသေလးတစ္ခု ျဖစ္ပါသည္။ အျပင္ေလာကမွာလည္း 

သည္လုိသေဘာမ်ဳိးေတြ တကယ္ရိွေနတတ္သည္။ ထုိ႔ေၾကာင့္ ကၽြန္ေတာ္ ႀကံဳေတြ႔ဖူးေသာ စိန္ေၾကာင္ 
ျပန္ေျပာျပေသာ၊ တျခားသူငယ္ခ်င္းေတြ ေဖာက္သည္ျပန္ခ်ေသာ စီးပြားေရးသမားအခ်ဳိ႕၏ စ႐ိုက္ 
သဘာဝကေလးမ်ားကုိ တင္ျပပါဦးမည္။ 
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သူငယ္ခ်င္းတစ္ေယာက္က သူ႔ကားေရာင္းမည္ဟု ေျပာသည္။  
“မင္းတုိ႔အသိထကဲ ယူမယ့္လူရိွရင္လဲ စပ္လုိက္ၾကကြာ၊ ငါ ပုိက္ဆံလုိေနလို႔ကြ၊ ေပါက္ေဈးထက္ 

ေလွ်ာ့ေရာင္းမွာ” ဟု ဆုိသည္။ 
 
သည္ကိစၥကုိ ကၽြန္ေတာ့္အသိ ကား၀ယ္ေရာင္းသမားတစ္ေယာက္ႏွင့္ စကားစပ္မိသည္။ သူက 

စိတ္ဝင္စားသည္ဆိုသျဖင့္ ေခၚသြားသည္။ တျခားသူငယ္ခ်င္းႏွစ္ေယာက္လည္း ကၽြန္ေတာ္နဲ႔အတူ 
လုိက္လာသည္။ ကားက သန္႔လည္းသန္႔၊ ေဈးလည္းသင့္သျဖင့္ ခ်က္ခ်င္းအေရာင္းအဝယ္ ျဖစ္သြား၏။ 
ေနာက္တစ္ပတ္ေလာက္အၾကာမွာ ထုိဝယ္ေရာင္းသမားႏွင့္ ျပန္ေတြ႔သည္။ သူက- 

“ခင္ဗ်ားတို႔ ပြဲခ ဘယ္ေလာက္ရလုိက္လဲ” ဟုေမးသည္။ 
“ဟာဗ်ာ၊ ကၽြန္ေတာ္က ပြဲစားမွ မဟုတ္တာ” 
“ပြဲစားမဟုတ္ေပမယ့္ အေရာင္းအဝယ္ျဖစ္ရင္ ပြဲခေပးရတာပဲ၊ ဒါကား ေလာကမွာ ထုံးစံပဲ၊ ပြဲစားမွ 

မဟုတ္ဘူးေနာ္၊ ကားေရာင္းမယ့္ အိမ္လိပ္စာ ေပးတ့ဲလူကုိေတာင္ နည္းနည္းပါးပါးေတာ့ ရွယ္ယာ 
ခြဲေပးရတာပဲ” 

“ဟာ သူငယ္ခ်င္းဆီက ပြဲခယူရမွာလားဗ်၊ မဟုတ္တာဘဲ” 
“အင္း၊ ခင္ဗ်ားတို႔ကေတာ့ ရွားပါးသတၱဝါေတြပဲ၊ ခုခ်ိန္မွာ ညီအစ္ကုိခ်င္းေတာင္ ပြဲခယူေနၾကတာဗ်၊ 

အက်ဳိးအျမတ္မရိွရင္ သိပ္လုပ္ခ်င္ၾကတာ မဟုတ္ဘူး၊ အေဖ့ရဲ႕ကား သားက ေရာင္းေပးတာေတာင္ 
ကုိယ့္အတြက္က်န္ေအာင္ တင္႐ုိက္တာမ်ဳိး လုပ္ေနၾကတာဗ်” 

 
သူ႔စိတ္ထဲမွာ ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ကုိ လူ႐ိုးလူေကာင္းေတြလုိ႔ပဲ ထင္သလား၊ ငတံုးငအေတြလုိ႔ပဲ 

ယူဆသလား၊ ေဈးကြက္စီးပြားေရးေခတ္ထမဲွာ အံဝင္ခြင္က် မျဖစ္ေသးဘူးမ်ားလုိ႔ပဲ သေဘာထားသလား 
မသိ။ (လူေတြျပည့္က်ပ္ေနတ့ဲ ဘတ္စ္ကားေပၚမွာ ငါ့ရွဥ့္တုိး မတုိးတတ္သူေတြလုိေပါ့)။ 

 
“ခင္ဗ်ားတို႔လုိလူေတြသာ ပြဲစားလုပ္ရင္ ဟုိငဲ့ဒီငဲ့နဲ႔ ထမင္းငတ္မွာပဲ” ဟု သူက ဆက္ၿပီးေဝဖန္သည္။ 

ကၽြန္ေတာ္ကလည္း- 
“ဒါေၾကာင့္လဲ ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ ပြဲစားမလုပ္တာေပါ့ဗ်” ဟု ျပန္ေျပာသည္။ သူကဆက္၍- 
“ဝယ္ေရာင္းေလာက၊ ပြဲစားေလာကမွာ လူလည္ေတြ မ်ားလာၿပီဗ်၊ ကားေရာင္းတဲ့ လူေတြကလဲ 

အရင္လုိ အခ်ဥ္ေတြ မဟုတ္ေတာ့ဘူးေလ၊ လုပ္ပါမ်ားေတာ့ တတ္လာၿပီ၊ တခ်ဳိ႕ဆုိ အေသးအဖြဲကေလးက 
အစ ရိတ္ခ်င္တာ” ဆုိၿပီး သူ ကားတစ္စီး ဝယ္စဥ္က အေၾကာင္းေျပာျပသည္။ 

 
ေရာင္းကားတစ္စီး သြားၾကည့္သည္။ ကားကုိေရာ ေဈးကုိေရာ ႀကိဳက္သည္။ သုိ႔ရာတြင္ 

ညဘက္ႀကီး ျဖစ္ေနေသာေၾကာင့္ ေနာက္ေန႔မနက္ေသေသခ်ာခ်ာ ထပ္ၾကည့္ၿပီးမွ ေငြေခ်ၿပီး ယူမည္ဟု 
မွာခဲ့သည္။ အေရာင္းအဝယ္ျဖစ္ဖို႔က က်ိန္းေသသေလာက္ ရိွေနၿပီ။ 

 
ေနာက္တစ္ေန႔မနက္တြင္ ထပ္သြားၾကည့္ေတာ့ ကားက တကယ္ပဲ သန္႔ေၾကာင္း ေတြ႔ရ၏။ 

သုိ႔ရာတြင္ ကားပုိင္ရွင္က ကားအစြပ္ေတြ ျဖဳတ္သိမ္းထားလုိက္ၿပီ။ ဒါေတြက သူဝယ္တုန္းက 
ပါလာတာမဟုတ္၊ ေနာက္မွ ဝယ္ထည့္ထားရေသာေၾကာင့္ မေပးႏိုင္ဘူးတဲ့။ ဒါတြင္မက ေနာက္ၾကည့္မွန္မွာ 
ခ်ိတ္ထားေသာ အ႐ုပ္ကေလးရယ္၊ ေနာက္ဘက္ ေလကာမွာ စုပ္ခြက္ႏွင့္ကပ္ထားေသာ 
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လက္ဝါးပံုကေလးရယ္ကုိလည္း မေတြ႔ရေတာ့။ ေသာ့ခ်ိတ္ကုိေတာင္ အေပါစားအေဟာင္းတစ္ခုႏွင့္ 
လထဲားသည္။ 

 
“ကၽြန္ေတာ္လဲ ကားေလးကသန္႔ေနေတာ့ လက္မလႊတ္ခ်င္တာနဲ႔ ေငြေခ်ၿပီး ယူလာခဲ့တယ္၊ 

လမ္းေရာက္ေတာ့ ဓာတ္ဆီဂိတ္က အမ္းပတီးမွာ ျပေနတာနဲ႔ ဆီဝင္ထည့္ဦးမွပဲဆုၿိပီး ဓာတ္ဆီ 
စာအုပ္လွန္ၾကည့္လုိက္ေတာ့ လားလား အ့ဲဒီေန႔ရက္စြဲနဲ႔ပဲ ဆီ ေျခာက္ဂါလန္ ဆုိင္ကထုတ္ထားေၾကာင္း 
ေရးထားတာ ေတြ႔လုိက္ရတယ္၊ လက္စသတ္ေတာ့ ပုဂၢဳ ိလ္ႀကီးက မနက္အေစာႀကီး ႀကိဳၿပီး ဆီသြားထည့္၊ 
ကားထမဲွာ ေမာင္းလုိ႔ ျဖစ္႐ုံေလာက္ပဲ ခ်န္ထားၿပီး က်န္တာေတြ ထုတ္ယူထားလုိက္တာကုိး၊ ၾကည့္ဦးဗ်ာ၊ 
သိန္းဆယ္ဂဏန္းခ်ီရွိတဲ့ ကားတစ္စီးလုံးေရာင္းတာကုိ ဆီငါးဂါလန္ေလာက္ကုိ မက္ေနေသးတယ္၊ အဲဒါ 
သိပ္မရိွရွာတဲ့လူ မဟုတ္ဘူးေနာ္၊ လုပ္ငန္းရွင္ႀကီးတစ္ေယာက္ဗ်” ကၽြန္ေတာ္ၿပံဳးလိုက္မိ၏။ စိန္ေၾကာင္ 
ေျပာခ့ဲသည့္ ‘ပုိက္ဆံခ်မ္းသာေလ ပုိက္ဆံကုိ ပုိမက္ေလပဲ’ ဆုိေသာ စကားကုိ သတိရမိေသာေၾကာင့္ျဖစ္၏။ 
ဒါမ်ဳိးေတြ ကၽြန္ေတာ္လည္း ေတြ႔ဖူးသည္။ သိန္းေလးငါးရာတန္ ကားစီးေနေသာ္လည္း ဆုိင္က 
ထုတ္ေပးေသာ ဓာတ္ဆီတစ္ရက္စာ ႏွစ္ဂါလန္ေလာက္ကုိ ဆုံး႐ႈံးခံရမွာ စိုးရိမ္တတ္တဲ ့လူမ်ဳ ိးေတြေပါ့။ 
 

ကားေရာင္းလုိက္တဲ့ ကၽြန္ေတာ့္သူငယ္ခ်င္းကေတာ့ ပြဲခ မေပးရေသာေၾကာင့္ အသားတင္ 
စားလုိက္ရသည္ဟု ေျပာလို႔မရ။ သည္ေကာင္က သူ႔ကားေရာင္းထြက္သြားတဲ့ အထိမ္းအမွတ္ဆုိၿပီး 
သူငယ္ခ်င္းေတြ တစ္အုပ္ႀကီးေခၚ၍ စားေသာက္ဆုိင္တစ္ခုမွာ ပြဲႀကီးပြဲေကာင္းေပးသည္။ 
ပြဲခေပးရတာထက္ေတာင္ ပိုကုန္သြားေသးသည္။ 
 

ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ သူငယ္ခ်င္းမ်ားမွာ ဒါမ်ဳ ိးက်လွ်င္ အားမနာတတ္ဘဲ တဝတၿပဲစားသည္။ အလဲအကြဲ 
ေသာက္သည္။ သူငယ္ခ်င္းအတြက္ အလုပ္တစ္ခုခုကုိ အခ်ိန္ကုန္ လူပန္းခံၿပီး လုပ္ေပးတ့ဲအတြက္ 
လုပ္အားခတုိ႔၊ ပြဲခတို႔ ယူဖို႔က်ေတာ့ ဝန္ေလးတတ္ၾကသည္။ သည္ကိစၥႏွင့္ပတ္သက္ၿပီး စိန္ေၾကာင္ကေတာ့ 
ခပ္ရွင္းရွင္းေဝဖန္သည္။ 

“ငါတုိ႔ ျမန္မာေတြမွာ အဲဒါခက္တာကြ၊ သူငယ္ခ်င္းမို႔၊ ညီအစ္ကုိမို႔၊ ေဆြမ်ဳိးမို႔၊ မ်က္ႏွာနာရမယ့္လူ 
မုိ႔လုိ႔ဆုိၿပီး တိတိက်က ် မလုပ္ခ်င္ဘူး၊ ရပါတယ္၊ အခ်င္းခ်င္းေတြပဲ ၾကည့္လုပ္တာေပါ့၊ 
ေပးခ်င္သေလာက္သာ ေပးပါဆိုတာမ်ဳိးေတြ လုပ္တတ္တယ္။ ေနာက္မွ အဆင္မေျပတ့ဲ အခါက်ေတာ့ 
ျပႆနာေတြ အႀကီးအက်ယ္ ျဖစ္ၾကေရာ၊ ဒါေၾကာင့္ ငါကေတာ့ အလုပ္လုပ္ရင္ ခပ္ျပတ္ျပတ္ပဲ” 

 
တကယ္ေတာ့ ကၽြန္ေတာ္တို႔ ႏုိင္ငံေတြမွာသာ မဟုတ္၊ အလြန္တိက် ျပတ္သားပါတယ္၊ 

စနစ္က်ပါတယ္ဆိုေသာ အေနာက္ႏုိင္ငံေတြမွာေတာင္ ဒါမ်ဳ ိးကိစၥေတြ ရိွ၏။ ထုိ႔ေၾကာင့္လည္း သူတုိ႔ဆီမွာ 
ေအာက္ပါစကားပံုတစ္ခု ေျပာစမွတ္ ရိွေနျခင္းျဖစ္၏။ 

Dine with your friend, do no business with him. 
သူငယ္ခ်င္းႏွင့္ ထမင္းပဲ အတူစားပါ။ လုပ္ငန္းေတာ့ စပ္တူမလုပ္ပါႏွင့္။ 
 
ကၽြန္ေတာ့္ သူငယ္ခ်င္းတစ္ေယာက္သည္ စတိုးဆုိင္ႀကီးတစ္ခုမွာ တာဝန္ခံ လုပ္ေနသည္။ 

ပုိင္ရွင္သူေဌးမွာ တျခားလုပ္ငန္းေတြလည္း ရိွသည္။ ႏွစ္ရက္၊ သုံးရက္ တစ္ခါေလာက္ေတာ့ ဆုိင္ကုိ 
လာစစ္ေဆးတတ္သည္။ ကၽြန္ေတာ့္သူငယ္ခ်င္းက ႐ိုးသားသူျဖစ္ေၾကာင္း သိထားသျဖင့္ စိတ္ခ်စြာ 
လႊထဲားျခင္းျဖစ္၏။ 
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တစ္လတစ္ခါ စာရင္းေတြတင္ျပေတာ့ ဆုိင္အသုံးစရိတ္ထမဲွာ ဘုရားပန္းအတြက္ ၁၂၀၀ ဆုိတာ 

ပါလာသည္။ ထုိအခါ ပုိင္ရွင္က- 
“ဘုရားပန္းတင္တာ ၁၂၀၀ ေတာင္ ကုန္သလား” ဟု ေမးသည္။ ကၽြန္ေတာ့္သူငယ္ခ်င္းက- 
“တစ္ပတ္ကုိ ႏွစ္ခါေလာက္ေတာ့ ပန္းလဲရတာကုိး” 
“အင္း၊ တစ္လ ၁၂၀၀ ဆုိေတာ့ တစ္ႏွစ္ဆုိရင္ ၁၅၀၀၀ နီးပါးျဖစ္ေနၿပီ” 
ဘုရားပန္းကပ္တဲ့ ကိစၥဆုိေတာ့လည္း တားျမစ္ဖို႔ခက္ေနသည္။ ထုိအခါ- 
“ဒီလုိလုပ္ေလ၊ ေနာက္ဆုိရင္ ဆုိင္က ပလတ္စတစ္ပန္းေတြပဲ ကပ္လုိက္ေပါ့၊ တစ္ခါကပ္ထားရင္ 

ေနေရာပဲ၊ ခပ္လွမ္းလွမ္းက ၾကည့္ရင္ ပန္းအစစ္အတုိင္းပါပဲ။ ဘုရားကလဲ ကိုယ့္ဘုရားပဟဲာ၊ 
နားလည္ခြင့္လႊတ္မွာပါ” လုိ႔ ေျပာသတ့ဲ။ 

 
ဆုိင္မွာ တင္ထားေသာ ကုန္ပစၥည္းေတြထမွဲာ အနာအဆာပါလွ်င္ ကၽြန္ေတာ့္သူငယ္ခ်င္းက 

ဖယ္ထုတ္ခ်င္သည္။ ပုိင္ရွင္ကေတာ့- 
“ဝယ္တဲ့လူက မ်က္စိပါပါတယ္၊ သူ႔ဘာသာ စစ္ေဆးၿပီး ဝယ္မွာေပါ့၊ ဒါကုိ မျမင္လုိက္မိလုိ႔ 

ဝယ္သြားရင္ ကၽြန္ေတာ္တုိ႔တာဝန္ မဟုတ္ဘူးေလ” 
 
ဆုိင္က ဝန္ထမ္းေတြကုိ တစ္ႏွစ္တစ္ခါ ဆုေၾကးေပးရသည္။ ပုိင္ရွင္က သႀကၤန္နားနီးတဲ့အခ်ိန္က်မွ 

ေပးသည္။ သည္အခ်ိန္မ်ဳိးမွာ စားေသာက္ကုန္ကလြဲလွ်င္ လူသုံးကုန္ေတြ၊ အဝတ္အထည္ေတြ 
အေရာင္းထိုင္းတတ္သည္။ ေဈးႏႈန္း ခ်ေပးရတတ္သည္။ 

 
ပုိင္ရွင္က အေရာင္းထိုင္းပစၥည္းေတြ ေရြးထုတ္သည္။ ၿပီးေတာ့မွ သည္ပစၥည္းေတြထဲက 

ဝန္ထမ္းတစ္ေယာက္ကုိ ၅၀၀၀ ဖုိးစီ ႀကိဳက္ရာ ေရြးၿပီး ေဘာနပ္စ္အျဖစ္ ယူၾကဟုဆုိသည္။ 
ေဈးရင္းႏွင့္မတြက္ဘဲ ေရာင္းေဈးႏွင့္ တြက္ထားသည္။ အေရာင္းထိုင္း ပစၥည္းေတြလည္း ထြက္သြားေအာင္၊ 
ဆုေၾကးေငြအျဖစ္ ေငြထပ္ေပးရတာလည္း သက္သာေအာင္၊ ၅၀၀၀ ေပးပါတယ္ဆုိေသာ သေဘာလည္း 
သက္ေရာက္ေအာင္ ႀကံစည္ျခင္းျဖစ္၏။ သူ႔လုပ္ေပါက္က ကုိယ့္ဝန္ထမ္းကုိ ကုိယ့္ပစၥည္းျပန္ေရာင္းၿပီး 
အျမတ္ထုတ္ျခင္း ျဖစ္၏။ 

 
“အခုေတာ့ ငါအလုပ္ထြက္လိုက္ၿပီကြ” ဟု သူငယ္ခ်င္းက ေျပာသည္။ ဘာေၾကာင့္လဲဆုိေတာ့- 
“တစ္ရက္ေတာ့ ဆုိင္လူက်ေနတာနဲ႔ ငါလဲ နာရီေကာင္တာမွာ ဝင္ၿပီး ကူေရာင္းေပးေနရတယ္၊ 

အဲဒီမွာ နယ္ကလာတာလုိ႔ ထင္ရတဲ့ လူႀကီးတစ္ေယာက္က နာရီတစ္လုံးကုိ ျပခုိင္းတယ္၊ ၿပီးေတာ့ ဒီနာရီ 
အစစ္လားလုိ႔ ေမးတယ္” 

 
တကယ္ေတာ့ ထုိနာရီမ်ားမွာ အိမ္ကသက္သက္၊ စက္ကသက္သက္၊ ဒိုင္ခြက္က သက္သက္ 

ဝင္လာျခင္းျဖစ္၏။ သည္ေရာက္မွ ျပန္ဆင္ယူရသည္။ တံဆိပ္ေတာ့ နာမည္ႀကီးတံဆိပ္ေတြ 
တပ္ပစ္လုိက္သည္။ 

 
“ဒါနဲ႔ ငါက ဒီတံဆိပ္မ်ဳိး အစစ္ဆုိ ဒီေဈးနဲ႔ ဘယ္ရပါ့မလဲ ဦးေလးရယ္၊ အစစ္လုိခ်င္ရင္ေတာ့ 

ကုိယ္စားလွယ္ဆိုင္ကုိသြားပါ၊ အာမခံကတ္နဲ႔ေရာင္းတာ၊ ေဈးေတာ့ႀကီးလိမ့္မယ္၊ အခု ဒီနာရီကေတာ့ 
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အဖုိးနည္း ဝန္ပါေပါ့၊ သူ႔ေဈးနဲ႔သူေတာ့ ပတ္ေပ်ာ္ပါတယ္လုိ႔ အမွန္အတုိင္း ေျပာလိုက္တယ္” လူႀကီးလည္း 
ေခါင္းကုတ္ စဥ္းစားလုိက္ၿပီးေနာက္ ျပန္လွည့္ထြက္သြားတယ္။ ျဖစ္ခ်င္ေတာ့ ထုိအခ်ိန္တြင္ 
ပုိင္ရွင္သူေဌးလည္း ဆုိင္ကို ေရာက္ေနသည္။ တေစ့တေစာင္း အကဲခတ္ေနေသာေၾကာင့္ ေစာေစာက 
အျဖစ္အပ်က္ကုိ ျမင္လည္းျမင္၊ ၾကားလည္း ၾကားသြားသည္။ ကၽြန္ေတာ့္သူငယ္ခ်င္းက အမွန္အတုိင္း 
ေျပာလိုက္လုိ႔ နာရီတစ္လုံး ေရာင္းခြင့္ဆုံး႐ႈံးသြားတာို သူေဌးက မေက်နပ္။ သူတုိ႔ႏွစ္ေယာက္ 
ျပႆနာျဖစ္ၾက၏။ 

 
“သူေဌးက ငါ့ကုိ ခင္ဗ်ားလုပ္ပုံနဲ႔ က်ဳပ္ဆုိင္ ျပဳတ္ေတာ့မွာပဲ၊ ခင္ဗ်ား ေဈးမေရာင္းတတ္ေသးပါဘူး 

လုိ႔ ေျပာတယ္၊ ငါကလဲ ခင္ဗ်ား အျမတ္အစြန္းပုိရဖို႔ က်ဳပ္ကေတာ့ ဝယ္သူေတြကုိ လိမ္ညာတာမ်ဳိး 
လုပ္မေပးႏိုင္ဘူး လုိ႔ ေျပာၿပီး အလုပ္ကထြက္လုိက္တယ္” 

“ဒါဆုိ အခု မင္းဘာလုပ္ေနလဲ” ကၽြန္တာ္ေမးေတာ့ သူက- 
“အိမ္ေရွ႕မွာ လက္ဖက္သုပ္ ခ်င္းသုပ္ဆုိင္ေလး ဖြင့္ထားတယ္ကြ၊ အခုဆုိရင္ေတာ့ 

စားသုံးသူေတြကုိ လက္ဖက္သုပ္ခ်င္းသုပ္ အစစ္ျဖစ္ေၾကာင္း အာမခံၿပီး ေရာင္းႏိုင္ၿပီေပါ့ကြာ” 
ဟု ရယ္ေမာလ်က္ေျပာသည္။ 
 

စီးပြားေရးလုပ္ေနသူအခ်ဳိ႕မွာ ေငြေတြဝင္လာလုိက္၊ ထြက္သြားလုိက္၊ ျပန္ဝင္လာလုိက္ လည္ပတ္ 
လႈပ္ရွားေနတာကုိ သေဘာက်သည္။ သည္ေနရာမွာ သူတို႔ရဲ႕အက်င့္ေလးတစ္ခုကို သြားသတိျပဳမိ၏။ 
သူတုိ႔သည္ (ထူးျခားေသာ အေျခအေန တစ္ခုခုမရိွလွ်င္) ေငြကုိ တတ္ႏိုင္သေလာက္ လက္ထမဲွာ 
ကုိင္ထားခ်င္ၾကျခင္းပင္ ျဖစ္၏။ အထူးသျဖင့္ သူမ်ားကုိ ေငြေပးရမယ့္အခါမ်ဳိးမွာ ေႏွာင့္ေႏွးေလ့ရွိၾကသည္။ 
ဥပမာ လဆန္း ၁- ရက္ေန႔ ေငြေခ်မယ္ေျပာထားတယ္ ဆိုပါေတာ့။ လကုန္ရက္မွာ ေပးရမယ့္ေငြက 
လက္ထမွဲာ အဆင္သင့္ရွိေနၿပီ။ သည္ေတာ့ တစ္ရက္ႀကိဳေပးလိုက္လွ်င္ ကုိယ္လည္း ေငြေတြ ထိန္းသိမ္းရ 
သက္သာသည္။ တစ္ဖက္လူမွာလည္း တစ္ရက္ေစာၿပီး ေငြရသျဖင့္ အဆင္ေျပမည္။ သုိ႔ရာတြင္ မေပးဘဲ 
ခ်ိန္းထားတဲ့ရက္က်မွ ေပးသည္။ ကုိယ္သုံးလုိ႔ မရေတာ့သည့္ေငြ ျဖစ္ေနသည့္တိုင ္လက္ထမဲွာ တစ္ရက္ပို 
ကုိင္ထားခ်င္သည္။ 

 
စီးပြားေရးသမားအခ်ဳိ႕သည္ ေငြကို ျမင္ေနရမွ စားဝင္အိပ္ေပ်ာ္တတ္ဟန္ တူပါသည္။ သည္အတြက္ 

အျပစ္ေျပာလို႔ေတာ့မရ။ ေငြစကၠဴေတြ အမ်ားႀကီး ျမင္ေနရပါလ်က္ မေပ်ာ္တဲ့လူဆုိလို႔ ဘဏ္တုိက္က 
ဝန္ထမ္းေတြေလာက္ပဲ ရိွမယ္ထင္သည္။ ေငြေတြေရတြက္၊ စာရင္းသြင္းဖုိ႔ အလုပ္႐ႈပ္ေတာ့မွာကုိး။ 

 
မဂၤလာေဆာင္လက္ဖြဲ႔ဖို႔ ပစၥည္းတစ္ခု ဝယ္ခ်င္တာေၾကာင့္ ေဈးႀကီးတစ္ခုထ ဲ ဝင္ခဲ့သည္။ 

ဆုိင္တစ္ဆုိင္မွာ ကၽြန္ေတာ္ လုိခ်င္ေသာ ပစၥည္းေတြ႔သည္။ ေဈးေမးၾကည့္ၿပီးေတာ့ နည္းနည္းမ်ားသည္ဟု 
ထင္မိ၏။ ထုိ႔ေၾကာင့္ တျခားဆိုင္တစ္ဆုိင္ ေျပာင္းၿပီးေမးၾကည့္သည္။ သည္ဆုိင္က အရင္ဆုိင္ထက္ေတာင္ 
ေဈးပုိမ်ားေနေသးသည္။ 

“ဘယ္လုိျဖစ္တာလဲဗ်၊ ခင္ဗ်ားဆုိင္က ဟုိဘက္ဆုိင္ထက္ေတာင္ ေဈးပုိႀကီးေနပါလား” ဟု 
ကၽြန္ေတာ္က ေျပာေတာ့ ဆုိင္ရွင္က “ကၽြန္ေတာ္မွာက သားသမီးမ်ားတယ္ေလ အစ္ကုိရဲ႕၊ ဟဲ… ဟဲ” ဟု 
ရယ္က်ဲက်လုဲပ္ရင္း ျပန္ေျပာသည္။ 

“ဒါဆုိ ခင္ဗ်ားသာ ေနာက္မိန္းမတစ္ေယာက္ ထပ္ယူရင္ အဲဒီအတြက္ပါ ေဈးထပ္တင္ဦးမယ့္ 
သေဘာေပါ့ ဟုတ္လား” ကၽြန္ေတာ္က ေနာက္လုိက္သည္။ ဆက္၍- 
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“လူပ်ဳိႀကီး ေရာင္းတဲ့ဆုိင္ရွိရင္ လမ္းၫႊန္စမ္းပါဦး” ဆုိေတာ့-  
“မထင္နဲ႔ အစ္ကုိေရ၊ လူပ်ဳိႀကီးဆုိင္ဆိုရင္ ကာရာအိုေကပန္းကုံးဖုိးပါ ေဆာင္းေပးေနရလိမ့္မယ္” ဟု 

ဆုိင္ရွင္က ျပန္လည္ေခ်ပသည္။ ေနာက္ေတာ့ သူ႔ဆုိင္မွာပဲ ေဈးဆစ္ၿပီး ဝယ္ျဖစ္ခ့ဲ၏။ 
 
ေဈးထကဲ ျပန္ထြက္လာၿပီးေနာက္တြင္ ကၽြန္ေတာ့္မွာ ေတြးစရာေတြ ပါလာသည္။ ငယ္ငယ္က 

ေရာက္ဖူးေသာ ေက်ာက္ေျမာင္း ဘုရင့္ေနာင္ ႐ုပ္ရွင္႐ုံနားက လက္ဖက္ရည္ဆုိင္ကေလးကုိလည္း 
သတိရမိ၏။ ထုိဆုိင္ရွင္အဘုိးႀကီး၊ အဘြားႀကီး လင္မယားသည္ အေမတုိ႔ႏွင့္ ရပ္ေဆြရပ္မ်ဳိး ျဖစ္ခ့ဲဖူးသည္။ 
တစ္ခါတစ္ရံ သူတုိ႔ဆုိင္ကုိ သြားလည္ၾကသည္။ 

 
ထုိစဥ္က ရန္ကုန္ျမဳိ႕ွရွိ ဘယ္လက္ဖက္ရည္ဆုိင္မဆို လက္ဖက္ရည္တစ္ခြက္ တစ္မတ္ 

(ႏွစ္ဆယ့္ငါ့းျပား) ျဖစ္၏။ သူတို႔က ျပားႏွစ္ဆယ္ႏွင့္ သာေရာင္းသည္။ 
“ဒီလုိဆုိအျမတ္သိပ္က်န္မွာ မဟုတ္ဘူးေပါ့” လုိ႔ဆုိေတာ့ သူတုိ႔က- 
“ငါတုိ႔မွာ လင္မယားႏွစ္ေယာက္တည္း၊ ေကၽြးစရာသားသမီးလဲ မရိွဘူး၊ တျခား သုံးစရာလဲ မရိွဘူး၊ 

စားဖုိ႔နဲ႔လွဴဖုိ႔ရရင္ ေတာ္ေရာေပါ့” ဟု ျပန္ေျပာခ့ဲတာ မွတ္မိေသးသည္။ သူတုိ႔က်ေတာ့ ေစာေစာက 
ဆုိင္ရွင္ႏွင့္ ေျပာင္းျပန္ျဖစ္ေန၏။ 

 
တကယ္တမ္းက်ေတာ့ လူတစ္ေယာက္၏ဝင္ေငြ၊ သုိ႔မဟုတ္ လုပ္အားခသည္ ထုိသူ၏ မိသားစုဝင္ 

လူဦးေရႏွင့္ ဘာမွ မပတ္သက္ေၾကာင္း ေတြ႔ရ၏။ လူတစ္ေယာက္၏ လုပ္ခလစာသည ္က်ပ္ ၅၀၀၀ ဆုိပါစို႔။ 
လူပ်ဳိ အပ်ဳိဆုိလည္း ၅၀၀၀ ပဲ၊ ကေလး ၁၀ ေယာက္ရွိလည္း ၅၀၀၀ ပဲ။ 

 
လုပ္အားခကုိ မိသားစုဦးေရႏွင့္ တြက္ခ်က္ၿပီးေပးတဲ့ စနစ္မ်ဳိး လုပ္ၾကည့္လွ်င္ ဘယ္လိုေနမလဲဟု 

စဥ္းစားၾကည့္၏။ ဒါဆုိလွ်င္ လူပ်ဳိႀကီး အပ်ဳိႀကီးေတြ အျမန္္အိမ္ေထာင္ျပဳၾကလိမ့္မည္။ ကေလးတစ္ေယာက္ 
ေမြြးလာလွ်င္ အရင္လွ်င္ ‘ပါးစပ္ေပါက္ တစ္ေပါက္ေတာ့ တုိးျပန္ၿပ’ီ ဟု မညည္းညဴၾကေတာ့ဘဲ ‘လခ 
တုိးျပန္ပေဟ့’ ဟု ဝမ္းသာအားရ ေႂကြးေၾကာ္ၾကလိမ့္မည္။ အႁမႊာပူးေတြဆုိလွ်င္ ‘လာဘ္ေကာင္းတယ္၊ 
မိဘကုိ အက်ဳိးေပးတ့ဲ ကေလးေတြ’ ဆုိၿပီး ပိုခ်စ္ၾကလိမ့္မည္။ ‘သားသမီး အျမန္ရနည္း၊ 
ကေလးမ်ားမ်ားရေအာင္ ျပဳလုပ္နည္း’ ဆုိေသာ စာအုပ္ေတြလည္း ထြက္ေပၚလာလိမ့္မည္။ 
ကုိယ္ဝန္ေဆာင္ကာလကုိ ေလွ်ာ့ခ်ႏိုင္မည့္ နည္းလမ္းမ်ားကုိလည္း သိပၸံပညာရွင္မ်ားက သုေတသနျပ ဳ
ရွာေဖြေဖာ္ထုတ္ၾကလိမ့္မည္။ 

 
လူဦးေရေတြလည္း တုိးလိုက္မည့္ ျဖစ္ျခင္း။ 
 
“ပစၥည္းေဈးေတြကလဲ တက္လုိက္တာ၊ မနက္နဲ႔ညေနေတာင္ မတူဘူး” ဟု ဇနီးသည္က 

ညည္းသည္။ ကၽြန္ေတာ္က- 
“ပစၥည္းကေတာ့ ဒီပစၥည္းပဲ မဟုတ္လား”  

ဟု ေနာက္လုိက္၏။ ၿပီးေတာ့မွ ဒါဘယ္လုိသေဘာပါလိမ့္ဟု ဆက္စဥ္းစားၾကည့္မိ၏။ ဆိုင္တစ္ဆုိင္ေပၚမွာ 
တင္ထားေသာ ပစၥည္းတစ္ခု မနက္မွာ ေဈးတစ္မ်ဳိး၊ ညေနက်ေတာ့ ေဈးတစ္မ်ဳ ိး၊ ပစၥည္းက ေျပာင္းမသြား၊ 
ေဈးကသာ ေျပာင္းသြားသည္။ 

“ဟင္… မနက္ပဲ ေဈးေမးသြားေသးတယ္ေလ၊ ဘယ္လုိျဖစ္ၿပီး အခုေဈးတက္သြားတာလဲ” 
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ဟုေမးေတာ့ ဆိုင္ရွင္က “ကုမၸဏီက ေန႔လယ္ကပဲ ေဈးလာျပင္သြားတာပါ” ဟု ေျဖသည္။ 
 

ဟုိအရင္က ကုန္ေဈးႏႈန္းတက္ရျခင္းမွာ ပစၥည္း ျပတ္လပ္ေသာေၾကာင့္ ျဖစ္၏။ တခ်ဳိ႕က 
ကုန္ပစၥည္းေတြကုိ ေလွာင္ထားၿပီး ေဈးကြက္မွာ ပစၥည္းျပတ္ေအာင္၊ ေဈးတက္ေအာင္ လုပ္သည္။ 
ၿပီးေတာ့မွ ထုတ္ေရာင္းသည္။ 

 
ခုက်ေတာ့ ကုန္ပစၥည္းေတြက ျပတ္လပ္ျခင္းမရိွ။ ဆုိင္ေတြေပၚမွာ ရွိေနသည္။ လုိသေလာက္ 

ဝယ္လုိ႔ရသည္။ ေဈးႏႈန္းကသာ တက္တက္ သြားျခင္းျဖစ္၏။  
 
လူၿပိန္းတြက္ တြက္ရင္ေတာ့ ဘာဆုိင္လုိ႔လဲ။ ပစၥည္းေတြက အရင္ေဈးနဲ႔ ဝယ္ထားတာ၊ 

သည္ပစၥည္းေတြက သည္ပစၥည္းပဲ၊ ဒါ့ေၾကာင့္ အရင္ေဈးနဲ႔ပဲ ေရာင္းရမွာေပါ့၊ ေနာက္ထပ္ဝယ္တဲ့ 
ပစၥည္းက်မွ ေနာက္ေဈးနဲ႔ ေရာင္းရမွာေပါ့ဟု ထင္လိမ့္မည္။ 

 
သည္လုိ မဟုတ္ဘူးတ့ဲ။ ကုန္ပစၥည္း ေရာင္းလုိ႔ရတဲ့က်ပ္ေငြကုိ ႏိုင္ငံျခားေငြနဲ႔ ျပန္ဖလွယ္ၿပီးမွ 

ေနာက္ထပ္ပစၥည္း ျပန္မွာရတာ။ ဟုိအရင္ ေဈးနဲ႔ပဲ ေရာင္းခဲ့လွ်င္ ရတဲ့က်ပ္ေငြကုိ ျပန္ဖလွယ္တဲ့အခါ 
ႏုိင္ငံျခားေငြေဈးက တက္ေနေတာ့ မကိုက္ေတာ့ပါ။ ဒါေၾကာင့္ ပစၥည္းေဈးကုိ ႀကိဳၿပီး တင္ထားရတာပါတ့ဲ။ 

 
ဟုတ္ေတာ့လည္း ဟုတ္သည္။ ေငြးေဈးတက္လုိ႔ ျဖစ္ေပၚလာတ့ဲ အ႐ႈံးကုိ တစ္ေယာက္တည္းက 

စုခံရမယ္ဆုိလွ်င္ ဘယ္တရားပါ့မလဲ။ မရိွမဲ့ရွိမဲ့ လင္ခ႐ူဆာေလး၊ မာစီဒီးေလးေတြ ျပဳတ္သြားရွာမွာေပါ့။ 
စားသုံးသူအမ်ားစုက နည္းနည္းစီ မွ်ခံလုိက္ရင္ သိပ္ဆိုးဆုိးရြားရြားႀကီး မထိခိုက္ႏုိင္ဘူး မဟုတ္လား။ 

 
သည္ေနရာမွာ ေမးစရာတစ္ခု ရိွလာ၏။ တကယ္လုိ႔ ပစၥည္းေဈးကုိ ႀကိဳတြက္ထားၿပီးခါမွ 

ေငြေဈးကမတက္ဘဲ က်သြားရင္ေကာ။ ဒါကေတာ့ မိုးနတ္မင္းရဲ႕ ေက်းဇူးေၾကာင့္ေပါ့ ခင္ဗ်ာ။ 
တစ္ခုပဲရွိတာက ေငြေဈးတက္ၿပီဆုိလွ်င္ လက္ကုိင္ဖုန္းေတြ၊ ဖက္ဇ္ေတြနဲ႔ ခ်က္ခ်င္းဆက္သြယ္ၾက၊ 
ကုမၸဏီကားေတြနဲ႔ လွည့္ပတ္ၿပီး နာရီမဆိုင္းဘဲ ေဈးျပင္ၾကေသာ္လည္း ေငြေဈးက်ၿပီဆုိရင္ေတာ့ 
‘ေအးေဆးေပါ့’။ 

 
သည္ေတာ့ကာ သူတုိ႔မွာ နည္းနည္းျမတ္တာရယ္၊ မ်ားမ်ားျမတ္တာရယ္ပဲ ရိွေတာ့တာေပါ့ဟု 

ထင္စရာျဖစ္ေန၏။ သည္အတြက္လည္း အျပစ္မတင္သင့္ပါ။ တ႐ုတ္ဇာတ္လမ္းတြဲေတြထကဲ စကားႏွင့္ 
ေျပာရလွ်င္ ‘ဒါ ကုသုိလ္လုပ္ေနတာ မဟုတ္ဘူးေလ’ 

 
ေျပာသာ ေျပာရတယ္ ေငြေဈးတက္ႏုိင္တယ္၊ က်ႏိုင္တယ္ဆုိကုိ သူတုိ႔ မွန္းလုိက္လွ်င္ 

လြဲခပဲါသည္။ တန္းခနဲ မွန္တာသာမ်ားသည္။ 
 
သူမ်ားသားသမီးမ်ား ေတာ္ခ်က္ဗ်ာေႏွာ။ 
 
လုပ္ငန္းရွင္ႀကီးတစ္ဦးသည္ အသက္အရြယ္ ႀကီးရင့္လာသျဖင့္ အနားယူလုိက္ၿပီး လုပ္ငန္းကုိ 

သားသမီးမ်ားႏွင့္ လႊထဲားလုိက္သည္။ တကယ္ဆုိ သူက မနားခ်င္ေသး။ ေငြတစ္ဆုပ္ႏုိင္တဲ့အထိ 



 

TYPING- kow@igyi (mmcybermedia.com) 
81 

လုပ္ခ်င္ေသးတာ။ သားသမီးေတြက တစ္သက္လုံး လုပ္လာခဲ့ၿပီးၿပီပဲ၊ သက္သက္သာသာ ေနေပါေတာ့ဟု 
ေတာင္းပန္လုိ႔ နားလုိက္ရျခင္းျဖစ္၏။ 

 
ထူးျခားတာကေတာ့ အလုပ္လုပ္ေနတုန္းက ဘာမွမျဖစ္ဘဲ ေဒါင္ေဒါင္ျမည္ေအာင္ 

က်န္းမာခဲ့ေသာ္လည္း နားလုိက္ေတာ့မွ ခ်ဴခ်ာခ်င္လာျခင္းျဖစ္၏။ ေခါင္းထကဲ မူးေနာက္ေနာက္ 
ျဖစ္ခ်င္သလုိလုိ၊ ရင္ဘတ္က ေအာင့္ခ်င္သလိုလုိ၊ ေျခေထာက္ေတြ ကုိက္ခဲခ်င္သလုိလုိ၊ ရင္ဘတ္က 
ေအာင့္ခ်င္သလုိလုိ၊ ေျခေထာက္ေတြ ကုိက္ခဲခ်င္သလုိလုိ၊ အလုိလုိေနရင္း ေမာခ်င္သလုိလုိ၊ 
အစားအေသာက္ ပ်က္ခ်င္သလိုလုိ ျဖစ္လာ၏။ 

 
သားသမီးေတြက စိုးရိမ္ၿပီး မိသားစုဆရာဝန္ကုိ ေခၚျပသည္။ ဆရာဝန္က အထူးကု ဆရာဝန္ႀကီးဆီ 

ၫႊန္းသည္။ ဆရာဝန္ႀကီးက ဆီး၊ ဝမ္း၊ ေသြး၊ သလိပ္ စစ္ခုိင္းသည္။ ဓာတ္မွန္အယ္လ္ထရာေဆာင္း 
႐ုိက္ခိုင္းသည္။ ဘာေရာဂါမွ ရွာမေတြ႔။ အစာလမ္းေၾကာင္းကို မွန္ေျပာင္းျဖင့္ ၾကည့္ခိုင္းသည္။ ဘာမွမျဖစ္။ 
စီတီစကင္ ႐ုိက္ခုိင္းသည္။ ေရာဂါ ရွာမေတြ႔။  

 
ထုိ႔ေၾကာင့္ ဆရာဝန္ႀကီးက ဘာမွမျဖစ္ေၾကာင္း ဆုံးျဖတ္ခ်က္ခ်ၿပီး အားေဆးေသာက္ရန္၊ 

ေလ့က်င့္ခန္းလုပ္ရန္သာ ၫႊန္ၾကားလုိက္သည္။ စမ္းသပ္ခ၊ ေဆးဖုိးႏွင့္ ေရာဂါရွာေဖြစစ္ေဆးတ့ဲစရိတ္ 
အားလုံးေပါင္း သိန္းႏွင့္ခ် ီ ကုန္က်သြားသည္။  

 
လုပ္ငန္းရွင္ အဘုိးႀကီးသည္ လုံးဝ မေက်နပ္။ 
“ဘယ္ႏွယ့္ကြာ ဒီေလာက္ ေငြသိန္းခ်ီ အကုန္ခံစစ္ေဆးၿပီးေတာ့ ဘာေရာဂါမွ မရိွဘူးတဲ့၊ မတန္ဘူး၊ 

ေငြကုန္ရက်ဳိးမနပ္ဘူးကြ” ဟု တဖ်စ္ေတာက္ေတာက္ ျဖစ္ေနသည္ဆုိ၏။ 
 

အခန္း(၁၂) 
 

ကၽြန္ေတာ့္သူငယ္ခ်င္း စိန္ေၾကာင္ အေၾကာင္းေရးေတာ့ သူ႔စ႐ိုက္ကုိ သ႐ုပ္ေဖာ္ရာမွာ 
စီးပြားေရးလာဘ္ျမင္သူ၊ တစ္ခါတေလ လူလည္က်တတ္သူ၊ ကိုယ္တုိင္က စီးပြားေရးကုိ လုပ္ေနပါလ်က္ 
စီးပြားေရးသမားမ်ားရဲ႕ အတြင္းေရးေတြကုိ ဖြင့္ခ်တတ္သူ၊ စီးပြားေရးသမား အခ်င္းခ်င္းကလွ်င္ နည္းနည္းမွ  ်
အေက်ာမခံေသာ္လည္း သူငယ္ခ်င္းေတြနဲ႔ က်ေတာ့ အႏြံအတာခံတတ္သူ၊ ဒုကၡေရာက္ေနသူကုိ 
ကူညီတတ္သူ၊ သူေဌးေတြႏွင့္ ေပါင္းေနၿပီး ဆင္းရဲသားေတြကုိသာ ယုံၾကည္တတ္သူ၊ 
စာေပအႏုပညာအေၾကာင္း တစ္လုံးတေလမွ နားမလည္ေသာ္လည္း ကၽြန္ေတာ့္ကုိ အလြန္ခ်စ္ခင္ၿပီး 
သံေယာဇဥ္ရွိသူ စသည္ျဖင့္ ေရးခ့ဲသည္။ 

 
သူ႔စ႐ိုက္မွာ ကၽြန္ေတာ္တုိ႔စာေပ ေ၀ါဟာရႏွင့္ေျပာလွ်င္ ေရာင္းကာ႐ုိက္တာေခၚ ရွင္သန္ 

လႈပ္ရွားေနေသာ စ႐ုိက္ျဖစ္၏။ သည္လုိဇာတ္ေကာင္ စ႐ိုက္မ်ဳိးက ေရးရတာ အသက္ဝင္ၿပီး 
႐ုပ္လုံးႂကြေနတတ္သည္။ 

 
သူ႔အေၾကာင္း ေရးေတာ့မည္ဆုိလွ်င္ သူ႔ကုိ စိတ္ကူးၾကည့္လုိက္၊ အာ႐ုံထမဲွာ သူ႔မ်က္ႏွာႀကီး 

ျမင္ေယာင္လာသည္။ သူ ေျပာခ့ဲတဲ့စကားေတြ ၾကားေယာင္လာသည္။ သူ၏ သြားလာလႈပ္ရွား 
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လုပ္ကုိင္ပုံမ်ားကို သတိရလာသည္။ ထုိအခါ ေရးရတာ လက္ေတြ႔လာသည္။ စာဖတ္ပရိတ္သတ္ 
အခ်ဳိ႕ကလည္း သူ႔အေၾကာင္းဆုိလွ်င္ ဖတ္ရတာ ပိုသြက္သည္ဟု ဆုိၾကသည္။ 

 
စိန္ေၾကာင္အေၾကာင္းကုိခ်ည္း သီးသန္႔ေရးထားေသာ ‘သူငယ္ခ်င္း တစ္ေယာက္အေၾကာင္း’ 

အမည္ရိွစာအုပ္ကုိ ျပန္လည္႐ုိက္ႏိွပ္ထုတ္ေဝဖို႔ စီစဥ္ေနေၾကာင္း ေျပာျပေသာအခါ သူက- 
“ေအေပး၊ ငါ့အေၾကာင္းနဲ႔ လုပ္စားေနတာ မ်ားၿပီ” ဟု ဆုိဆုိဆဲဆဲ အားေပးသည္။ ကၽြန္ေတာ္က- 
“အမယ္ ငါက မင္းကုိ ခ်ီးေျမႇာက္တာေနာ္၊ မင္းဘာသာဆုိရင္ လူမသိ သူမသိ အညၾတ 

စီးပြားေရးသမားတစ္ေယာက္ ဘဝနဲ႔ပဲ ေနေနရမွာ၊ ငါက စာအုပ္ထဲ ထည့္ေရးလိုက္လုိ႔ မင္း ႏုိင္ငံေက်ာ္ 
သြားတာေပါ့ကြ” 

“ဟင္း ႏုိင္ငံက်ာ္ေတာ့ ဘာလုပ္ရမွာလဲ၊ ျပဳတ္စားလုိ႔မွ မရတာ၊ ႏိုင္ငံေက်ာ္ထက္စာရင္ 
ဗရာေၾကာ္ကမွ အဆာေျပဦးမယ္” ဟု သူ႔ထုံးစံအတုိင္း လက္ေတြ႔က်က်ေျပာ၏။ 

 
သူ႔ကုိၾကည့္လုိက္လွ်င္ ဘယ္ေတာ့မွအၿငိမ္ေနတာ မေတြ႔ရ။ အစဥ္ လႈပ္ရွားတက္ႂကြေနတတ္သည္၊ 

အၿမဲအလုပ္႐ႈပ္ေနတတ္သည္။ သည္ေကာင္ ၿ ငိမ္သက္တိတ္ဆိတ္စြာထုိင္ေနလွ်င္ ေတြေဝေငးငိုင္ေနျခင္း 
မဟုတ္၊ တစ္စံုတစ္ခုကို က်ိတ္ၿပီး ႀကံစည္ေနတာဟု မွတ္ယူရမည္။ ခုလုိ ေတြ႔လုိက္တုိင္း 
ပ်ာယာခတ္ေနတတ္ေသာေၾကာင့္ ကၽြန္ေတာ္တုိ႔က သူ႔ကုိ ေမ်ာက္ဟု ကင္ပြန္းတပ္သည္။ ဒါကို သူက 
ဘာေျပာသလဲဆုိေတာ့- 

“လူဆုိတာ ေမ်ာက္က ဆင္းသက္လာတာလုိ႔  ဆုိစကားရိွတယ္ မဟုတ္လားကြ၊ ဒီေတာ့ ငါက 
ေမ်ာက္ဆုိရင္ မင္းတို႔ထက္ ဝါႀကီးတဲ့ ေနာင္ေတာ္ႀကီးေပါ့၊ တကယ္ေတာ့ ေမ်ာက္မွန္ရင္ ေဆာ့ရမယ္ကြ၊ 
ၿငိမ္ေနရင္ ေမ်ာက္ မပီသေတာ့ဘူး၊ တစ္ခ်ိန္တုန္းက ေမ်ာက္ေတြဟာ လြတ္လြတ္လပ္လပ္၊ ေပ်ာ္ေပ်ာ္ရႊင္ရႊင္ 
ခုန္ေပါက္ေျပးလႊား ေဆာ့ကစားေနရာက တစ္ေကာင္နဲ႔တစ္ေကာင္ ဘယ္လုိ မေကာင္းႀကံစည္ရပါ့မလဲလုိ႔ 
ၿငိမ္ကုပ္ၿပီး စဥ္းစားလာတဲ့ အခ်ိန္က စၿပီး လူအျဖစ္ ေျပာင္းလဲသြားတာ ျဖစ္မယ္ကြ” 

 
စိန္ေၾကာင္က သည္လိုပဲ။ အၿမတဲမ္း ေပါက္ကရေတြပဲ ေျပာတတ္သည္။ သည္လို မဟုတ္က 

ဟုတ္က စကားေတြထမဲွာပင္ အဖုိးတန္ေသာ အေတြးအျမင္ေတြ ပါလာတတ္၏။ ဒါေတြကလည္း 
ဆင္ျခင္ေတြးေခၚၿပီး ေျပာျခင္းမဟုတ္။ စာအုပ္စာတမ္းေတြထကဲ ကုိးကားျခင္းမဟုတ္၊ စိတ္ကူးတည့္ရာ 
ေျပာေနရင္းက လႊတ္ခနဲ ထြက္က်လာျခင္း ျဖစ္၏။ သည္ေကာင့္မွာ ခုလုိမ်ဳိး လွ်ပ္တစ္ျပတ္ ဦးေႏွာက္ရွိဟန္ 
တူသည္။ ဒါ့ေၾကာင့္လည္း ျပႆနာ အခက္အခဲ တစ္ခုခုႀကံဳတ့ဲအခါ ေတြေဝေငးငိုင္ျခင္းမရွိဘဲ ႐ုတ္တရက္ 
ေျဖရွင္းႏုိင္စြမ္းရွိျခင္း ျဖစ္ဟန္တူ၏။ 

 
သည္ေကာင္ႏွင့္ ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ဆုံလွ်င္ ဘယ္ေတာ့မွ စကားေကာင္း ေျပာေလ့မရွိ။ တစ္ေယာက္ကုိ 

တစ္ေယာက္ ဦးေအာင္ေနာက္ရင္း၊ ေျပာင္ရင္း၊ ႏွိပ္ကြက္ၾကသည္။ သည္ေကာင္က စကားေျပာလွ်င္ 
အသံက က်ယ္က်ယ္ေလာင္ေလာင္ျဖစ္၏။ စိန္ေၾကာင္ဟု ဆုိလုိက္လွ်င္ မ်က္စိေနာက္ေလာက္ေအာင္ 
ေယာက္ယက္ခတ္ၿပီး ကြမ္းေသြးတပ်စ္ပ်စ္ ေထြးရင္း စီခနဲ ညံခနဲ ေဟာင္ဖြာေဟာင္ဖြာေျပာေနေသာ 
ဟန္ပန္ကုိသာ မ်က္စိထဲ ျမင္ေယာင္လာၾကေလ့ရွိ၏။ 

 
သုိ႔ရာတြင္ တစ္ရက္မွာေတာ့ သည္ေကာင္ အ့ံၾသစရာေကာင္းေလာက္ေအာင္ တည္ၿငိမ္ၿပီး 

ထူးထူးျခားျခား ေလးနက္ေသာ စကားေတြ ေျပာခ့ဲတာကုိ  ႀကံဳခဲ့ဖူးေလသည္။ 
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စိန္ေၾကာင္ႏွင့္ မေတြ႔ျဖစ္တာ အေတာ္ၾကာသြားၿပီ။ ကၽြန္ေတာ္ကလည္း ကုိယ့္အလုပ္ႏွင့္ကုိယ္၊ 

သူကလည္း သူ႔အလုပ္ႏွင့္သူ။ သည္ေကာင့္သတင္းေတြေတာ့ ၾကားရသည္။ ‘ကက’ နံပါတ္ တကၠစီေတြ 
ဝင္လာခါစတုန္းက သူမ်ားေတြ မ၀့ံမရဲ ျဖစ္ေနတုန္းမွာပင္ သူက ငါးစီးေလာက္ ဆြဲလုိက္သည္။ 
အစဦးဆိုေတာ့ ေဈးသက္သက္သာသာႏွင့္ ရသည္။ သူ႔မိတ္ေဆြ ကုမၸဏီတစ္ခုက တင္သြင္ျခင္း 
ျဖစ္ေသာေၾကာင့္ ေငြတစ္ခ်ဳိ႕တစ္ဝက္သာ သြင္းၿပီး က်န္တာ ဆုိင္းထားလုိ႔ရသည္။ သည္ၾကားထဲမွာ 
ကားေတြကို အငွားခ်ထားလုိက္သည္။  

 
ေနာက္ပိုင္း ‘ကက’ေတြ လူႀကိဳက္မ်ားၿပီး ေဈးေတြ ေျမာက္လာေတာ့မွာ တစ္စီးၿပီးတစ္စီး 

ျပန္ထုတ္သည္။ ကုမၸဏီကုိ ကားဖုိးေငြေခ်သည္။ သူ ျမတ္ျမတ္ကေလး စားလိုက္ရသည္။ 
ေဈးအတက္ေစာင့္ရင္း အငွားခ်ထားတာက ဝင္ေငြရခ့ဲေသးသည္။ ဒဂုံဘက္က ေျမကြက္ေတြ 
ေဈးကစားၾကတုန္းကလည္း ဝင္ႏႊလိုဲက္ေသးသည္။ ဘယ္အခ်ိန္မွာ ဆုတ္ခြာရမယ္ဆုိတာ သိေနသူမို႔ 
သူမ်ားေတြ ပ်ာသြားခ်ိန္မွာ သူက ေငြထုပ္ပိုက္ၿပီး ဒူးႏွံ႔ေနသည္။ ဂ်ာနယ္ေတြ ေဟာတစ္ေစာင္ 
ေဟာတစ္ေစာင္ ထြက္လာေသာအခါ စကၠဴဝယ္အား၊ ျဖဳန္းအား ေကာင္းေတာ့မယ္ဆုိတာ သူခန္႔မွန္းမိသည္။ 
ထုိ႔ေၾကာင့္ ျပည္တြင္းျဖစ္ စကၠဴစက္ကေလးတစ္လုံး တည္လုိက္သည္။  

 
ဒါေတြက ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ ၾကားရသိရတာပဲ ရွိေသးသည္။ တျခားဘာခြင္ေတြ ႐ိုက္ခဲ့ေသးသလဲ 

ဆုိတာေတာ့ သူကုိယ္တုိင္မွ သိမည္။ ပုံႏိွပ္စက္ အသစ္ထပ္ဝယ္တာေလာက္ကေတာ့ သိပ္အထူးအဆန္း 
မဟုတ္။ 

 
သည္ေကာင့္ကုိ ေတြ႔ခ်င္လွ်င္ ဆက္သြယ္ရတာ အေတာ္ခက္သည္။ အေၾကာင္းကိစၥရိွလုိ႔ 

သူ႔အိမ္ဖုန္းလွမ္းဆက္လွ်င္ မေတြ႔တာက မ်ားသည္။ ကၽြန္ေတာ္က အိပ္ရာထ ေနာက္က်တတ္သူျဖစ္သျဖင့္ 
ႏုိးတဲ့အခ်ိန္ သူ႔ဆီ ဖုန္းလွမ္းဆက္လွ်င္ ထြက္သြားၿပီဟု ဆုိသည္။ ညဦးပိုင္းဆက္ေတာ့ ျပန္မေရာက္ေသး။ 
ေနာက္က်မွ ဆက္ေတာ့လည္း အိပ္သြားၿပီတဲ့။ အိမ္ကုိ သြားဖမ္းလွ်င္လည္း မေတြ႔ရတာမ်ားသည္။ 
အေစာႀကီးသြားေတာ့ ညက ျပန္မအိပ္ဘူး။ ပံုႏွိပ္စက္မွာ အိပ္မယ္ေျပာတယ္ဟု သူ႔အိမ္က 
လူေတြကဆိုသည္။ ပံုႏွိပ္စက္ လုိက္သြားလွ်င္လည္း ‘ခဏပလဲာတာ၊ ေလလံကိစၥရွိလုိ႔ဆုိၿပီး ထြက္သြားၿပီ’ 
ဟု တုိက္ကလူေတြက ေျပာတတ္သည္။ ဖုန္းျပန္ဆက္ခိုင္းလွ်င္လည္း ဆက္ခ်င္မွဆက္သည္။ အိမ္ကုိ 
ဝင္ခဲ့ပါဦးမွာလို႔လည္း လာခ်င္မွလာသည္။ 

 
သည္ေကာင့္ကုိ အမိဖမ္းခ်င္လွ်င္ ဈာပနတစ္ခုခုမွာ သြားေစာင့္၊ က်ိန္းေသ ေတြ႔ႏိုင္သည္။ 

သည္ေကာင္က အသိအကၽြမ္း တစ္ေယာက္ေယာက္ ကြယ္လြန္လွ်င္ ဘယ္ေလာက္အလုပ္မ်ားမ်ား 
ေရာက္ေအာင္ သြားတတ္သည္။ အသုဘကုိ မျဖစ္မေန လိုက္ပုိ႔တတ္သည္။ ဒါ  သူ႔ေကာင္းကြက္တစ္ခု 
ျဖစ္၏။ သုိ႔ေပမယ့္ တစ္မ်ဳ ိးႀကီးပဲ။ 

“မင္းဟာက ဘယ္လုိႀကီးလကဲြာ၊ မင္းကိုေတြ႔ခ်င္ရင္ လူတစ္ေယာက္ေသပါေစလို႔ ဆုေတာင္းရမလို 
ျဖစ္ေနၿပီ” ဟု ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ကေျပာေတာ့- 

“မင္းတုိ႔ဘာသိလကဲြ၊ မင္းတို႔ေကာင္ေတြက ဒီေန႔မေတြ႔ရလဲ ေနာင္ႀကံဳရင္ ေတြ႔လုိ႔ရတယ္၊ 
ေသသြားတဲ့လူက်ေတာ့ ဒီတစ္ခါ ေနာက္ဆုံးေတြ႔ရတာ” ဟု ေျပာသည္။ 
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တစ္ႏွစ္က ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ငယ္ငယ္က တက္ခဲ့ေသာေက်ာင္းမွ ဆရာ ဆရာမႀကီးမ်ားကို 
ပူေဇာ္ကန္ေတာ့ဖုိ႔ စီစဥ္ၾကသည္။ အလွဴေငြ ေကာက္ဖုိ႔ေရာ တတ္ႏိုင္သမွ  ် ဝင္ကူေပးဖို႔ေရာ ေျပာဖို႔ 
သည္ေကာင့္ကုိ ဆက္သြယ္ရာ ေတာ္ေတာ္ႏွင့္ မေတြ႔ရဘဲ ျဖစ္ေန၏။ 

 
ကံေကာင္းခ်င္ေတာ့ ထုိရက္အတြင္းမွာ အသိတစ္ေယာက္ ဆံုးသြားသည္။ (သူမ်ားဆံုးတာကုိ 

ကံေကာင္းခ်င္ေတာ့ဟု သံုးႏႈန္းလုိက္ရတာ သိပ္ေတာ့မေကာင္းလွ။ သည္ေကာင္နဲ႔ ဆက္ဆံရတာ 
သည္လုိပဲ ခြက်က ် ႏိုင္လွသည္။) သၿဂႋဳလ္မယ့္ေန႔မွာ ထုံးစံအတုိင္း သည္ေကာင္ သုတ္သီးသုတ္ပ်ာ 
ေရာက္လာသည္။ ကၽြန္ေတာ္က ဆရာကန္ေတာ့ပြဲကိစၥ ဆီးေျပာေတာ့- 

“ဟာ… အလွဴေငြ ထည့္ရမွာေပါ့ကြ၊ ကုိယ့္ဆရာ ဆရာမႀကီးေတြပဲ” ဟု အားတက္သေရာ 
ေျပာသျဖင့္- 

“ကဲ ဒါျဖင့္ အခုေပး” 
“အခုေတာ့ ငါ့မွာ ပုိက္ဆံ သိပ္မပါဘူးကြ” 
“မင္းလုိေကာင္မ်ဳိး ပုိက္ဆံမပါဘူးဆုိတာ နတ္ကနားပြဲမွာ အရက္မပါဘူး ဆုိတာလုိပဲ ယုံႏုိင္စရာ 

မရိွဘူး” 
“ဒီလုိကြ၊ မနက္ျဖန္ မႏၲေလးသြားရမွာ၊ ရက္လည္တဲ့ ေန႔လာႏုိင္မွာ မဟုတ္ဘူး၊ ဒါ့ေၾကာင့္ အခု 

ငါ့မွာ ပါလာတာကို တစ္ခါတည္း ကူေငြထည့္သြားမလုိ႔” 
“ဒါဆုိ ဆရာကန္ေတာ့ပြဲအတြက္ ဘယ္ေတာ့ေပးမွာလဲ၊ မင္းကိုဖမ္းရတာက သိပ္လြယ္တာ 

မဟုတ္ဘူး” 
“ဒီလုိ  လုပ္ကြာ၊ ညေန ၆ နာရီေလာက္ အေရွ႕ရြာကုိလာခဲ့၊ မင္းကို ငါ ထမင္းေကၽြးမယ္၊ 

ဆရာကန္ေတာ့ပြဲအတြက္ အလွဴေငြလဲ တစ္ခါတည္းေပးမယ္” ဆုိၿပီး ခ်ိန္းဆုိသြား၏။ 
 
ညေနက်ေတာ့ သူ ခ်ိန္းတဲ့အတုိင္း အေရွ႕ရြာစားေသာက္ဆုိင္ကုိ သြားသည္။ အလွဴေငြ 

လုိခ်င္လုိ႔သာ သြားရတာ စိတ္ထကဲေတာ့ ခပ္လန္႔လန္႔ပဲ။ သည္ေကာင္က ယုံရတာမဟုတ္။ 
တစ္ခါတုန္းကလည္း ျဖစ္ဖူးသည္။ 

 
သူ႔ေမြးေန႔မို႔ သူငယ္ခ်င္းေတြကုိ ေကၽြးေမြးျပဳစုခ်င္လုိ႔ဆုိၿပီး စားေသာက္ဆုိင္တစ္ခုကုိ ခ်ိန္းသည္။ 

သူငယ္ခ်င္းေတြလည္း ပြဲႀကီးပြဲေကာင္းဆုိၿပီး လာၾကတာေပါ့။ အားလုံးစုံတဲ့တုိင္ သည္ေကာင္က 
ေရာက္မလာေသး။ စားပြဲထိုးကေလးေတြကလည္း ဘာမွာမလဲ လာလာေမးသည္။ စိန္ေၾကာင္အလုပ္ရိွလုိ႔ 
ေနာက္က်ေနတာ ျဖစ္မွာပဲဆုိၿပီး စားစရာ ေသာက္စရာေတြ မွာသည္။ တခ်ဳိ႕ေကာင္ေတြက စိန္ေၾကာင္ 
ပုိက္ဆံကုန္ေအာင္ဆုိၿပီး မလိုအပ္ပဲ စားစရာေတြ ေလွ်ာက္မွာၾကေသးသည္။ ကၽြန္ေတာ္ကေတာ့ ရင္တမမ 
ျဖစ္ေနၿပီ။ 

 
ထင္တဲ့အတုိင္းပဲ။ အခ်ိန္ကုန္တဲ့ထိ သည္ေကာင္ ေရာက္မလာ။ သည္ေကာင္ ကၽြန္ေတာ္တို႔ကို 

ပညာေပးလိုက္ၿပီ။ စားထားေသာက္ထားတာေတြ ဘယ္လုိရွင္းၾကမလဲ။ အလယ္အလတ္အဆင့္ 
စားေသာက္ဆုိင္ျဖစ္ေသာ္လည္း စိန္ေၾကာင့္ကုိ ဒုကၡေပးခ်င္တဲ့ေဇာနဲ႔ ေလွ်ာက္မွာစားထားတာေတြေၾကာင့္ 
က်သင့္ေငြက မနည္းလွ။ စိန္ေၾကာင္ေကၽြးမွာပဲဆုိၿပီး စိတ္ခ်လက္ခ  ် လာခဲ့ၾကေသာေၾကာင့္ ေငြလည္း 
သိပ္မပါခ့ဲၾက။ ကံေကာင္းခ်င္ေတာ့ (ကံလည္းဆုိးခ်င္ေတာ့) ေန႔လယ္က ထုတ္ေဝသူဆီက ယူလာခ့ဲေသာ 
စာမူခ စရန္ေငြေလး ကၽြန္ေတာ့္ဆီမွာ ပါလာသည္။ သူငယ္ခ်င္းတစ္ေယာက္ကေတာ့ ႐ံုးက ေဘာနပ္စ္ရတ့ဲ 
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ေငြေလးပါလာသည္။ ကၽြန္ေတာ္တုိ႔ႏွစ္ေယာက္ ေပါင္းတဲ့ေငြနဲ႔ေတာင္ မေလာက္လုိ႔ က်န္တဲ့ေကာင္ေတြကပါ 
ရွိသေလာက္ စုထည့္ၿပီး ရွင္းလုိက္ရ၏။ 

 
ထုိေန႔က ကၽြန္ေတာ္ အိမ္ျပန္ေရာက္ၿပီး မၾကာခင္ စိန္ေၾကာင္ဖုန္းဆက္သည္။ ကၽြန္ေတာ္က 

သည္ေကာင့္အသံမွန္းသိတာနဲ႔ တစ္ျပဳိင္နက္ သတိရသမွ် ဆနဲည္းေပါင္းစုံန႔ဲ တိုက္ခုိက္သည္။ 
စိန္ေၾကာင္က- 

“မင္း တယ္မုိက္ပါလားကြဲ႔၊ မင္းရဲ႕ဉာဏ္ကေလး တစ္ထြာ တစ္မုိက္ေလာက္နဲ႔ ဗုိလ္လုပ္ခ်င္တယ္ေပါ့ 
ဟုတ္စ၊ ဖားတုိလုိ႔ ခ႐ုခုန္ရင္ အိုင္ပ်က္႐ံု ရွိေတာ့မေပါ့ကြ၊ ဟား... ဟား” ဟု ဗိုလ္ေအာင္ဒင္ ဇာတ္ကားထကဲ 
စကားလုံးမ်ားျဖင့္ ကၽြန္ေတာ့္ကို ကလိေလေတာ့သည္။ 

 
သည္တစ္ခါေတာ့ အေရွ႕ရြာ စားေသာက္ဆိုင္မွာ သည္ေကာင္ အဆင္သင့္ေစာင့္ေနတာ 

ေတြ႔လုိက္ရသည္။ သူ႔ေရွ႕မွာေတာ့ ေဆးဘဲဥသုပ္တစ္ပြဲႏွင့္ ရမ္တစ္ပုလင္း ရွိေန၏။ ပုလင္းအေျခအေနကို 
ၾကည့္ၿပီး သည္ေကာင္ ႏွစ္ပက္ေလာက္ေတာ့ ခ ၿ်ပီးျဖစ္ေၾကာင္း သိရ၏။ 

 
“လာသာလာရတာ မင္းက သိပ္ယုံရတဲ့ေကာင္ မဟုတ္ဘူး” ဟု ေျပာရင္း ဝင္ထိုင္လုိက္သည္။ 

သူက ဖန္ခြက္လြတ္ တစ္လုံးထကဲုိ အရက္လက္ႏွစ္လုံးေလာက္ထည့္ၿပီး ကၽြန္ေတာ့္ေရွ႕မွာ ခ်ေပးသည္။ 
“ကဲ ေသာက္ကြာ” 
“ေဟ့ေကာင္ ငါမေသာက္တာ ၾကာၿပီေလကြာ” 
“မေသာက္လုိ႔မရဘူး၊ ေသာက္ရမယ္၊ ဘာအခုမွ သူေတာ္ေကာင္း လုပ္ေနတာလဲ၊ ဟုိအရင္ ငါ 

မေသာက္တတ္ခင္တုန္းက မင္းတုိ႔ ငါ့ကုိ ႏွာေခါင္းပိတ္ၿပီး ပါးစပ္ထဲ အတင္းေလာင္းထည့္ခဲ့တာ 
မွတ္မိေသးလား” 

“သူေတာ္ေကာင္းလုပ္တာ မဟုတ္ပါဘူးကြ၊ အရက္ေသာက္ရင္ ဗုိက္ေအာင့္တတ္လုိ႔ 
ရပ္ထားတာပါ” 

“ေအး၊ ဒါဆုိရင္ အျပင္းမေသာက္နဲ႔၊ ဘီယာေသာက္” 
“ဟာ ဘီယာကလဲ မျဖစ္” 
“ေဟ့ေကာင္ စကားမရွည္နဲ႔၊ မင္း ဘီယာတစ္လုံးကုန္ေအာင္ ေသာက္ၿပီးရင္ 

ဆရာကန္ေတာ့ပြဲအတြက္ အလွဴေငြ ၅၀၀၀ ထည့္မယ္” 
“ဟာ ဘာဆုိင္လဲ” 
“ဆုိင္ဆုိင္ မဆိုင္ဆုိင္ကြာ၊ မင္းေသာက္မလား မေသာက္ဘူးလား၊ မေသာက္ရင္ေတာ့ တစ္ျပားမွ 

မထည့္ဘူး” 
ကၽြန္ေတာ္လည္း မတတ္သာေတာ့သျဖင့္ တစ္ပုလင္းလုံးေတာ့ ကုန္ေအာင္ မေသာက္ပါရေစနဲ႔၊ 

တစ္ဘူးေလာက္ဆုိ ေက်နပ္ပါကြာဟု ေတာင္းေတာင္းပန္ပန္ ေျပာရသည္။ တကယ္ေတာ့ သည္ေကာင္ 
သက္သက္ဂ်ီက်ေနျခင္းသာ ျဖစ္၏။ ဆရာကန္ေတာ့ပြဲက်ေတာ့လည္း သူ႔ကားပါ ယူလာၿပီး ဆရာေတြ 
ဆရာမေတြကုိ ႀကိဳေပးပို႔ေပးတ့ဲအျပင္ သူ႔ဆရာရင္းတစ္ေယာက္ကုိ စားေသာက္ဆုိင္ေခၚသြားၿပီး 
ေကာင္းေကာင္းေကၽြးေမြးျပဳစုလုိက္ေသးသည္။ ေငြလည္း ေသာင္းနဲ႔ခ်ီၿပီး ထပ္ကန္ေတာ့လုိက္ေသးသည္။ 
စိန္ေၾကာင္က သည္လိုေကာင္မ်ဳိး။ 
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စာေရးဆရာတစ္ေယာက္ ကြယ္လြန္သြားတာေၾကာင့္ အသုဘလုိက္ပို႔သည္။ သည္လုိအခါမ်ဳိးမွာ 
မေတြ႔ရတာ ၾကာၿပီျဖစ္ေသာ စာေရးဆရာေတြ၊ ပန္းခ်ီဆရာ၊ ကာတြန္းဆရာေတြ ဆုံၾကသည္။ 
ႏႈတ္ဆက္ၾက၊ သတင္းေမးၾက၊ စာေပနယ္အေၾကာင္း ေျပာၾကသည္။ ကၽြန္ေတာ္လည္း ႏႈတ္ဆက္သင့္သူကုိ 
ႏႈတ္ဆက္၊ ဂါရဝျပဳသင့္သူကုိ ဂါရဝျပဳ၊ စာေရးဆရာ၏ က်န္ရစ္သူမိသားစုကု ိ ႏွစ္သိမ့္စကားေျပာၿပီး 
ျပန္လွည့္ထြက္အလာ အသုဘ႐ႈခန္းမ၏ ေနာက္ဆုံးေထာင့္မွာ ထုိင္ေနေသာ စိန္ေၾကာင္ကုိ ေတြ႔လုိက္ရ၏။ 
သူက ကၽြန္ေတာ့္ကုိ လက္လွမ္းျပသည္။ ကၽြန္ေတာ္ သူ႔အနား ေလွ်ာက္သြားၿပီး- 

“ေဟ့ေကာင္ မင္းနဲ႔ စာေပနယ္နဲ႔ ဘာဆုိင္လုိ႔လဲ၊ အခု ဒီကုိ လာတဲ့လူေတြက ခပ္မြဲမြဲေတြ ခ်ည္းပဲ၊ 
မင္းအတြက္ အက်ဳိးရိွမယ့္ လူတစ္ေယာက္မွ မပါဘူး” ဟု စတင္တုိက္ခုိက္ရင္း သူ႔ေဘးကခံုမွာ 
ဝင္ထုိင္လုိက္သည္။ 

 
“ငါက ဒီအသုဘ လာပုိ႔တာ မဟုတ္ပါဘူးကြ၊ ငါတုိ႔ ရပ္ကြက္ထဲက လူတစ္ေယာက္ဆုံးလုိ႔၊ 

သူ႔မိသားစုကလဲ ဘာမွ မလုပ္တတ္၊ မကိုင္တတ္ဆုိေတာ့ ငါပဲဦးစီးၿပီး သၿဂႋဳလ္ေပးရတာ” 
“မင္းက ကန္ထ႐ိုက္ယူထားတာေပါ့၊ ဟုတ္လား” 
“ေအး၊ ႐ႈံးမယ္မွန္း သိလ်က္နဲ႔ဆြဲတဲ့ ကန္ထ႐ုိက္ေလ၊ မင္းတုိ႔ ကဗ်ာစာအုပ ္ထုတ္သလုိေပါ့” 
သူဥပမာ ေပးပံုကုိ သေဘာက်သျဖင့့္ ကၽြန္ေတာ္ရယ္လုိက္သည္။ သူကဆက္၍- 
“ဟုိဘက္က ကိစၥၿပီးေတာ့ ဒီခန္းမေရွ႕ ငါျမင္ဖူးတဲ့ စာေပနယ္ကလူေတြ တ႐ုန္း႐ုန္းေတြ႔တာနဲ႔ 

ဒီလုိအခါမ်ဳိးမွာ မင္းက်ိန္းေသလာမွာပဲဆုိၿပီး ေစာင့္ေနတာ” 
 
စိန္ေၾကာင့္ကိုမိခ်င္လွ်င္ အသုဘပုိ႔တဲ့အခ်ိန္ ေစာင့္ဖမ္းရတတ္ေၾကာင္း သတိရမိ၏။ ခုေတာ့ သူက 

သည္နည္းကုိ ျပန္သုံးၿပီး ကၽြန္ေတာ့္ကုိ ေတြ႔ေအာင္ ႀကံသည္။ 
“မင္းက ငါ့ကုိ ဘာလုိ႔ေစာင့္ေနတာလဲ၊ ဂါရဝျပဳခ်င္လုိ႔လား” 
“တစ္ခုခု စားရင္းေသာက္ရင္း စကားေျပခ်င္လုိ႔၊ မင္းနဲ႔ငါ မေတြ႔ရတာလဲ ၾကာၿပီ၊ ငါမင္းကုိ 

ေျပာျပစရာေတြ အမ်ားႀကီးရွိတယ္ကြ” 
“ဒါဆုိရင္လဲ ေရးရေခ်ေသးရဲ႕ေပါ့ကြာ” 
ကၽြန္ေတာ္စိတ္ထမွဲာ သည္ေကာင့္ကုိၾကည့္ၿပီး တစ္ခုခု ထူးျခားေနသလိုလုိ၊ တစ္ခုခု လုိေနသလိုလုိ 

ထင္မိ၏။ ၿပီးမွ သေဘာေပါက္သည္။ သည္ေကာင္ ၿငိမ္ၿငိမ္ေလး ထုိင္ေနေသာေၾကာင့္ပင္ျဖစ္၏။ 
 
အရင္ကဆိုလွ်င္ သူသည္ အၿမျဲပာယာခတ္ေနသည္။ ေက်ာင္းတုန္းကဆိုလွ်င္ အတန္းထမဲွာ 

ဆရာစာသင္ေနတုန္း လႈပ္ခြင့္မသာေသာအခါ ဒူးျဖစ္ျဖစ္ႏွ႔ံေနရမွ ေက်နပ္သူျဖစ္၏။ နာေရးကိစၥမို႔ 
အိေႁႏၵရေနတာဟု ေျပာလုိ႔လည္းမရ။ သည္ေကာင္က အလုိက္ကမ္းဆုိး သိတတ္သူမဟုတ္။ 
အသုဘအိမ္မွာလည္း ဟုိလူ႔ ေလွ်ာက္ေနာက္ သည္လူ႔ေလွ်ာက္စ၊ အသံၿပဲႀကီးနဲ႔ တဟားဟား ရယ္လုိရယ္၊ 
လုပ္သျဖင့္ အသုဘရွင္မ်ား၏ မ်က္ေစာင္းချဲခင္းကုိ မၾကာခဏ ခံခဲ့ရဖူး၏။ 

 
ခုေတာ့ သည္ေကာင္ ထူးထူးျခားျခား အိေႁႏၵရေနသျဖင့္- 
“ေဟ့ေကာင္ မင္း ၿငိမ္လွေခ်လား၊ ဘာျဖစ္ေနတာလဲ” ကၽြန္ေတာ္က ေမးေတာ့- 
“မၿငိမ္လုိ႔ မျဖစ္ဘူးကြ၊ ခါးနာေနတယ္” 
“နာမွာေပါ့၊ မင္းက ေငြထုပ္အႀကီးႀကီးကုိ မႏိုင္မခ်င္း မ,ခ်င္ေနတာကုိး”  
သူက- 
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“မဟုတ္ဘူးကြ၊ ေငြထုပ္နဲ႔ အေပါက္ခံရလုိ႔ ျဖစ္မယ္”  
 
ကာတြန္းဆရာတစ္ေယာက္က လာႏႈတ္ဆက္သျဖင့္ စကားေကာင္းေနသည္။ စိန္ေၾကာင္က- 
“ငါ ကားေပၚက ေစာင့္ေနမယ္၊ ၿပီးရင္ လုိက္လာခ့ဲ” ဟု မွာၿပီးထြက္သြားသည္။ 
 
ကၽြန္ေတာ္လည္း ကာတြန္းဆရာႏွင့္ စကားဆက္ေျပာေနသည္။ ခဏၾကာမွ ခန္းမအျပင္ကုိ 

ထြက္ၿပီး စိန္ေၾကာင့္ကို ရွာသည္။ သည္ေကာင္ ဘာကားစီးေနမွန္း မသိသျဖင့္ ႐ုတ္တရက္ ရွာမေတြ႔။ သူက 
ကားဝယ္ေရာင္းလည္း လုပ္သျဖင့္ ကားတစ္စီးကုိ ၾကာၾကာစီးေလ့မရွိ။ 

 
ေနာက္ေတာ့မွ ဗင္ကားတစ္စီးေပၚမွ လွမ္းလက္ျပသျဖင့္ သူ႔ကားရွိရာ ေလွ်ာက္သြားသည္။ ကားက 

ကၽြန္ေတာ္ျမင္းဖူးေနက ် ဗင္ကားမဟုတ္။ ကားမွာ ကပ္ထားတာကေတာ့  တုိယုိတာတံဆိပ္ပဲ။ ကားက 
ေကာင္းပံုလည္း ရသည္။ ကားေနာက္ခန္းတံခါးကို ဖြင့္ၿပီး စိန္ေၾကာင့္ေဘးမွာ ဝင္ထုိင္သည္။ 
ကူရွင္ေတြကလည္း ရွမြဳ ိင္းသား ျဖစ္ၿပီး အိအိစက္စက္ ရိွလွသည္။ 

 
“ဟုိဆုိင္ကုိပဲ ေမာင္းကြာ” ဟု သူက ဒ႐ုိင္ဘာကုိ ေျပာလိုက္၏။ သူ႔ကားက ေတာ္ေတာ္ 

ေကာင္းသည္။ လမ္းနည္းနည္းၾကမ္းတာေတာင္ စီးရတာ ၿငိမ့္ေနသည္။ ကၽြန္ေတာ္က- 
“မင္း ကားႀကီးက ေကာင္းလွခ်ည္လားကြ” 
“ကားေကာင္းေပမယ့္၊ လူမေကာင္းေတာ့ ဘာလုပ္ရမွာလဲ” 
“ႂကြားမေနပါနဲ႔၊ မင္းမေကာင္းတာ လူတုိင္းသိတယ္” 
“အဲဒါကုိ ေျပာတာမဟုတ္ဘူး၊ က်န္းမာေရး မေကာင္းတာကုိ ေျပာတာ” 
“မင္းက ဘာျဖစ္လုိ႔လဲ” 
“ခုတေလာ ငါခ်ဴခ်ာခ်င္တယ္ကြ၊ ခါးနာတယ္၊ တစ္ခါ တစ္ခါ ရင္ဘတ္ထကဲေအာင့္ၿပီး 

အသက္႐ွဴမဝဘူး၊ ေျခေထာက္လဲ ကုိက္ကိုက္ေနတတ္တယ္၊ မနက္အိပ္ယာထရင္ တစ္ကုိယ္လုံး 
အေၾကာေတြေတာင့္ၿပီး နာေနတတ္တယ္” 

 
သည္ေကာင္ အရင္က ေတာ္ေတာ္က်န္းမာသူျဖစ္၏။ ဖ်ားတယ္ နာတယ္ဆုိတာ တစ္ခါမွ 

မၾကားဖူးခဲ့။ ဘဝတစ္ေလွ်ာက္လုံး အလုပ္ကို မနားမေနလုပ္ခဲ့ေသာ ဒဏ္ေတြ ခုမွစုၿပီး ေပၚလာတာျဖစ္မည္။ 
 
“ငါက အလုပ္မ်ဳိးစံုလုပ္လုိ႔ ေရာဂါမ်ဳိးစုံဝင္တာ ထင္တယ္ကြ” 
“မင္း ရိတ္ခဲ့တ့ဲလူေတြက က်ိန္ဆဲေနတာေၾကာင့္လဲ ျဖစ္ႏုိင္တယ္” 
“ဟုတ္ခ်င္ ဟုတ္မွာေပါ့” 
သူန႔ပဲတ္သက္ေသာ ေနာက္ထပ္ထူးျခားခ်က္တစ္ခု ေတြ႔ျပန္ၿပီ။ အရင္ကဆုိလွ်င္ သူ႔ကုိ 

ခုလုိႏိွပ္ကြပ္လုိက္လွ်င္ မတံု႔မဆုိင္းဘဲ ခ်က္ခ်င္း ျပန္ပက္သည္။ စကားလုံးေျပာင္ေျပာင္မ်ားျဖင့္ 
ျပန္ေဆာ္တတ္သည္။ ခုက်ေတာ့ ၿငိမ္ခံေနတာေတြ႔ရ၏ ။ 

 
“မင္း မက္ဒီကယ္ခ်က္ကပ္ လုပ္ၾကည့္ေသးလား” 
“လုပ္တာေပါ့ကြ၊ အစုံပဲ၊ ႏွလုံးေသြးေၾကာက်ဥ္းခ်င္တယ္တဲ့၊ ေအအက္စ္အို ဘာျဖစ္တယ္ဆုိလဲ၊ 

ယူရစ္အက္ဆစ္က တက္ေနတယ္ဆုိလား၊ ေက်ာက္ကပ္ နည္းနည္းေရာင္သလုိပဲ ေျပာတယ္၊ စစ္လုိက္တုိင္း 
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တစ္ခုမဟုတ္တစ္ခု ေတြ႔ေနတာပကဲြ၊ အဲဒါေၾကာင့္ ငါလဲ ဆက္မစစ္ရဲေတာ့ဘူး၊ လူတစ္ကုိယ္လုံး 
အစားထုိးရမယ္ဆုိရင္ ခက္မယ္ကြ” 

“ေဆးေတြ မေသာက္ဘူးလား” 
“ေသာက္ရတာေပါ့ကြ၊ ေသာက္လုိက္ရတဲ့ ေဆးေတြကလဲ ေရႊဘုံသာ လမ္းတစ္ခုလုံး 

မ်ဳိခ်ေနသလား ေအာက္ေမ့ရတယ္၊ ေဆးေတြဝယ္ရင္းနဲ႔ ေဆးေဈးကြက္ အေၾကာင္းသိလာလုိ႔ 
ေဆးဆိုင္တစ္ဆုိင္ေတာင္ ဖြင့္မလားေတာင္ စိတ္ကူးမိေသးတယ္” 

“မင္းကေတာ့ ျဖစ္ရမယ္၊ အေရးထဲမွာေတာင္ စီးပြားေရး အကြက္က ျမင္လုိက္ေသးတယ္” 
“ဒါေတာ့ ေသြးသားထမဲွာရွိေနတ့ဲ ဝ ါသနာကိုးကြ၊ ဒါေပမ့ဲ အလုပ္မျဖစ္ပါဘူး” 
ကားက ကမာၻေအး ဘုရားလမ္းေပၚရိွ စားေသာက္ဆုိင္တစ္ဆုိင္ ရပ္သည္။ ကားေပၚက 

ဆင္းၿပီးေနာက္ စိန္ေၾကာင္က ဒ႐ုိက္ဘာကုိ ၫႊန္ၾကားခ်က္ေပးသည္။ 
“စကၠဴဂုိေဒါင္ထဝဲင္ၿပီး ဘားျဖဴေရမေပါက္ ငါးထုပ္တင္သြား၊ ပုံႏိွပ္စက္ကုိ ပို႔လုိက္၊ ၿပီးမွ ငါတို႔ကုိ 

လာျပန္ေခၚ၊ ေၾသာ္ ေနဦး၊ ပုံႏိွပ္တုိက္က ငါ့စားပြဲေပၚမွာ ဗီစီဒီစက္တစ္လုံးရိွတယ္၊ အဲဒါကုိယူၿပီး 
အန္ကယ္ႀကီးဆီ ဝ င္ပုိ႔ခဲ့၊ သူ႔စက္အေဟာင္းက ျပင္ရင္လဲ ကုန္က်စရိတ္မ်ားမွာမုိ႔ မထူးဘူး၊ ဒါေၾကာင့္ 
စက္အသစ္တစ္လုံးပဲ ဝယ္ေပးလိုက္တယ္လုိ႔၊ ငါလဲ လာခဲ့ပါဦးမယ္လုိ႔ ေျပာလုိက္”  

 
ဆုိင္ထဲ ဝင္လာစဥ္မွာ ကၽြန္ေတာ္က- 
“မင္းက လူႀကီးသူႀကီးကုိ ႐ုိေသတတ္တယ္ေနာ္၊ ဒါေၾကာင့္လဲ မုိးနတ္မင္းက မင္းကုိ မ,စတာပဲ” ဟု 

ေျပာေတာ့ သူက- 
“မင္းဆီက ဒီလုိ အေျပာမ်ဳိးေလးေတြ ၾကားခ်င္ေနတာၾကာၿပီ၊ ဒါေၾကာင့္ ဒီေန႔ တမင္ေစာင့္ေခၚတာ” 
ဆုိင္က သပ္သပ္ရပ္ရပ္၊ သန္႔သန္႔ရွင္းရွင္း ရွိသည္။ သည္ဆုိင္မွာ စိန္ေၾကာင္ ထိုင္ေနက ်

ျဖစ္ဟန္တူ၏။ စားပြဲထုိးကေလးက ပ်ာပ်ာသလဲ ဆီးႀကိဳၿပီး လူရွင္းေသာ ေထာင့္စားပြဲတစ္လံုးမွာ 
ေနရာခ်ေပးသည္။ 

 
“ငါ့အတြက္ေတာ့ ထုံးစံအတုိင္းပဲ၊ မင္းေကာ ဘီယာေသာက္မလား” စားပြဲထုိးကေလးကုိ ေျပာရင္း 

ကၽြန္ေတာ့္ကုိပါ ေမးသည္။ 
“ငါ မေသာက္ခ်င္ဘူး” 
“ေသာက္ပါကြ” 
“မေသာက္ဘူးကြာ၊ မင္းဆီက အလွဴေငြေကာက္စရာ အေၾကာင္းမရိွေတာ့ မင္းလဲ ငါ့ကုိ 

အတင္းတုိက္လို႔ မရဘူး”  
ဟု ဆုိၿပီး ေတာနစ္ဝါတာတစ္လုံးသာ မွာလုိက္၏။ အျမည္းေတြေတာ့ စိန္ေၾကာင္ကပဲ 

ၾကည့္မွာလုိက္သည္။ ကၽြန္ေတာ္က- 
“မင္း အရက္မေသာက္သင့္ေတာ့ဘူး၊ မင္းေရာဂါေတြက အရက္နဲ႔တည့္တာ မဟုတ္ဘူး” 
“ေအးပါကြာ၊ ငါ ေလွ်ာ့ေသာက္ပါတယ္၊ ေန႔တုိင္းလဲ မေသာက္ေတာ့ပါဘူး၊ တစ္ခါတေလ 

စိတ္ဆာလာမွာ ေသာက္တာပါ၊ ဒီေန႔လုိ ေန႔မ်ဳိးေပါ့၊ ငါ့မွာလဲ ဇိမ္ယူစရာဆုိလုိ႔ ဒါပဲရွိတာပဲ၊ ဒီလုိမွမဟုတ္ရင္ 
႐ူးသြားလိမ့္မယ္ကြ” 

 
စားရင္းေသာက္ရင္း ေရွးေဟာင္းေႏွာင္းျဖစ္မ်ား ေျပာသည္။ သူက မေတြ႔တာၾကာၿပီျဖစ္ေသာ 

သူငယ္ခ်င္းမ်ားအေၾကာင္း ေမးသျဖင့္ ေျပာျပရသည္။ 
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“ဒါနဲ႔ ဟိုေကာင္ ေပ်ာ့ႀကီးကေကာ ဘာလုပ္ေနလဲ” 
“ကုမၸဏီတစ္ခုမွာ လုပ္ေနတယ္ကြ” 
“ဒါဆုိ အဆင္ေျပေနတာေပါ့” 
“သိပ္မေျပဘူးကြ၊ ျဖစ္ပုံက ဒီလုိ၊ သူတုိ႔ကုမၸဏီက အစုံလုပ္တာကြ၊ ေပ်ာ့ႀကီးက ေနရာတုိင္းမွာ 

ဝင္ပါေနရတယ္၊ ပင္လဲ ပင္ပန္းတယ္၊ လခက်ေတာ့ တုိးမေပးဘူး၊ အေၾကာင္းကေတာ့ ကုမၸဏီသူေဌးရဲ႕ 
အျမင္မွာ ေပ်ာ့ႀကီးက သူ႔နည္းသူ႔ဟန္နဲ႔ ကုိက္ေအာင္ အႀကံအဖန္ လုပ္လိမ့္မယ္၊ ဒါေၾကာင့္ 
လခေလွ်ာ့ေပးထားတာ၊ ခိုးမွာနဲ႔ဆုိ အေတာ္ပဲလုိ႔ တြက္ထားတာကုိး၊ မင္းတို႔သူေဌးေတြက အလုပ္သမားဆို 
ခုိးလိမ့္မယ္ခ်ည္း ထင္ေနတာပဲ၊ ေပ်ာ့ႀကီးက ဘယ္ေလာက္႐ုိးတယ္ဆုိတာ မင္းသိသားပဲ” 

“စီးပြားေရးသမား ဆုိတာကေတာ့ အၿမဲတမ္းတြက္ခ်က္ေနတာပဲေလ၊ ဒါမွလဲ အလုပ္ျဖစ္မွာကုိး” 
“ခုဟာကေတာ့ လြန္လြန္းပါတယ္ကြာ၊ သူတုိ႔က်ေတာ့ ညစဥ္ညတိုင္း ေသာင္းနဲ႔ခ်ီ 

သုံးၿဖဳံးေနၿပီးေတာ့” 
“မထင္နဲ႔ ေဟ့ေကာင္၊ လူတုိင္း အဲဒီလုိသုံးျဖဳန္းေနတာ မဟုတ္ဘူး၊ တခ်ဳိ႕လူေတြက 

ခ်မ္းသာတယ္ေလ ကပ္ေစးႏဲွေလ ျဖစ္တတ္တယ္၊ ငါနဲ႔ စကၠဴစက္ စပ္တူတည္ထားတဲ့ လူႀကီးဆုိ 
အရက္ေသာက္ရင္ ဆုိင္မွာ ဘယ္ေတာ့မွ မေသာက္ဘူး၊ ေဈးႀကီးလုိ႔တဲ့၊ အိမ္မွာပဲ ေသာက္တယ္၊ 
အျမည္းကုိလဲ သူ႔မိန္းမကို လုပ္ခုိင္းတယ္၊ အျပင္မွာ ႐ႈပ္႐ႈပ္ေပြေပြလဲ မလုပ္တတ္ဘူး” 

“ဒါေတာ့ ခ်ီးက်ဴးရမွာေပါ့ကြ၊ ေရာဂါကင္းတာေပါ့” 
“ဒီေရာဂါေၾကာက္လုိ႔ မဟုတ္ဘူးကြ၊ ပုိက္ဆံကုန္မွာစုိးလုိ႔၊ သူက ဘာေျပာသလဲဆိုေတာ့ အိမ္မွာဆုိ 

အလကားရတယ္တဲ့” 
ကၽြန္ေတာ္သည္ ေတာနစ္ဝါတာကုိ ပါးစပ္ထဲငုံထားတုန္း ရယ္လုိက္မိသျဖင့္ ခြီးခနဲ သီးသြားသည္။ 

သူက- 
“ေအးေလ၊ ဘယ္ေနရာမွာပျဲဖစ္ျဖစ္ အေကာင္းနဲ႔အဆုိး ဒြန္တြဲေနတာပါပဲ၊ စီးပြားေရးသမားမွန္သမွ  ်

ေလာဘေဇာ တက္ေနၾကတ့ဲသူေတြခ်ည္း မဟုတ္ပါဘူး၊ အလုပ္သမားေတြအေပၚ ညႇာညႇာတာတာ 
ဆက္ဆံၿပီး အမ်ားအက်ဳိး ကုိယ့္အက်ဳိး မွ်တေအာင္ လုပ္ေနတ့ဲလူေတြလဲ အမ်ားႀကီး ရွိပါေသးတယ္” 

“ဒါေတာ့ ငါလက္ခံပါတယ္ကြ၊ ငါကလဲ အားလုံးကုိ သိမ္းက်ဳံးေျပာတာ မဟုတ္ပါဘူး၊ 
တရားလြန္လြန္းတဲ့ လူေတြကုိသာ ေျပာတာပါ၊ ႀကီးပြားေရး ဦးျမေသာင္းတုိ႔လုိ သမာသမတ္က်တ့ဲ 
လုပ္ငန္းရွင္ႀကီးမ်ဳိးေတြ၊ ေဘာဂဝတီ ဦးခင္ေမာင္တုိ႔လုိ တရားမွ်တတဲ့ စီးပြားေရးသမားေတြရိွတယ္ဆုိတာ 
ဝန္ခံပါတယ္” 

 
သူက ေခါင္းတစ္ခ်က္ဆတ္သည္။ ဖန္ခြက္ထကဲ လက္က်န္ကုိ ေမာ့ခ်ၿပီး အရက္ထပ္ငွဲ႔သည္။ 

ေရခဲထည့္သည္။ ဆိုဒါေရာသည္။ 
 
ကၽြန္ေတာ္ ခုမွ သူ႔ကုိ ေသေသခ်ာခ်ာ ဂ႐ုစုိက္ၾကည့္မိ၏။ သည္ေကာင္ ေတာ္ေတာ္က်သြားတာပဲ၊ 

သူ႔နားသယ္စပ္မွာ ဆံပင္ျဖဴေတြ စုေဝးေနတာကို ေတြ႔ရ၏ မ်က္ႏွာက ေဖာင္းေဖာင္းတင္းတင္း၊ 
အသားေရက ညဳိညစ္ညစ္မုိ႔ အရက္အေသာက္ မ်ားခ့ဲေၾကာင္း ေဖာ္ျပေနသည္။ အထူးသျဖင့္ 
သူ႔မ်က္လုံးမ်ားသည္ အရင္လုိ စူးစူးရဲရဲ မဟုတ္ေတာ့။ လွိမ့္ဖန္မ်ားေသာ ဖန္ေဂၚလီလုိ အေရာင္မြဲေနသည္။ 
သူ႔ကုိ ၾကည့္ရတာ ရိွရင္းစြဲအသက္ထက္ ၁၀ ႏွစ္ေလာက္ ပုိႀကီးသလုိ ျဖစ္ေန၏။ 
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“မင္း ငါ့ကုိ ေျပာစရာေတြ ရွိတယ္ဆုိ၊ ဘာလဲ” ဟု ကၽြန္ေတာ္က ေမးလိုက္သည္။ သူက 
အရက္ဖန္ခြက္ေဘးမွာ သီးေနေသာ ေရစက္မႈန္မ်ားကို လက္ႏွင့္သပ္ခ်လုိက္ၿပီး- 

“ငါ ပုိက္ဆံရွာရတဲ့အလုပ္ကုိ ၿငီးေငြ႔ေနၿပီကြာ”  
ကၽြန္ေတာ္က နားရြက္ေနာက္မွာ လက္ဝါးကားလုိက္ၿပီး- 
“ဘာ၊ က်ားက သက္သက္လြတ္စားေတာ့မလို႔တဲ့ ဟုတ္လား” 
“မေနာက္ပါနဲ႔ကြာ၊ ငါတကယ္ေျပာတာပါ” 
“မင္း ဘယ္လုိျဖစ္ေနတာလဲ၊ စိန္ေၾကာင္ အစစ္မွ ဟုတ္ရဲ႕လား” 
“ကုိယ့္ကုိယ္ကုိယ္ အတုလုပ္လုိ႔ရရင္ သိပ္ေကာင္းတာေပါ့ကြာ” 
“ေနစမ္းပါဦး၊ ဒီေန႔ မင္းကုိ ၾကည့္ရတာ တစ္မ်ဳိးပဲ၊ အရင္နဲ႔ လံုးဝမတူဘူး၊ အရမ္းေျပာင္းလဲေနတယ္၊ 

ငါေတာင္ အ့ံၾသတယ္” 
“ေအးကြာ၊ ငါ ေျပာင္းလဲေနတာကို မင္းသိေစခ်င္လုိ႔၊ ဘာေၾကာင့္ ခုလု ိ ျဖစ္ရတာလဲဆုိတာလဲ 

ေျပာျပခ်င္လုိ႔” 
 
တစ္ရက္မွာ သူ႔မိတ္ေဆြတစ္ေယာက္က အေအးခန္းစက္႐ုံလုပ္ငန္းကုိ ေလ့လာခ်င္သည္ဟု 

ဆုိသည္။ စိန္ေၾကာင္ကလည္း စိတ္ဝင္စားသည္။ ထုိ႔ေၾကာင့္ သူ႔အဆက္အသြယ္မ်ား၏ စီစဥ္ေပးမႈေၾကာင့္ 
ပုစြန္ထုပ္ပိုး စက္႐ုံတစ္႐ံုကုိ သြားၾကည့္ၾကသည္။ ႏိုင္ငံျခား အိတ္စပို႔လုပ္ေသာ စက္႐ံုျဖစ္ေသာေၾကာင့္ 
စနစ္က်သည္။ သန္႔ရွင္းမႈကုိ အထူးဦးစားေပးထားသည္။ ထုပ္ပုိးခန္းမထဲ မဝင္ခင္မွာ ပုိးသတ္ေသာ 
ဝတ္စံုေတြဝတ္ရသည္။ ေရာ္ဘာလက္ရွည္ ဖိနပ္ေတြ စီးရသည္။ ခန္းမက်ယ္ႀကီးထဲ အဝင္မွာ 
ေျခမ်က္စိေလာက္အျမင့္ထိ ပုိးသတ္ေဆးရည္ေတြ ထည့္ထားေသာ ကြန္ကရစ္ကန္ငယ္ကေလးထဲ 
ျဖတ္ေလွ်ာက္ရေသးသည္။ 

 
“အထမဲွာ ပုစြန္တုပ္ေတြကုိ အရြယ္အစားအလုိက္ခြဲျခားၿပီး အဆင့္ဆင့္ ထုပ္ပိုးဖို႔ ျပင္ဆင္ေနတာကို 

ေလွ်ာက္ၾကည့္ၾကတာေပါ့၊ အမယ္ ပုစြန္ေတြကုိ ေဆးေၾကာသန္႔စင္တဲ့ အခါမွာ ေရသန္႔ကုိပဲ သုံးရတယ္တဲ့၊ 
ေရာဂါပိုးမႊား ပါမလာေအာင္လုိ႔ေပါ့ကြာ” 

“မင္း ေျပာတာနဲ႔ ငါေတာင္ ပုစြန္စားခ်င္လာၿပီ၊ ပုစြန္တုပ္ႀကီးမ်ား မစားရတာ ဘယ္ႏွစ္ႏွစ္ေတာင္ 
ရွိေနၿပီလဲ မသိဘူး” 

“မင္းက စားခ်င္ေန၊ ငါက တရားက်မိတာကြ” 
“တရားက်တယ္၊ ဟုတ္လား” 
“ဒီလုိကြာ၊ တိုက္ဆုိင္ခ်င္ေတာ့ အဲဒီမတုိင္ခင္ တစ္ပတ္ေလာက္က ငါ့အလုပ္သမားတစ္ေယာက္ရဲ႕ 

အေဖဆုံးလို႔ ထုံးစံအတုိင္း ငါပဲ အစအဆုံးလုိက္လုပ္ေပးရတယ္၊ ေရေဝးက အေအးတုိက္ထဲ အထိဝင္ၿပီး 
အေလာင္း ထုတ္ေပးရတယ္ေလ၊ အဲဒီျမင္ကြင္းကုိ ဖ်တ္ခနဲ သတိရမိလုိက္လုိ႔ကြ”  

သူ႔စကားေၾကာင့္ ေစာေစာက ပုစြန္အစိမ္းသုပ္ တစ္ပြဲေလာက္မွာဖုိ႔ စိတ္ကူးေတာင္ 
ေပ်ာက္ပ်က္သြားရ၏။ သူက ဆက္ေျပာသည္။ 

“မင္း စဥ္းစားၾကည့္စမ္း၊ လူတစ္ေယာက္ ေသဆံုးလုိ႔ ေရခ်ဳိးသန္႔စင္ေပးတ့ဲအခါမွာ ေရသန္႔နဲ႔ 
ေဆးေၾကာေပးတယ္လုိ႔ ဘယ္ႏွစ္ခါ ၾကားဖူးလဲ” 

“ေတာက္တီးေတာက္တဲ့ကြာ” 
“ေတြ႔တဲ့ႀကံဳတဲ့ေရကိုပဲ သုံးလုိက္တာ မဟုတ္လား၊ ပုစြန္ေတြက်ေတာ့ ေရသန္႔နဲ႔မွတဲ့၊ ဒါေပါ့ေလ 

ေသသြားလူဆီက ပိုက္ဆံရစရာမွ မရိွေတာ့ဘဲ၊ ပုစြန္ကေတာ့ ေဒၚလာေတြရွာေပးမွာ မဟုတ္လား၊ အဲဒီ 
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အေတြးလဲ ဝင္လာေရာ လူဆုိတာေသၿပီးရင္ ဘာမွ အသုံးမက်ေတာ့ပါလားဆိုၿပီး သံေဝဂ 
ရမိလာတယ္ကြာ”  

သူသည္ စိန္ေၾကာင္ အတုမဟုတ္။ တကယ့္ အစစ္အမွန္ျဖစ္၏။ လက္ေတြ႔ ဘဝထကဲေန 
သီအိုရီတစ္ခုကုိ ထုတ္ျပေနၿပီ မဟုတ္လား။ 

 
“အဲဒီေနာက္မွာေတာ့ ငါ့ကုိယ္ငါ ျပန္ၿပီး သုံးသပ္လာမိတယ္”  
သူ႔ဖန္ခြက္ထမဲွာ အရက္ကုန္ေနၿပီ။ သူက ထပ္ငွဲ႔သည္။ ကၽြန္ေတာ္ မတားျမစ္ေတာ့ဘဲ 

ဆုိဒါပုလင္းကုိ ယူ၍ ဖန္ခြက္ထဲ ျဖည့္ေပးလုိက္မိ၏။ သူက တစ္ငုံ ငုံလုိက္ၿပီးေနာက္- 
“ငါ ငယ္ငယ္က ဆင္းရဲတာ မင္း သိပါတယ္၊ ပိုက္ဆံမရွိေတာ့ သိပ္ဒုကၡေရာက္တယ္ကြ၊ ဒါေၾကာင့္ 

ခ်မ္းသာေအာင္ လုပ္မယ္ဆိုၿပီး ႀကိဳးစားခ့ဲတာပဲ၊ ပုိက္ဆံမရိွတာ စိတ္ညစ္စရာ ေကာင္းတယ္ဆုိတာ 
မွန္ေပမယ့္ ပုိက္ဆံေတြ အမ်ားႀကီးရိွတာကေတာ့ ေပ်ာ္စရာမဟုတ္တာ အမွန္ပကဲြ” 

 
ကၽြန္ေတာ္ ေခါင္းညိတ္ေထာက္ခံလုိက္သည္။ သူ႔ကိုလည္း ပို၍ နားလည္လာမိသလုိ ခံစားရသည္။ 

သူက ဖန္ခြက္ကုိ ေကာက္ကုိင္ၿပီးမွ မေသာက္ေသးဘဲ ဆက္ေျပာသည္။ 
“ငါဟာ ကေလးသာသာ အရြယ္ကတည္းက အလုပ္ကုိ ပင္ပင္ပန္းပန္း လုပ္ခဲ့ရတာ၊ ၾကာေတာ့ 

ေျခကုန္လက္ပန္းက်ၿပီး ၿ ငီးေငြ႔လာၿပီ၊ တကယ္ေတာ့ တစ္ေန႔ေန႔က်ရင္ ဘာအလုပ္မွ မလုပ္ဘဲ 
ဇိမ္နဲ႔ထုိင္စားႏိုင္ေအာင္ဆုိၿပီး အလုပ္ေတြအမ်ားႀကီး သိမ္းက်ဳံးလုပ္ခ့ဲတာကြ၊ ဒါေပမ့ဲ ေဟ့ေကာင္ေရ၊ 
အလုပ္ေတြက ကုန္မသြားဘနဲဲ႔ ပုိလုပ္ေလ ပိုမ်ားလာေလပါလား၊ လူ႔ဘဝဆိုတာ ကံၾကမၼာက အပ္ထားတဲ့ 
အလုပ္ေတြကုိ ၿပီးဆုံးေအာင္ မလုပ္ႏုိင္ခင္မွာပဲ နိဂုံးခ်ဳပ္ရတာမ်ဳိး ထင္ပါရဲ႕ကြာ” 

 
သူသည္ ဖန္ခြက္ထကဲ အရက္ကုိ အကုန္ေမာ့ခ်လိုက္၏။ ဒ႐ုိင္ဘာေရာက္လာၿပီး 

ကားေရာက္ၿပီျဖစ္ေၾကာင္း သတင္းပို႔သည္။ စိန္ေၾကာင္က ေဘလ္ေတာင္းၿပီး ေငြရွင္းလုိက္၏။ စားပြဲကုိ 
လက္ေထာက္အားျပ ၿဳပီး ထရပ္ဖုိ႔ ႀကိဳးစားသည္။ ႐ုတ္တရက္ မထႏုိင္။ ‘ကၽြတ္   ကၽြတ္’ ဟု ႐ႈံ႕မဲ့စုတ္သပ္ၿပီးမွ 
ျဖည္းျဖည္းခ်င္း ထရပ္ႏိုင္သည္။ 

 
“ၾကာၾကာထုိင္ၿပီး ျပန္ထရင္ ဒူးကနာတယ္ကြ၊ ေျခေထာက္ေတြ သိပ္မေကာင္းေတာ့ဘူး၊ 

ဆုိက္ကားသမားတစ္ေယာက္ရဲ႕ ေျခေထာက္နဲ႔ လလဲုိ႔ရရင္ သိပ္ေကာင္းမွာပဲ”  
ဟု ေျပာရင္း ျဖည္းျဖည္းခ်င္း ေလွ်ာက္သြားသည္။ 
 

ခပ္လွမ္းလွမ္းက စားပြဲတစ္လုံးမွာ ဘီယာထုိင္ေသာက္ေနေသာ လူတစ္ေယာက္သည္ 
မုိဘုိင္းလက္ကုိင္ဖုန္းကုိ နားမွကပ္ရင္း ေဒါသတႀကီး ေအာ္ဟစ္ေျပာဆုိေနတာ လွမ္းျမင္လုိက္ရ၏။ 

 
ကၽြန္ေတာ့္ကုိ အိမ္ျပန္ပုိ႔ေပးသည္။ လမ္းတစ္ေလွ်ာက္လုံး စကားထပ္မေျပာျဖစ္ၾက။ ကၽြန္ေတာ့္ 

အိမ္ဝင္းေရွ႕မွာ ကားရပ္လုိက္ေတာ့မွ ကၽြန္ေတာ့္လက္ေမာင္းကုိ ဆုပ္ကုိင္လုိက္ၿပီး- 
“တကယ္ေတာ့ ငါဟာ တန္ဖိုးမျဖတ္ႏုိင္တဲ့ အခ်ိန္ေတြကုိ ေငြရွာျခင္းအားျဖင့္ 

ျဖဳန္းတီးပစ္ခ့ဲမိတယ္ကြာ” ဟု လႈိက္လႈိက္လွလဲွဲ ေျပာသည္။ 
 
ကၽြန္ေတာ္ သူ႔ပခုံးကုိ ပုတ္၍ ႏႈတ္ဆက္သည္။ 
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“က်န္းမာေရးလည္း ဂ႐ုစုိက္ဦးကြာ” ဟု ေျပာၿပီး ကားေပၚက ဆင္းလိုက္သည္။ ၿပီးေတာ့ 
သူ႔ကားထြက္သြားရာကုိ ေငးၾကည့္ေနမိ၏။ ကား၏ အိတ္ေဇာပိုက္မွ ထြက္လာေသာ မီးခိုးမ်ားသည္ 
စိန္ေၾကာင္ မႈတ္ထုတ္လုိက္ေသာ သက္ျပင္းေတြမ်ားျဖစ္ေနမလား။ 

 
လမ္းေပၚမွာ ကားမ်ဳိးစုံတို႔သည္ လွစ္ခနဲ လွစ္ခနဲ ေျပးလႊားေနၾက၏။ လူေတြက သက္ျပင္းေတြ 

႐ႈိက္ေနၿပီး ကားေတြက သက္ျပင္းေတြ မႈတ္ထုတ္ေနၾက၏။ 
 
လူေတြဟာ ဘာေတြမ်ား လုပ္ေနၾကတာပါလိမ့္။ ကိုယ္လုပ္ခ်င္တာ လုပ္ခြင့္ရဖို႔အတြက္ 

မလုပ္ခ်င္တာေတြကုိ လုပ္ေနၾကရတာလား၊ ဒါမွမဟုတ္ လုပ္ခ်င္တာ လုပ္ဖုိ႔အတြက္ လုပ္ခ်င္တာေတြ 
ေလွ်ာက္လုပ္ေနၾကတာလား။ 

 
လူေတြက ေငြေတြကို ရွာေနၾကတာလား၊ ေငြေတြက လူေတြကုိ ရွာေနၾကတာလား၊ လူေတြက 

အခ်ိန္ေတြကုိ ဝါးမ်ဳ ိေနၾကတာလား၊ အခ်ိန္ေတြက လူေတြကို ဝ ါးမ်ဳိေနၾကတာလား။ 
 
လူတုိ႔သည္ ေမြးဖြားလာစဥ္တုန္းက ပိုက္ဆံဆုိလုိ႔ တစ္ျပားတစ္ခ်ပ္ေတာင္မွ ပါမလာခ့ဲ။ 

ေသဆုံးသြားတဲ့  အခါက်ေတာ့ ပါးစပ္ထမွဲ ကူးတုိ႔ခ ေငြကေလးေဆာင္သြားႏုိင္ၾကသည္။ 
 
စီးပြားေရးအျမင္ႏွင့္ ၾကည့္မည္ဆုိလွ်င္ လူ႔ဘဝဆိုတာ ‘တစ္မတ္’ ေတာ့ ျမတ္ေသးသည္ဟု 

ဂုဏ္ယူေက်နပ္ဖြယ္ ျဖစ္ေကာင္းျဖစ္ပါလိမ့္မည္။ 
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